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สารนิพนธ์เร่ือง การศึกษาความเป็นไปไดใ้นการเขา้สู่ตลาดของธุรกิจการผลิตและการ
จ าหน่ายรถบรรทุกรถบรรทุกขนาดเล็กมือสอง เพื่อธุรกิจเคล่ือนท่ี “Trucksolute” ฉบับน้ีมี
วตัถุประสงค์ในการศึกษาหาขอ้มูลและโอกาสความเป็นไปได้ในการด าเนินธุรกิจการผลิตและ
จ าหน่ายรถบรรทุกขนาดเล็กเพื่อธุรกิจร้านค้าเคล่ือนท่ี เพื่อเป็นแนวทางให้กับผูท่ี้สนใจธุรกิจ
ประเภทน้ีสามารถด าเนินธุรกิจไดเ้ป็นอยา่งดี และท าใหป้ระสบความส าเร็จไดใ้นอนาคต 

ทางผูว้ิจยัขอกราบขอบพระคุณเป็นอย่างสูงแก่ อาจารยท่ี์ปรึกษา ประธานกรรมการ
และคณะกรรมการท่ีปรึกษา โดยเฉพาะอยา่งยิง่ขอกราบขอบพระคุณ ผูช่้วยศาสตราจารย ์ธนพล วีรา
สา อาจารยก์ฤษกร สุขเวชชวรกิจ อาจารยธ์เนศ ส าเริงเวทย ์และอาจารยต์รียุทธ พรหมศิริ ท่ีกรุณาให้
ค  าปรึกษาจนท าใหส้ารนิพนธ์ฉบบัน้ีเกิดข้ึนมาได ้ขอขอบพระคุณอาจารยก์ฤษกร สุขเวชชวรกิจ เป็น
อย่างสูงท่ีกรุณาให้ค  าปรึกษาด้านกลยุทธ์การตลาดและค าแนะน า ท่ี มีประโยชน์แก่ผู ้วิจ ัย 
ขอขอบพระคุณเจา้ของธุรกิจในรูปแบบร้านคา้เคล่ือนท่ี (Food Truck) ต่างๆ ท่ีให้ขอ้มูลท่ีเป็น
ประโยชน์และแนวคิดในการเร่ิมด าเนินธุรกิจร้านคา้เคล่ือนท่ีน้ีข้ึนมา 

สุดทา้ยน้ีทางผูว้ิจยัขอกราบขอบพระคุณสมาชิกในครอบครัว ท่ีให้การสนบัสนุนและ
เป็นก าลงัใจส าคญัตลอดมา ขอขอบพระคุณเพื่อนๆร่วมทีมและเพื่อนๆในห้องทุกท่านท่ีสละเวลา
แบ่งปันข้อมูลอันมีคุณค่า ตลอดจนคณะครูอาจารย์ทุกท่านส าหรับความรู้และค าปรึกษา
ขอขอบพระคุณบรรยากาศการเรียนการสอนชั้นแนวหนา้ท่ีเจา้หน้าท่ีทุกท่านในวิทยาลยัการจดัการ
มหาวทิยาลยัมหิดลมอบให้ 
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 บริษทั Trucksolute จ ากดั จดัตั้งข้ึนเพื่อจ าหน่ายรถบรรทุกเพื่อธุรกิจร้านคา้เคล่ือนท่ี 
สามารถช่วยกลุ่มผูป้ระกอบการรายใหม่ท่ีมีเงินทุนในการเร่ิมตน้ธุรกิจท่ีน้อย และไม่มีความเชียว
ชาญในเร่ืองของรถบรรทุกให้สามารถเร่ิมตน้ธุรกิจไดโ้ดยสะดวก โดยทาง Trucksolute จะด าเนิน
ธุรกิจในลกัษณะ One Stop Service ซ่ึงเร่ิมตน้ตั้งแต่จดัซ้ือรถบรรทุกขนาดเล็กมือสอง มีทีมช่างผู ้
เชียวชาญในการซ่อมและดดัแปลงให้ตวัรถมีความเหมาะสมกบัการใช้งานในรูปแบบของธุรกิจ
ร้านคา้เคล่ือนท่ี พร้อมทั้งออกแบบตูท้ั้งภายนอกและภายในให้เป็นไปตามความตอ้งการของลูกคา้ 
และมีบริการซ่อมรถนอกสถานท่ี 
 ในปัจจุบนัผูป้ระกอบการยุคใหม่ได้หันมาพฒันาการเขา้ถึงลูกคา้กลุ่มเป้าหมายตาม
สถานท่ีต่างๆโดยอาศัยรถบรรทุกท่ีดัดแปลงพื้นท่ีส าหรับการบรรทุกมาเป็นพื้นท่ีส าหรับการ
ประกอบธุรกิจ โดยเห็นไดอ้ยา่งชดัเจนจากแนวโนม้การเติบโตของรถบรรทุกดดัแปลงพื้นท่ีส าหรับ
ประกอบธุรกิจท่ีพบเห็นไดท้ัว่ไปบนทอ้งถนน หรือ ตามแหล่งขอ้มูลทางอินเตอร์เน็ต และทางส่ือ
ส่ิงพิมพต่์างๆท่ีท าการแนะน าและรีวิวร้านอาหารท่ีน่าสนใจจากแหล่งต่างๆทัว่ประเทศไทย ซ่ึงจาก
การเขา้ไปสัมพาษณ์ผูป้ระกอบการส่วนหน่ึง พบวา่กลุ่มผูป้ระกอบการเหล่าน้ีมีปัญหาในการเร่ิมตน้
ธุรกิจท่ีคลา้ยคลึงกนั เช่น ปัญหาในการหาซ้ือรถบรรทุกขนาดเล็กในราคาท่ีเหมาะสม เสียเวลาใน
การหารถบรรทุกขนาดเล็กจากหลายๆเต๊นท์ รถบรรทุกขนาดเล็กท่ีซ้ือมาไม่มีคุณภาพตอ้งเสียเวลา
และเงินทุนในการน ารถเขา้อู่ซ่อม เสียเวลาในการหาผูผ้ลิตตูท่ี้สามารถผลิตตุไ้ดต้ามตอ้งการ และใช้
เงินลงทุนท่ีสูงในการผลิตและตบแต่งตู ้
 จากการศึกษาพฤติกรรมของผูท่ี้มีความสนใจและอยากมีธุรกิจเป็นของตัวเองใน
รูปแบบธุรกิจรถบรรทุกขนาดเล็กเพื่อธุรกิจร้านคา้เคล่ือนท่ี โดยการสร้างเพจผ่านทาง Facebook 
และใชช่ื้อวา่ Food Truck Solution พบวา่ในช่วงเวลาเพียง 1เดือน 15วนั มีผูส้นใจกด Like เพจเป็น
จ านวน 2,317 ราย และมีผูท่ี้เขา้มาติดต่อสอบถามขอขอ้มูลเพิ่มเติมเป็นจ านวน 42 ราย แสดงให้เห็น
วา่ผูท่ี้สนใจธุรกิจประเภทน้ีมีความสนใจท่ีจะเลือกซ้ือรถบรรทุกเล็กจากประเทศญ่ีปุ่นมือสอง เพื่อ
ท าการดดัแปลง เน่ืองจากลงทุนไม่สูงมากและมัน่ใจคุณภาพของรถบรรทุกเล็กจากประเทศญ่ีปุ่น
มากกวา่รถบรรทุกเล็กจากประเทศจีน 
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 จากปัญหาดังกล่าวข้างต้น ท าให้พบโอกาสทางธุรกิจในการผลิตและจ าหน่าย
รถบรรทุกขนาดเล็กมือสองท่ีดดัแปลงพื้นท่ีส าหรับบรรทุกมาเป็นพื้นท่ีส าหรับการประกอบธุรกิจ
ส าหรับธุรกิจร้านคา้เคล่ือนท่ี ในลกัษณะ On Stop Service ซ่ึงยงัไม่มีในประเทศไทย และเพื่อเป็น
การตอบสนองความตอ้งการของผูป้ระกอบการายใหม่ให้สามารถเร่ิมตน้ธุรกิจไดอ้ยา่งสะดวกสบาย 
และมีค่าใช้จ่ายท่ีเหมาะสม โดยจุดแข็งของ Trucksolute คือ จดัซ้ือรถบรรทุกขนาดเล็กมือสองใน
ราคาท่ีถูกกว่าราคาตลาด เน่ืองจากบริษทัมีประสบการณ์ในการจดัซ้ือและประมูลรถมือสองผ่าน 
บริษทั สหการประมูล จ ากดั และธนาคารเกียรตินาคิน ประกอบกบัปัจจุบนัตวัผูเ้ขียน นายกมล เตชะ
โสภณมณี ประกอบธุรกิจผลิตและจ าหน่ายรถบรรทุกไม่ติดเวลาอยูแ่ลว้ จึงท าให้มีความรู้และความ
เชียวชาญในเร่ืองของรถบรรทุกพร้อมทั้งมีทีมช่างผูเ้ชียวชาญในการซ่อมและดดัแปลงให้ตวัรถมี
ความเหมาะสมกบัการใช้งานในรูปแบบของธุรกิจร้านคา้เคล่ือนท่ี สามารถออกแบบตูท้ั้งภายนอก
และภายในใหเ้ป็นไปตามความตอ้งการของลูกคา้ และมีบริการซ่อมรถนอกสถานท่ี 
 Trucksolute ไดก้ าหนดกลุ่มเป้าหมาย คือ บุคคลทัว่ไปหรือพนกังานบริษทั ท่ีตอ้งการ
เป็นเจา้ของธุรกิจ และมีความสนใจในการประกอบธุรกิจในรูปแบบของการจ าหน่ายอาหารและ
เคร่ืองด่ืมบนหลงัรถบรรทุก โดยในช่วงเร่ิมตน้ Trucksolute จะใช้ส่ือออนไลน์ในการส่ือสารกบั
กลุ่มเป้าหมาย เช่น Facebook YouTube Instagram Twitter และเวบ็ไซต ์Pantip.com มีการให้ค่า
นายหนา้แก่ลูกคา้รายเก่าท่ีแนะน าลูกคา้รายใหม่ๆมาซ้ือรถบรรทุกขนาดเล็กเพื่อธุรกิจร้านคา้เคล่ือนท่ี
กบัทาง Trucksolute และTrucksolute จะท าการฝากวางแผน่พบัตามธุรกิจร้านคา้เคล่ือนท่ีต่างๆ เพื่อ
เขา้ถึงกลุ่มลูกคา้เป้าหมายท่ีมาซ้ือสินคา้และบริการ และมีความตอ้งการท่ีจะเร่ิมตน้ธุรกิจประเภทน้ี 
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แสดงประเภทกิจการท่ีมียอดจดทะเบียนพาณิชยสู์งสุด 10 อนัดบัแรกในปี 2555 1 

แนวคิดของผูป้ระกอบการในรูปแบบ SME Mobility  
และปัญหาท่ีพบในการเร่ิมตน้ธุรกิจ 2 

แสดงการเปรียบเทียบราคาของรถบรรทุกขนาดเล็กพร้อมตู ้Suzuki Carry 
Dongfeng Saver และ Trucksolute 18 

ราคาประมูลรถยีห่อ้ Suzuki รุ่น Carry จาก บริษทั สหการประมูล จ ากดั 
ในปี 2013 - 2014 46 
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ตราสินคา้ของ Trucksolute 5 
ตวัอยา่งรถบรรทุกขนาดเล็ก Suzuki Carry พร้อมตูข้นาด 2.2 x 1.6 x 1.8 ลูกบาศกเ์มตร 6 
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บทที ่ 1 

ความเป็นมาของแนวคดิธุรกจิ 
 
 

1.1  ความเป็นมาและโอกาสทางธุรกจิ 
 การเป็นเจา้ของกิจการไม่วา่จะเป็นขนาดเล็ก กลาง หรือใหญ่นบัเป็นความฝันของคน
จ านวนมาก จากสถิติของกรมพฒันาธุรกิจการค้า ผูป้ระกอบการขนาดกลางและขนาดย่อมใน
ประเทศไทยมีจ านวนทั้งส้ิน 2.74 ลา้นราย และมีผูป้ระกอบการรายใหม่เขา้สู่ธุรกิจอยา่งต่อเน่ือง จาก
ตารางท่ี 1 แสดงประเภทกิจการท่ีผูป้ระกอบจดทะเบียนพาณิชยสู์งสุดในกรุงเทพฯในปี 2555 ของ
ส านกังานเศรษฐกิจการคลงั พบวา่กิจการประเภทการขายอาหารและเคร่ืองด่ืมเป็นกิจการท่ีมีการจด
ทะเบียนมากเป็นอนัดบัท่ีสอง และเป็นประเภทธุรกิจท่ีทางกลุ่มใหค้วามสนใจ 
 
ตารางที ่1  แสดงประเภทกิจการท่ีมียอดจดทะเบียนพาณิชยสู์งสุด 10 อนัดบัแรกในปี 2555 
ล าดับที ่ ประเภทกจิการ จ านวนผู้มาจดทะเบียน (ราย) 

1 ร้านขายปลีกเส้ือผา้เคร่ืองแต่งกาย 1,996 
2 การขายอาหารและเคร่ืองด่ืม 1,714 
3 ร้านขายของช า 1,599 
4 ร้านขายปลีกเคร่ืองส าอาง 1,086 
5 ธุรกิจซ้ือขายสินคา้และบริการออนไลน์ 704 
6 การขายโทรศพัทมื์อถือและอุปกรณ์ส่ือสาร 654 
7 การขายปลีกอะไหล่และช้ินส่วนยานยนต ์ 625 
8 การใหบ้ริการคอมพิวเตอร์เพื่อใชอิ้นเทอร์เน็ต 618 
9 ร้านขายปลีกเคร่ืองใชส้ านกังาน 504 
10 การขายหรือเช่า CD แถบบนัทึก วีดีทศัน์ DVD เพื่อ

ความบนัเทิง 
444 

ท่ีมา: ฐานขอ้มูลการจดทะเบียนพาณิชย ์ประมวลโดย ส านกังานเศรษฐกิจการคลงั กระทรวงการคลงั 
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 ในการเร่ิมตน้ธุรกิจ การหาช่องทางการจดัจ าหน่ายสินคา้หรือท าธุรกิจ เป็นปัญหาท่ี
ส าคญัโดยเฉพาะค่าเช่าพื้นท่ีท่ีมีผลต่อตน้ทุนในการด าเนินธุรกิจ 
 ทางTrucksolute จึงไดศึ้กษาแนวคิดเร่ืองการประกอบธุรกิจร้านคา้เคล่ือนท่ีภายใตห้ลงั
กระบะรถ ซ่ึงเรียกว่า ธุรกิจ SME Mobility ท่ีท  าธุรกิจบนหลงักระบะรถบรรทุกมาท าการศึกษา 
ธุรกิจแบบน้ีมีจุดเด่นคือสามารถเคล่ือนท่ีมองหาพื้นท่ีและโอกาสในการประกอบการไดอ้ยา่งอิสระ
และมีตน้ทุนค่าเช่าพื้นท่ีท่ีต ่ากวา่ธุรกิจท่ีตอ้งอาศยัพื้นท่ีภายในอาคาร 

ในปัจจุบนัมีผูป้ระกอบการขายอาหารและเคร่ืองด่ืมหนัมาท าธุรกิจในรูปแบบดงักล่าว
เพิ่มมากข้ึน โดยเฉพาะในพื้นท่ีกรุงเทพมหานครมีมากกวา่ 30 ราย จากการสัมภาษณ์ผูป้ระกอบการ
ท่ีด าเนินธุรกิจในรูป SME Mobility ถึงท่ีมาของแนวคิดการท าธุรกิจโดยอาศยัรถบรรทุกขนาดเล็ก 
จากร้านอาหารเคล่ือนท่ีท่ีมีช่ือเสียง จ านวน 7 ร้านไดแ้ก่ ร้าน Kofuku ทาวน์อินทาวน์ ร้าน Pizza 
AROY ร้าน Mother Trucker  ร้านกาแฟ Amitty ร้านปานชีวากาแฟไทย ร้านลินรถนมสดและร้าน 
Orn The Road สามารถสรุปท่ีมาของธุรกิจและปัญหาในการเร่ิมตน้ธุรกิจในรูปแบบ SME Mobility 
ดงัรายละเอียดในตารางท่ี 2 
 
ตารางที ่2  แนวคิดของผูป้ระกอบการในรูปแบบ SME Mobility และปัญหาท่ีพบในการเร่ิมตน้ธุรกิจ 

แนวคิดในการด าเนินธุรกจิในรูปแบบ 
SME Mobility 

ปัญหาในการเร่ิมต้นธุรกจิ 
SME Mobility 

- ผูป้ระกอบการตอ้งการลดตน้ทุนค่าเช่า
พื้นท่ี 

- ผูป้ระกอบการมองเห็นโอกาสในการ
ด าเนินธุรกิจ ในสถานท่ีหรือพื้นท่ีหน่ึงๆแต่
ไม่สามารถหาพื้นท่ีหรือห้องเช่าได ้

- ผูป้ระกอบการมองวา่ธุรกิจรูปแบบน้ีมี
ความคล่องตวัและสามารถสร้างเอกลกัษณ์
ใหก้บัธุรกิจ 

- ผูป้ระกอบการร้อยละ 90 ไม่มีความ
เช่ียวชาญในดา้นรถยนต ์จึงท าให้
ผูป้ระกอบการบางรายตดัสินใจใช้
รถบรรทุกขนาดเล็กมือหน่ึง ซ่ึงท าให้
ตน้ทุนในการประกอบกิจการเพิ่มสูงข้ึน 

- ผูป้ระกอบการท่ีเลือกใชบ้รรทุกขนาดเล็ก
มือสองในการประกอบธุรกิจมกัตอ้ง
เสียเวลาในการเลือก ซ่ึงเตน็ทร์ถมือสองมี
รุ่นท่ีตอ้งการให้เลือกนอ้ย ท าใหเ้สียเวลา
และเสียโอกาสในการประกอบธุรกิจ 

- ผูป้ระกอบการส่วนมากเสียเวลาในการ
ดดัแปลงตูห้ลงัรถและมีตน้ทุนในการ
ประกอบตูค้่อนขา้งสูง 
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จากปัญหาและความยุง่ยากในการจดัตั้งธุรกิจอิสระเคล่ือนท่ีดงักล่าว ประกอบกบัความ
เช่ียวชาญในดา้นการผลิตและดดัแปลงรถบรรทุกขนาดเล็กของทางผูถื้อหุ้น Trucksolute ท่ีปัจจุบนั
ด าเนินกิจการภายใตแ้บรนด์ โคง้-บางป้ิง ซ่ึงประกอบธุรกิจดดัแปลงและซ่อมแซมรถบรรทุกเล็กมา
เป็นเวลากว่า10 ปี ทางกลุ่มจึงเห็นโอกาสในการเป็นผูใ้ห้ความช่วยเหลือผูท่ี้สนใจอยากเป็น
ผูป้ระกอบการในรูปแบบธุรกิจอิสระเคล่ือนท่ี ในดา้นการจดัจ าหน่ายรถบรรทุกขนาดเล็กมือสอง
พร้อมตูห้ลงักระบะ และบริการตกแต่งภายในตามท่ีลูกคา้ตอ้งการ 
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บทที ่ 2 

แนวคดิธุรกจิและรูปแบบธุรกจิ 
 
 

2.1  ภาพรวมของบริษทั 
ช่ือบริษัท: บริษทั Trucksolute จ ากดั 

รูปแบบธุรกจิ: จดัจ าหน่ายและออกแบบรถบรรทุกเพื่อธุรกิจร้านคา้เคล่ือนท่ี 
สินค้าและบริการ: ผลิตและรับออกแบบรถบรรทุกขนาดเล็กให้แก่เจา้ของวิสาหกิจ

ขนาดเล็ก ท่ีสนใจจะประกอบกิจการบนหลังกระบะรถและ
ตอ้งการสร้างความโดดเด่นแตกต่างให้กบัแบรนด์สินคา้ของตน 
โดยรถท่ี Trucksolute เลือกใชเ้ป็น รถมือสองท่ีไดค้ดัเลือกมาแลว้
วา่มีคุณภาพดีและด าเนินการ ดดัแปลงโดยสามารถออกแบบตูใ้ห้
ตรงกับความต้องการและงบประมาณของผูป้ระกอบการมาก
ท่ีสุดรวมถึงมีบริการหลงัการขายและ  รับประกนัตวัรถสูงถึง 6 
เดือน จึงมัน่ใจไดว้่ามาท่ี Trucksoluteท่ีเดียวสามารถตอบสนอง
ความตอ้งการไดทุ้กอยา่ง 

วสัิยทัศน์: Trucksolute ตอ้งเป็นบริษทัชั้นน าท่ีผูป้ระกอบการธุรกิจร้านคา้
เคล่ือนท่ีนึกถึง และมัน่ใจในการซ้ือรถบรรทุกเล็กมือสองของ
บริษทั 

พนัธกจิ: Trucksolute ผลิตและออกแบบรถบรรทุกเพื่อประกอบธุรกิจ
ร้านคา้เคล่ือนท่ีรวมถึงใหบ้ริการช่างซ่อมถึงท่ี 

เป้าหมายในการด าเนินธุรกจิ: Trucksolute มุ่งเนน้ท่ีจะเป็นแบรนด์ท่ีเม่ือตอ้งการประกอบธุรกิจ
ร้านคา้เคล่ือนท่ีลูกคา้จะตอ้งเลือกใช้บริการเและมุ่งมัน่จะสร้าง
แบรนด์รถบรรทุกเล็กอเนกประสงค์เพื่อวิสาหกิจขนาดย่อม
อนัดบัหน่ึงของประเทศ 

เป้าหมายด้านการตลาด: Trucksolute จะเป็นบริษทัผูผ้ลิตและใหบ้ริการเก่ียวกบัรถบรรทุก 
ขนาดเล็กเพื่อประกอบธุรกิจร้านค้า เคล่ือนท่ี  ท่ี เป็นท่ี รู้จัก
ระดบัประเทศโดยจะมุ่งเน้นดา้นส่ือประชาสัมพนัธ์และออกงาน  
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แสดงสินค้าเพื่อให้ผูป้ระกอบการท่ีสนใจได้รู้จกัรวมถึงมีการ
บอกต่อถึงบริการหลงัการขายท่ีน่าประทบัใจ ท่ีให้มากกวา่ค าว่า
คุม้ค่า 

 
ตราสินค้า: 

 
ภาพที ่1  ตราสินคา้ของ Trucksolute 
 
 ธุรกิจผูผ้ลิตและออกแบบรถบรรทุกขนาดเล็กเพื่อประกอบธุรกิจร้านค้าเคล่ือนท่ี 
Trucksolute เลือกใช้รถมือสองจากผูผ้ลิตรถบรรทุกขนาดเล็กจากประเทศญ่ีปุ่นเป็นหลัก โดย
รายละเอียดของผลิตภณัฑแ์ละรูปแบบธุรกิจมีดงัต่อไปน้ี 
 
 

2.2  รายละเอยีดผลติภัณฑ์  
 
 2.2.1  รถบรรทุกขนาดเลก็ 
 รถบรรทุกเล็กมือสอง Suzuki รุ่น Carry พร้อมตูท้  าใหม่สามารถเปิดได้ 3 ด้าน 
ออกแบบและ ติดตั้งอุปกรณ์ภายในตามท่ีลูกคา้ตอ้งการ โดยมีรายละเอียด ดงัน้ี  
 1)  เคร่ืองยนต์รหัส G16A ลูกค้าสามารถเลือกใช้เช้ือเพลิงได้ทั้งน ้ ามนัเบนซิน หรือ 
แก๊สLPG เคร่ืองยนต ์Trucksolute มีการดดัแปลงโดยใส่ไดชาร์จเพิ่มอีกหน่ึงลูก และ แบตเตอรร่ีเพิ่ม
อีกหน่ึงลูกเพื่อใชก้บัระบบไฟส่องสวา่งภายในพื้นท่ีหลงักระบะรถบรรทุก 
 2)  Trucksolute จะเพิ่มจ านวนชั้นของแหนบรับน ้ าหนกัท่ีดา้นหลงัของตวัรถเพื่อใชรั้บ
น ้าหนกัของพื้นท่ีหลงักระบะรถบรรทุก 
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 3)  ติดตั้งหมอ้แปลงระบบไฟฟ้าให้เป็นขนาด 220โวลต ์จากปกติ 9-11 โวลต์ เพื่อให้
ลูกคา้สามารถใชป้ระกอบกิจกรรมต่างๆส่วนของพื้นท่ีหลงักระบะรถไฟฟ้า เช่น เสียบปลัก๊ หรือ ต่อ
ล าโพง เป็นตน้ 
 
 2.2.2  ตู้หลงักระบะ 
 1)  ตูเ้หล็กทรงเหล่ียม 
 ตูใ้ชว้สัดุเหล็กหรืออลูมิเนียม มีขนาด ความกวา้ง 1.6 เมตร ความยาวทา้ยกระบะ 2.2 
เมตร และความสูง 1.8 เมตร โดยท่ีพระราชบญัญติัรถยนต ์พ.ศ.2522 ก าหนดไวว้า่ความสูงของตูท้า้ย
กระบะรถจะตอ้งไม่เกิน 2.2 เมตร โดยท่ี ความสูง 1.8 เมตรเป็นความสูงโดยทัว่ไปของตูท่ี้รถบรรทุก
เพื่อธุรกิจเคล่ือนท่ีเลือกใช้ เน่ืองด้วยสรีระความสูงของคนไทย เพศชายโดยเฉล่ียอยู่ท่ี 169.46 
เซนติเมตร  และเพศหญิงอยูท่ี่ 157 เซนติเมตร ในส่วนของพื้นกระบะสามารถเลือกปูพื้น ได ้3 ชนิด 
ไดแ้ก่ พื้นไม ้ พื้นเหล็ก และพื้นยาง ซ่ึงมีน ้ าหนกัเบาและเหมาะส าหรับใชใ้นธุรกิจประกอบอาหาร
มากกวา่ 
 

 
ภาพที ่2  ตวัอยา่งรถบรรทุกขนาดเล็ก Suzuki Carry พร้อมตูข้นาด 2.2 x 1.6 x 1.8 ลูกบาศกเ์มตร 
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ภาพที ่3  รายละเอียดของช้ินส่วนต่างๆของตูท้า้ยกระบะรถ 
 
 2)  ตูส้ าเร็จรูป RV จากประเทศญ่ีปุ่น 
 นอกจากตูรู้ปทรงเหล่ียมแลว้ ทาง Trucksolute มีการน าตูท้รง RV มือสอง จากประเทศ
ญ่ีปุ่นมาประยกุตใ์ชส้ าหรับ ลูกคา้ท่ีตอ้งการตูท่ี้มีรูปทรงเป็นเอกลกัษณ์ โดย Trucksolute จะดดัแปลง
ประตูหนา้ต่างของตู ้ใหส้อดคลอ้งกบัลกัษณะของการใชง้านของลูกคา้และท าสีตูใ้หม่ 

 
ภาพที ่4  รถบรรทุกขนาดเล็ก Suzuki Carry พร้อมตูR้Vมือสอง ดดัแปลง ส าหรัธุรกิจเคล่ือนท่ี 
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2.3  รูปแบบธุรกจิ 
 Trucksolute  ด าเนินธุรกิจจดัจ าหน่ายรถบรรทุกขนาดเล็กมือสอง ซ่ึงดดัแปลงเพื่อใช้
ส าหรับกิจร้านคา้เคล่ือนท่ี (SME-Mobility) ในรูปแบบ One Stop Service โดยจ าหน่ายรถบรรทุก
ขนาดเล็กมือสอง ซ่ึงได้รับการดัดแปลงซ่อมแซมโดยทีมช่างท่ีมีความเช่ียวชาญในการซ่อม
รถบรรทุก พร้อมติดตั้งตูท้า้ยกระบะ และบริการตกแต่งทั้งภายในและภายนอกรถ ตามความตอ้งการ
ของลูกคา้ ซ่ึงกลุ่มลูกคา้เป้าหมายจะเป็นบุคคลท่ีสนใจอยากมีธุรกิจเป็นของตนเอง และตอ้งการ
ประกอบธุรกิจในรูปแบบ SME Mobility และตอ้งการประกอบธุรกิจโดยใชร้ถบรรทุกขนาดเล็กมือ
สอง โดยช่องทางจดัจ าหน่ายของทาง Trucksolute จะผ่านทางโชวรู์มของ Trucksolute และมีการ
ประชาสัมพนัธ์ผา่นทาง เพจ Facebook : Food Truck Solution 
 
 2.3.1  กระบวนการในการด าเนินธุรกจิของ Trucksolute 

 
ภาพที ่5  แสดงกระบวนการในการด าเนินธุรกิจของ Trucksolute 
 
 จากภาพท่ี 5 กระบวนการในการด าเนินธุรกิจของ Trucksolute 

1. จดัหารถบรรทุกขนาดเล็กโดยการประมูลรถจากบริษทัรับจดัไฟแนนซ์  หรือ รับ
ซ้ือรถมือสองหากมีผูต้อ้งการขาย และ จดัหาตู ้RV มือสอง จากผูน้ าเขา้อะไหล่
รถบรรทุกยา่นเซียงกง 

2. ตรวจสอบสภาพรถ และดดัแปลงใหพ้ร้อมใชง้าน และผลิตตูห้ลงักระบะรถ 
3. ติดต่อกบัลูกคา้  โดยลูกคา้สามารถเดินทางมาดูรถท่ีโชวรู์ม Trucksolute  

รับประกัน 
6เดือน 
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4. เม่ือตกลงเง่ือนไขต่างๆได ้ลูกคา้ช าระเงิน โดยมีรูปแบบช าระเงินสดเต็มจ านวน 
และ เงินผอ่นผา่นบริษทัรับจดัไฟแนนซ์ 

5. ส่งมอบรถใหก้บัลูกคา้ และรับประกนัตวัรถเป็นเวลา 6 เดือน 
  2.3.1.1  การจดัหารถบรรทุกขนาดเล็ก และ ตู ้ RV: ประมูลรถบรรทุก
ขนาดเล็กตามงานประมูลรถไดแ้ก่ สหการประมูล หรือ ธนาคารเกียรตินาคิน ซ่ึงจะท าให้ตน้ทุนใน
การจดัหารถบรรทุกขนาดเล็กมือสองค่อนขา้งต ่า หรือ ซ้ือรถบรรทุกขนาดเล็กมือสองจากเต๊นทร์ถ
มือสอง  และรับซ้ือรถจากผูข้ายรายยอ่ยหากมีความตอ้งการรถบรรทุกมากกวา่ปกติ ในขณะท่ี ตู ้ RV 
มือสอง สามารถหาไดจ้ากแหล่งซ้ือขายรถบรรทุกไดแ้ก่ ยา่นเซียงกง รังสิต และ เซียงกง บางนา 
  2.3.1.2  การตรวจสอบคุณภาพสินคา้: โดยทัว่ไป ในการประมูลรถจะมี
การสตาร์ทเคร่ืองให้ดูแต่จะไม่มีการให้ผูป้ระมูลทดลองขบั ท าให้ Trucksolute ไม่สามารถ
ตรวจสอบสภาพรถไดอ้ย่างละเอียด Trucksolute จึงจ าเป็นท่ีจะตอ้งมีการตรวจสอบสภาพรถก่อน
น าไปผลิต โดยขั้นตอนแรกจะเร่ิมจากการตรวจสอบสภาพเคร่ืองยนต์ เม่ือเคร่ืองยนต์อยู่ในสภาพ
พร้อมใช้งาน ขั้นตอนท่ีสองจะตรวจสอบสภาพช่วงล่างของรถ ขั้นตอนต่อไปคือการตรวจสอบ
ภายใน ภายนอก และระบบไฟ ใหท้  างานไดอ้ยา่งถูกตอ้งตามสเปคของรถมือหน่ึง 

 เคร่ืองยนต ์
1. สตาร์ทติดง่าย 
2. เสียงเคร่ืองยนตเ์ดินเงียบไม่มีเสียงแปลกปลอม 
3. รอบเคร่ืองท างานเป็นปกติ 
4. แบตเตอร่ีมีไฟเขา้ 
5. เวลาเขา้เกียร์เคร่ืองยนตต์อ้งไม่กระชาก 
6. เคร่ืองยนตเ์ดินเบาแลว้ไม่มีอาการกระตุกหรือสั่นมากจนเกินไป 

 ช่วงล่าง 
1. โช๊คอพัตอ้งค่าตามมาตรฐานของรถรุ่นนั้นๆ 
2. สปริงและแหนบตอ้งมีค่า K ตามมาตรฐานของรถรุ่นนั้นๆ 
3. คสัซีตอ้งอยูใ่นรูปทรงเดิมไม่มีการตดัต่อหรือบิดงอ้ 
4. ระบบเบรกตอ้งท างานเป็นปกติ 
5. ตั้งศูนยแ์ละถ่วงลอ้ใหต้รง 

  



10 
 

 ภายนอก 
1. รอบตวัรถหากมีรอบบุบหรือร้าวจะต้องท าการซ่อมให้อยู่ในสภาพท่ีเรียบ

เนียน 
2. ท าสีรถสีเนียนสนิทเป็นสีเดียวกนัทั้งคนั 
3. ยางขอบกระจกและประตูตอ้งกนัน ้าร่ัวซึมได ้
4. ประตูเปิด-ปิด ระบบ ล็อกเป็นปกติ 

 ภายใน 
1. เม่ือหมุนกุญแจรถระดบัท่ีหน่ึง หนา้ปัดเรือนไมลร์ถตอ้งติดทุกดวง 
2. เม่ือหมุนพวงมาลยัไปทางขวาและซา้ยสุด ลอ้รถตอ้งหมุนตามไม่มีอาการฟรี 
3. กา้นควบคุมต่างๆท างานเป็นปกติ 

 ระบบไฟฟ้า 
1. ระบบเคร่ืองปรับอากาศ วทิยุ ท  างานเป็นปกติ 
2. ไฟหนา้ส่องสวา่ง ท างานเป็นปกติ 
3. ไฟหลงั ท างานเป็นปกติ 
4. ไฟเล้ียว หนา้ - หลงั ท างานเป็นปกติ 

 การประกอบตูเ้ขา้กบัตวัรถ 
1. วางโครงเหล็กของตู ้
2. ตดัเหล็กเป็นช้ินส่วนต่างๆเพื่อรอการประกอบ 
3. ประกอบและยดึจุดเช่ือมต่อตูเ้ปล่าข้ึนรถ 

  2.3.1.3  ขั้นตอนการสั่งสินคา้ 
1. ลูกคา้เลือกรถท่ีตอ้งการโดยติดต่อผ่านทางเพจเฟสบุ๊คหรือโทรมา

สอบถาม 
2. ลูกคา้เดินทางมาดูรถตวัจริงท่ี Trucksolute 
3. ลูกคา้เลือกอุปกรณ์ท่ีตอ้งการจะติดตั้งภายใน 
4. ลูกคา้ออกแบบการจดัวางต าแหน่งของอุปกรณ์ โดยใชเ้วลาประมาณ 

7-10 วนั 
5. หากตอ้งการตกแต่งภายนอกดว้ยสต๊ิกเกอร์ สามารถด าเนินการได้

ภายใน 3-5 วนั 
6. ท าการตกลงท าสัญญาซ้ือขาย โดยแบ่งเป็นช าระเป็นเงินสด หรือ 

ช าระเป็นเงินเช่ือผา่นบริษทัไฟแนนซ์  
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  2.3.1.4  กระบวนการช าระเงิน 

 
ภาพที ่6  แสดงกระบวนการรับช าระเงินของ Trucksolute ในรูปแบบเงินเช่ือ 
 
 กระบวนการในการรับช าระเงินของบริษทัแบ่งเป็น 2 กรณี 

1. ช าระเงินสดเตม็จ านวน 
1.1. เจรจาตกลงราคากบัลูกคา้ และจดัท าสัญญาซ้ือขาย  
1.2. รับช าระเงินสดเตม็จ านวน 
1.3. ส่งมอบรถใหลู้กคา้โดยตรง 

2. ช าระเงินเช่ือผา่นบริษทัรับจดัไฟแนนซ์ 
2.1. เจรจาตกลงราคากบัลูกคา้ และเง่ือนไขการรับช าระเงิน 
2.2. ลูกคา้เจรจาตกลงเร่ืองเงินดาวน์และเง่ือนไขการผ่อนช าระกบับริษทัรับจดั

ไฟแนนซ์ 
2.3. บริษทัรับจดัไฟแนนซ์ตรวจสอบเครดิตของลูกคา้ และจดัท าเอกสารซ้ือขาย

ตามเง่ือนไขท่ีตกลง 
2.4. บริษทัรับจดัไฟแนนซ์ โอนเงินสดใหก้บั Trucksolute  เตม็จ านวน 
2.5. Trucksolute ด าเนินการส่งมอบรถใหก้บัลูกคา้ 
2.6. ลูกคา้ผอ่นช าระค่างวดกบัทางบริษทัรับจดัไฟแนนซ์  
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  2.3.1.5  กระบวนการส่งมอบรถยนตก์บัลูกคา้และการรับประกนัสินคา้ 
  Trucksolute จะด าเนินการส่งมอบสินคา้ให้กบัลูกคา้หลงัจากไดรั้บช าระ
เงินสดจากลูกคา้โดยตรงหรือจากบริษทัรับจดัไฟแนนซ์ โดยลูกคา้มารับท่ีโชวรู์มโดยตรงหรือจดัส่ง
ตามสถานท่ี ท่ีลูกคา้ตอ้งการ และ Trucksolute จะรับประกนัสินคา้ภายในระยะเวลา 6 เดือน หลงัจาก
ส่งมอบสินคา้ใหก้บัลูกคา้ 
 
 

2.4  คุณค่าทีไ่ด้รับจากสินค้าและบริการ 
 จากการสอบถามกลุ่มผูท่ี้ให้ความสนใจในการประกอบธุรกิจร้านคา้เคล่ือนท่ีบนหลงั
กระบะรถบรรทุกเพื่อทราบถึงแนวคิดและความตอ้งการ (Priority) จึงสามารถจ าแนกคุณค่าของ
ธุรกิจไดด้งัน้ี 
 
 2.4.1  ช่วยสร้างธุรกจิอสิระเคลือ่นทีบ่นหลงักระบะรถบรรทุก 

ธุรกิจร้านคา้เคล่ือนท่ีบนหลงักระบะรถบรรทุก เป็นธุรกิจแนวใหม่ท่ีมีผูใ้ห้ความสนใจ
มากข้ึน โดยจะเห็นไดจ้ากผูป้ระกอบการท่ีเป็น SME Mobility มีเพิ่มมากข้ึนทั้งในกรุงเทพมหานคร
และจงัหวดัอ่ืนๆ 

 
 2.4.2  ช่วยลดต้นทุนในการซ้ือรถบรรทุกเพือ่ประกอบธุรกจิ 
 จากการสอบถามกลุ่มตวัอย่าง ท่ีสนใจธุรกิจร้านคา้เคล่ือนท่ีจ านวน 42 ราย พบว่า
ตอ้งการซ้ือรถมือสองจากผูผ้ลิตรถจากประเทศญ่ีปุ่นทั้งหมด เน่ืองจากเช่ือมัน่ในคุณภาพและมองวา่
ไม่จ  าเป็นตอ้งซ้ือรถมือหน่ึงเพื่อลดตน้ทุน 
 
 2.4.3  ช่วยลดเวลาในการเร่ิมจัดตั้งธุรกจิ 
 เน่ืองดว้ยปัญหาของผูป้ระกอบการ SME Mobility ส่วนมากมกัเสียเวลาในการเลือกหา
รถมือสองท่ีเหมาะสมจากสถานท่ีหน่ึงและตอ้งหาผูป้ระกอบการท่ีผลิตตูจ้ากสถานท่ีอีกแห่ง ซ่ึงหาก
เป็นบริษัทผู ้ผลิตตู้ท่ี มี ช่ือเสียงจะส่งผลให้ต้นทุนในการประกอบกิจการเพิ่มสูงข้ึน ดังนั้ น  
Trucksolute จึงสร้างคุณค่าจากการท่ีลูกคา้ไม่ตอ้งเสียเวลาในการหาผูผ้ลิตหลายรายและเป็นธุรกิจ
แบบ One Stop Service  
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บทที ่ 3 

การศึกษากลุ่มเป้าหมาย 
 
 

3.1  กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย 
 จากการเปิด Facebook เพจ Food Truck Solution เพื่อดูวา่ใครคือกลุ่มลูกคา้และส่ิงท่ี
กลุ่มลูกคา้ตอ้งการนั้น ภายในระยะเวลา 1 เดือนมีผูใ้ห้ความสนใจท าธุรกิจเคล่ือนท่ีบนหลงักระบะ
รถบรรทุกติดต่อเขา้มาจ านวน 42 คน ซ่ึงลกัษณะของกลุ่มตวัอยา่งพบวา่เพศของผูท่ี้ให้ความสนใจ
ติดต่อกบั Trucksolute ผา่นทางขอ้ความใน Facebook Fanpage และโทรเขา้มาสอบถามรวมทั้งส้ิน 
42 ราย นั้นเป็นเพศชายคิดเป็นร้อยละ 60 และเป็นเพศหญิงคิดเป็นร้อยละ 40 และมีรายได้เฉล่ีย
ประมาณ 34,800 บาท  เป็นพนกังานเอกชนประมาณร้อยละ 62 รองลงมาคือ อาชีพ เจา้ของธุรกิจ
ส่วนตวัร้อยละ 31 และอาชีพอ่ืนๆอีกร้อยละ 7 
 
 3.1.1  กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย 
 จากขอ้มูลขา้งตน้จึงสรุปลกัษณะของกลุ่มลูกคา้เป้าหมายของ Trucksolute คือ   

1. บุคคลทัว่ไปหรือพนกังานบริษทัท่ีตอ้งการมีธุรกิจขนาดยอ่มเป็นของตวัเองหรือหา
รายไดเ้สริมนอกจากงานประจ า 

2. ผูป้ระกอบการรายใหม่ ท่ีประกอบกิจการประเภทการขายอาหารและเคร่ืองด่ืมท่ียงั
หาท าเลในการขายไม่ได ้

3. ผูป้ระกอบการรายเดิม ท่ีประกอบกิจการประเภทการขายอาหารและเคร่ืองด่ืมซ่ึง
ตอ้งการเพิ่มช่องทางการจ าหน่ายและท าการตลาดใหลู้กคา้จดจ า 

 
 

3.2  การคาดการณ์กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย 
 กลุ่มลูกคา้เป้าหมายท่ีทาง Trucksolute ไดก้  าหนดเอาไว ้เป็นพนกังานบริษทัหรือบุคคล
ทัว่ไปท่ีมีกิจการอยูแ่ลว้ท่ีสนใจท าธุรกิจเคล่ือนท่ีบนหลงักระบะรถบรรทุกเล็ก 
 จากการสัมภาษณ์ขอ้มูลผูป้ระกอบการท่ีเป็นผูป้ระกอบการ  Food Truck เบ้ืองตน้ 
จ านวน 7 รายไดแ้ก่ ร้านปานชีวากาแฟไทย ร้าน Mother Trucker ร้านPizza AROY ร้าน Amity 
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Coffee ร้าน Kofuku  ร้านปานชีวากาแฟไทย ร้านลินรถนมสด และ ร้าน Orn The Road พบว่า
ผูป้ระกอบการร้อยละ 42.8 เป็นเพศหญิง ร้อยละ 57.2 เป็นเพศชาย ซ่ึงผูป้ระกอบการท่ีเป็นเพศหญิง
จากกลุ่มตวัอยา่งเลือกใชร้ถมือหน่ึงทั้งหมด เน่ืองจากยงัไม่มีความเช่ือมัน่ และไม่มีความรู้เร่ืองรถจึง
ไม่กลา้เส่ียงโดยเฉพาะรถมือสองจากผูผ้ลิตท่ีมาจากประเทศจีน ขณะท่ีผูป้ระกอบการท่ีเป็นเพศชาย
จากกลุ่มตวัอยา่ง ร้อยละ 85.7 เลือกด าเนินธุรกิจโดยใชร้ถมือสอง เน่ืองจากมีราคาถูกกวา่และมองวา่
การขบัข่ีไม่ใช่ประเด็นหลกัตอ้งการลดตน้ทุนมากกวา่ 
 ในส่วนของความตอ้งการลูกคา้ หลงัจาก Trucksolute ไดมี้การเปิดเพจบน Facebook 
โดยท่ีไดมี้การโพสต์ลิงคใ์นส่ือออนไลน์ท่ีเก่ียวขอ้ง ไดแ้ก่ เวบ็ไซตพ์นัธ์ทิพยแ์ละเพจ SME ตีแตก 
ในFacebook พบวา่ไดมี้ยอด Like จ านวน 2,280 ณ วนัท่ี 3 พ.ย.2557 และโดยมีผูส้นใจติดต่อเขา้มา
ทางโทรศพัท์จ  านวน 12 ราย และทาง ขอ้ความในเพจอีก 30 ราย รวมทั้งส้ิน 42 ราย หากค านวณ
เปอร์เซนต ์
 % ความสนใจของกลุ่มลูกคา้เป้าหมาย =  (42 / 2280) x 100 
    =  1.84 % 
 ซ่ึงในจ านวน ผูท่ี้ติดต่อมาจ านวน 42 ราย มีจ านวน 4 ราย ท่ีพร้อมจะซ้ือรถกับ 
Trucksolute  ซ่ึงเทียบเท่ากบั ร้อยละ 50 ของก าลงัการผลิตสูงสุด (ก าลงัการผลิตสูงสุดเท่ากบั 8 คนั 
ต่อเดือน) Trucksolute จึงประมาณการยอดจ าหน่ายต่อเดือนในปีแรก เท่ากบัร้อยละ 50 ของก าลงั
การผลิตสูงสุด  
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บทที ่ 4 

การก าหนดกลยุทธ์และแผนการตลาด 
 
 

 จากการท่ี Trucksolute ไดมี้การจดัท า Facebook  page “Food Truck Solution” ซ่ึงเป็น
ช่องทางในการติดต่อกบัลูกคา้ท่ีสนใจจะประกอบธุรกิจร้านคา้เคล่ือนท่ีบนหลงักระบะรถบรรทุก
ขนาดเล็ก พบวา่มีผูใ้ห้ความสนใจในธุรกิจรูปแบบน้ีและไดติ้ดต่อทาง Trucksolute จ านวน 42 คน 
Trucksolute ไดท้  าการเก็บขอ้มูลความตอ้งการจากกลุ่มตวัอยา่งจ านวน 42 คนในประเด็นต่างๆ ดงัน้ี 
 
 

4.1  สรุปความต้องการในรถบรรทุกขนาดเลก็เพือ่ธุรกจิ SME Mobility 

 

 4.1.1  ลกัษณะของรถทีต้่องการ 

 
ภาพที ่7  แสดงลกัษะรถท่ีลูกคา้ตอ้งการ 
 จากภาพท่ี 7  ผูท่ี้ติดต่อเขา้มา ร้อยละ 91 มีความตอ้งการรถบรรทุกขนาดเล็กชนิดท่ีเป็น
รถมือสอง ขณะท่ีร้อยละ 7 ของผูท่ี้ติดต่อเขา้มาตอ้งการรถบรรทุกมือหน่ึง และ ร้อยละ 2 มี
รถบรรทุกอยูแ่ลว้และตอ้งการท าเฉพาะตูเ้ท่านั้น 
 

91% 

7% 

2% 

รถบรรทุกมือสอง 

รถบรรทุกมือหน่ึง 

ตอ้งการเฉพาะตู ้
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 4.1.2  รุ่นรถทีต้่องการ 
 ผูท่ี้ให้ความสนใจติดต่อ Trucksolute ทั้งหมด มีการสอบถามถึงรถบรรทุกขนาดเล็ก
ยีห่อ้ Suzuki รุ่น Carry เพียงรุ่นเดียว 
 
 4.1.3  ประเภทธุรกจิทีส่นใจจะประกอบการด้วยรถบรรทุกขนาดเลก็ 

 
ภาพที ่8  แสดงประเภทธุรกิจท่ีกลุ่มลูกคา้สนใจ 
 จากภาพท่ี 8  กลุ่มลูกคา้ท่ีให้ความสนใจจะประกอบธุรกิจบนหลงักระบะรถบรรทุก
ขนาดเล็กสนใจหมวดอาหารและเคร่ืองด่ืมประมาณร้อยละ 88  และ สนใจหมวดหมู่อ่ืนๆท่ีไม่ใช่
อาหารและเคร่ืองด่ืมอีกร้อยละ 12 
 
 4.1.4  ระดับราคาทีลู่กค้ายนิดีจ่าย 

 
ภาพที ่9  แสดงระดบัราคาท่ีกลุ่มลูกคา้ยนิดีท่ีจะจ่าย 

88% 

12% 

อาหารและเคร่ืองด่ืม 

อ่ืนๆ 

0% 

90% 

3% 
7% 

ไม่เกิน 250,000 บาท 
250,001 - 350,000 บาท 
350,001 - 400,000 บาท 
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 จากภาพท่ี 9  แสดงระดบัราคารถบรรทุกขนาดเล็ก Suzuki Carry มือสองพร้อมตู ้ท่ี
กลุ่มลูกคา้ยนิดีท่ีจะจ่ายพบวา่  ร้อยละ 90 ยนิดีจะจ่ายท่ีระดบัราคา 250,001 - 350,000 บาท  ร้อยละ 7 
รับไดท่ี้ระดบัราคาไม่เกิน 250,000 บาท  และร้อยละ 3 รับไดท่ี้ระดบัราคามากกวา่ 400,000 บาท 
 
 

4.2  กลยุทธ์ทางการตลาด (Marketing Strategies) 
 กลยทุธ์ทางการตลาดแบ่งออกเป็น 4 ส่วน ดงัต่อไปน้ี 
 
 4.2.1  กลยุทธ์ด้านผลติภัณฑ์ (Product Strategy) 
 จากผลการส ารวจความตอ้งการของกลุ่มลูกคา้ท่ีไดติ้ดต่อกบัทาง Trucksolute พบว่า
กลุ่มลูกคา้มีความตอ้งการรถบรรทุกขนาดเล็กมือสอง ยี่ห้อ Suzuki รุ่น Carry และ ตูห้ลงักระบะรถ
ซ่ึงเป็นพื้นท่ีเพื่อประกอบธุรกิจ 
 1.  จ  าหน่ายรถบรรทุกขนาดเล็กมือสอง โดยมุ่งเนน้ไปท่ีรถญ่ีปุ่นเป็นหลกั 
 2.  ผลิตตูห้ลงักระบะรถพร้อมติดตั้งในตวัรถบรรทุกขนาดเล็กออกแบบโดยพิจารณา 
ถึงความสอดคลอ้งของกิจกรรมในการประกอบการและสรีระของผูใ้ชง้านเป็นหลกั โดยตูจ้ะมีขนาด 
ยาว 2.2 เมตร กวา้ง 1.6 เมตร   สูง 1.8 เมตร ซ่ึงเป็นขนาดท่ีเหมาะกบัสรีระคนไทยซ่ึงมีความสูงเฉล่ีย 
1.7 เมตร ซ่ึงหากตูมี้ความสูงน้อยกวา่น้ีอาจส่งผลให้กลุ่มลูกคา้ตอ้งกม้ลง แต่หากลูกคา้ท่ีมีความสูง
เกิน1.8 เมตรก็สามารถออกแบบขนาดของตูใ้ห้มีความสูงเพิ่มข้ึนไดแ้ต่จะไม่ถึง 2 เมตร เน่ืองจากจะ
ท าใหร้ถเสียสมดุลและผดิกฎหมาย 
 3.  ให้บริการค าปรึกษาเร่ืองธุรกิจร้านคา้เคล่ือนท่ีบนหลงักระบะรถบรรทุกขนาดเล็ก 
ในด้านอุปกรณ์ เคร่ืองครัว และการจดัวางอุปกรณ์บนหลงักระบะ ส าหรับกลุ่มลูกคา้ท่ีอยากเร่ิม
ธุรกิจแต่ยงัไม่มัน่ใจวา่จะเร่ิมตน้อยา่งไร 
 4.  รับติดตั้งสติกเกอร์รอบคนัรถบรรทุก หากลูกคา้ตอ้งการ 
 5.  ให้บริการในรูปแบบ One Stop Services กล่าวคือลูกคา้ท่ีใช้บริการกบัทาง 
Trucksolute ไม่ตอ้งสูญเสียเวลาในการหารถ หาตู ้ซ่ึงช่วยใหป้ระหยดัทั้งตน้ทุน และเวลา 
 6.  ให้บริการด้านการซ่อมแซมในส่วนท่ีเป็นตวัรถบรรทุกขนาดเล็กไม่ว่าจะเป็น
เคร่ืองยนต ์ระบบช่วงล่าง และ ระบบไฟฟ้า 
 7.  รับประกนัคุณภาพสินคา้ 6 เดือน และมีทีมช่างท่ีพร้อมให้บริการถึงสถานท่ีท่ีลูกคา้
สะดวก 
 8.  ลูกคา้สามารถเลือกระบบเช้ือเพลิงของไดร้ะหวา่ง เบนซิน หรือ แก็ส LPG 
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 9.  ลูกคา้สามารถเลือกระบบไฟฟ้าเพื่อใชใ้นการประกอบธุรกิจหลงักระบะ โดยมีให้
เลือกระหวา่งใชร้ะบบไฟฟ้าจากเคร่ืองยนต ์หรือ ใชร้ะบบไฟฟ้าจากเคร่ืองป่ันไฟ 
 
 4.2.2  กลยุทธ์ด้านราคา (Price Strategy) 
 จากผลการวจิยักลุ่มลูกคา้เป้าหมายพบวา่ระดบัราคารถ Suzuki รุ่น Carry มือสองพร้อม
ตูห้ลงักระบะ ราคารถท่ีรับไดจ้ะอยูท่ี่ ประมาณ 250,000 - 350,000 บาท ซ่ึงเป็นระดบัราคาท่ีต ่ากวา่
การซ้ือเฉพาะรถ   Suzuki รุ่น Carry มือหน่ึง ซ่ึงมีราคา 369,800 บาท และตอ้งติดตั้งตูแ้ยก ท าให้หาก
ผูท่ี้สนใจด าเนินธุรกิจเคล่ือนท่ีอิสระเลือกใช้รถบรรทุกขนาดเล็กมือหน่ึงและซ้ือตูต่้างหากจะมี
ตน้ทุนประมาณ 469,000 – 540,000 บาท หากตอ้งการรถบรรทุกขนาดเล็กจากบริษทัญ่ีปุ่น ซ่ึง
ค่อนขา้งสูง เม่ือเทียบกบัระดบัราคาท่ีกลุ่มลูกคา้เป้าหมายยนิดีจะจ่าย 
 Trucksolute ไดต้ั้งราคาส าหรับรถบรรทุกขนาดเล็กพร้อมตูไ้วท่ี้ 329,000 บาท ซ่ึง ณ 
ระดบัราคาน้ีส่ิงท่ีลูกคา้จะไดรั้บคือ 
 1.  รถบรรทุกขนาดเล็ก Suzuki Carry มือสอง เคร่ืองยนต ์1600 CC ซ่ึงไดรั้บการเช็ค
สภาพ เคร่ืองยนต ์ช่วงล่าง ระบบไฟต่างๆ และปรับปรุงใหพ้ร้อมใชง้าน 
 2.  ตูอ้ะลูมิเนียมหลงักระบะรถขนาด 2.2 x 1.6 x 1.8 เมตร 
 
ตารางที่ 3  แสดงการเปรียบเทียบราคาของรถบรรทุกขนาดเล็กพร้อมตู ้Suzuki Carry  Dongfeng 
                   Saver และ Trucksolute 
 ราคารถบรรทุก

เปล่า (บาท) 
ราคารถพร้อมตู้
จากบริษทั (บาท) 

ตูเ้ปล่า Carry Boy 
170,000 (บาท) 

ตูเ้ปล่า ร้านทัว่ไป 
100,000 (บาท) 

ราคาต ่าสุดของ
รถ+ตู ้

Dongfeng Saver 308,000 418,000 470,800 400,800 400,800 
Suzuki Carry 369,000 - 539,800 469,000 469,000 
Trucksolute - 329,000 - - 329,000 
 
 จากตารางท่ี 3  Trucksolute น าเสนอคุณค่าในดา้นของราคารถบรรทุกขนาดเล็กพร้อม
ตูท้า้ยกระบะในระดบัราคาท่ีต ่ากว่าผูผ้ลิตรถบรรทุกขนาดเล็ก มือหน่ึงทั้ง Dongfeng และ Suzuki 
โดยเฉพาะกลุ่มลูกคา้เป้าหมาย มีความตอ้งการรถบรรทุกขนาดเล็กจากบริษทัญ่ีปุ่น ซ่ึงในตลาดมี
เพียง Suzuki Carry เท่านั้น Trucksolute จะช่วยลดตน้ทุนของกลุ่มลูกคา้เป้าหมาย ประมาณ 140,000
บาทเป็นอยา่งต ่า  
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 4.2.3  กลยุทธ์ด้านช่องทางการเข้าถึงลูกค้า (Channel Strategy) 
 Trucksolute มีกลยทุธ์ในการเขา้ถึงกลุ่มลูกคา้เป้าหมาย แบ่งไดเ้ป็น 2 ช่องทาง คือ 
 1.  โชวรู์ม เป็นสถานท่ีซ่ึงลูกคา้สามารถเลือกรถบรรทุกขนาดเล็กท่ีตอ้งการไดโ้ดยตรง
ซ่ึงจะมีพนกังานฝ่ายขายเป็นผูใ้หค้  าแนะน ากบัลูกคา้ 

 

 
ภาพที ่10  แสดงรถยนต ์SUZUKI CARRY ท่ีหนา้ โชวรู์ม Trucksolute 
 
 2.  Social Media ในปัจจุบนัช่องทางท่ีลูกคา้สามารถติดต่อกบัทาง Trucksolute คือ 
Facebook Page “Food Truck Solution” ซ่ึงลูกคา้สามารถสอบถามถึงบริการหรือความตอ้งการได้
ผา่นกล่องขอ้ความ 

 

 
ภาพที ่11  แสดงหนา้ เพจ Facebook ของ Trucksolute  
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 3.  ออกแสดงสินคา้ตามตลาดนดักลางคืน 
  3.1.  แสดงสินคา้ในพื้นท่ีตลาดนดักลางคืน :  Trucksolute จะใช้กล
ยุทธในการเข้าถึงกลุ่มลูกค้าเป้าหมายและบุคคลทัว่ไปโดยการน ารถไปจดัแสดงตามตลาดนัด
กลางคืน ไดแ้ก่ ตลาดนดัรถไฟ รัชดา ซ่ึงเปิดให้เช่าพื้นท่ีทุกวนัพฤหสัถึงวนัอาทิตยข์องเดือน ตั้งแต่
เวลา 17.00 น. ถึง 1.00 น.  โดยค่าเช่าพื้นท่ีเท่ากบั วนัละ 350 บาท  และ อีกพื้นท่ีคือ ตลาดนดัรถ
โบราณ หา้งสรรพสินคา้ The Walk เกษตร-นวมินทร์ ซ่ึงมีค่าเช่าพื้นท่ีวนัละ 200 บาท และจดัข้ึนทุก
วนัองัคารและพฤหสัของเดือนโดยพื้นท่ีทั้งสองน้ีเป็นลานจอดรถกวา้ง ผูป้ระกอบการจึงนิยมน ารถ
มาดดัแปลงในการประกอบธุรกิจ เขา้มาขายในพื้นท่ีน้ี Trucksolute จึงตอ้งการประชาสัมพนัธ์ และ
กระตุน้ตลาดให้บุคคลท่ีสนใจตอ้งการประกอบธุรกิจในรูปแบบเคล่ือนท่ีได้รู้จกักบั Trucksolute 
มากข้ึน 
 

 

ภาพที ่12  ผูป้ระกอบการท่ีตลาดนดัรถไฟรัชดา 
 

 
ภาพที ่13  ผูป้ระกอบการท่ีตลาดนดัรถโบราณ  
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  3.2.  ออกแสดงสินคา้ในงาน Trade Fair :  ในปีท่ี 5 ในการด าเนินธุรกิจ 
Trucksolute จะเขา้ถึงกลุ่มลูกคา้โดยการ ออกแสดงสินคา้ในงาน Trade Fair ท่ีเก่ียวขอ้ง ไดแ้ก่ งาน 
SME Thailand Expo หรือ งานมหกรรมช้ีช่องรวย ซ่ึงค่าเช่าพื้นท่ีจะเท่ากบั 30,000 บาท ตลอดงาน 
ซ่ึงจะช่วยให้Trucksolute สามารถประชาสัมพนัธ์รูปแบบสินคา้ให้กบัผูป้ระกอบการและบุคคล
ทัว่ไปท่ีสนใจไดม้ากยิง่ข้ึน 

 

 

ภาพที ่14  บรรยากาศงาน SME Thailand Expo 2014 
 
 4.2.4 กลยุทธ์ด้านการส่ือสารทางการตลาดแบบบูรณาการ (IMC Strategy) 
 1.  การโฆษณา (Advertising) 
  1.1.  ประชาสัมพนัธ์ดว้ยกลยุทธ์ Word of Mouth โดยจดัท าแผน่พบัเพื่อ
ฝากท่ีร้านของลูกคา้ท่ีซ้ือรถจาก Trucksolute  
  1.2.  ประชาสัมพนัธ์ตามเวบ็บอร์ด เวบ็ไซต ์และส่ือต่างๆท่ีเก่ียวขอ้งกบั
การเร่ิมตน้ธุรกิจ 
  1.3.  มีการให้ค่านายหน้าส าหรับลูกคา้ท่ีเคยซ้ือรถจากทาง Trucksolute 
และแนะน าลูกคา้ใหม่ใหม้าใชบ้ริการลูกคา้ 
 2.  กิจกรรมส่งเสริมการขาย (Sale Promotion)  
  2.1.  มีการจดัท ากิจกรรมส่งเสริมการขายในรูปแบบต่างๆเพื่อดึงดูดลูกคา้
รายใหม่ เช่น ส่วนลดอุปกรณ์และชั้นวางของหากซ้ือรถภายในระยะเวลาท่ีก าหนด หรือ การมอบ
ส่วนลดส าหรับลูกคา้รายเก่าท่ีกลบัมาซ้ือซ ้ า เป็นตน้  
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บทที ่ 5 

บทสรุปและข้อเสนอแนะในการเร่ิมต้นธุรกจิ 
 
 

 ในปัจจุบนัประเทศไทยยงัไม่พบวา่มีธุรกิจการผลิตและจดัจ าหน่ายรถบรรทุกขนาดเล็ก
มือสองพร้อมดดัแปลงพื้นท่ีส าหรับบรรทุกให้เป็นพื้นท่ีส าหรับธุรกิจร้านคา้เคล่ือนท่ี ในลกัษณะ
ของ One Stop Service โดยผูป้ระกอบการส่วนใหญ่ประสบปัญหาในการเร่ิมตน้ธุรกิจไม่วา่จะเป็น
ในเร่ืองปัญหาในการหาซ้ือรถบรรทุกขนาดเล็กในราคาท่ีเหมาะสม เสียเวลาในการหารถบรรทุก
ขนาดเล็กจากหลายๆเต๊นท ์รถบรรทุกขนาดเล็กท่ีซ้ือมาไม่มีคุณภาพตอ้งเสียเวลาและเงินทุนในการ
น ารถไปซ่อมบ ารุงและดดัแปลง เสียเวลาในการหาผูผ้ลิตตูท่ี้สามารถผลิตตู้ได้ตามตรงกบัความ
ตอ้งการ และใชเ้งินลงทุนท่ีสูงในการผลิตและตบแต่งตู ้ทาง Trucksolute จะเป็นผูเ้ขา้มาแกไ้ขปัญหา
ให้ผูป้ระกอบการรายใหม่มีความสะดวกสบาย และใช้เงินทุนท่ีเหมาะสมกบัการเร่ิมตน้ธุรกิจ โดย
การผลิตและจดัจ าหน่ายรถบรรทุกขนาดเล็กส าหรับธุรกิจร้านคา้เคล่ือนท่ี ในลกัษณะ One Stop 
Service ซ่ึงเร่ิมตน้ตั้งแต่จดัซ้ือรถบรรทุกขนาดเล็กมือสองในราคาถูกกวา่ราคาตลาด มีทีมช่างผูเ้ชียว
ชาญในการซ่อมและดดัแปลงให้ตวัรถมีความเหมาะสมกบัการใช้งานในรูปแบบของธุรกิจร้านคา้
เคล่ือนท่ี พร้อมทั้งออกแบบตูท้ั้งภายนอกและภายในให้เป็นไปตามความตอ้งการของลูกคา้ และมี
บริการซ่อมรถนอกสถานท่ี 
 ก่อนท่ีจะเร่ิมตน้ท าธุรกิจ Trucksolute ผูล้งทุนควรมีความพร้อม และมีความรู้ในเน้ือหา
ธุรกิจน้ีเป็นอยา่งดี โดยก่อนท่ีจะตดัสินใจลงทุน ผูล้งทุนควรศึกษาองคป์ระกอบของตวัธุรกิจน้ี อยา่ง
ละเอียดถ่ีถ้วน และส่ิงท่ีขาดไม่ได้คือ ตอ้งถามตวัเองว่า ท าไมถึงสนใจธุรกิจน้ี โดยพิจารณาจาก
ประสบการณ์ สภาพแวดลอ้ม การศึกษา และเงินทุน ประกอบดว้ย 
 ผลิตภัณฑ์ของธุรกิจน้ีคือ รถบรรทุกขนาดเล็กพร้อมพื้นท่ีในการท าธุรกิจร้านค้า
เคล่ือนท่ี ซ่ึงมีองคป์ระกอบหลกัคือ รถบรรทุกขนาดเล็ก และตูด้ดัแปลง ผูล้งทุนจะตอ้งรู้ช่องทางใน
การจดัซ้ือรถบรรทุกขนาดเล็กมือสองในราคาท่ีถูกกวา่ราคาตลาด ซ่ึงในรายงานฉบบัน้ีไดก้ล่าวถึง
ช่องทางการประมูลรถจากบริษทัประมูลรถ การท่ีจะท าให้รถกลับมาอยู่ในสภาพพร้อมใช้งาน
เสมือนรถมือหน่ึงนั้นผูล้งทุนควรจะมีผูเ้ชียวชาญในการซ่อมบ ารุงและดดัแปลงรถบรรทุกเป็นท่ี
ปรึกษา ในส่วนของตูด้ดัแปลงมีวตัถุดิบหลกั คือ โครงเหล็กแข็ง และแผน่อลูมีเนียม ซ่ึงวตัถุดิบท่ีได้
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กล่าวมานั้นมีราคาท่ีแปรผนัข้ึนลงตามเศรษฐกิจ ผูล้งทุนควรจะมี Supplier เจา้ประจ าท่ีสามารถส่ง
วตัถุดิบในราคาและเวลาท่ีก าหนดได ้
 จากการศึกษาของทีมผูว้ิจยัพบว่ากลุ่มลูกค้าเป้าหมายของธุรกิจ Trucksolute คือ 
พนกังานบริษทัท่ีมีความตอ้งการจะเป็นเจา้ของธุรกิจหรือตอ้งการรายไดเ้สริมจากการท าธุรกิจ และ
เจา้ของธุรกิจท่ีตอ้งการเพิ่มช่องทางในการขายหรือเพิ่มเอกลกัษณ์ให้กบัตวัธุรกิจ ซ่ึงการท่ีจะจบักลุ่ม
ลูกคา้เป้าหมายใหไ้ดน้ั้น ผูล้งทุนควรจะตอ้งศึกษาในเร่ืองของการใชส่ื้อออนไลน์ในการส่ือสารและ
ประชาสัมพนัธ์ 
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ภาคผนวก ก 
ตัวอย่างแบบสอบถาม 

 
 

 
 

แบบสอบถาม  เร่ือง รถบรรทุก ดัดแปลงเพือ่ SME 
 

       แบบสอบถามน้ีเป็นส่วนหน่ึงของการวจิยั วชิา Independent Study ภาควชิาผูป้ระกอบการและ 
นวตักรรรม วทิยาลยัการจดัการมหาวทิยาลยัมหิดล ปีการศึกษา 2556 
 
ส่วนท่ี 1 ขอ้มูลเชิงประชากรศาสตร์ 
       1.1  เพศ     ___ ชาย     ___ หญิง 
 
       1.2  อาย ุ    □ ต  ่ากวา่ 18 ปี     □ 18-24 ปี     □ 25-35 ปี     □ 36-45 ปี 
                         □ 46-60 ปี     □ 61 ปีข้ึนไป 
 
       1.3  อาชีพ 
       □ นกัเรียน/นกัศึกษา     □ พนกังานบริษทั     □ ขา้ราชการ/พนกังานรัฐวสิาหกิจ 
       □ ธุรกิจส่วนตวั     □ อาชีพอิสระ/รับจา้ง     □ อ่ืนๆ ____________ 
 
       1.4  รายไดต่้อเดือน 
       □ ต ่ากวา่ 15,000 บาท     □ 15,001 - 25,000 บาท     □ 25,001 - 50,000 บาท 
       □ 50,001 - 100,000 บาท     □ มากกวา่ 100,001 บาท 
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ส่วนท่ี 2  ขอ้มูลเก่ียวกบั แนวคิดธุรกิจบนหลงักระบะรถ 
       2.1  ท่านสนใจท าธุรกิจบนหลงักระบะรถ (เช่น Food truck )     □ ใช่     □ ไม่ใช่ 
 
       2.2  ท่านสนใจจะท าธุรกิจรูปแบบใดบนหลงักระบะรถ 
       □ ขายอาหารและเคร่ืองด่ืม     □ อ่ืนๆ(โปรดระบุ)______ 
 
       2.3  ท่านจะเลือกซ้ือรถบรรทุกลกัษณะใดเพื่อประกอบธุรกิจ 
       □ รถญ่ีปุ่นมือ1     □ รถญ่ีปุ่นมือ2     □ รถจีนมือ1     □ รถจีนมือ2 
 
       2.4  ระดบัราคา หรืองบประมาณในการซ้ือรถเพื่อประกอบธุรกิจ (รวมตูแ้ละอุปกรณ์) 
       □ ไม่เกิน 200,000 บาท     □ 200,001 - 250,000 บาท     □ 250,001 - 300,000 บาท 
       □ 300,001 - 350,000 บาท     □ 350,001 - 400,000 บาท     □ มากกวา่ 400,000 บาทข้ึนไป 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

จบแบบสอบถาม  ขอบคุณส าหรับความร่วมมือในการตอบแบบสอบถามของท่าน  
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ภาคผนวก ข 
ผลการตอบแบบสอบถาม 

 
 

เพศ 

 
 
อาชีพ 

 
  

59.52% 

40.48% ชาย 

หญิง 

61.90% 

30.95% 

7% 

พนกังานเอกชน 

ธุรกิจส่วนตวั 

อ่ืนๆ 
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รายได้ 

 
 
รูปแบบธุรกจิทีส่นใจ 

 
  

33.33% 

58.33% 

8% 

15,001 - 25,000

25,001 - 50,000

50,001 - 100,000

88.10% 

11.90% 

อาหารและเคร่ืองด่ืม 

อ่ืนๆ 
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ประเภทรถทีต้่องการมาใช้ในธุรกจิ 

 
 
ระดับราคา หรืองบประมาณในการซ้ือรถเพือ่ประกอบธุรกิจ 

 
  

4.76% 

92.86% 

0% 0% 2% 

รถญ่ีปุ่นมือหน่ึง 

รถญ่ีปุ่นมือสอง 

รถจีนมือหน่ึง 

รถจีนมือสอง 

อ่ืนๆ 

7.00% 

56.00% 

34% 

0% 3% 

ไม่เกิน 250,000 บาท 

ไม่เกิน 300,000 บาท 

ไม่เกิน 350,000 บาท 

ไม่เกิน 400,000 บาท  

400,001 บาทข้ึนไป 
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ภาคผนวก ค 
บทสัมภาษณ์ ผู้ประกอบการ Food Truck 

 
 

1.  Kofuku 
 ร้าน Kofuku เป็นร้านอาหารท่ีเป็น Food Truck รายแรกๆของประเทศไทย โดยการ
ร่วมลงทุนของผุป้ระกอบการ 3 คน คือ คุณชชั  คุณเฟิร์น  และคุณตอง ในปัจจุบนัมีการเปิดสาขา
ใหม่ 2 สาขาท าให้ปัจจุบนัมีจ านวนสาขาทั้งหมด 6 สาขา ได้แก่ สาขาทาวน์ อิน ทาวน์  สาขา
ลาดพร้าว18  สาขาเหม่งจ๋าย   สาขาโรงเรียนจนัทร์หุ่นบ าเพ็ญ  สาขาเมเจอร์รัชโยธิน  และสาขา
เกษตรนวมินทร์ โดยรูปแบบธุรกิจจะขาย อาหารญ่ีปุ่นประเภทของทอดเป็นหลกั  ไดแ้ก่  ขา้วหน้า
หมูทอด  ขา้วหนา้แกงกะหร่ีญ่ีปุ่นรสต่างๆ  เป็นตน้ 

 
ภาพที ่15  ร้าน Kofuku สาขาลาดพร้าว18 
 
ค าถาม - ค  าตอบจากการสัมภาษณ์ผูป้ระกอบการ 
Q : ตอนน้ีร้านKofuku เปิดมาแลว้ก่ีปีครับ 
A : ประมาณ 2 ปีกวา่ๆครับ 
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Q : มีแนวคิดยงัไงถึงมาท าร้านอาหารในรูปแบบ Food Truck ครับ 
A : ตอนแรกไม่ไดคิ้ดจะท าเป็น Food Truck ครับ แต่ผมอยากไดท้  าเลยา่น ทาวน์ อิน ทาวน์ 
 มากกวา่ ตั้งแต่ตอนท่ีมีโครงการก่อสร้างห้าง The Scene ผมก็ไปติดต่อขอเช่าพื้นท่ีแต่
 เขาคิดค่าเช่า เดือนละ ห้าหม่ืนบาทผมจ่ายไม่ไหว จึงไดแ้นวคิดว่าจะลองหารถมาท า
 เป็น Food Truck แทน 
Q : แลว้ความคิด Food Truck อนัน้ีคิดข้ึนมาเองหรือวา่ไดแ้นวคิดมาจากไหนครับ 
A : เคยเห็นท่ีต่างประเทศมีครับ ผมวา่มนัน่าสนใจดี 
Q : แลว้ตอนเร่ิมลงทุนสูงไหมครับ ใชร้ถมือหน่ึงหรือมือสอง 
A : เป็นรถมือสองครับ ยีห่อ้ dong feng ตอนเร่ิมผมมีทุนไม่มากครับ แต่ท่ีอยากท าเพราะใจ
 รักเราก็เร่ิมคนัแรก คนัเดียวก่อน ตอนหารถก็ล าบากเหมือนกนั เพราะมนัหาท่ีถูกใจ
ยาก 
Q : แลว้ตูล้ะครับ ภายในคุณ ชชั ออกแบบเองเลยหรือเปล่า 
A : ใช่ครับ เร่ืองตูน่ี้จริงๆผมลองท าเองเพราะผมพอรู้จกัช่างท่ีท าตูก้็ช่วยๆกนัท าอ่ะครับจะ
 ไดป้ระหยดัแต่ใชเ้วลานานมากและเหน่ือยมาก  ผมลองผิดลองถูกไปกวา่ 4 เดือนกว่า
 จะเสร็จหมายถึงตูก้บัภายในนะ 
Q : แสดงวา่แน่วแน่เลยใช่ไหมครับวา่จะขายอาหารญ่ีปุ่น แลว้ก็ออกแบบ พวกเตาทอดใน
 รูปแบบน้ี 
A : แน่นอนครับ คือเราคิดไวแ้ลว้วา่อยากขายขา้วหนา้หมูทอดญ่ีปุ่น ส่วนตวัรถเราก็ท าเอง
 ดว้ยความชอบธุรกิจเราตอ้งชอบก่อนครับถึงจะท าได ้
Q : แลว้ก่อนหน้าน้ี คุณชชั คุณตอง คุณเฟิร์น ประกอบอาชีพอะไรมาก่อนครับก่อนจะมา
 ท าธุรกิจน้ี 
A : ผม(คุณชชั) เป็นครูสอนด าน ้ าครับ ส่วน คุณเฟิร์นมีร้านสัตวแพทยอ์ยู่ในย่านน้ีแหละ 
 ส่วน ตองเป็นนกัร้อง ร้องเพลงกลางคืน ตอ้งบอกว่าสองคนน้ีจะมาร้านตอนท่ีว่างนะ
 ครับ แต่ผมจะท าร้านเตม็ตวั 
Q : ปัจจุบนัเปิดมา 4 สาขา แลว้มีการจดัการท่ีล าบากไหมครับ 
A : ไม่ครับ ทุกวนัๆเด็กท่ีร้านอ่ืนจะขบัรถมาท่ีสาขาใหญ่ คือท่ี ทาวน์ อินทาวน์น้ี เพื่อแบ่ง
 ก าไรกนั คนท่ีมาช่วยเป็นรุ่นนอ้งของพวกผม จึงไวว้างใจกนัไดค้่อนขา้งดี 
Q : ถามอีกนิดไดไ้หมครับ ท า 4ร้านน่ี รายไดเ้ดือนละเท่าไร 
A : เอาจริงๆหรอ ก็เฉล่ียเดือนละ 5-6 แสน ครับ 



33 
 

Q : ครับ งั้นผมไม่รบกวนเวลาคุณ ชชัแลว้ละกนันะครับ ขอบคุณท่ีช่วยแชร์เร่ืองราวของ
 ร้าน Kofuku นะครับ 
A : ไม่เป็นไรครับ ดว้ยความยนิดี 

 
ภาพที ่16  คุณชชั ผูป้ระกอบการร้าน Kofuku 
 
 โดยสรุป คุณชชั ผูป้ระกอบการ้าน Kofuku เร่ิมธุรกิจในรูปแบบ SME Mobility ดว้ย
ความตอ้งการท่ีจะมีธุรกิจร้านอาหารท่ีหา้ง The Scene ในยา่น ทาวน์ อิน ทาวน์ แต่ไม่สามารถจ่ายค่า
เช่าท่ีซ่ึงสูงถึงเดือนละ 50,000กวา่ บาทไดจึ้งตดัสินใจด าเนินธุรกิจในรูปแบบ SME Mobility แทน 
ในฝ่ังตรงขา้มกบัห้าง The Scene โดยปัญหาในการเร่ิมตน้ของธุรกิจของเขาคือ การหารถท่ีถูกใจซ่ึง
ตอ้งตระเวนหาเพราะเต็นท์รถมือสองจะมีรถบรรทุกขนาดเล็กให้เลือกไม่มาก ท าให้เสียตน้ทุนใน
ดา้นของเวลาดว้ย 
 
 
2.  Mother Trucker 
 ร้าน Mother Trucker เป็นร้าน Food Truck ท่ีไดรั้บความนิยมและเป็นท่ีรู้จกัอย่าง
แพร่หลายโดยมียอด Like ใน Facebook Fanpage ของร้านมากกวา่ 15,000 Likes  ผูป้ระกอบการของ
ร้านคือ คุณอาร์ม่ีกบัเพื่อนอีกสองคน ปัจจุบนัร้านเปิดมาประมาณ 6 เดือน โดยจะขายเบอร์เกอร์เป็น
หลกัท่ียา่นบางล าภูและมีการ ขบัไปขายตามงาน Events ต่างๆ 
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ภาพที ่17  รถ Food Truck ของร้าน Mother Trucker 

 
ภาพที ่18  คุณอาร์มม่ี ผูป้ระกอบการร้าน Mother Trucker 
 
ค าถาม - ค  าตอบจากการสัมภาษณ์ผูป้ระกอบการ 
Q : สวสัดีครับ อาร์มม่ี จากท่ีนอ้งคิน แนะน ามาขออนุญาตเร่ิมค าถามเลยนะครับ มีแนวคิด
 ยงัไงถึงไดม้าท า ร้านท่ีเป็น Food Truck ครับ 
A : ความชอบส่วนตวัเลยครับพี่ ผมเคยไปเห็นธุรกิจรูปแบบน้ีท่ีอเมริกาและผมคิดว่า
 มนัเจ๋งดีเลย อยากท าครับ 
Q : ก่อนหนา้น้ีท างานอะไรมาก่อนหรือป่าวครับ 
A : ผมเคยรับงานเป็นพวกฝ่ายสถานท่ีตามกองถ่ายอ่ะครับ ท าพวกระบบไฟ ประมาณน้ี
 แลว้ก็มาท า Mother Trucker เลย 
Q : ตอนเร่ิมเป็นไงบา้งครับ ใชร้ถมือหน่ึงหรือมือสอง แลว้ก็หารถยากไหม 
A : คนัน้ีเป็น มือสองครับ ยี่ห้อ Kia รถส าหรับผมหาไม่ยากครับไปมา 2-3ท่ีก็ตดัสินใจเอา
 คนัน้ีท่ียากน่าจะเป็นตูม้ากกวา่ 
Q : ยงัไงครับตู ้หาผูผ้ลิตท่ีถูกใจยากใช่ไหมครับ 
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A : ใช่ครับ ราคาตู้ค่อนข้างแพงครับ เลยตดัสินใจว่าท าเองเลย จริงๆอยากท าเอาสนุก
 มากกวา่จริงจงันะครับ แต่ผมกบัเพื่อนใชเ้วลาลองผดิลองถูกกบัตูไ้ป เกือบปีนะครับแต่
 ก็ถูกใจมากๆ 
Q : แสดงวา่คนัน้ีก็เร่ิมเอง ท าเองเลยหรอครับ 
A : จะวา่งั้นก็ไดค้รับ พวกผมช่วยกนัท าเอง อยากเร่ืองรถเร่ืองไฟผมก็พอมีความรู้ก็ลองท า
 เอาสนุกอ่ะครับ พวกผมขายของไม่เป็นดว้ยซ ้ า ตั้งราคาไม่เป็นอ่ะครับ เดือนแรกขายไป
 ขายมาไดก้ าไร พนักวา่บาทเท่านั้นเอง 
Q : แสดงวา่เป็น Passion ลว้นๆในการท าธุรกิจ Food Truck 
A : ใช่ครับ ส่ิงท่ีผมคิดอยา่งแรกคือตอ้งท าเป็น Food Truck และตอ้งแตกต่าง โดดเด่น และ
 ส่ิงต่อไปท่ีคิดคือท าเล จริงๆผมอยากเขา้ไปขายในขา้วสารนะครับแต่เทศกิจไม่อนุญาต
 จริงๆ เลยขยบัมาท่ียา่นบางล าภูแทน 
Q : โดยสรุปคือ อาร์มม่ีแต่งรถเอง ซ่ึงปัญหาก็คือความยุง่ยากและเวลาในการผลิตใช่ไหม
 ครับ 
A : จริงๆแลว้ แต่งเองมนัก็สนุกดีครับ เหน่ือยแต่ก็ภูมิใจแต่แต่งไปแต่งมา ผมหมดไปกบั
 คนัน้ีประมาณ 600,000 กวา่บาทแหนะครับ และใชเ้วลานานเกือบปีเพราะก็ลองผิดลอง
 ถูกไป ตน้ทุนจึงเพิ่มข้ึน 
Q : ครับสุดทา้ยน้ีขอขอบคุณ อาร์ม่ีมากนะครับท่ีสละเวลามาใหข้อ้มูลเก่ียวกบัธุรกิจ 
A : ยนิดีครับผม 
 
 โดยสรุปร้าน Mother Trucker  ของคุณอาร์มม่ีมาจากความชอบในรูปแบบท่ีเป็น SME 
Mobility และอยากมีธุรกิจเป็นของตนเอง จึงเร่ิมตน้ธุรกิจอาศยัการหารถไปเร่ือยๆ และหาอุปกรณ์
ลองผดิลองถูก ในดา้นการดดัแปลงรถเอง ซ่ึงกวา่จะลงตวัตอ้งอาศยัเวลาค่อนขา้งมากและเสียตน้ทุน
ไปกบัการลองผดิลองถูกไปมากถึง 5-6 แสนบาท ขณะเดียวกนัรูปแบบธุรกิจ Food Truck ท่ีโดดเด่น
ของเขาสามารถสร้างจุดขายจนไดรั้บเชิญไปขายตามงาน อีเวน้ทต่์างๆดว้ย 
 
 
3.  Pizza Aroy 
 ร้าน Pizza Aroy เป็น Food Truck ร้านแรกในประเทศไทยท่ีขาย พิซซ่าเตาถ่าน โดย
ปกติจะขายอยูใ่นหมู่บา้น ทาวน์อินทาวน์ 
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ภาพที ่19  คุณยพุิน ผูป้ระกอบการร้าน Pizza Aroy 

ค าถาม - ค  าตอบจากการสัมภาษณ์ผูป้ระกอบการ 
Q : พี่ยพุินมีแนวคิดอยา่งไร จึงไดเ้ร่ิมธุรกิจ Food Truck Pizza Aroy แห่งน้ีครับ 
A : พี่เคยขาย พิซซ่าอยูท่ี่ ตึกอ้ือจือเหลียง แต่วา่ประสบปัญหาเร่ืองค่าเช่าท่ีซ่ึงท่ีตึกคิดค่าเช่า
 เดือนละแสนบาทแต่วา่ พิซซ่า มียอดขายไม่แน่นอนท าให้ตอ้งหาวิธีลดตน้ทุนน้ีจึงได้
 ลงทุนกบัสามี เปิดร้านน้ีข้ึนมา 
Q : รถท่ีใชเ้ป็นรถ มือหน่ึงหรือ มือสองครับ 
A : มือหน่ึงค่ะ 
Q : รุ่นอะไรครับ แลว้ลงทุนกบัการท าร้านมากไหมครับ 
A : รถ Tata รุ่น Xenon ราคา 600,000กวา่บาท แต่พอรวมอุปกรณ์บนหลงักระบะเขา้ไปก็
 ลา้นตน้ๆค่ะ 
Q : ลงทุนค่อนขา้งสูงนะครับ ตูแ้ละเตาท าเองหรือเปล่าครับ 
A : จา้งช่างมาท าค่ะ 
Q : โดยสรุปก็คืออยากท าร้าน Food Truck เพื่อลดตน้ทุนค่าเช่าใช่ไหมครับ 
A : ใช่ค่ะ แลว้ก็มองวา่มีจุดเด่นดีดว้ยค่ะ 
Q : โอเคครับ งั้นผมไม่รบกวนเวลาพี่ยพุินแลว้ครับ ขอบคุณมากครับ 
A : ไดค้่ะ ขอบคุณค่ะ 
 
 โดยสรุป คุณยพุิน เลือกประกอบธุรกิจในรูปแบบ SME Mobility เน่ืองจากตอ้งการลด
ตน้ทุนค่าเช่าท่ีซ่ึงแต่เดิมเธอตอ้งเสียค่าเช่าเดือนละแสนกวา่บาท และปัญหาในการเร่ิมธุรกิจของเธอ
คือการหาซพัพลายเออร์ท่ีสามารถผลิตตูต้ามความตอ้งการของเธอได ้และเธอตอ้งแบกรับตน้ทุนท่ี
สูงกวา่ 1.2ลา้นบาทในการเร่ิมตน้ธุรกิจของเธอ  
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4.  ร้าน Amity Coffee 

 
ภาพที ่20  ร้าน Amity Coffee 

 ร้าน Amity Coffee เป็นร้านขายเคร่ืองด่ืม ซ่ึงขายบริเวณย่านคลองตนัและใกล้
สนามบินสุวรรณภูมิและงาน Events ต่างๆ โดยหน่ึงในเจา้ของร้าน คุณดุษฎี ไดใ้ห้สัมภาษณ์เก่ียวกบั
แนวคิดธุรกิจของ Amity Coffee ดงัน้ี 
 
ค าถาม - ค  าตอบจากการสัมภาษณ์ผูป้ระกอบการ 
Q : แนวคิดในการเร่ิมธุรกิจ Amity มีท่ีมายงัไงครับ ท าไมถึงท าเป็นรถ 
A : เร่ิมจากอยากท าธุรกิจส่วนตวัเพราะเบ่ืองานประจ าครับ ส่วนท่ีท าเป็นรถเพราะวา่ชอบ
 ครับ 
Q : รถท่ีใช่คนัน้ีเป็นมือหน่ึง หรืออ มือสองครับ 
A : มือสองครับ เป็นรถ Daihatsu น าเขา้ ผมเห็นแลว้ชอบเลยจึงซ้ือเลย 
Q : ใชเ้วลาหานานไหมครับเพราะรุ่นน้ีในเมืองไทยไม่ค่อยแพร่หลาย 
A : เป็นจงัหวะท่ีเจอพอดีครับ พอเจอและราคาไม่แพงมากผมจึงตดัสินใจซ้ือ 
Q : ราคาแพงไหมครับ แลว้ตอ้งซ่อมเพิ่มเติมอีกไหม 
A : ประมาณ 170,000 ครับโชคดีท่ีผมมีความรู้เร่ืองรถ ตอนเอาไปซ่อมจึงไม่โดนช่าง
 หลอก ผมเคยท างานอยูบ่ริษทัท่ีท าช่วงล่างรถกระบะครับ ท ามา10กวา่ปีก็เบ่ือจึงอยาก
 ท างานท่ีอิสระและเราก็ชอบ 
Q : แลว้ตูหลงักระบะท าเองหรือเปล่าครับ 
A : จา้งท าครับ แต่ผมเป็นคนออกแบบ Lay-out ต่างๆเอง ส่วนเคร่ืองครัวก็หามาเติมเอา 



38 
 

Q : เท่าท่ีฟังมาพี่ดุษฎีมีความรู้เร่ืองรถอยูแ่ลว้จึงอยากท าธุรกิจในรูปแบบ Food Truck ใช่
 ไหมครับ 
A : ผมชอบน่ะครับ มนัหาท าลอ่ืนๆได ้ปกติผมจะไปขายแถวสุวรรณภูมิดว้ยเน่ืองจากมี
 ลูกคา้ท่ีเป็นนกัป่ันจกัรยานยา่นนั้น 
Q : แลว้ตอนน้ี เปิดมาก่ีปีแลว้ครับ แลว้ก่อนเร่ิมใชเ้วลานานไหมกวา่จะแต่งรถเสร็จ 
A : ประมาณ หน่ึงปีครับ ส่วนท ารถก็ประมาณ หน่ึงเดือนถึงสองเดือนก็เสร็จแลว้ครับ 
Q : ครับ วนัน้ีผมขอขอบคุณพี่ดุษฎีมากนะครับท่ีใหข้อ้มูลเก่ียวกบัร้าน Amity Coffee  น้ี 
A : ยนิดีครับ  
 
 โดยสรุปคุณ ดุษฎีเร่ิมตน้ธุรกิจเน่ืองจากเขาเบ่ืองานประจ าอยากมีธุรกิจเป็นของตนเอง
และการท่ีเขามีพื้นฐานเร่ืองการดูช่วงล่างรถและรถบรรทุก เขาจึงสามารถลดตน้ทุนและด าเนินธุรกิจ
ตามความตอ้งการไดอ้ยา่งไม่ยากมาก 
 
 
5.  ร้าน Orn The Road 
 ร้าน Orn The Road เป็นร้านขายเบอร์เกอร์ ตั้งอยู่ในบริเวณซอยทองหล่อ11 โดย
เจา้ของคือ คุณอร และสามี คุณPeter 

 
ภาพที ่21  คุณอร ผูป้ระกอบการร้าน Orn The Road 

  



39 
 

ค าถาม - ค  าตอบจากการสัมภาษณ์ผูป้ระกอบการ 
Q : สวสัดีครับ คุณอร ผมขอสอบถามเก่ียวกบัแนวคิดในการเร่ิมตน้ธุรกิจร้าน Orn The 
 Road  
A : ไดเ้ลยค่ะ 
Q : ตอนน้ีเปิดร้านมานานเท่าไรแลว้ครับ 
A : ประมาณ 7 เดือนค่ะ 
Q : แลว้ท าไมพี่ถึงเลือกเปิดร้านเป็นรูปแบบ Food Truck ล่ะครับ มีแนวคิดอยา่งไรบา้ง 
A : พอดี Peter เขาไดแ้นวคิดมาจาก USA ซ่ึง ท่ีนัน่มีขาย Food Truck แพร่หลายแต่รถก็
 ใหญ่กวา่ในเมืองไทย พี่วา่มนัดูน่าสนใจดี เลยคุยกบั Peter วา่อยากเปิดร้านในรูปแบบน้ี 
Q : แลว้ก่อนหนา้น้ีพี่ประกอบอาชีพอะไรมาก่อนหรือครับ 
A : ก่อนหน้าน้ีพี่เปิด ผบั ในยา่นทองหล่อมา20 กวา่ปีค่ะมนัอ่ิมตวัแลว้ จึงอยากลองธุรกิจ
 แบบอ่ืนดูค่ะ พี่คิดวา่เราน่าจะเขา้ถึงลูกคา้ง่ายกวา่ หรือหาท าเลไดง่้ายกวา่ 
Q : แลว้เร่ืองค่าเช่าท่ีมีผลไหมครับ ถา้เทียบกนัแลว้ เปิดเป็น Food Truck ช่วยลดตน้ทุน
 ไดม้ากไหม 
A : เร่ืองค่าเช่าก็มีผลนะ แต่ไม่ใช่เหตุผลแรกท่ีท าให้พี่เปล่ียนมาท าเป็นFood Truck เพราะ
 พี่เปิดบาร์มา 20กว่าปีมนัอ่ิมตวัแล้ว ซ่ึงค่าเช่าท่ีไม่ต้องพูดถึง ค่าเช่าบาร์น่ีเดือนละ 
 300,000กวา่บาทเลยนะ  แต่พี่อยากใหค้นเขาไดรู้้จกัร้านเราจะไดรู้้วา่ร้านเราขายอาหาร
 มีคุณภาพนะเพราะว่าคนทัว่ไปมกัคิดว่าร้านหรูๆค่าอาหารก็คงแพง ซ่ึงพอเปิดเป็น 
 Food Truck พี่ก็ใชเ้น้ือคุณภาพดี ซ่ึงเราจะเขา้ถึงกลุ่มคนในแนวกวา้งมากข้ึนแพร่หลาย
 ข้ึนดว้ยค่ะ 
Q : แลว้รถใชย้ีห่อ้อะไรครับตกแต่งสวยนะครับ 
A : ของ Dongfeng ค่ะ 
Q : ซ้ือเป็นมือ 1 หรือ มือสองครับ 
A : มือหน่ึงค่ะ 
Q : ท าไมถึงซ้ือเป็นมือหน่ึงเลยครับ 
A : จริงๆไม่รู้จะไปซ้ือมือสองท่ีไหนคะ อยากไดมื้อสองเหมือนกนั แต่ไดไ้ปเดินดูรถท่ีงาน
 มอเตอร์โชว ์เห็นของDongfeng แลว้สนใจจึงตดัสินใจซ้ือ 
Q : แลว้ Dongfeng เขาตกแต่งมาใหเ้ลยไหมครับหรือพี่ซ้ือแค่รถอยา่งเดียว 
A : ซ้ือแค่รถอยา่งเดียวค่ะ ตูก้็ของอีกท่ีหน่ึงแลว้ภายในพี่ก็ออกแบบเอง 
Q : แลว้รวมๆแลว้ลงทุนไปประมาณเท่าไรครับกบัคนัน้ี 
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A : ประมาณ 700,000 กวา่บาทค่ะ แต่รถผอ่นเอา 
Q : แลว้ตอ้งใชเ้วลานานไหมครับในการตกแต่งรถ แลว้ตอ้งหาซพัพลายเออร์ประมาณก่ีท่ี
 ครับ 
A : คนัน้ีใช้เวลาแต่งประมาณ 6เดือนนะกว่าจะออกมาขายได้ ซัพพลายเออร์รวมแล้วก็
 ประมาณ 5ท่ีค่ะ 
Q : คงจะเหน่ือยน่าดูเลยนะครับ แต่ก็คุม้ค่าครับ และท่ีส าคญัเบอเกอร์อร่อยมากครับ ผมขอ
 ไม่รบกวนเวลาพี่อรแลว้ละกนันะครับ โอกาสหนา้ผมจะแวะมาอุดหนุนใหม่ 
A : ไดค้่ะ ขอบคุณค่ะ 
 
 โดยสรุปร้าน Orn The Road เป็นร้านขายเบอร์เกอร์ Food Truck ในยา่นทองหล่อ ซ่ึง
คุณอร มีความช่ืนชอบในธุรกิจรูปแบบน้ีและอ่ิมตวักบัธุรกิจร้านอาหารแบบเดิมท่ีมีตน้ทุนค่าเช่าท่ีท่ี
สูงมาก เธอเลือกใชร้ถบรรทุกขนาดเล็ก มือหน่ึงเน่ืองจากเธอไม่รู้วา่จะไปหารถบรรทุกขนาดเล็กมือ 
สองท่ีเช่ือถือไดท่ี้ใด และเธอตอ้งเสียเวลาในการหาซพัพลายเออร์ในดา้นต่างๆในการประกอบธุรกิจ
น้ีซ่ึงตอ้งใชเ้วลากวา่6เดือนจึงเร่ิมตน้ธุรกิจได ้
 
 
6.  ร้านปานชีวากาแฟไทย 
 ร้าน ปานชีวา กาแฟไทย เป็นร้านขายเคร่ืองด่ืม กาแฟชง ซ่ึงผูป้ระกอบการของร้านเดิม
ทีเป็นแม่บา้น และมีความคิดท่ีจะหารายไดเ้พิ่มเติม 
 
ค าถาม - ค  าตอบจากการสัมภาษณ์ผูป้ระกอบการ 
Q : สวสัดีครับพี่ ผมขออนุญาตถามถึงท่ีมาของแนวคิดธุรกิจของร้านปานชีวากาแฟไทย
 นิดนึงไดไ้หมครับ 
A : ไดค้่ะ 
Q : ครับตอนน้ีร้านเปิดมานานหรือยงัครับ แลว้ท าไมถึงท าธุรกิจเป็น Food Truck 
A : เปิดมา7-8เดือนแลว้ค่ะ คือปกติพี่จะป้ิงขนมปังขายส่งตาม Facebook แต่พอดีพี่ตอ้งไป
 รับลูกเพราะน้องเขาเพิ่งเขา้โรงเรียนและค่าใชจ่้ายในการเล้ียงลุกเพิ่มข้ึนพี่จึงตดัสินใจ
 ท าเป็นรถ เพราะตอนช่วงเยน็พอเลิกขายพี่ก็ขบัไปรับลูกไดด้ว้ยค่ะ  
Q : แลว้รถน่ี พี่ซ้ือเป็นมือ 1 หรือมือสองครับ 
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A : มือหน่ึงค่ะ รถจีนมือสองน่ีไม่ไดเ้ลยนะ พี่ไม่กลา้เส่ียง เราเป็นผูห้ญิงดว้ยกลวัรถมนัมี
 ปัญหา 
Q : แลว้ยงัง้ีไม่แพงเกินไปหรอครับ  
A : ส าหรับพี่ก็ไม่นะคะ ก็แทนท่ีจะซ้ือรถใหม่ เราก็เอาไปลงทุนแทนค่ะ 
Q : ครับถา้งั้นผมไม่รบกวนเวลาพี่แลว้ครับ  ขอบคุณมากครับ 
A : ไม่เป็นไรค่ะ ขอบคุณค่ะ 
 
 โดยสรุปร้าน ปานชีวากาแฟไทย เร่ิมต้นจากการต้องการหารายได้เสริมให้กับ
ครอบครัวและเลือกท าเป็นรถบรรทุกขนาดเล็กเน่ืองจากสามารถขบัไปรับลูกซ่ึงก าลงัเร่ิมเขา้สู่วยั
เรียนไดด้ว้ย โดยผูป้ระกอบการเลือกใชร้ถบรรทุกขนาดเล็กมือหน่ึงเน่ืองจากไม่มีความรู้และความ
เช่ียวชาญในเร่ืองรถ 

 
ภาพที ่22  ผูป้ระกอบการร้านปานชีวากาแฟไทย 

 
 
7.  ร้านลนิรถนมสด 
 ร้านลินรถชานม นมสด เป็นร้านขายเคร่ืองด่ืมท่ีขายทั้งเคร่ืองด่ืมและขนมปังป้ิงบริเวณ
หนา้ตึก มิว ของวทิยาลยัการจดัการ มหาวทิยาลยัมหิดล แนวคิดในการเร่ิมตน้ธุรกิจดงัน้ี 
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ภาพที ่23  ผูป้ระกอบการร้านลินรถนมสด 
 
ค าถาม - ค  าตอบจากการสัมภาษณ์ผูป้ระกอบการ 
Q : สวสัดีครับพี่ ผมขออนุญาตสอบถามแนวคิดในการเร่ิมธุรกิจของพี่นิดนึงนะครับ 
A : ไดเ้ลยค่ะ 
Q : ก่อนหนา้น้ีพี่ประกอบอาชีพอะไรมาก่อนหรือครับ แลว้ท าไมถึงอยากท าธุรกิจเป็น
 Food Truck ล่ะครับ 
A : พี่เป็นทหารตรงวภิาวดีน่ีเองค่ะ ส่วนเร่ืองของท่ีอยากเป็น Food Truck เพราะ พี่อยากหา
 พื้นท่ีขายอาหารริมทางน่ีแหละค่ะ 
Q : ปกติบริเวณน้ีจอดขายไดห้รอครับ 
A : จริงๆก็ไม่ไดน้ะ แต่พี่รู้จกัผูใ้หญ่เขาแนะน าใหม้าขายตรงน้ีพี่ก็เลยไดม้าขายน่ีแหละ
 ครับ 
Q : ครับ แลว้รถ คนัน้ี ซ้ือมือหน่ึง หรือ มือสอง ครับ 
A : มือหน่ึงค่ะ พี่ไม่ค่อยชอบรถมือสอง ยิง่เป็นรถจีนน่ีไม่ไดเ้ลย 
Q : ถา้เป็นรถญ่ีปุ่นล่ะครับ Suzuki Carry 
A : จริงๆพี่อยากไดน้ะแต่มนัแพงกวา่ Dong Feng พี่เลยเลือก Dong Feng 
Q : โอเคครับ โดยสรุปคือพี่ตอ้งการเป็นรถมือหน่ึงใช่ไหมครับ แมว้า่จะเป็นรถญ่ีปุ่นมือ
 สองก็คงไม่เอาใช่ไหมครับ 
A : ใช่ค่ะ พี่ไม่อยากเอามาซ่อมอีกพี่วา่รถใหม่ออกจากโรงงานน่าจะยงัดีกวา่ค่ะ 
Q : โอเคครับ งั้นผมไม่รบกวนเวลาพี่แลว้ครับ  ขอบคุณมากครับ 
A : ไดค้่ะ 
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 โดยสรุป ผูป้ระกอบการร้านลินรถชานม นมสดมีความตอ้งการจะด าเนินธุรกิจใน
รูปแบบน้ีเน่ืองจากเธอสามารถเขา้มาประกอบการบนพื้นท่ีดงักล่าวได ้และ เธอไม่เลือกรถมือสอง
เน่ืองจากไม่มีความมัน่ใจและไม่ตอ้งการมีปัญหาซ่อมรถจุกจิก 
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ภาคผนวก ง 
ระเบียบการประมูลและเงื่อนไขการช าระเงินของ บริษทั สหการประมูล จ ากดั 

 
 

1. ผูป้ระมูลควรตรวจสภาพรถและขอ้มูลรถท่ีตวัรถก่อนท าการประมูล 
2. ผูเ้ขา้ร่วมประมูลตอ้งมดัจ าค่าป้ายหมายเลขผูป้ระมูล 20,000 บาท ดว้ยเงินสด หรือ แคชเชียร์เช็ค 
3. กรณีตอ้งการจดัไฟแนนซ์หรือเช่าซ้ือติดต่อเจา้หนา้ท่ีฝ่ายเช่าซ้ือ ก่อนท าการประมูล 
4. แสดงเจตนาการซ้ือรถยนต์ดว้ยวิธียกป้ายหมายเลขประมูลเท่านั้น โดยเร่ิมการประมูลจากราคา

กลาง  
5. ผูช้นะการประมูลตอ้งลงลายมือช่ือในเอกสารหลกัฐานการประมูลและช าระเงินมดัจ า 
6. กรณีท่ีประมูลรถยนตไ์ด ้ตอ้งช าระเงินดงัน้ี 

6.1. ช าระเงินในวนัประมูล 
- วางเงินมดัจ า 10% ของราคารถยนต์ท่ีประมูลได้ โดยช าระเงินเป็นเงินสด หรือบตัร

เครดิตวีซ่าการ์ด, บตัรเครดิตมาสเตอร์การ์ด (กรณีช าระด้วยบตัรเครดิตจะตอ้งจ่าย
ค่าธรรมเนียมในการใชบ้ตัรเครดิตเป็นเงินสด)  

- ภาษีมูลค่าเพิ่ม 7% ของเงินมดัจ า (กรณีรถท่ีมีภาษีมูลค่าเพิ่ม)  
- ค่าด าเนินการ 8,560 บาท (รวมภาษีมูลค่าเพิ่ม) 
- ค่าด าเนินการ รถ 6 ลอ้ ข้ึนไป 10,700 บาท (รวมภาษีมูลค่าเพิ่ม)  

6.2. ช าระเงินส่วนท่ีเหลือภายในวนัท่ีก าหนด 
7. ผูป้ระมูลไดต้รวจสอบสภาพรถยนต ์และ อุปกรณ์ประจ ารถยนตภ์ายหลงัการประมูล โดยบริษทั 

สหการประมูล จะออกใบตรวจสภาพรถแก่ผูช้นะการประมูลเป็นหลกัฐานเพื่อใช้ยืนยนัในวนั
รับรถ กรณีท่ีผูช้นะการประมูลไม่ยอมตรวจสภาพรถยนต์ บริษัทฯถือว่าสละสิทธ์ิและไม่
สามารถเรียกร้องค่าเสียหายใดๆท่ีเกิดข้ึน 

8. ผูช้นะการประมูลมีความประสงคข์อเปล่ียนช่ือผูซ้ื้อหลงัจากหนงัสือสัญญาออกแลว้ บริษทัฯจะ
ด าเนินการเปล่ียนให ้หากมีเหตุผลอนัสมควรโดยคิดค่าใชจ่้ายดงัน้ี  
- รถท่ีประมูลไดร้าคาจบน้อยกว่า 10,000 บาท ตอ้งช าระค่าเปล่ียนช่ือผูป้ระมูลคนัละ 3,000 

บาท ต่อการเปล่ียนช่ือ 1 คร้ัง  
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- รถท่ีประมูลได้ราคาจบตั้งแต่ 10,000 บาท ตอ้งช าระค่าเปล่ียนช่ือผูป้ระมูลร้อยละ30ของ
ราคาจบการประมูล 

9. ผูป้ระมูลรถยนตไ์ดจ้ะตอ้งรับผิดชอบค่าธรรมเนียม ค่าภาษี ค่าปรับ ค่าจดทะเบียนในการขอใช้
รถใหม่ (กรณีรถยนต์ท่ีประมูลไดมี้การแจง้หยุดการใช้รถไว)้ และเงินเพิ่มภาษีนิติบุคคล (รถ
ประมูลแบบนิติบุคคลและประมูลแบบรถด่วนท่ีโอนไม่เกิน 2 ต่อ ) รวมทั้งค่าใช้จ่ายอ่ืนใดท่ี
เก่ียวขอ้งกบัการจดทะเบียนโอนและการรับโอนกรรมสิทธ์ิรถยนต ์
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ภาคผนวก จ 
ราคาประมูลรถยีห้่อ Suzuki รุ่น Carry จาก บริษทั สหการประมูล จ ากดั 

ในปี 2013 – 2014 
 
 

ตารางที่ 4  ราคาประมูลรถยี่ห้อ Suzuki รุ่น Carry จาก บริษทั สหการประมูล จ ากดั ในปี 2013 - 
2014 
วนัท่ีประมูล ยีห่อ้ รุ่น ปี สี ซีซี เลขไมล ์ ราคาเปิด ราคาจบ 

23/8/2014 SUZUKI CARRY 2013 ขาว 1.6 8669 98,000 110,000 
16/8/2014 SUZUKI CARRY 2013 ขาว 1.6 35996 200,000 200,000 
9/8/2014 SUZUKI CARRY 2012 ขาว 1.6 86427 120,000 178,000 

31/7/2014 SUZUKI CARRY 2008 ขาว 1.6 113983 100,000 128,000 
24/7/2014 SUZUKI CARRY 2010 ขาว 1.6 171377 120,000 120,000 
10/7/2014 SUZUKI CARRY 2008 ขาว 1.6 156007 100,000 80,000 
3/7/2014 SUZUKI CARRY 2009 ขาว 1.6 104562 120,000 128,000 

14/6/2014 SUZUKI CARRY 2008 ขาว 1.6 116633 100,000 100,000 
29/5/2014 SUZUKI CARRY 2008 ขาว 1.6 197771 100,000 140,000 
15/5/2014 SUZUKI CARRY 2009 ขาว 1.6 45666 120,000 136,000 
15/5/2014 SUZUKI CARRY 2012 ขาว 1.6 21490 160,000 160,000 
24/4/2014 SUZUKI CARRY 2010 ขาว 1.6 182302 120,000 126,000 
19/4/2014 SUZUKI CARRY 2013 ขาว 1.6 37236 180,000 198,000 
5/4/2014 SUZUKI CARRY 2007 ขาว 1.6 204173 120,000 120,000 

15/3/2014 SUZUKI CARRY 2013 ขาว 1.6 60510 180,000 188,000 
1/3/2014 SUZUKI CARRY 2009 ขาว 1.6 154558 100,000 134,000 

27/2/2014 SUZUKI CARRY 2008 ขาว 1.6 92078 120,000 128,000 
15/2/2014 SUZUKI CARRY 2012 ขาว 1.6 59689 120,000 160,000 
25/1/2014 SUZUKI CARRY 2013 ขาว 1.6 24460 200,000 230,000 
23/1/2014 SUZUKI CARRY 2007 ขาว 1.6 195765 80,000 104,000 

12/12/2013 SUZUKI CARRY 2008 ขาว 1.6 165141 110,000 96,000 
7/12/2013 SUZUKI CARRY 2008 ขาว 1.6 118442 100,000 100,000 
5/11/2013 SUZUKI CARRY 2012 ขาว 1.6 52268 160,000 147,000 
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17/10/2013 SUZUKI CARRY 2008 ขาว 1.6 156689 80,000 132,000 

ตารางที่ 4  ราคาประมูลรถยี่ห้อ Suzuki รุ่น Carry จาก บริษทั สหการประมูล จ ากดั ในปี 2013 –  
                   2014(ต่อ) 

12/10/2013 SUZUKI CARRY 2012 ขาว 1.6 26320 120,000 144,000 
29/9/2013 SUZUKI CARRY 2010 ขาว 1.6 54662 150,000 162,000 
8/9/2013 SUZUKI CARRY 2013 ขาว 1.6 3498 210,000 210,000 

15/8/2013 SUZUKI CARRY 2008 ขาว 1.6 226406 130,000 148,000 
27/6/2013 SUZUKI CARRY 2007 ขาว 1.6 166612 120,000 130,000 
22/6/2013 SUZUKI CARRY 2009 ขาว 1.6 119164 187,000 187,000 
11/5/2013 SUZUKI CARRY 2008 ขาว 1.6 69467 110,000 134,000 
27/4/2013 SUZUKI CARRY 2010 ขาว 1.6 166052 140,000 196,000 
6/4/2013 SUZUKI CARRY 2008 ขาว 1.6 118511 180,000 196,000 

23/2/2013 SUZUKI CARRY 2010 ขาว 1.6 48868 180,000 224,000 
23/2/2013 SUZUKI CARRY 2008 ขาว 1.6 193631 150,000 150,000 
8/1/2013 SUZUKI CARRY 2010 ขาว 1.6 71936 230,000 230,000 
2/1/2013 SUZUKI CARRY 2011 ขาว 1.6 40,702 208,000 260,000 

  




