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บทสรุปผู้บริหาร 
 
 
 ในช่วงปี 2554-2555 ผูป้ระกอบส่วนใหญ่ไดมี้การขยายการลงทุนไปยงัต่างจงัหวดั ท า
ใหห้วัเมืองใหญ่ตอ้งรองรับการขยายตวัของความตอ้งการพื้นฐาน และท่ีอยูอ่าศยัท าใหเ้กิดโครงการ
ก่อสร้างจ านวนมากโดยเฉพาะหวัเมืองส าคญัในแต่ละภูมิภาค คาดวา่มูลค่าลงทุนดา้นก่อสร้างในปี 
2556 จะมีมูลค่า 6 แสนลา้นบาท เติบโต 6.9-8.9% จากปีท่ีผา่นมา อยา่งไรก็ตามใหพ้ื้นท่ีภาคใตซ่ึ้งมี
แรงงานนอ้ย ประกอบกบัค่าแรงงานขั้นต ่าปรับตวัสูงข้ึนส่งผลใหเ้กิดปัญหาการขาดแคลนแรงงาน
และวสัดุก่อสร้างประเภทก่อผนงัหรืออิฐก่อผนงัขาดแคลนในการก่อสร้างและตน้ทุนสูงข้ึน 
 บริษทัสุราษฎร์อิฐมวลเบา จ ากดัตั้งอยูท่ี่อ  าเภอเมือง จงัหวดัสุราษฎร์ธานี เป็นบริษทัท่ี
ผลิตคอนกรีตมวลเบาประเภทไม่อบไอน ้า ภายใตต้ราสินคา้SLB โดยข้ึนรูปในลกัษณะเป็นอิฐบล็อก
ใชใ้นการก่อผนงัชนิดไม่รับแรง มีจุดเด่นในเร่ืองช่วยลดตน้ทุนค่าวสัดุก่อสร้าง ลดระยะเวลาการ
ก่อสร้าง ป้องกนัเสียง ป้องกนัความร้อนและมีน ้าหนกัเบา เพื่อทดแทนการใชอิ้ฐมอญแดงและวสัดุ
อ่ืนๆ โดยอาศยัเครือธุรกิจครอบครัวในพื้นท่ีจงัหวดัสุราษฎร์ธานีเป็นจุดเร่ิมตน้ในการท าตลาด 
จ าหน่ายตรงกบัเจา้ของโครงการ , จ  าหน่ายผา่นร้านคา้ ผูรั้บเหมา ในราคากอ้นละ 18 บาท /300 บาท
ต่อตารางเมตร และจะขยายไปยงัพื้นท่ีภาคใตต้อนบนซ่ึงไดแ้ก่จงัหวดั  สุราษฎร์ธานี นครรีธรรมราช 
ภูเก็ต ระนอง ชุมพร กระบ่ีและพงังา 
 ส าหรับการจดัท าแผนธุรกิจน้ีบริษทัคาดวา่จะเป็นการตอบสนองความตอ้งการของ
กลุ่มเป้าหมายเพื่อช่วยลดตน้ทุนและเวลาในการก่อสร้าง และท าใหสิ้นคา้กลายเป็นสินคา้ท่ีเป็นท่ี
รู้จกักนัโดยทัว่ไปท่ีใชใ้นการก่อสร้าง และรูปแบบธุรกิจท่ีไดจ้ดัท าคาดวา่จะไดรั้บความสนใจในการ
ร่วมทุนกบักลุ่มนายทุนในภูมิภาคอ่ืนๆในการลงทุนตั้งธุรกิจผลิตคอนกรีตมวลเบาประเภทไม่อบไอ
น ้า  
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1บทที ่1 

ความเป็นมาของธุรกจิ 

 
 

1.1ความเป็นมาของแนวคดิธุรกจิ 
 ในปี 2554 และ 2555 การเติบโตของเศรษฐกิจในพื้นท่ีหวัเมืองมีการเติบโตอยา่ง
รวดเร็ว รวมถึงธุรกิจอสังหาริมทรัพยแ์ละก่อสร้าง อนัเน่ืองมาจากการขยายการลงทุนไปยงั
ต่างจงัหวดั ท าใหห้วัเมืองในแต่ละจงัหวดัมีการขยายขนาดทางเศรษฐกิจเพิ่มข้ึนและตอ้งรองรับ
ความตอ้งการพื้นฐาน และท่ีอยูอ่าศยัเป็นปัจจยัหน่ึงท่ีตอบรับการเติบโตทางเศรษฐกิจ จึงท าใหเ้กิด
โครงการมากมายในพื้นท่ีต่างจงัหวดัโดยเฉพาะหวัเมืองส าคญัในแต่ละพื้นท่ี และคาดวา่ในปี 2556 
อุตสาหกรรมก่อสร้างจะมีการเติบโตต่อเน่ือง โดยศูนยว์จิยักสิกรไทยได้ คาดวา่มูลค่าลงทุนดา้น
ก่อสร้างในปี 2556 จะอยูท่ี่ประมาณ 997,500-1,015,900 ลา้นบาท เติบโต 7.5-9.5% จากปีก่อนท่ี
ขยายตวั 12.8% และคาดวา่มูลค่าตลาดวสัดุก่อสร้างภายในประเทศ ปี 2556 อยูท่ี่ราว 590,000-
601,000 ลา้นบาท เติบโต 6.9-8.9% จากปีก่อน ท่ีเติบโต 10% 
 แต่ดว้ยสถานการณ์เศรษฐกิจและส่ิงแวดลอ้มส่งผลใหว้สัดุก่อสร้างและแรงงานเกิด
ขาดตลาด เช่น อุทกภยัในแต่ละภาคของประเทศไทย การเพิ่มค่าแรงขั้นต ่า 300 บาท ลว้นเป็นปัจจยัท่ี
ส่งผลกบัท าใหเ้กิดปัญหาขาดแคลนแรงงานและวสัดุ โดยเฉพาะในภาคใตท่ี้แรงงานนอ้ย และวสัดุ
ก่อสร้างจ านวนนอ้ยท าใหเ้กิดปัญหาขาดแคลนแรงงานและวสัดุอยา่งหนกัรวมทั้งวสัดุก่อสร้าง
ประเภทก่อผนงัหรืออิฐก่อผนงั 
 โดยในภาคใต ้โดยเฉพาะภาคใตต้อนบนนิยมใชอิ้ฐมอญในการก่อสร้าง แต่เน่ืองดว้ย
เทคโนโลยกีารผลิตอิฐมอญนั้นไม่ไดเ้อ้ืออ านวยใหผ้ลิตไดใ้นปริมาณมาก จึงท าใหว้สัดุก่อสร้างขาด
ตลาด และผูผ้ลิตไดข้ึ้นราคาวสัดุ อีกทั้งการใชอิ้ฐมอญก่อผนงัท าใหผ้นงัท าใหโ้ครงสร้างของอาคาร
มีน ้าหนกัมากข้ึน ส่งผลใหต้อ้งออกแบบโครงสร้างรับน ้าหนกัใหมี้ขนาดใหญ่ข้ึน รวมทั้งอิฐมอญมี
ขนาดเล็กท าใหเ้สียเวลาในการก่อท่ียาวนานข้ึน ท าใหผู้ท่ี้ด าเนินการก่อสร้างเร่ิมเปล่ียนมาใชว้สัดุก่อ
ผนงัไปใชว้สัดุอ่ืน เพื่อลดตน้ทุนการก่อสร้างและน าเอาอิฐมวลเบา AAC มาใชใ้นการก่อสร้างแทน 
 อิฐมวลเบา AAC ( Autoclave Aerated Concrete) เป็นอิฐท่ีไดรั้บความนิยมในพื้นท่ี
อ่ืนๆในประเทศไทยผลิตโดยบริษทัขนาดใหญ่เช่น บริษทั ควอลิต้ีคอนสตรัคชัน่โปรดคัส์ จ  ากดั 
(มหาชน) ( Q-CON)ซ่ึงอยูใ่นเครือปูนซีเมนตไ์ทย บริษทั ซุปเปอร์บล๊อก จ ากดั (มหาชน)  ซ่ึงอยูใ่น
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เครือปูนซีเมนตน์ครหลวง และตั้งโรงงานผลิตในพื้นท่ีส่วนกลางของประเทศ แต่ไม่มีการตั้ง
โรงงานผลิตในพื้นท่ีภาคใตด้ว้ยลกัษณะภูมิประเทศของทางภาคใต ้ท่ีท าใหก้ารกระจายสินคา้ล าบาก 
เพราะสามารถกระจายสินคา้ไดเ้พียงแนวเดียว (ทิศเหนือและทิศใต)้ ดงันั้นการขนส่งจึงเป็นการทิ้ง
ด่ิงลงมาแทบจะไม่มีการกระจายสินคา้เป็นเครือข่ายเพราะทั้งทิศตะวนัออกและตะวนัตกของภาคใต้
ติดทะเล ในขณะท่ีการตั้งโรงงานในภาคกลางท าใหก้ระจายสินคา้ไดร้อบทิศและมีศูนยก์ระจาย
สินคา้ยอ่ยกระจายไดท้ัว่ถึงท าใหร้าคาในพื้นท่ีนั้นสูง เพราะตอ้งใชก้ารขนส่งจากภาคกลางเท่านั้น 
โดยผา่นทางเรือหรือทางถนนเจา้ของโครงการจึงกงัวลในการใชง้าน 
 จากปัญหาดงักล่าวทางกลุ่มท่ีอยูใ่นวงการวสัดุก่อสร้างไดม้องเห็นถึงปัญหาดงักล่าว 
และไดพ้บช่องวา่งในการเขา้ไปแข่งขนัในตลาด และพบเทคโนโลยท่ีีตอบสนองความตอ้งการของ
ตลาดไดน้ั้นคืออิฐมวลเบา CLC ( Cellular Lightweight Concrete ) ซ่ึงมีน ้าหนกัเบา ราคาถูกและลด
ตน้ทุนการก่อสร้างได ้อีกทั้งการลงทุนไม่สูงมาก ซ่ึงในพื้นท่ีภาคใตต้อนบนยงัไม่เป็นท่ีรู้จกัมากนกั 
ดงันั้นผลิตภณัฑด์งักล่าวอาจตอบโจทยค์วามตอ้งการของตลาดภาคใตต้อนบนได ้
 
 

1.2ขอบเขตการศึกษา 
 เพื่อศึกษาเก่ียวกบัแผนธุรกิจโรงงานผลิตอิฐมวลเบา CLC เพื่อจ าหน่ายในพื้นท่ีพื้นท่ี
ภาคใตต้อนบนซ้ึงประกอบดว้ยจงัหวดั สุราษฎร์ธานี นครรีธรรมราช ภูเก็ต ระนอง ชุมพร กระบ่ีและ
พงังา โดยศึกษาการผลิต สินคา้ รูปแบบการบริหารงานและการตลาด 
 
 

1.3ข้อมูลบริษทั 
 ช่ือ   บริษทั สุราษฎร์อิฐมวลเบาจ ากดั  
 ประเภทธุรกิจ ผลิตและจ าหน่ายอิฐมวลเบา CLC เสาไฟฟ้าคอนกรีต ปล่องท่อ
ระบายน ้าคอนกรีต และคานคอนกรีตส าเร็จรูป 
 ท่ีตั้ง  อ าเภอเมือง จงัหวดัสุราษฎร์ธานี  



  

 

2บทที ่2 
การมองโอกาสในการสร้างธุรกจิ 

 
 

2.1การเติบโตของธุรกจิก่อสร้างในพืน้ที่ 
 จากงานวจิยัของธนาคารกสิกรไทย (กระแสทรรศน์ ฉบบัท่ี 2335/15 มีนาคม 2013) 

สรุปการณ์คาดการณ์ธุรกิจอสังหาริมทรัพยด์งัน้ี 

 โครงการก่อสร้างภาครัฐนั้น มีบทบาทส าคญัท่ีท าใหอุ้ตสาหกรรมก่อสร้าง
โดยรวมขยายตวั 

 โดยศูนยว์จิยักสิกรไทย คาดวา่ ในปี 2556 มูลค่าก่อสร้างของไทย จะเติบโต
เพิ่มข้ึน ราวร้อยละ 10.5 - 12.9 

 ศูนยว์จิยักสิกรไทย คาดวา่ ดชันีราคาวสัดุก่อสร้างปีน้ีจะปรับตวัเพิ่มข้ึนราว
ร้อยละ 3 

 ผูป้ระกอบการอาจตอ้งเผชิญกบัปัญหาการขาดแคลนแรงงานและการเพิ่มข้ึน
ของตน้ทุน ทั้งค่าจา้งแรงงานขั้นต ่าและค่าวสัดุก่อสร้าง 

 เป็นจงัหวะและช่วงเวลาท่ีเหมาะสมท่ีจะน าวธีิการก่อสร้างส าเร็จรูป (Pre-
Fabrication) และเลือกวสัดุก่อสร้างแบบส าเร็จมาใชใ้หม้ากข้ึน เพื่อลดปัญหา
การขาดแคลนแรงงานท่ีจะเพิ่มข้ึน 

จากงานวจิยัช้ีใหเ้ห็นวา่ธุรกิจอสังหาริมทรัพยแ์ละก่อสร้างยงัคงเติบโตต่อไปดว้ยนโยบาย
ภาครัฐ ส่งผลใหว้สัดุก่อสร้างและแรงงานมีความตอ้งการมากข้ึน จึงเป็นโอกาสท่ีดีท่ีจะผลิตอิฐมวล
เบาท่ีเป็นวสัดุก่อสร้างท่ีประหยดัแรงงานและสามารถต่อยอดเป็นโครงสร้างคอนกรีตส าเร็จรูปไดใ้น
อนาคต(Pre-Casting Concretes) 
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2.2พืน้ทีข่องตลาดทีค่วรตั้งธุรกจิ 
 เน่ืองจากวสัดุก่อสร้างเป็นสินคา้ท่ีมีน ้าหนกัสูง โดยเฉพาะคอนกรีต การผลิตวสัดุ
ก่อสร้างท่ีส่วนกลางและกระจายไปทัว่ประเทศท าใหร้าคาวสัดุก่อสร้างประเภทคอนกรีตมีราคาสูง
จากค่าขนส่ง ท าใหพ้ื้นท่ีต่างจงัหวดัมกัจะมีผูผ้ลิตวสัดุก่อสร้างโดยเป็นกิจการขนาดเล็กและขนาด
กลางกระจายตวัอยู ่โดยจะขนส่งเพียงซีเมนตเ์พื่อน ามาผสมกบัวตัถุดิบทอ้งถ่ินไดแ้ก่ น ้า ทรายและ
หินแทน 

 แมพ้ื้นท่ีส่วนกลางโดยเฉพาะกรุงเทพฯและปริมณฑลมีความตอ้งการสูง แต่พื้นท่ีภาค
กลางและตะวนัออกมีโรงงานขนาดใหญ่เพื่อผลิตวสัดุก่อสร้างตั้งอยูแ่ลว้ ท าใหผู้ป้ระกอบการราย
เล็กท่ีจะแข่งขนัอาจจะตอ้งเลือกไปตั้งโรงงานผลิตในภูมิภาคต่างๆของประเทศ เพราะเม่ือผลิตสินคา้
จ าหน่ายแลว้จะไดร้าคาท่ีถูกกวา่สินคา้จากโรงงานในภาคกลางและตะวนัออก 

 จากงานวจิยัของศูนยว์จิยักสิกรไดร้ายงานทิศทางอสังหาริมทรัพยปี์ 2556 ถึงพื้นท่ีของ
ภูมิภาคดงัสรุปไดด้งัน้ี 
 

 

 
ภาพที ่ 2.1การออกใบอนุญาตก่อสร้างอาคารเพื่ออาศยัในแนวราบและแนวสูง  
 
 จากรูปท่ีแสดงใหเ้ห็นวา่พื้นท่ีท่ีมีการจดทะเบียนก่อสร้าง ประเภทแนวราบ ในพื้นท่ี 
กรุงเทพฯ  ภาคตะวนัออกเฉียงเหนือ และภาคใต ้มีจ านวนมาก เป็นสามอนัดบัแรก แต่ในพื้นท่ี
กรุงเทพมีแนวโนม้เติบโตนอ้ยลง และหากดู การออกใบอนุญาตก่อสร้างแนวสูงของประเทศ จะ
พบวา่กรุงเทพและภาคตะวนัออกมีการเติบโตท่ีรวดเร็ว และในภาคใตเ้องยงัคงมีแนวโนม้เติบโตแม้
จะยงัไม่สูงแบบกา้วกระโดดก็จาม 
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ภาพที2่.2แสดงการออกใบอนุญาตก่อสร้างอาคารพาณิชย ์
 

 จากรูปท่ีแสดงใหเ้ห็นวา่พื้นท่ีท่ีมีการจดทะเบียนก่อสร้าง เพื่อการพาณิชย์ ในพื้นท่ี 
กรุงเทพฯและปริมณฑล และตะวนัออกมีการจดทะเบียนท่ีสูงแต่มีแนวโนม้ลดลง แต่ตรงกนัขา้มกบั
พื้นท่ีภาคเหนือ ภาคตะวนัออกเฉียงเหนือและภาคใต ้ท่ียงัมีการจดทะเบียนยงัไม่มากเท่ากบั
กรุงเทพฯ แต่กลบัมีแนวโนม้มากข้ึน 
 

 

 
ภาพที2่.3แสดงรายไดข้องประชากรแต่ละจงัหวดั  
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 จากรูปแสดงรายไดข้องประชากรแต่ละจงัหวดั แสดงใหเ้ห็นวา่พื้นท่ีภาคใต ้ (ไม่รวม
กรุงเทพฯและตะวนัออก ) มีรายไดสู้งกวา่ภาคตะวนัออกเฉียงเหนือและภาคเหนือ ซ่ึงรายไดท่ี้
มากกวา่มีโอกาสจะใชจ่้ายในเร่ืองอสังหาริมทรัพยม์ากท่ีสุด 

 

 
ภาพที2่.4แสดงรายได ้การคา้ชายแดนและโครงสร้างพื้นฐานแต่ละจงัหวดั 

 
 จากรูปแสดงรายได ้การคา้ชายแดนและโครงสร้างพื้นฐานแต่ละจงัหวดั โดยท่ีโฟกสั
ไปท่ีภาคใต ้จะเห็นวา่มีหลายจงัหวดัท่ีประชากรท่ีมีรายไดสู้ง โดยตวัเลือกท่ีน่าสนใจมีดงัน้ี 

 จงัหวดัสงขลา เป็นจงัหวดัใหญ่เป็นพื้นท่ีเศรษฐกิจและใกลก้บัชายแดน
มาเลเซียแต่พื้นท่ีสงขลามีลกัษณะอ่ิมตวัและทางบริษทัไม่มีเครือข่ายทางการคา้ 
อีกทั้งมาเลเซียอาจไม่ใช่โอกาสเพราะมาเลเซียไม่ไดมี้การเติบโตดา้น
อสังหาริมทรัพยอ์ยา่งน่าสนใจ 

 จงัหวดัภูเก็ต เป็นจงัหวดัท่ีมีรายไดสู้งท่ีสุด แต่ดว้ยพื้นท่ีทางภูมิศาสตร์ท่ีไม่
เหมาะสมคือ มีทางออกทางบกเพียงทางเดียว และอยูฝ่ั่งอนัดามนัจึงไม่มีท่าเรือ
ส่งวตัถุดิบทางเรือได ้อีกทั้งค่าแรงและท่ีดินสูงท่ีสุด 

 จงัหวดัสุราษฎร์ธานี มีท่าเรือส่งวตัถุดิบ พื้นท่ีภูมิศาสตร์กระจายไปยงัจงัหวดั
รอบๆท่ีมีรายไดสู้งได ้และส่งอิฐไปพม่าไดท้างระนอง 
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 ดงันั้นพื้นท่ีภาคใตท่ี้เหมาะสมท่ีสุดคือในจงัหวดัสุราษฎร์ธานี เพราะลกัษณะทาง
ภูมิศาสตร์ท่ีกระจายไดก้วา้งกวา่ มีวตัถุดิบใหเ้ลือก ค่าแรงงานไม่สูงมากนกัและมีสมาชิกในกลุ่มเป็น
คนพื้นท่ีมีเครือข่ายเร่ืองวสัดุก่อสร้างภายในจงัหวดัอยูแ่ลว้ 

 
 

2.3ปริมาณอฐิและบลอ็กทีจ่ าหน่ายในประเทศไทย 
 จากงานวจิยัของธนาคารแห่งประเทศไทยช้ีใหเ้ห็นวา่มีสินคา้ประเภทอิฐและบล็อกอยู่
ในตลาดเพิ่มข้ึนตั้งแต่ปี 2554 เป็นตน้ไป แสดงวา่มีการก่อสร้างอาคารมากข้ึนและการก่อสร้างยงัคง
ใชว้สัดุก่อผนงัประเภทอิฐและบล็อกเป็นวสัดุหลกัอยู ่
 

ตารางที ่2.1แสดงรายการสินคา้ท่ีผลิต ประเภทอิฐและบล็อกจากธนาคารแห่งประเทศไทย  

ประเภทสินคา้ หน่วย ปี2554 ปี 2555 ปี2556 (ม.ค. - เม.ษ.) 

อิฐและบล็อค กอ้น 16,248,112 20,428,127 12,488,277 

 
 

2.4ขนาดของตลาดและก าลงัการผลติ 
 
 2.4.1 ขนาดของตลาดในภาคใต้ตอนบน 
 ทางบริษทัไดว้เิคราะห์ขนาดของ Demand ของภาคใตต้อนบน ซ่ึงไดแ้ก่ ชุมพร ระนอง 
สุราษฎร์ธานี นครศรีธรรมราช พงังา ภูเก็ต และกระบ่ี โดยใชต้วัเลขจ านวนบา้นท่ีจดทะเบียนกบั
กรมการปกครองตั้งแต่ปี 2552 - 2555 ซ่ึงไดผ้ลดงัน้ี 
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ตารางที ่2.2จ านวนบา้นจดทะเบียนกบักรมการปกครองในพื้นท่ีภาคใตต้อนบน  
    ปี 2550 ปี 2551 ปี 2552 ปี 2553 ปี 2554 ปี 2555 เฉล่ีย 
สุราษฎร์ธานี จ านวน 356,263 369,432 382,211 394,041 407,879 423,136   

เปล่ียนแปลง   13,169 12,779 11,830 13,838 15,257 13,374.60 
อตัราการเปล่ียนแปลง   3.70 3.46 3.10 3.51 3.74 3.50 

นครศรีธรรมรา
ช 

จ านวน 442,688 452,972 464,946 476,439 492,249 506,992   
เปล่ียนแปลง   10,284 11,974 11,493 15,810 14,743 12,860.80 
อตัราการเปล่ียนแปลง  2.32 2.64 2.47 3.32 3.00 2.75 

ภูเก็ต จ านวน 146,097 157,360 169,718 180,677 188,994 200,119   
เปล่ียนแปลง   11,263 12,358 10,959 8,317 11,125 10,804.40 
อตัราการเปล่ียนแปลง   7.71 7.85 6.46 4.60 5.89 6.50 

พงังา จ านวน 87,412 90,987 93,802 96,157 98,726 101,209   
เปล่ียนแปลง   3,575 2,815 2,355 2,569 2,483 2,759.40 
อตัราการเปล่ียนแปลง   4.09 3.09 2.51 2.67 2.52 2.98 

กระบ่ี จ านวน 127,540 134,107 141,027 146,597 151,850 157,428   
เปล่ียนแปลง   6,567 6,920 5,570 5,253 5,578 5,977.60 
อตัราการเปล่ียนแปลง   5.15 5.16 3.95 3.58 3.67 4.30 

ชุมพร จ านวน 178,820 183,384 188,588 193,848 199,270 204,913   
เปล่ียนแปลง   4,564 5,204 5,260 5,422 5,643 5,218.60 
อตัราการเปล่ียนแปลง   2.55 2.84 2.79 2.80 2.83 2.76 

ระนอง จ านวน 65,714 67,835 70,436 73,324 76,450 78,951   
เปล่ียนแปลง   2,121 2,601 2,888 3,126 2,501 2,647.40 
อตัราการเปล่ียนแปลง   3.23 3.83 4.10 4.26 3.27 3.74 

 

 
 
ภาพที ่ 2.5แสดงปริมาณจ านวนบา้นสร้างใหม่ในแต่ละจงัหวดั 
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ภาพที ่ 2.6แสดงสัดส่วนของบา้นสร้างใหม่ในแต่ละจงัหวดั 
 
 จากตารางท าใหเ้ห็นวา่พื้นท่ีท่ีมีจ  านวนบา้น ในพื้นท่ีจงัหวดันครศรีธรรมราชมีจ านวน
มากท่ีสุดรองลงมาคือ จงัหวดัสุราษฎร์ธานีและจงัหวดัภูเก็ต แต่หากมองการเติบโตของ การก่อสร้าง
บา้นในแต่ละจงัหวดัจะพบว่ าจงัหวดัสุราษฎร์ธานีมีแนวโนม้ท่ีดีในเร่ืองการเติบโตอีกทั้งจ  านวนยงั
ใกลเ้คียงกบัจงัหวดันครศรีธรรมราช 
 หากมองจากตวัเลขดงักล่าวจะเห็นวา่จงัหวดัท่ีเหมาะสมในการตั้งโรงงานเพื่อลด
ค่าใชจ่้ายในการขนส่งควรเป็นจงัหวดัสุราษฎร์ธานีและนครศรีธรรมราช อีกทั้งทั้งสองจงัหวดัมี
ทรัพยากรในการผลิตใกลเ้คียงกนัเช่น จงัหวดันครศรีธรรมราชมีโรงงานผลิตปูนซีเมนตท่ี์ทุ่งสง และ
จงัหวดัสุราษฎร์ธานีมีท่าเรือขนส่งปูนท่ีอ าเภอเมือง และเม่ือมองรายไดเ้ฉล่ียของประชากรแลว้พบวา่
จงัหวดัสุราษฎร์ธานีมีรายไดป้ระชากรมากกวา่จงัหวดันครศรีธรรมราชและเป็นเหตุผลหน่ึงในการ
ตั้งโรงงานในจงัหวดัสุราษฎร์ธานี 
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2.4.1ก าลงัการผลติและตลาดรองรับสินค้า 
 สมมติฐาน : บา้นเด่ียวชั้นเดียวพื้นท่ี 54 ต.ร.ว 
 

 
 
ภาพที ่ 2.7แบบบา้นท่ีใชใ้นการตั้งสมมติฐาน 
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สมมติฐาน 
 
ใชจ้  านวนอิฐในการก่อประมาณ    880  กอ้น/หลงั 
ในปีแรกผลิตท่ี 40%  คือ    678,912  กอ้น/ปี[ขายเฉพาะสุราษฎร์
ธานี] 
ในปีท่ีสองผลิต 100% คือ   1,697,280  กอ้น/ปีและขายพื้นท่ีภาคใต้
ตอนบน 
  
การค านวณ 
 
บา้นสร้างใหม่ในแต่ละปีในพื้นท่ีสุราษฎร์ธานี = 13,374 หลงั/ปี 
โรงงานสามารถผลิตได ้40%    = 678,912  กอ้น /ปี 
      = 771  หลงัต่อปี 
ดงันั้นในปีแรกจะตอบสนองความตอ้งการ  = 5.77%  ของจ านวนบา้นสร้างใหม่  
  
บา้นสร้างใหม่ในแต่ละปีในพื้นท่ีภาคใตต้อนบน = 54,642 หลงัต่อปี 
ถา้โรงงานสามารถผลิตได ้100%    = 1,697,280 กอ้นต่อปี 
      = 1,929  หลงัต่อปี 
ดงันั้นในปีแรกจะตอบสนองความตอ้งการ  = 3.60% 
  
 จากการค านวณจะเห็นไดว้า่สินคา้ท่ีผลิตไม่เพียงพอต่อความตอ้งการของตลาด แสดง
ใหเ้ห็นไดว้า่ความตอ้งการสินคา้มีมากกวา่การผลิตสินคา้ ซ่ึงอาจเกิดการขาดแคลนในพื้นท่ี ซ่ึงเป็น
ผลดีกบัผูผ้ลิต  
 



  

 

3บทที ่ 3 
ลกัษณะของธุรกจิ สินค้า 

 
 

3.1บริษทั 
 บริษทัสุราษฎร์อิฐมวลเบา จ ากดั (SURAT LIGHTWEIGHTBLOCK) เป็นผูผ้ลิตและ
จ าหน่าย คอนกรีตมวลเบาระบบ CLC หรือคอนกรีตมวลเบาเป็นระบบท่ีไม่อบไอน ้า (non-
autoclaved) การผลิตท่ีใชส่้วนผสมของปูน ซีเมนตป์อร์ตแลนด ์ทรายละเอียด  น ้า และผสม
ฟองอากาศท่ีเป็นเมด็กลมขนาดเล็กมาก ซ่ึงมีเสถียรภาพสูงจนคอนกรีตหรือมอร์ตา้ก่อตวัจนแขง็โดย
ฟองอากาศไม่แตก ดงันั้นคอนกรีตมวลเบาท่ีไดจ้ากเทคโนโลย ี CLC จึงมีคุณสมบติัเช่นเดียวกบั
คอนกรีตปกติ ฟองอากาศแบบไม่ต่อเน่ืองในมวลคอนกรีตก่อใหเ้กิดผลดี กล่าวคือ น ้าหนกัเบา 
ป้องกนัความร้อน ป้องกนัเสียง และทนไฟไดดี้กวา่คอนกรีตปกติ 
 
 

3.2วสัิยทศัน์(Vision) 
 บริษทัสุราษฎร์อิฐมวลเบา จ ากดั (SURAT LIGHTWEIGHT BLOCK)จะเป็นผูน้ าดา้น
การผลิตและจ าหน่าย คอนกรีตมวลเบาระบบ CLC หรือคอนกรีตมวลเบาเป็นระบบท่ีไม่อบไอน ้า 
(non-autoclaved) รายใหญ่ท่ีสุดในภาคใตต้อนบน ภายใน 5 ปี 
 
 

3.3พนัธกจิ(Mission) 
 มุ่งพฒันาสินคา้และคุณภาพ เพื่อใหเ้ป็นสินคา้มาตรฐานในการก่อสร้างและพฒันางาน
บริการ ทั้งดา้นการจดัส่งและงานวศิวกรรม เพื่อสร้างความพึงพอใจแก่ลูกคา้ 
 
 

3.4เป้าหมายขององค์กร (Goal) 
 ยอดขายในปีแรกไม่ต ่ากวา่ 12,000,000 บาท 
 ตอ้งเพิ่มการผลิตใหไ้ด ้ 100% ในปีท่ี 2 
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 มีสินคา้คงคลงั ไม่เกิน 30 วนั 
 ตอ้งมีการเปิดสาขาใหม่หรือมีสินคา้ใหม่ในปีท่ี 6 
 
 

3.5กลยุทธ์ทางธุรกจิ 
 

3.5.1กลยุทธ์ทางการตลาด 
 กลยทุธ์ทางการตลาดจะแบ่งออกเป็นกลยทุธ์ทัว่ไปและกลยทุธ์แยกเฉพาะกลุ่มลูกคา้
เป้าหมาย 
 3.5.1.1 กลยทุธ์ทัว่ไป 

 ใหค้่าตอบแทนกบั ผูท่ี้แนะน าหรือเปิดการขายสินคา้ใหแ้ก่ บริษทัอาจจะ
เป็นผูรั้บเหมา วศิวกรหรือท่ีปรึกษา เพราะหากมีโครงการขนาดเล็กเกิดข้ึนเม่ือไรและท่ี
ใดบา้ง การท่ีผูรั้บเหมา วศิวกรหรือท่ีปรึกษา รู้จกัและแนะน าบริษทัจะท าใหลู้กคา้รู้จกั
บริษทั และกลุ่มคนเหล่าน้ีจะมีผลต่อการออกแบบและวางงบก่อสร้างก่อนท่ีโครงการ
จะเร่ิม หากมีการออกแบบและใชอิ้ฐมวลเบา CLC แลว้จะท าใหบ้ริษทัมีโอกาสขาย
สินคา้ไดม้ากข้ึน 

 ใชก้ารขายแบบ Direct Sale เน่ืองจากสินคา้ของบริษทัมีกลุ่มผูใ้ชง้าน
ชดัเจนจึงท าใหข้ายสินคา้ใหแ้ก่กลุ่มเป้าหมายไดโ้ดยตรง ท าใหป้ระหยดังบประมาณ
ในการตลาดมากกวา่การท าตลาดแบบวงกวา้ง 

 
 3.5 .1.2 กลยทุธ์แยกกลุ่มเป้าหมาย 
 กลุ่มเจ้าของโครงการ 

 เสนอการลดราคาในปริมาณท่ีมาก 

 ร่วมท าแผนการใชว้สัดุร่วมกนัจะท าใหบ้ริษทัสามารถส่งสินคา้ได้

ต่อเน่ือง ซ่ึงดีกบัเจา้ของโครงการเองและตวับริษทัในการวางแผนการ

ผลิต 

 ใหก้ารอบรมช่างและผูรั้บเหมาในการก่ออิฐมวลเบา CLC เพื่อใหล้ดของ

เสียจากการก่อและสร้างทศันะคติท่ีดีกบัช่างก่อสร้าง 
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 ใหอิ้ฐจ านวน100 กอ้น ก่อผนงั และเทียบตน้ทุนหนา้งานกบัวสัดุชนิดอ่ืน 

เป็นกลยทุธ์สุดทา้ยท่ีแสดงใหเ้จา้ของโครงการเห็นถึงคุณสมบติัและเปิด

ใจยอมรับ  

 กลุ่มร้านค้าวสัดุก่อสร้าง 

 วางแผงโชวสิ์นคา้ใหใ้นร้าน อบรมพนกังานขายภายในร้านใหรู้้

รายละเอียดสินคา้ 

 ใหค้  าปรึกษารายละเอียด ของสินคา้หากพนกังานตอบไม่ได ้หรือช่วย

แนะน าสินคา้กบัร้านคา้วสัดุก่อสร้าง 

 สตอ๊คสินคา้เผือ่ร้านคา้ เพื่อใหร้้านคา้มีจ าหน่ายตลอดเวลา 

 ใหส่้วนลดเงินสดเพราะบางคร้ังร้านคา้วสัดุก่อสร้างก็จะขายสินคา้เงินสด

เช่นกนั 

 กลุ่มผู้รับเหมาก่อสร้าง 

 หากผูรั้บเหมาท่ีน่าเช่ือถือและตามตวัได ้อาจใหเ้ครดิตทางการคา้  

 หากผูรั้บเหมาไม่มีงบประมาณในการซ้ือจะใหแ้นะน าเจา้ของโครงการ

ใหก้บัทางบริษทั แลว้บริษทัยนิดีจ่ายค่าตอบแทนภายหลงั 

 จดัท าก าหนดการใชสิ้นคา้ 

 3.5.1.3 ช่องทางการส่ือสาร 
 ช่องทางการท าตลาดประเภทของส่ือท่ีใชใ้นการท าตลาด เพื่อดึงดูดลูกคา้

เป้าหมาย 

 ส่ือส่ิงพิมพ ์จ าพวกใบปลิว 

  อธิบายรายละเอียดของสินคา้ คุณสมบติัเด่นและรูปภาพประกอบการใช้

งาน โดยทิ้งไวท่ี้ร้านคา้วสัดุก่อสร้างท่ีจ าหน่าย เพื่อใหร้้านคา้ขายสินคา้ไดง่้ายข้ึน  

 3D Display 

  ก่อเป็นผนงัขนาดเล็ก และฉาบผวิบางส่วน และขอ สถานท่ีตั้งในร้านคา้

วสัดุก่อสร้าง และหนา้ส านกังานขายของบริษทัเอง 

 Clip Video Presentation 
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ท าวดีีโอสาธิตการก่อฉาบและใชง้านอิฐมวลเบา CLC ลงใน Youtube หรือ

ซีดีแจกไปยงัลูกคา้ 

 Social Network  Fan-page  

  ท า Fan-page ใน Facebook เพื่อเป็นหน่ึงในช่องทางและประชาสัมพนัธ์

สินคา้ 

 การใหข้องแถม 

  การแจกของแถมเพื่อดึงดูลูกคา้ระดบัล่าง  

 

 3.5.1.4 นโยบายในการแข่งขนั วธีิการรับมือกบัคู่แข่ง 
 Quantity Demand 

  ผลิตสินคา้ใหม้ากพอเพื่อใหสิ้นคา้มีจ าหน่ายตลอดเวลา เพื่อลดโอกาสท่ีผู ้

ซ้ือจะเปล่ียนใจไปใชสิ้นคา้อ่ืน และขายและส่งสินคา้ไม่วา่จะสั่งนอ้ยหรือมาก  

 Price 

ราคาสินคา้จะตามสินคา้คู่แข่งหลกัคือ อิฐมอญแดง และอิฐมวลเบา AAC 

คือตน้ทุนต่อตารางเมตรยงัคงตอ้งถูกกวา่คู่แข่ง 

 Service 

   ใหบ้ริการดา้นเทคนิคเพื่อใหลู้กคา้ใชสิ้นคา้ไดถู้กตอ้ง 

 Made to Order [Tailor made] and Stock 

   ปรับขนาดความหนาใหลู้กคา้ไดห้ากตอ้งการขนาดหนาพิเศษ 

 

3.5.2กลยุทธ์ในการบริหารภายใน 

 ใหข้ั้นตอนในการด าเนินการภายในนอ้ยท่ีสุดเท่าท่ีจะท าได ้เพื่อความรวดเร็ว

ในการตดัสินใจและด าเนินการ 

 ใหค้่าตอบแทนแรงงานพนกังานผลิตในรูปแบบเหมากอ้น เพื่อกระตุน้ให้

ท างานและลดของเสีย (หกัค่าตอบแทนหากมีของเสีย) 
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 รักษาคุณภาพสินคา้ใหเ้ป็นไปตามมาตรฐานอยา่งเขม้งวดเพื่อไม่ใหช่ื้อเสียง

เสียหาย 

 

 

3.6รูปแบบการด าเนินธุรกจิ 
 

3.6.1Business Model Canvas 

 

 3.6.1.1 Key Partner 
 1. ร้านคา้วสัดุ 

 น าสินคา้บริษทัไปขาย 
 กระจายใหร้ายยอ่ยไดดี้ มีเครดิตใหก้บัผูรั้บเหมา 

 2. สถาปนิก วศิวกรและท่ีปรึกษา 
 แนะน าขอ้ดีของการใชอิ้ฐมวลเบา แนะน าสินคา้และโนม้นา้วให้
ลูกคา้ใชอิ้ฐมวลเบา 

 3. ผูรั้บเหมา 

ภาพที3่.1Business model canvas ของสุราษฎร์อิฐมวลเบา 
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 แนะน าขอ้ดีของการใชอิ้ฐมวลเบา แนะน าสินคา้และโนม้นา้วให้
ลูกคา้ใชอิ้ฐมวลเบา 

 4. TSP Contech , MTEC 
 เป็นทีมวจิยั น าอิฐไปทดสอบ 

 ออกแบบ พฒันาและผลิตเคร่ืองจกัรท่ีใชใ้นการผลิต 

 

 3.6.1.2 Key Activities 
  1. การผลิต 

 ผลิตสินคา้ท่ีมีคุณภาพตามก าหนด 
 ผลิตโดยใหต้น้ทุนถูกท่ีสุด 
 ผลิตใหเ้พียงพอกบัความตอ้งการ 

 2. การขาย 
 เนน้การขายแบบตรง คือ เขา้ไปขายกบัเจา้ของโครงการ หรือ
ร้านคา้โดยตรง 
 ใหค้่าตอบแทนแก่ผูท่ี้แนะน าสินคา้ใหก้บัลูกคา้ เช่น ผูรั้บเหมา ท่ี
ปรึกษา 
 ใหค้  าแนะน าแก่ลูกคา้เก่ียวกบัการใชง้านอิฐมวลเบา 

 3. การใหค้  าปรึกษา 
 4. การจดัส่ง 

 ส่งสินคา้ตรงตามนดัหมายลูกคา้ 
 ส่งสินคา้โดยใหข้องเสียนอ้ยท่ีสุดการใหค้  าปรึกษา 
 

 3.6.1.3 Key Resource 
  1. วตัถุดิบ 

 เนน้ท่ีราคาประหยดัแต่ตอบสนองคุณภาพและการผลิต 
 สามารถเลือกท่ีมาของวตัถุดิบไดห้ลากหลายไม่ผูข้าด (เช่นเลือก
ท่าทรายหลายแห่ง ซ้ือไซโลเองเพื่อเพิ่มอ านาจการต่อรองกบัปูน) 

 2. แรงงานการผลิต 
 ใชแ้รงงานต่างดา้ว เน่ืองจากเป็นงานหนกัและสกปก 
 ใหค้่าตอบแทนเป็นเหมากอ้น เพื่อจูงใจในการท างาน 
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 เพื่อความปลอดภยัของนายจา้งแรงงานตอ้งถูกตอ้งตามกฎหมาย 
100% 

 3. ผูช้  านาญการดา้นวศิวกรรมศาสตร์ 
 
 3.6.1.4 Value Propositions 

 1. ไดอิ้ฐท่ีมีคุณภาพ 
 อิฐท่ีใชต้อ้งมีคุณภาพจริงกบัคุณสมบติัท่ีระบุไว  ้
 อิฐทุก Lot ตอ้งมีคุณภาพสม ่าเสมอ 
 ลดปัญหาจากภยัธรรมชาติหรือฤดูกาล ท่ีจะมีผลต่อการส่งอิฐ 
2.ช่วยลดตน้ทุนลูกคา้ 
 ลดค่าใชจ่้ายดา้นโครงสร้าง แรงงานและลดพลงังานหลกัจากก่อ
เสร็จ 
 ตอ้งเพิ่ม Value ใหก้บับา้นหรืออาคารเจา้ของโครงการได้ 
 มีอิฐหลายขนาดใหลู้กคา้เลือกใชต้ามสถานการณ์ 

 3. ความสะดวกในการซ้ือสินคา้ 
 สินคา้ตอ้งมีส่งตามก าหนด 
 ตอ้งมีบริการส่งสินคา้ 
 

 3.6.1.5 Customer Relationships 
 1. เครดิต 

 ใหเ้ครดิตกบัลูกคา้ชั้นดี 
 2. การจดัส่ง 

 สินคา้ตอ้งมีส่งตามก าหนด 
 ตอ้งมีบริการส่งสินคา้ 

 3. เคลมสินคา้ 
 กรณีท่ีสินคา้เสียหายตอ้งยอมท่ีจะเคลมสินคา้คืน หากความ
เสียหายมาจากกิจกรรมของบริษทั( ผลิต จดัเก็บ ขนส่ง) 
 เพื่อป้องกนัความเสียหายจากลูกคา้ หากลูกคา้ตอ้งการใหอ้บรม
การก่ออิฐมวลเบาจะตอ้งมีบริการให้ 

 4. การแนะน า 
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 แนะน าเร่ืองการก่อฉาบผนงัอิฐมวลเบาท่ีถูกวธีิ 
 

 3.6.1.6 Customer Segment 
 เจา้ของโครงการ 
 ร้านคา้ปลีก 
 ผูรั้บเหมา 
 

 3.6.1.7  Channels 
 1. จดัส่งหนา้โครงการ 

 เนน้ขายกบัเจา้ของโครงการโดยตรง 
 สินคา้ตอ้งส่งใหแ้ก่เจา้ของโครงการหนา้งาน 

 2 .ผา่นร้านคา้ 
 ใหร้้านคา้ช่วยแนะน าสินคา้ 
 ในกรณีท่ีร้านคา้ไม่แน่ใจจะขอทิ้งแผน่พบัโฆษณาและอิฐตวัอยา่ง 
 

 3.6.1.8 Cost Structures 
 1. ค่าCommission 

 ค่านายหนา้ท่ีบริษทัใหพ้วกวศิวกร สถาปนิกและผูรั้บเหมา เป็นค่า
แนะน าคนมาใหผ้ลิตภณัฑบ์ริษทั 

 2. ค่าวตัถุดิบ 
 ค่าวตัถุดิบมีผลอยา่งมาก โดยเฉพาะปูน ทราย และค่าขนส่ง
(น ้ามนั) 
 ตอ้งมีทางเลือกในการซ้ือวตัถุดิบท่ีมากพอ 
 ลดของเสียจากการผลิตท่ีไม่จ  าเป็น 

 3.ค่าแรง 
 การใชร้ะบบเหมากอ้นท าใหต้น้ทุนต่อหน่วยสูงกวา่รายวนั แต่ท า
ใหก้ารควบคุมแรงงานง่ายข้ึน 
 ออกแบบกระบวนการผลิตเพื่อลด Idle time ของคนงาน 
 ค่าตอบแทนของผูท่ี้ขายและแนะน าสินคา้ให้ 

 4. ค่าซ่อมบ ารุงเคร่ืองจกัร 
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 ตอ้ง Preventive Maintenance เพื่อลดความเสียหายและลด 
Downtime เพราะจะท าใหก้ารผลิตติดขดัและเวลาจดัส่งคลาดเคล่ือน 
 

 3.6.1.9 Revenue Streams 
 1. การขายสินคา้ 

 ก าไรจากตวัสินคา้ท่ีขายตรงกบัเจา้ของโครงการต่างๆ 
 ก าไรจากตวัสินคา้ท่ีขายผา่นร้านคา้วสัดุก่อสร้าง  

 2. การบริการเสริมอ่ืนๆ เช่น ค่าออกแบบ 
 บริการเสริมอ่ืนๆจะถูกเสนอไปในบางกรณีเช่นการรับออกแบบ
และค านวณจ านวนอิฐหรือบริการอ่ืนๆท่ีในเครือจดัท า เช่น การรับเหมา
ก่อสร้าง การติดตั้งคานส าเร็จ อาจจะพว่งการก่ออิฐไปดว้ย  
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3.7สินค้า 
 

3.7.1ลกัษณะสินค้า 
 คอนกรีตมวลเบาระบบ CLC หรือคอนกรีตมวลเบาเป็นระบบท่ีไม่อบไอน ้า (non-
autoclaved) การผลิตท่ีใชส่้วนผสมของปูน ซีเมนตป์อร์ตแลนด ์ทรายละเอียด น ้า และผสม
ฟองอากาศท่ีเป็นเมด็กลมขนาดเล็กมาก ซ่ึงมีเสถียรภาพสูงจนคอนกรีตหรือมอร์ตา้ก่อตวัจนแขง็โดย
ฟองอากาศไม่แตก ดงันั้นคอนกรีตมวลเบาท่ีไดจ้ากเทคโนโลย ี CLC จึงมีคุณสมบติัเช่นเดียวกบั
คอนกรีตปกติ ฟองอากาศแบบไม่ต่อเน่ืองในมวลคอนกรีตก่อใหเ้กิดผลดี กล่าวคือ น ้าหนกัเบา 
ป้องกนัความร้อน ป้องกนัเสียง และทนไฟไดดี้กวา่คอนกรีตปกติ 
 ซ่ึงทาง SLB บริษทัคิดท าต่างจากผูผ้ลิตรายอ่ืน ไดมี้การคิดและทดลองท า Mix Design
เพื่อใหเ้กิดผลิตภณัฑอิ์ฐมีน ้าหนกัท่ีเบาข้ึน  โดยทางบริษทัมีการส่ง ตวัพิสูจน์ Mix Design กบัทาง 
MTEC [ศูนยเ์ทคโนโลยโีลหะและวสัดุแห่งชาติ , MTEC : National Metal and Materials 
Technology Center]เป็นส่วนหน่ึงของส านกังานพฒันาวทิยาศาสตร์และเทคโนโลยแีห่งชาติ 
(สวทช.) กระทรวงวทิยาศาสตร์และเทคโนโลย ีอีกทั้งผลิตภณัฑ ์CLC สามารถเลือกความหนา ไดถึ้ง 
6 ขนาดและความกวา้งของอิฐได ้ 2 ขนาด ดงันั้นอิฐมวลเบาของ SLB จะมีขนาดใหเ้ลือกทั้งหมด 12 
ขนาด เพื่อรองรับความตอ้งการในการก่อสร้างท่ีหลากหลายกวา่ 
 ส าหรับการผลิตอิฐมวลเบาแบบ CLC นั้นมีขั้นตอนท่ีไม่ยุง่ยาก คือน าส่วนผสมทั้งหมด
มาผสม เทลงในแบบและรอใหก่้อตวั จากนั้นน าแบบออก ในอดีตนิยมหล่อทีละกอ้นตามแบบ แต่
ในปัจจุบนันิยมใชก้ารหล่อเป็นขนาดใหญ่แลว้จึงตดัเปียกแบ่งเป็นกอ้นขนาดเล็ก 
 

 

 
ภาพที3่.2ตวัอยา่งอิฐมวลเบา CLC ท่ีข้ึนรูปดว้ยการตดัเปียก 
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3.7.2คุณสมบัติของอฐิมวลเบา CLC 
 

ตารางที ่3.1คุณสมบติัของอิฐมวลเบาCLC 

 รายการ อิฐมวลเบา CLC 

น ้าหนกัวสัดุ (กก./ตร.ม.) 65-80 

น ้าหนกัผนงัรวม (กก./ตร.ม.) 92.50 

ค่าก าลงัอดั (กก./ซม.) 25-50 

ค่าการน าความร้อน  (W/m.K) 0.186 

ฉนวนกนัเสียง(dB) 40 

อตัราการทนไฟ(Fire Railing) ชม. 4  

ค่าความดูดซึมน ้า โดยปริมาตร เปอร์เซนต์ 20 

ขนาด (เซนติเมตร) 20x60 และ 20x30 

ความหนาของอิฐ (เซนติเมตร) 7, 7.5, 10, 14, 15, 20 

ความหนาแน่น กก./ลบ.ม. 700 - 1,200 

จ านวนกอ้น / ตร.ม. 7.88 หรือ 8.33* 

ความเร็วในการก่อ (ตร.ม./วนั) 25 

ปูนก่อ ทัว่ไป 

ปูนฉาบ ผสมมือ หรือ ผสมส าเร็จ 

ความหนาของปูนฉาบ (ซม.) 1.0 – 1.5 

ราคาวสัดุและค่าแรงรวม (ตร.ม) 300 บาท / ตร.ม. 
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จากตารางสามารถสรุปคุณสมบติัท่ีโดดเด่นของอิฐมวลเบา CLC ไดด้งัน้ี 

 น ้าหนกัเบา, ง่ายต่อการใชง้าน 

 มีค่าการน าความร้อนต ่า ( K ) เป็นฉนวนป้องความร้อนไดดี้ 

 อตัราการดูดซึมน ้าต ่า 
 มีคุณสมบติัป้องกนัเสียงไดดี้ 

 ทนทานจากการเผาไหมจ้ากไฟไดดี้ 

 ไม่ติดไฟหรือปล่อยสารพิษเม่ือถูกเผาไหม ้

 สามารถก่อฉาบไดโ้ดยใชปู้นก่อฉาบทัว่ไป ไม่ตอ้งใชปู้นฉาบแบบเฉพาะ 



  

 

4บทที ่4 
การวเิคราะห์สภาพแวดล้อมทางธุรกจิ 

 
 

4.1การวเิคราะห์สภาพแวดล้อมและปัจจัยภายนอก 
 ปัจจยัภายนอกส่งผลอยา่งมากกบัธุรกิจและยิง่เป็นธุรกิจก่อสร้างหรืออสังหาริมทรัพย์
เพราะเป็นความตอ้งการพื้นฐานซ่ึงปัจจยัท่ีใชใ้นการวเิคราะห์ประกอบดว้ย 
 

4.1.1ปัจจัยด้านการเมือง 
 นโยบายของรัฐและความมัน่คงของประเทศส่งผลทิศทางของประเทศซ่ึงมีทั้งดา้นดี
และดา้นเสีย นอกจากการเมืองของส่วนกลางแลว้การเมืองทอ้งถ่ินยงัส่งผลกบัธุรกิจก่อสร้างและ
อสังหาริมทรัพย ์เพราะธุรกิจประเภทน้ีมกัมีนกัการเมืองทอ้งถ่ินเขา้มาเก่ียวขอ้งไม่มากก็นอ้ย 

 ส าหรับผลดีจากปัจจยัทางการเมือง  

 นโยบายกระตุน้เศรษฐกิจ สาธารณูปโภคของรัฐ 
 นโยบายดา้นแรงงานท าใหค้นมีรายไดม้ากข้ึนและตอ้งการซ้ือบา้นมากข้ึน 
 นโยบายประชานิยมเช่น บา้นหลงัแรก บา้นเอ้ืออาทร 

 ส าหรับผลเสียจากปัจจยัทางการเมืองคือ 

 การไม่อุดหนุนราคาสินคา้เกษตรในภาคใตไ้ดแ้ก่ ยางพาราและปาลม์น ้ามนัซ่ึงเป็น
พืชเศรษฐกิจของภาคใต ้

 กฎหมายผงัเมืองท่ีท าใหก้ารท าโครงการในเขตเมืองติดขดั เช่นการสร้างตึกสูง 
 นโยบายแรงงานท่ีเขม้งวดเร่ืองแรงงานต่างดา้ว 
 นโยบายค่าแรงขั้นต ่าท าใหต้น้ทุนแรงงานสูงข้ึน และแรงงานเลือกท างานใน กทม 

มากกวา่ต่างจงัหวดั 
 

4.1.2ปัจจัยด้านเศรษฐกจิ 
 เป็นปัจจยัส าคญัในการตดัสินใจเพราะหากสภาวะเศรษฐกิจไม่เอ้ืออ านวยก็ไม่ควร
ด าเนินธุรกิจดงันั้นการศึกษาขอ้มูลทางธุรกิจช่วยลดความเส่ียงของการท าธุรกิจลงได ้
 ผลดีจากปัจจยัดา้นเศรษฐกิจ 

 เศรษฐกิจมีแนวโมม้ดีข้ึน จากปัจจยัหลายๆอยา่ง 
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 เม่ือเศรษฐกิจอยูใ่นสภาวะท่ีดีท าใหค้นกลา้ลงทุนมากข้ึน 
 ผลเสียจากปัจจยัดา้นเศรษฐกิจ  

 แมค้นจะมีรายไดม้ากข้ึนแต่ธนาคารและสถาบนัทางการเงินยงัคง ระวงัการปล่อย
สินเช่ือมากข้ึน 

 เศรษฐกิจใหญ่ยงัอยูใ่นพื้นท่ีหวัเมืองและกรุงเทพฯ แมจ้ะมีแนวโนม้นอ้ยลงและไป
เพิ่มจงัหวดัอ่ืน แต่ก็ยงัถือวา่มากอยูดี่ 

 
4.1.3ปัจจัยด้านสังคม 

 ปัจจยัดา้นสังคมเป็นการศึกษาวา่ธุรกิจท่ีด าเนินการสอดคลอ้งกบัความตอ้งการของ
สังคมหรือไม่ 
 ส าหรับผูค้นทัว่ไปการลงทุนเร่ืองบา้นถือวา่เป็นเร่ืองส าคญัการซ้ือบา้นหรือสร้างบา้น
จึงเนน้เร่ืองความทนทานเป็นหลกั ท าใหบ้า้นยงันิยมสร้างเป็นบา้นคอนกรีต มากกวา่แบบอ่ืนๆ แมมี้
กระแสบา้นแบบ Eco home ออกมาแต่ดว้ยความเช่ือวา่บา้นท่ีท าจากคอนกรีตแขง็แรงกวา่บา้นท่ีใช้
วสัดุอ่ืน(เช่นสมาร์ทบอร์ด) ท าใหบ้า้นประเภท Eco home ไม่ไดรั้บความนิยมในเมืองไทยมากนกั จึง
ท าใหบ้า้นท่ีสร้างโดยผนงัท่ีเป็นอิฐหรือซีเมนตย์งัคงไดรั้บความนิยมอยู ่
 ผลดีจากปัจจยัดา้นสังคม  

 คนไทยยงัไม่นิยมบา้นท่ีเป็นสมาร์ทบอร์ดเพราะเช่ือวา่ผนงับา้นท่ีดีตอ้งตนั 
 พฤติกรรมการใชจ้่ายของคนต่างจงัหวดัมีแนวโนม้จะจ่ายมากข้ึน เน่ืองจากคนท่ีเคย

ศึกษาจากกรุงเทพฯหรือต่างประเทศกลบัมายงัทอ้งถ่ินและติดนิสัยการใชเ้งิน
มากกวา่เก็บเงิน 

 ผลเสียจากปัจจยัดา้นสังคม 
 คนไทยยงัคงเช่ือวา่อิฐมอญแดงเป็นวสัดุท่ีทนทานท่ีสุดในการก่อสร้างบา้น และ

เช่ือวา่บา้นยิง่หนกัยิง่ดี 
 อิฐมอญแดงราคาต่อหน่วยนอ้ยกวา่อิฐชนิดอ่ืน ท าใหดู้แลว้ถูกท่ีสุด แมป้ริมาณต่อ

ตารางเมตรแพงกวา่ก็ตาม 
 คนติดแบรนดแ์ละเช่ือมัน่ในแบรนดจึ์งอาจเช่ือใจใน อิ ฐมวลเบา AAC เช่น Q-con 

มากกวา่อิฐทอ้งถ่ิน 
  



26 

 

4.1.4ปัจจัยด้านเทคโนโลยี 
 เทคโนโลยมีีผลต่อการตดัสินใจของกลุ่มลูกคา้ เพราะเทคโนโลยมีีเพื่อช่วยสร้างความ
คุม้ค่าแก่ลูกคา้ใหม้ากข้ึน ซ่ึงเทคโนโลยใีนการก่อสร้างแมจ้ะมีการพฒันามากเป็นเวลานานแต่วสัดุ
ในการก่อสร้างท่ีจะใชท้ดแทนกนัยงัไม่เร็วมากพอ 

 ผลดีจากปัจจยัดา้นเทคโนโลยี  

 เทคโนโลยก่ีอสร้างเปล่ียนแปลงชา้ จึงเกิดสินคา้ทดแทนมาแข่งขนัยาก 
 ผลเสียจากปัจจยัดา้นเทคโนโลยี 

 เทคโนโลยดีา้นการส่ือสารเช่นอินเตอร์เน็ตท าใหห้าขอ้มูลง่ายข้ึน เกิดคู่แข่งท่ีท าอิฐ 
CLC ไดง่้าย 

 

4.1.5ปัจจัยด้านส่ิงแวดล้อม 
 เน่ืองจากอิฐมวลเบา CLC มีความสามารถเป็นฉนวนกนัความร้อน ท าใหบ้า้นเยน็และ
เก็บความเยน็จากเคร่ืองปรับอากาศ ดงันั้นคุณสมบติัของอิฐมวลเบาจึงตอบสนองความตอ้งการของ
ลูกคา้มากข้ึน 

 ผลดีจากปัจจยัดา้นส่ิงแวดลอ้ม 

 อากาศประเทศไทยโดยเฉพาะภาคใตท่ี้ร้อน ท าใหค้นแสวงหาท่ีอยูอ่าศยัท่ีไม่ร้อน
และเยน็ข้ึน 

 วตัถุดิบท่ีใชไ้ม่ไดใ้ชว้สัดุทอ้งถ่ินท าใหล้ดความเส่ียงท่ีจะไม่มีวตัถุดิบส่ง 
 ผลเสียจากปัจจยัดา้นส่ิงแวดลอ้ม 

 การก่อสร้างตอ้งใชก้ารขนส่งขนาดใหญ่ท าใหช้าวบา้นท่ีอยูใ่นเส้นทางขนส่งเช่น 
ดิน ทราย ไดรั้บผลกระทบและต่อตา้น 

 ฝนท่ีตกบ่อยท าใหก้ารขนส่งทรายมีปัญหา 
 

4.1.6ปัจจัยเร่ืองกฎหมาย 
 ในดา้นกฎหมายท่ีเก่ียวขอ้ง แบ่งเป็นกฎหมายทัว่ไป และมาตรฐานอุตสาหกรรม ซ่ึง
ธุรกิจของบริษทันั้นไม่ไดผ้ดิกฎหมายทัว่ไป แต่ในเร่ืองมาตรฐานอุตสาหกรรมจ าเป็นตอ้งมีการ
เดินเร่ืองเพื่อท ามาตรฐานอุตสาหกรรมข้ึนมา ซ่ึงตอ้งใชเ้วลาเพราะเป็นสินคา้ใหม่ ซ่ึงท าใหเ้สียงาน
จากหน่วยงานรัฐท่ีตอ้งการวสัดุก่อสร้าง  
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4.2การวเิคราะห์ปัจจัยภายใน 
 

4.2.1จุดแข็งของธุรกจิ 

 ผูบ้ริหารมีส่วนร่วมในการออกแบบเคร่ืองจกัรและระบบผลิต ท าใหเ้ขา้ใจท่ีขีด
ความสามารถของการผลิตไดโ้ดยตรง จึงท าใหมี้ความยดืหยุน่สูง 

 ระบบท่ีออกแบบรองรับการผลิตท่ีจ านวนมาก เพราะระบบท่ีออกแบบสามารถผลิต
ไดถึ้ง 5,440 กอ้นต่อวนัซ่ึงก าลงัการผลิตสูงท่ีสุดในภาคใต ้

 อยูใ่นวงการก่อสร้างอยูแ่ลว้ ท าใหมี้เครือข่ายทั้งร้านคา้วสัดุก่อสร้างโดยเฉพาะ
พื้นท่ีอ าเภอเมืองและพื้นท่ีเกาะสมุย และธุรกิจในเครือประกอบไปดว้ย ร้านคา้วสัดุ 
โรงงงานผลิตเสาไฟฟ้า โรงงผลิตปล่องซีเมนต ์คอนกรีตหล่อส าเร็จรูปและ
ด าเนินการเอกสารต่างดา้ว ซ่ึงท าใหช่้วยเหลือกนัไดง่้ายกวา่ทั้งการตลาดและ
ประสบการณ์ 

 เป็นบริษทัขนาดเล็กท าใหก้ารตดัสินใจไดร้วดเร็วกวา่ แกปั้ญหาไดท้นัที 
 บริษทัมีสินคา้หลกัสองชนิดคือ อิฐมวลเบา CLC และคอนกรีตส าเร็จรูป ซ่ึง

บริหารงานแยกกนัอยา่ชดัเจน 
 คอนกรีตส าเร็จรูปมกัจะไดง้านโครงการก่อนอิฐมวลเบาซ่ึงเป็นช่องทางใหอิ้ฐมวล

เบาสามารถเขา้ไปยงัโครงการเดียวกบัคอนกรีตส าเร็จรูป 
 มีรถขนส่งสินคา้ไปใหย้งัลูกคา้หนา้งาน และมีเคร่ืองจกัรอ่ืนรองรับพร้อม 
 รูปแบบการบริหารงานแบบง่ายๆจึงสามารถระดมแรงงานไดร้วดเร็วจากธุรกิจใน

เครือ หากเกิดเหตุตอ้งเร่งการผลิต เพราะระบบออกแบบใหท้ างานง่ายไม่ตอ้งใช้
ทกัษะมากมาย 

 บริษทัมีไซโลปูนเป็นของตนเองท าใหส้ามารถเลือกซีเมนตไ์ดห้ลายยีห่อ้ มีอ านาจ
ต่อรองกบัผูผ้ลิตและผูจ้  าหน่าย 

 พื้นท่ีตั้งโรงงานใกลแ้หล่งวตัถุดิบ คือท่าเรือส่งปูน และเป็นแหล่งอุตสาหกรรมและ
ท่าเรือท าใหไ้ม่ตอ้งกงัวลเร่ืองผลกระทบกบัชุมชนมากนกั 

 สามารถปรับส่วนผสมของสินคา้ไดเ้พราะมีการออกแบบระบบใหป้รับเปล่ียนสูตร
ง่ายข้ึน 
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4.2.2จุดอ่อนของธุรกจิ 

 เป็นธุรกิจครอบครัว ท าใหก้ารตดัสินใจทุกอยา่งมกัจะไดรั้บความเห็นจากญาติพี่
นอ้ง 

 การบริหารเปล่ียนแปลงรูปแบบจากธุรกิจแบบครอบครัวมาเป็นนิติบุคคลท าใหต้อ้ง
ใชเ้วลาปรับปรุงระบบบญัชีภายในและบญัชีสรรพากร 

 ไม่ช านาญการท าการตลาด ยงัคงใชก้ารตลาดรูปแบบเดิมๆมากกวา่ 
 พื้นท่ีเก็บสินคา้ยงัมีไม่มากพอท าใหเ้กิดปัญหาสินคา้ลน้โกดงั 

 
4.2.3การปรับแก้ไขจุดอ่อน 

 สร้างความเช่ือมัน่วา่สามารถบริหารงาน ด าเนินการเพื่อลดแรงตา้นและสร้างความ
เช่ือมัน่จากญาติพี่นอ้ง 

 รีบจดัระบบใหเ้ขา้ท่ีและบริหารงานใหเ้ป็นระบบมากข้ึน 
 กลา้ท่ีจะท าตลาดในรูปแบบใหม่ แต่ตอ้งมัน่ใจวา่สินคา้และบริการของบริษทัได้

คุณภาพจนคนทัว่ไปยอมรับ 
 ขยายพื้นท่ีเก็บสินคา้โดยทนัที 

 

4.3การวเิคราะห์อตุสาหกรรม 
 

4.3.1ภัยคุกคามจากนักธุรกจิหน้าใหม่ 
 เน่ืองจากธุรกิจวสัดุก่อสร้างหรือคอนกรีต เป็นเทคโนโลยท่ีีเก่า ไม่มีเทคนิคมากมาย
เหมือนสินคา้อุตสาหกรรมอ่ืน  ดงันั้นเม่ือบริษทัผลิตอิฐมวลเบาแลว้ประสบผลส าเร็จอาจเป็นไปได้
ท่ีจะมีคู่แข่ง ถึงจะเป็นคู่แข่งขนาดเล็กท่ีก าลงัผลิตนอ้ยกวา่ แต่จะมีจ านวนคู่แข่งเป็นจ านวนมาก และ
สุดทา้ยการแข่งขนัของอิฐมวลเบาจะเขา้สู่สงครามราคาได ้

 ปัจจยัท่ีท าใหเ้ส่ียงกบัคู่แข่งรายใหม่ 
 เทคโนโลยไีม่ซบัซอ้น ขอ้มูลหาง่าย เคร่ืองจกัรหาง่ายราคาไม่แพงมาก เช่นเคร่ือง

ผสม แบบหล่อ 
 มีทางเลือกท่ีจะก าหนดก าลงัการผลิตได ้เพราะอิฐมวลเบาสามารถตั้งโรงงานขนาด

เล็กท่ีผลิตเพียงวนัละ 500-2,000ก้อนต่อวนัซ่ึงใชเ้งินลงทุนนอ้ยกวา่ หรือเลือกจะ
ผลิตเป็นจ านวนมากประมาณ 5,000 กอ้นต่อวนัข้ึนไป 
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 ปัจจยัท่ีสามารถกีดกนัคู่แข่งรายใหม่ได ้

 เครือข่ายของผูป้ระกอบการดา้นวสัดุก่อสร้าง เพราะในพื้นท่ีภูมิภาคจะใชค้วามเช่ือ
ใจกนัในการท าคา้ขาย 

 ใชเ้งินทุนหมุนเวยีนสูง เพราะอิฐมวลเบาตอ้งบ่มเป็นเวลา 15 วนั จะมีสินคา้ใน
โกดงัสินคา้จ านวนมาก 

 สัญญาส าหรับผูข้ายเทคโนโลยแีละผูผ้ลิต โดยส่วนมากบริษทัท่ีขายเคร่ืองจกัรผลิต
อิฐมวลเบาจะท าสัญญากบัผูท่ี้จะซ้ือเคร่ืองจกัร วา่ " ผูท่ี้ขายเคร่ืองจกัรจะไม่ขายให้
ลูกคา้คนอ่ืนในจงัหวดัเป็นเวลา 3-5 ปี " ดงันั้นผูท่ี้มาทีหลงัอาจพบปัญหาคือหา
ผูผ้ลิตเคร่ืองจกัรท่ีช านาญไม่ได ้เพราะบริษทัผลิตเคร่ืองจกัรตอ้งช่วยเหลือดา้น
เทคโนโลยกีบัลูกคา้ตลอดเวลา 

 

4.3.2อ านาจการต่อรองของ Supplier 
 ส าหรับ supplier ค่อนคา้งจะมีอ านาจในการต่อรองต ่า เพราะการแข่งขนัของ supplier 
เองท่ีรุนแรง และสินคา้แทบจะหาจุดต่างกนัไดไ้ม่มาก โดยวสัดุหลกัของอิฐมวลเบาประกอบไปดว้ย 
ปูนซีเมนต ์ทรายละเอียด น ้าและสารก าเนิดโฟม 

 ปูนซีเมนต ์ในจงัหวดัสุราษฎร์ธานีและใกลเ้คียงมีการแข่งขนัของผูผ้ลิตปูนซีเมนตทุ์ก
เจา้ในตลาดไดแ้ก่ ปูนตราชา้ง ปูนTPI ปูนตราอินทรีย ์ปูนตราแรด ปูนตราพญานาค เป็นตน้ ซ่ึงมกัจะ
แข่งขนักนัดว้ยราคา และแต่ละเจา้พร้อมจะวางไซโลปูนใหบ้ริษทัฟรี แต่ถา้เลือกท่ีจะไม่ซ้ือไซโลเอง
อาจท าใหอ้ านาจการต่อรองของบริษทัต ่าลง 
 ทรายละเอียด ในจงัหวดัสุราษฎร์ธานี มีท่าทรายเป็นจ านวนมาก แต่ทรายท่ีดีท่ีสุดจะ
เป็นทรายในจงัหวดันครศรีธรรมราช ท่ีละเอียดและขาวเนียนกวา่ ดงันั้นกรณีของทรายการปรับราคา
น่าจะมาจากค่าขนส่งเสียมากกวา่ 
 

4.3.3อ านาจการต่อรองของลูกค้า 
 ทางบริษทัไดแ้บ่งลูกคา้เป็น 3 ประเภท ไดแ้ก่ เจา้ของโครงการ ร้านคา้วสัดุและ
ผูรั้บเหมาก่อสร้าง 

 เจา้ของโครงการ 

ลูกคา้ประเภทน้ีมากมีอ านาจต่อรองกบับริษทัสูงเน่ืองจากซ้ือคร้ังละจ านวนมาก 
เจา้ของโครงการมกัจะเลือกของท่ีมีคุณภาพเหมาะสมกบัราคา การขายจ าเป็นตอ้งขาย
ตรงอ านาจการต่อรองสูงแต่คุม้ค่ากบัการขาย 
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 ร้านคา้วสัดุ 

กลุ่มน้ีจะสั่งของในระดบัปานกลางแต่จะสั่งต่อเน่ือง ลูกคา้ประเภทน้ีจึงทิ้งไม่ได ้แต่
ส่วนมากร้านคา้วสัดุก่อสร้างมกัจะขอเครดิตหลายวนั ซ่ึงเส่ียงท าใหบ้ริษทัขาดเงิน
หมุนเวยีนในการผลิต และถา้ขายในราคาท่ีไม่น่าพอใจกลุ่มร้า นคา้จะหนีไปซ้ือเจา้อ่ืน 
ทางบริษทัจึงคิดวา่กลุ่มน้ีมีอ านาจต่อรองสูง 
 ผูรั้บเหมาก่อสร้าง 

ลูกคา้ประเภทน้ีมีมากกวา่ทั้งสองประเภทท่ีกล่าวมา แต่กลุ่มผูรั้บเหมาโดยเฉพาะ
ผูรั้บเหมารายยอ่ยไม่ค่อยน่าวางใจ เพราะในช่วงท่ีอสังหาริมทรัพยเ์ติบโตผูรั้บเหมาราย
ยอ่ยทิ้งงานเป็นจ านวนมาก และผดิช าระค่าวสัดุ ท าใหต้อ้งมีการแบ่งระดบั โดย
ผูรั้บเหมารายใหญ่หรือเป็นผูรั้บเหมาท่ีเป็นของร้านคา้วสัดุก่อสร้างอาจจะตอ้งมีการ
เจรจาเร่ืองเครดิตกนั แต่ในกรณีผูรั้บเหมารายเล็กทางบริษทัตดัสินใจวา่ควรขายเงินสด
เท่านั้น 

 
4.3.4ภัยคุกคามจากสินค้าทดแทน 

 ส าหรับภยัจากสินคา้ทดแทนตอ้งแบ่งเป็นแต่ละชนิดซ่ึงไดแ้ก่ 

 4.3.4.1อิฐมอญแดง 

 
ไดเ้ปรียบดา้นขอ้มูล เพราะเป็นสินคา้ท่ีเป็นเจา้ตลาดมานาน คนมกัเช่ือวา่อิฐมอญแดง

แขง็แรงกวา่อิฐมวลเบา ท าใหอิ้ฐแดงเป็นคู่แข่งส าคญักบัอิฐมวลเบา ท าใหบ้ริษทัตอ้งประชาสัมพนัธ์
ขอ้มูลของอิฐมวลเบาแข่งกบัอิฐแดงท่ีเป็นเจา้ตลาดท่ีทุกคนคุน้เคยอยูแ่ลว้ และอิฐท่ีมากจากจงัหวดั
นครครีธรรมราชนั้นจะเป็นอิฐมอญแดงแปดรู โดยจะมีขนาดใหญ่กวา่อิฐมอญตามตอ้งตลาดทัว่ไป 
ซ่ึงไดรั้บความนิยมมาก เพราะท าใหช่้างก่อไดร้วดเร็วกวา่อิฐมอญแดงทัว่ไป 

ส าหรับคู่แข่งท่ีผลิตอิฐมอญแดงคือกิจการในทอ้งถ่ินและจงัหวดัใกลเ้คียง ไม่ไดมี้การ
ตั้งเป็นกิจจะลกัษณะ ท าใหต้น้ทุนมาไดถู้กกวา่ 
  

ภาพที ่ 4.1รูปอิฐมอญแดงแปดรูท่ีนิยมในภาคใต้ 
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ตารางที ่4.1เปรียบเทียบคุณสมบติัระหวา่งอิฐมอญแดงและอิฐมวลเบา CLC 

รายการ อฐิมอญแดง อฐิมวลเบา CLC 

น า้หนักวสัดุ (กก./ตร.ม.) 80 59 

น า้หนักผนังรวม (กก./ตร.ม.) 120 72 

ค่าก าลงัอดั (กก./ซม.) 30 25-50 

ค่าการน าความร้อน  (W/m.K) 0.15 0.186 

ฉนวนกนัเสียง(dB) 36 40 

อตัราการทนไฟ(Fire Railing) ชม. 0.5-2 4 

ค่าความดูดซึมน า้ โดยปริมาตร 
เปอร์เซนต์ 

40 20 

ขนาด (เซนติเมตร) 7x7x14.5* 20x60 ความหนา
หลากหลาย 

ความหนาแน่น กก./ลบ.ม. 1,615 800 

จ านวนก้อน / ตร.ม. 70 7.88 หรือ 8.33* 

ความเร็วในการก่อ (ตร.ม./วนั) 8 - 12 25 

ปูนก่อ ทัว่ไป ทัว่ไป 

ปูนฉาบ ผสมมือ/ส าเร็จ ผสมมือ/ส าเร็จ 

ความหนาของปูนฉาบ (ซม.) 2.0 – 2.5 1.0 – 1.5 

ราคาวสัดุและค่าแรงรวม 360 – 380 บาท 300 บาท 
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 4.3.4.2 อิฐมวลเบา AAC 

 
 เป็น คู่แข่งหลกัอีกตวัของอิฐมวลเบา CLC เป็นอิฐมวลเบาแบบอบไอน ้า โดยมี
ส่วนผสมท่ีซบัซอ้นกวา่ คือ ยปิซัม่ ทรายละเอียด ปูนซีเมนตข์าว น ้า โดยท าปฏิกิริยาทางเคมีกบัผง
อลูมิเนียม เพื่อท าใหเ้กิดฟองและเร่งความแขง็แรงดว้ยการอบไอน ้า ซ่ึงการผลิตนั้นจ าเป็นตอ้งใช้
พลงังานและเคร่ืองจกัรขนาดใหญ่ ซ่ึงตอ้งใชง้านลงทุนไม่ต ่ากวา่ 200 ลา้นบาท (โรงงานผลิตของอิฐ
มวลเบาตราเพชร ในเครือกระเบ้ืองตราเพชร ซ่ึงเป็นโรงงานท่ีเล็กท่ีสุดในประเทศไทย)ดว้ยเหตุน้ี
ผูผ้ลิตจึงมกัเป็นเป็นบริษทัขนาดใหญ่ ความน่าเช่ือถือสูง ทุนหนา แต่ก็ใช่วา่จะสู้ไม่ไดเ้พราะปัญหา
ของผูผ้ลิต AAC คือ การขนส่ง เน่ืองจากโรงงานของ AAC มีขนาดใหญ่ ลงทุนสูง จึงตอ้งตั้งอยูภ่าค
กลางและกระจายไปทัว่ประเทศ ท าใหต้น้ทุนท่ีมาสูงกวา่อิฐมวลเบา CLC ท่ีผลิตในทอ้งถ่ินและการ
ขนส่งต่างๆท าใหอิ้ฐเสียหายเป็นจ านวนมาก โดยราคาเฉล่ียของอิฐมวลเบา AAC ในพื้นท่ีภาคใต้
ตอนบนจะอยูท่ี่ 28-32 บาทต่อกอ้น ในขณะท่ีอิฐมวลเบา CLC จะอยูท่ี่ 18-21 บาทต่อกอ้น (ขนาด
เท่ากนั) จนตวัแทนจ าหน่ายในจงัหวดัเร่ิมไม่พอใจ อีกทั้งการก่อฉาบไม่เหมือนกบัวธีิดัง่เดิม ท าให้
ช่างก่อผดิฉาบผดิจนเกิดปัญหาแตกร้าว ช่างปูนจึงมกัจะโทษอิฐมวลเบาก่อน จนอิฐมวลเบา AAC 
ค่อนขา้งมีช่ือเสียงไม่ดีแต่เจา้ของโครงการหรือบา้นมกัจะเลือกใช ้AAC เพราะเป็นการเพิ่มมูลค่าของ
บา้นไดเ้ช่นกนั 

 คู่แข่งหลกัไดแ้ก่ Q-Con, Superblock ซ่ึงมีทุนหนา แต่คงไม่ใชส้งครามราคามาท าลาย
รายยอ่ย เพราะเป็นบริษทัขนาดใหญ่กระจายสินคา้ไปทัว่ประเทศและอาเซียน การตดัราคาตอ้งตดั
ราคาทุกจุดในประเทศซ่ึงเส่ียงเกินไป 
  

ภาพที4่.2ตวัอยา่งอิฐมวลเบาแบบอบไอน ้า (Autoclaved Aerated Concrete 
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ตารางที ่4.2เปรียบเทียบคุณสมบติัระหวา่งอิฐมวลเบา AAC และอิฐมวลเบา CLC 

รายการ อฐิมวลเบา AAC อฐิมวลเบา CLC 

น า้หนักวสัดุ (กก./ตร.ม.) 46 59 

น า้หนักผนังรวม (กก./ตร.ม.) - 72 

ค่าก าลงัอดั (กก./ซม.) 40 25-50 

ค่าการน าความร้อน  (W/m.K) 0.13 0.186 

อตัราการทนไฟ(Fire Railing) ชม. 10 4  

ค่าความดูดซึมน า้ โดยปริมาตร (%) 30 20 

ขนาด (เซนติเมตร) 20x60 ความหนา
หลากหลาย 

20x60 ความหนา
หลากหลาย 

ความหนาแน่น กก./ลบ.ม. 700 800 

จ านวนก้อน / ตร.ม. 8.33 7.88 หรือ 8.33* 

ความเร็วในการก่อ (ตร.ม./วนั) 25 25 

ปูนก่อ ปูนกาวเฉพาะ ทัว่ไป 

ปูนฉาบ ปูนฉาบเฉพาะ ผสมมือ/ส าเร็จ 

ความหนาของปูนฉาบ (ซม.) 1.0 – 1.5 1.0 – 1.5 

ราคาวสัดุและค่าแรงรวม 400 บาท 300 บาท 
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 4.3.4.3.อิฐบล็อก(Hollow Block) 

 
 อิฐบล็อกราคาถูก ประหยดัแต่ไม่นิยมมาสร้างบา้น หรืออาจสร้างบา้นระดบัล่าง แต่ท่ี
นิยมคือเอาไปท าก าแพงในมุมมองอิฐบล็อกอาจจะไม่ใช่คู่แข่งหลกัเพรา ะกลุ่มเป้าหมายคนละกลุ่ม
วตัถุประสงคข์องการใชง้านก็ต่างกนั 

 ส าหรับอิฐบล็อกจะมีโรงงานในทอ้งถ่ินคลา้ยอิฐมอญแดงก าลงัการผลิตไม่สูง แต่ความ
ตอ้งการของตลาดก็สูงอยูใ่นระดบัหน่ึงและสุราษฎร์อิฐมวลเบาไดมี้โรงงานส าหรับผลิตอิฐบล็อกอยู่
แลว้ 

 

 4.3.4.4ผนงัส าเร็จรูป 

 

 เจา้ของโครงการค่อนขา้งสนใจสินคา้ตวัน้ีมาก เพราะท าใหโ้ครงการเสร็จเร็วกวา่  โดย
เฉล่ียจะติดตั้งได ้ 30-40 ตร.ม.ต่อวนัและจะเร็วกวา่การก่อดว้ยอิฐมวลเบา 2-3 เท่า(12-15 ตร.ม.ต่อ
วนั)ส่งผลใหเ้จา้ของโครงการสามารถจบโครงการไดร้วดเร็ว ท าใหมี้เงินหมุนเวยีนเร็ว ประหยดั
ดอกเบ้ียเงินกู ้ ใชค้นงานนอ้ยกวา่ เพราะตอ้งติดตั้งโดยใชเ้คร่ืองจกัรหรือรถเครนขนาดใหญ่  แขง็แรง
กวา่เพราะเป็นคอนกรีตเสริมเหล็ก 

ภาพที4่.3ตวัอยา่งอิฐบล็อกท่ีนิยมในประเทศไทย 

ภาพที ่ 4.4ตวัอยา่งผนงัส าเร็จรูป 
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 แต่ในจงัหวดัสุราษฎร์ธานีและใกลเ้คียงยงัไม่มีผูผ้ลิตแบบ มืออาชีพ เพราะตอ้งมีการ
ออกแบบใหพ้อดีกบับา้นแต่ล่ะหลงันั้นหมายความวา่จะตอ้งมีโครงการขนาดใหญ่ถึงจะเหมาะกบั
การตั้งสายการผลิต การท่ีผลิตในจ านวนนอ้ยจะท าใหต้น้ทุนนั้นสูง อีกทั้งยงัตอ้งต่อสู้กบัความเช่ือ
ของลูกคา้ทั้งเจา้ของโครงการและผูท่ี้ตอ้งการซ้ือบา้นเพื่อนอยูอ่าศยั เพราะส่วนใหญ่จะเช่ือวา่ไม่
แขง็แรง หรือแขง็แรงนอ้ยกวา่การใชค้อนกรีตแบบหล่อในท่ี แมจ้ะเป็นความเช่ือท่ีไม่ถูกนกัแต่มีผล
กบัการตดัสินใจซ้ือสูง นอกจากน้ียงัถูกมองในแง่ลบจากจากผูรั้บเหมาทอ้งถ่ิน ซ่ึงมีผลต่อการ
ตดัสินใจของเจา้ของโครงการเช่นกนั เพราะการท่ีใชผ้นงัส าเร็จรูปนั้นหมายความวา่ผูผ้ลิตและผู ้
ติดตั้งจะตอ้งเป็นบริษทัเดียวกนั หรือตอ้งมีการวางแผนร่วมกนัอยา่งดี จึงท าใหผู้รั้บเหมาทอ้งถ่ินไม่
ค่อยไดรั้บงานดงักล่าว 
 
  4.3.4.5 สมาร์ทบอร์ด 

  
 นิยมไปต่อเติมหรือกั้นหอ้งภายในอาคาร ไม่นิยมมาท าผนงับา้นดา้นนอก สินคา้ตวัน้ี
ไม่ใช่คู่แข่งหลกั แต่อาจท าใหเ้สียผลประโยชน์ท่ีควรจะไดจ้ากการกั้นหอ้งภายใน ถึงแมจ้ะมีการใช ้
 สมาร์ทบอร์ดมาท าผนงัภายนอกหรือทั้งหลงั เพื่อใหบ้า้น มีน ้าหนกัลดลงทั้งหลงัแต่ยงั
ไม่เป็นท่ีนิยมในประเทศไทยเท่าใดนกั 

 

4.3.5การแข่งขันภายใน 
 หากมองภาพรวมควรมองสองอยา่งคือ ตลาดอสังหาริมทรัพย ์และตลาดอิฐก่อ ผนงั
ตลาดอสังหาริมทรัพยจ์ากท่ีไดข้อ้มูลจากธนาคารต่างๆเร่ิมแสดงสัญญาณการชะลอตวัชดัเจน บาง
จงัหวดัเรียกไดว้า่เกิดฟองสบู่ มีการเก็งก าไร ป่ันราคา เหตุการณ์ดงักล่าวเกิดข้ึนในจงัหวดัสุราษฎร์
ธานีเหมือนกนั ส าหรับปี 2556-2557 อาจจะมีการชะลอการเติบโตในตวัเมือง แต่อาจจะขยายออกไป
ในส่วนต่างอ าเภอ เร่ิมมีการตั้งโครงการรอบนอกมากข้ึน 

ภาพที4่.5ตวัอยา่งสมาร์ทบอร์ด 



  

 

5บทที ่5 
บทสรุปและข้อเสนอแนะในการพฒันาธุรกจิ 

 
 

5.1บทสรุปในการพฒันาธุรกจิ 
 จากท่ีบริษทั สุราษฎร์อิฐมวลเบา จ ากดั ไดเ้สนอแผนธุรกิจอิฐมวลเบา CLC ซ่ึงตั้ง
กลุ่มเป้าหมายไวท่ี้ภาคใตต้อนบน ซ่ึงมีแนวโนม้การเติบโตดา้นอสังหาริมทรัพยแ์ละยงัมีช่องวา่งของ
วสัดุก่อผนงัซ่ึงเป็นวสัดุก่อสร้างหน่ึงท่ีส าคญัในการก่อสร้าง และจากการท่ีทางบริษทัไดศึ้กษา
งานวจิยัทั้งงานวจิยัระดบัประเทศ ท่ีระบุชดัเจนวา่ตลาดของอสังหาริมทรัพยใ์นพื้นท่ีเขตจงัหวดั
ขนาดใหญ่มีการเติบโตสูงข้ึน และการศึกษาสภาพตลาดในทอ้งถ่ินท่ีพบวา่วสัดุก่อผนงัในพื้นท่ียงัคง
ขาดแคลนและมีผลิตภณัฑใ์หเ้ลือกนอ้ย 
 ดงันั้นอิฐมวลเบา CLC ของบริษทั สุราษฎร์อิฐมวลเบา จ ากดั จะตอบสนองความ
ตอ้งการของตลาดในพื้นท่ีจงัหวดัสุราษฎร์ธานีและจงัหวดัอ่ืนๆในภาคใตต้อนบน  
 และนอกจากผลิตภณัฑอิ์ฐมวลเบา CLC ทางบริษทัยงัมีผลิตภณัฑอ่ื์นๆในเครือคือ
ผลิตภณัฑค์อนกรีตส าเร็จรูปอนัไดแ้ก่ เสาไฟฟ้า ปล่องท่อ คานส าเร็จรูปและอิฐบล็อก ซ่ึงทางบริษทั
จะควบรวมสายการผลิตและบริหารทั้งหมดใหเ้สร็จส้ินภายปี พ.ศ. 2558 และนอกจากน้ี ทางบริษทั
ยงัคงมีช่องทางกระจายสินคา้ซ่ึงเป็นธุรกิจในเครือ คือหา้งหุน้ส่วนจ ากดั สหพงษไ์พบูลย ์ซ่ึงเป็นคา้
ส่งวสัดุก่อสร้างท่ีเปิดกิจการมามากกวา่ 30 ปี คอยสนบัสนุนช่องทางการจ าหน่ายสินคา้แก่ร้านคา้
วสัดุก่อสร้างรายยอ่ย 
 ดงักล่าวจึงส่งผลใหแ้ผนธุรกิจของบริษทั สุราษฎร์อิฐมวลเบา จ ากดั มีโอกาสทางธุรกิจ
สูงเพราะมีแรงสนบัสนุนจากตลาดท่ีมีความตอ้งการสูง จากดา้นวศิวกรรมท่ีมีการออกแบบสินคา้
และการผลิต และช่องทางการจ าหน่ายท่ีจะส่งเสริมการกระจายสินคา้ใหไ้ดต้ามเป้าหมาย 
 
 

5.2ข้อเสนอแนะในการพฒันาธุรกจิ 
 จากแผนธุรกิจท่ีเสนอมาขา้งตน้ ผูล้งทุนตอ้งพิจารณาปัจจยัหลากหลายเพื่อประกอบให้
เป็นโอกาสทางธุรกิจซ่ึงมีปัจจยัท่ีส่งผลต่อการด าเนินธุรกิจ ดงันั้นผูล้งทุนตอ้งศึกษาสภาพตลาดใน
ทอ้งถ่ินใหลึ้กซ้ึง ยิง่เป็นตลาดต่างจงัหวดัแลว้จะตอ้งลงไปศึกษาดว้ยตวัเอง เพราะมีงานวจิยัและ
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ขอ้มูลสนบัสนุนท่ีเจาะจงนอ้ยมาก อีกทั้งตอ้งระมดัระวงันโยบายทางการเงิน เน่ืองจากเราท าธุรกิจ
แบบ ธุรกิจสู่ธุรกิจจ าเป็นตอ้งใหเ้ครดิตทางการคา้ และกลุ่มลูกคา้บางรายไม่ไดมี้เงินทุนส ารองใน
การท าธุรกิจจ านวนมากแต่จะเนน้เร่ืองเงินทุนหมุนเวยีน ซ่ึงจะส่งผลกบัสภาพคล่องของทางบริษทั 
 นอกจากปัจจยัภายนอก ยงัคงมีปัจจยัภายในท่ีตอ้งควบคุม ดูแล และพฒันา โดยเฉพาะ
สินคา้และการบริหาร เน่ืองจากสินคา้ของทางบริษทัไม่ไดมี้เทคโนโลยท่ีีซบัซอ้นมาก ท าใหง่้ายต่อ
การเขา้มาของคู่แข่งขนัรายใหม่ จึงตอ้งพฒันาสินคา้และบริการอยา่งต่อเน่ืองเพื่อใหส้ามารถแข่งขนั
ในตลาดได ้
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ภาคผนวก 



  

 

ภาคผนวก ก 

แบบสัมภาษณ์กลุ่มเป้าหมาย 
 
 

1. แบบบันทกึบทสัมภาษณ์ร้านค้าวสัดุก่อสร้าง 
1. ช่ือร้านคา้ของท่าน 
______________________________________________________________________________ 
2. ท่านรู้จกัอิฐมวลเบาอิฐมวลเบา CLC (อิฐมวลเบาสีเทา) หรือไม่ 
______________________________________________________________________________ 
3. ท่านอยูใ่นวงการธุรกิจก่อสร้างและอสังหาริมทรัพยม์าก่ีปี 
______________________________________________________________________________ 
4. ร้านคา้ของท่านมีการจ าหน่ายอิฐก่อผนงัหรือไม่อะไรบา้ง 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
5. ร้านคา้ของท่านจ าหน่ายอิฐก่อผนงัชนิดใดบา้งและจ าหน่ายมากท่ีสุด(โดยเทียบจากยอดขายต่อ
เดือน) ใหเ้รียงล าดบั 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
6. ปัจจยัใดท่ีท าใหท้่านเลือกสินคา้เขา้มาจ าหน่ายในร้านท่าน 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
7. ลูกคา้หลกัของท่าน 
______________________________________________________________________________ 
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______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
8. ท่านรู้จกัและสนใจอิฐมวลเบา CLC ระดบัไหน 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
9. ในความเห็นของท่านคาดการณ์วา่สถานการณ์เศรษฐกิจ ท่ีส่งผลต่อธุรกิจอสังหาริมทรัพยใ์นพื้นท่ี
ภาคใตจ้ะเป็นอยา่งไรในปี 2557 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
10. ท่านมีความเห็นอ่ืนเสนอแนะอะไรบา้ง 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
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ช่ือร้านค้าของเจ๊หมวย 
ร้านบางกุง้คา้วสัดุ 
 
เจ๊หมวยรู้จักอฐิมวลเบาอฐิมวลเบา CLC (อฐิมวลเบาสีเทา) หรือไม่ครับ 
เท่าท่ีทราบมาคือใชปู้นก่อฉาบธรรมดาไดเ้ลย มนัจะต่างจากอิฐมวลเบานิดหน่ึง( AAC) เพราะเขาจะ
โดนจ ากดัวา่ตอ้งใชปู้นก่อฉาบมวลเบาอยา่งเดียว  
 
เจ๊หมวยเปิดร้านค้าวสัดุก่อสร้างกีปี่ 
เปิดมานานกวา่ 10 ปีแลว้ 
 
ร้านค้าของเจ๊หมวยมีการจ าหน่ายอฐิก่อผนังหรือไม่อะไรบ้าง 
มีอิฐบล็อกธรรมดา 7 ซม. 15 ซม. อิฐมวลเบา Q-Con และอิฐมวลเบา CLC 
 
ปัจจัยใดทีท่ าให้ท่านเลอืกสินค้าเข้ามาจ าหน่าย 
สินคา้ตอ้งมีส่ง ถา้สินคา้ขายดีโรงงานตอ้งมีป้อนสินคา้ใหต้ลอดอยา่ใหข้องขาด 
 
ลูกค้าหลกัของท่าน 
ลูกคา้ทัว่ไป พวกผูรั้บเหมา 
 
ท่านรู้จักและสนใจอฐิมวลเบา CLC ระดับไหน 
น่าสนใจเพราะสินคา้ตวัน้ีราคามนัถูก ถา้ลูกคา้อยากประหยดัราคาก็เป็นทางเลือกได ้แต่ตอ้งใชง้าน
ไดดี้ไม่มีปัญหา แลว้ยงัใชปู้นก่อธรรมดาไดด้ว้ย 
 
ท่านมีความเห็นอืน่เสนอแนะอะไรบ้าง 
เร่ืองคุณภาพตอ้งได ้เวลาส่งสินคา้มีของหกัอยูพ่อตวั เพราะขายปลีก ถา้ของหกัเราขายไม่ไดเ้ลย 
อยากใหเ้พิ่มความแขง็แรงใหม้ากกวา่น้ี 
  



43 

 

ช่ือร้านค้า 
ล้ิมเฮงหลี 
 
รู้จักอฐิมวลเบาอฐิมวลเบา CLC (อฐิมวลเบาสีเทา) หรือไม่ครับ 
ส่วนมากรู้จกัแต่อิฐมวลเบาสีขาว (AAC) ไม่ค่อยรู้รายละเอียดของอิฐมวลเบา CLC เลย 
 
เจ๊หมวยเปิดร้านค้าวสัดุก่อสร้างกีปี่ 
เปิดมานานกวา่ 10 ปี 
 
ร้านค้าของมีการจ าหน่ายอฐิก่อผนังหรือไม่อะไรบ้าง 
อิฐมวลเบา อิฐมอญแดง กบัอิฐบล็อก 
 
ปัจจัยใดทีท่ าให้ท่านเลอืกสินค้าเข้ามาจ าหน่าย 
สินคา้ตอ้งไดรั้บความนิยม เพราะเราเป็นคนซ้ือมาขายไป ของท่ีเราจะเอามาวางขายจะตอ้งขายได ้
 
ลูกค้าหลกัของท่าน 
ส่วนมากจะเป็นผูรั้บเหมา 
 
มีความเห็นอืน่เสนอแนะอะไรบ้าง 
ควรหาช่ืออ่ืน ไม่น่าใชค้  าวา่อิฐมวลเบา เพราะลูกคา้จะสับสน แลว้จะนึกวา่เป็นอิฐสีขาว (AAC) และ
เวลามองผา่นๆคนทัว่ไปจะคิดวา่เป็นอิฐบล็อกธรรมดา ถา้ปรับปรุงเร่ืองรูปร่างและสีไดจ้ะดีมาก 
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ช่ือร้านค้า 
ร้านบุญเสริมสร้าง 
 
รู้จักอฐิมวลเบาอฐิมวลเบา CLC (อฐิมวลเบาสีเทา) หรือไม่ครับ 
รู้จกัและรู้วา่ใชง้านยงัไง 
 
เปิดร้านค้าวสัดุก่อสร้างกีปี่ 
เปิด 10 ปีแลว้ 
 
ร้านค้าของมีการจ าหน่ายอฐิก่อผนังหรือไม่อะไรบ้าง 
มีอิฐมวลเบาสีขาว อิฐแดงกอ้นใหญ่ อิฐบล็อก อิฐมวลเบา CLC  
 
อฐิแบบไหนขายดีทีสุ่ด 
อิฐแดงกอ้นเล็กกบักอ้นใหญ่ 
 
ปัจจัยใดทีท่ าให้ท่านเลอืกสินค้าเข้ามาจ าหน่าย 
สินคา้ไดรั้บความนิยม มีลูกคา้มาถามมาซ้ือจ านวนมากก็จะเลือกมาขาย ถา้ลูกคา้ไดล้องมาจบัได้
ลองใชเ้ขาก็จะมาถามหา และสินคา้ตอ้งมีใหต้ลอดเวลาของไม่ขาด เพราะจะเสียโอกาสในการขาย 
 
ลูกค้าหลกัของท่าน 
ส่วนมากเป็นผูรั้บเหมา 
 
ท่านรู้จักและสนใจอฐิมวลเบา CLC ระดับไหน 
สนใจนะ เอามาขายเพราะมนัก่อไดเ้ร็วกวา่และประหยดักวา่  
 
ท่านมีความเห็นอืน่เสนอแนะอะไรบ้าง 
ท าแคตาล๊อคใหลู้กคา้รู้ เปรียบเทียบราคาคุณสมบติั เวลาลูกคา้มาถามจะไดบ้อกลูกคา้ไดถู้กลูกคา้จะ
ไดเ้ห็นภาพ 
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ช่ือร้านค้า 
ร้านสหพงษไ์พบูลย ์
 
รู้จักอฐิมวลเบาอฐิมวลเบา CLC (อฐิมวลเบาสีเทา) หรือไม่ครับ 
รู้จกัแต่ยงัไม่ละเอียด 
 
เปิดร้านค้าวสัดุก่อสร้างกีปี่ 
เกิน 20 ปี 
 
ร้านค้าของมีการจ าหน่ายอฐิก่อผนังหรือไม่อะไรบ้าง 
อิฐบล็อก อิฐมวลเบา CLC ไมฝ้าเชอร่า เฟรกซ่ีบอร์ด 
 
อฐิแบบไหนขายดีทีสุ่ด 
ขายของพวกเฟรกซ่ีบอร์ด กบัเชอร์ร่าบอร์ด 
 
ปัจจัยใดทีท่ าให้ท่านเลอืกสินค้าเข้ามาจ าหน่าย 
สินคา้ตอ้งไดคุ้ณภาพและราคาเหมาะสม ทางร้านตอ้งไดร้าคาถูกเพราะตอ้งไดก้ าไรจากส่วนต่าง 
 
ลูกค้าหลกัของท่าน 
ขายส่งใหพ้วกร้านคา้ยอ่ยๆ ส่วนมากจากสมุย ถา้เราขายผูรั้บเหมากบัเจา้ของโครงการจะไปชนกบัเอ
เยน่ของเราเอง 
 
ท่านมีความเห็นอืน่เสนอแนะอะไรบ้าง 
สินคา้ออกมาตอ้งไดคุ้ณภาพ ทั้งกรใชง้านและหนา้ตาตอ้งดี ไม่ควรมีรอยบินหรือแตก เพราะจะท า
ใหลู้กคา้ขาดความเช่ือมัน่ 
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ช่ือร้านค้า 
ร้านบ๊ิกโต 
 
รู้จักอฐิมวลเบาอฐิมวลเบา CLC (อฐิมวลเบาสีเทา) หรือไม่ครับ 
รู้จกั และรู้คุณสมบติัของอิฐดี เคยไปติดต่อบริษทัท าเคร่ืองจกัรวา่จะลงมาผลิตเอง แต่ไดย้กเลิก
โครงการไปเพราะมนัมีรายละเอียดหลายอยา่ง และทางเราไม่ช านาญงานผลิต และเราเป็นตวัแทน
จ าหน่ายของปูนนครหลวงดว้ย ถา้เราผลิตสินคา้แข่งกบัเขาเด่ียวจะลดความเช่ือมัน่เอา 
 
เจ๊หมวยเปิดร้านค้าวสัดุก่อสร้างกีปี่ 
ถา้ร้านน้ีก็ปีน้ีปีท่ี 7  
 
ร้านค้ามีการจ าหน่ายอฐิก่อผนังหรือไม่อะไรบ้าง 
อิฐบล็อก อิฐมวลเบา(AAC) และก็อิฐแดง 
 
สินค้าประเภทไหนขายดีทีสุ่ดครับ 
ก็อิฐมวลเบาของขาดตลาด ไม่มีของส่ง ส่วนอิฐแดงก็เร่ิมมีนอ้ยลง  
 
ปัจจัยใดทีท่ าให้ท่านเลอืกสินค้าเข้ามาจ าหน่าย 
ราคาก่อน และก็คุณภาพ ลูกคา้เอาไปใชง้านแลว้ตอ้งก่อฉาบไม่แตกร้าว 
 
ลูกค้าหลกัของท่าน 
มีหมด ทั้งผูรั้บเหมา เจา้ของโครงการและร้านคา้ยอ่ย 
 
ท่านมีความเห็นอืน่เสนอแนะอะไรบ้าง 
อยากใหท้ ารายละเอียดของสินคา้ วา่แตกต่างจากอิฐมวลเบาอ่ืนๆอยา่งไร มี  Display หรือสินคา้มา
แสดงให ้
 
เห็นว่าเคยเจอปัญหาเกีย่วกบัการใช้อฐิมวลเบา CLC  
เคยหามาขายใหลู้กคา้โรงแรมแกว้สมุย เขาไปก่อหอประชุม ซ่ึงมนัตอ้งก่อสูง ปรากฏวา่เม่ือก่อไป
สูงๆแลว้ขา้งล่าง เกิดแตกร้าว ก็เลยยกเลิกไปก่อนแลว้ใชอิ้ฐมวลเบา AAC แทน 
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ช่างเขาก่อถูกวธีิหรือปล่าวครับ 
เราก็ไม่แน่ใจวา่ช่างอาจไม่ช านาญหรือปล่าว แต่เขาก็ก่อทบัหลงั ยงัไงก็ลองไปดูใหห้น่อยวา่เกิดจาก
สาเหตุอะไร 
การใช้อฐิมวลเบา AAC นีช่้วยให้ประหยดักว่าอฐิมอญแดงกว่าหรือไม 
ก็ใกลเ้คียงกบัอิฐมอญแดง เพราะเราตอ้งประเมินทั้งหมด ดว้ยวสัดุต่อตารางเมตรอาจจะดูแพงกวา่ 
แต่ถา้เทียบกบัค่าแรงและระยะเวลาถือวา่ตน้ทุนไม่สูง และตวัปูนก่อฉาบแมจ้ะมีราคาสูงกวา่ แต่ใช้
ในปริมาณนอ้ยกวา่มาก 
 
แล้วมีลูกค้าบ่นเร่ืองการใช้ปูนก่อฉาบอฐิมวลเบาหรือไม่ครับ 
ก็มี ทางทางปูนนก(นครหลวง)กบัอิฐมวลเบาของตราเพชร เขาจะมีทีมเทคนิคมาช่วยอิฐบายลูกคา้ ถา้
เป็นโครงการใหญ่เขาจะลงมาอบรมใหช่้างของลูกคา้เลย แต่โดยปกติเขาจะลงมาทุกเดือน เพื่อขอ
ขอ้มูลเราวา่ลูกคา้มีปัญหาหรือไม่ หรือถา้เราก าลงัมีโครงการท่ียงัลงัเลวา่จะใชอิ้ฐมวลเบาหรือไม่ เขา
ก็จะเขา้ไปใหค้วามมัน่ใจกบัลูกคา้ใหเ้รา 
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2. แบบบันทกึบทสัมภาษณ์เจ้าของโครงการ 
1. ช่ือบริษทั/นิติบุคลของท่าน 
______________________________________________________________________________ 
2. มูลค่าโครงการของท่านท่ีเคยท าเฉล่ียแต่ละโครงการ 
______________________________________________________________________________ 
3. ท่านนิยมเป็นคนจดัหาวสัดุก่อสร้างเองหรือใหผู้รั้บเหมาเป็นผูจ้ดัหา 
______________________________________________________________________________ 
 
4. ส่ิงท่ีท่านใหค้วามส าคญัเก่ียวกบัการเลือกใชว้สัดุระหวา่งด าเนินการของโครงการท่านคือ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
5.ท่านนิยมใชว้สัดุก่อผนงัชนิดใดในโครงการท่าน 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
6. ท่านก่อสร้างส่ิงปลูกสร้างเพื่อใชป้ระโยชน์จากส่ิงปลูกสร้างหรือเพื่อขาย 
______________________________________________________________________________ 
7. ท่านรู้จกัและสนใจอิฐมวลเบา CLC ระดบัไหน 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
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8. ในความเห็นของท่านคาดการณ์วา่สถานการณ์เศรษฐกิจ ท่ีส่งผลต่อธุรกิจอสังหาริมทรัพยใ์นพื้นท่ี
ภาคใตจ้ะเป็นอยา่งไรในปี 2557 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
9. ท่านมีความเห็นอ่ืนเสนอแนะอะไรบา้ง 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
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ขอช่ือโครงการด้วยครับ 
ศิริสุข 
 
มูลค่าโครงการของท่าน 
ก็ประมาณ 600 ลา้นบาท 
 
ท่านนิยมเป็นคนจัดหาวสัดุก่อสร้างเองหรือให้ผู้รับเหมาเป็นผู้จัดหา 
เราเป็นคนจดัซ้ือจดัหาเอง เพราะเรามีฝ่ายจดัซ้ือของเราเอง โครงการของเราก็เป็นโครงการขนาด
ใหญ่ ถา้เราไม่จดัหาเองเราจะจดัการตน้ทุนไม่ได ้เพราะเราบริหารผูรั้บเหมารายยอ่ยเองไม่ไดใ้ช้
บริษทัรับเหมาก่อสร้างขนาดใหญ่ในการก่อสร้างโครงการ 
 
ส่ิงทีท่่านให้ความส าคัญเกีย่วกบัการเลอืกใช้วสัดุระหว่างด าเนินการของโครงการท่านคือ 
วสัดุตอ้งไดคุ้ณภาพ เพราะลูกคา้จะไม่เช่ือถือโครงการเรา ถา้เกิดบา้นของเรามีปัญหาลูกคา้ก็จะพดู
กนัปากต่อปาก โครงการต่อไปของเราก็จะขายยาก ตน้ทุนก็จะตอ้งไม่สูงเพราะเราใชจ้  านวนท่ี
มากกวา่ทัว่ไป และวสัดุตอ้งก่อสร้างไดเ้ร็ว ไม่อยา่งนั้นโครงการของเราก็จะยดืเยื้อไม่จบงานสักที 
ผูรั้บเหมาเองก็ไม่ชอบเพราะเราใหเ้ขาเหมาเป็นหลงั เขาก็อยากจะใชข้องท่ีเขาเองจบงานเร็วเขาจะได้
เบิกค่างวดกบัเราเร็วข้ึน 
 
ท่านนิยมใช้วสัดุก่อผนังชนิดใดในโครงการท่าน 
ของเราใชอิ้ฐมวลเบาสีเทา( CLC) ทั้งโครงการ เพราะตน้ทุนมนัถูกกวา่อิฐมวลเบาสีขาว (AAC) และ
ยงัใชปู้นก่อฉาบแบบเดิมได ้เพราะผูรั้บเหมาเรามีหลายราย ช่างก่อฉาบก็มีมาก ถา้เราใชปู้นก่อฉาบ
อิฐมวลเบาเรากลวัวา่ช่างจะใชไ้ม่เป็นและใชผ้ดิบา้งใชส้ิ้นเปลืองบา้ง  
 
ท่านรู้จักและสนใจอฐิมวลเบา CLC ระดับไหน 
สนใจเพราะช่วยลดตน้ทุนไปไดอ้ยา่งมาก ก่อนท่ีเราจะใชอิ้ฐตวัน้ีเราก็ไปศึกษา ไปดูโครงการใน
กรุงเทพวา่มีใครใชบ้า้ง เป็นอยา่งไรบา้ง ก็เลยมาลงตวัท่ีน่ี แต่ตอนนั้นติดวา่ท่ีสุราษฎร์ธานียงัไม่มี
โรงงานผลิต เลยไปหาพบท่ีนครศรีธรรมราช แต่คุณภาพยงัไม่น่าประทบัใจเท่าไร กวา่จะมาถึง
โครงการก็พบวา่แตกเสียหายมาก แต่ยงัดีท่ีพอใชง้านได ้
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ท่านมีความเห็นอืน่เสนอแนะอะไรบ้าง 
ก็อยากใหอิ้ฐแขง็กวา่น้ี เร่ืองน ้าหนกัทางเราไม่ไดก้งัวลมากเพราะตึกเราไม่ไดสู้งเท่าไร แต่ช่างของ
เรามากหนา้หลายตา บางคนก่อหยาบใชง้านหยาบ อิฐเสียหายมาก แต่จะดีมากถา้ท าใหเ้บาแต่
แขง็แรงกวา่เดิม 
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ขอช่ือโครงการด้วยครับ 
โรงแรม N-nine 
 
มูลค่าโครงการของท่าน 
30 ลา้นบาท 
 
ท่านนิยมเป็นคนจัดหาวสัดุก่อสร้างเองหรือให้ผู้รับเหมาเป็นผู้จัดหา 
เราเป็นคนหาเองเพราะวา่มีเพื่อนท าร้านคา้วสัดุก่อสร้าง และเราก็เคยรับเหมางานก่อสร้างมาก็เลยมี
ความรู้ในเร่ืองงานก่อสร้าง ถา้ใหผู้รั้บเหมาหาใหห้มดเรากลวัวา่ผูรั้บเหมาจะกินค่าส่วนต่างวสัดุ 
 
ส่ิงทีท่่านให้ความส าคัญเกีย่วกบัการเลอืกใช้วสัดุระหว่างด าเนินการของโครงการท่านคือ 
ตอ้งการวสัดุท่ีตน้ทุนไม่สูง แต่ตอ้งดูคุณภาพและการใชง้านดว้ย อีกอยา่งโครงการของเรามีพื้นท่ี
ขนาดเล็กเราจะเก็บวสัดุก่อสร้างมากองไวไ้ม่ได ้ถา้เราจะใชข้องก็จะสั่งซ้ือมา ทางผูจ้  าหน่ายควรมี
ของใหเ้ราใชง้านตลอดเพราะเราจา้งผูรั้บเหมารายวนั ถา้ไม่มีงานเราก็เสียค่าแรงไปแบบเปล่า
ประโยชน ์
 
ท่านนิยมใช้วสัดุก่อผนังชนิดใดในโครงการท่าน 
ของเราใชอิ้ฐมวลเบา CLC เพราะวา่เพื่อนท่ีขายวสัดุก่อสร้างแนะน ามา เพราะตน้ทุน คุณภาพและ
ลกัษณะงานของเราไปดว้ยกนัได ้
 
ท่านรู้จักและสนใจอฐิมวลเบา CLC ระดับไหน 
จริงๆก็ไม่รู้จกัเลย แต่เพื่อนแนะน ามา ก็เลยไปลองศึกษาดู เพราะวา่มีขอ้มูลในอินเตอร์เน็ต ตอนใชก้็
กงัวลเหมือนกนัวา่จะเกิดปัญหา ตอนน้ีไดใ้ชก้็เห็นวา่ดี เพราะก่อเร็วมากเสร็จงานเร็วกวา่อิฐมอญแดง 
 
ท่านเป็นผู้ใช้งานส่ิงก่อสร้างเองหรือเพือ่จ าหน่าย 
ใชง้านเองเพราะสร้างโรงแรมและก็บริหารงานเอง เราถึงกงัวลเร่ืองวสัดุ เพราะถา้วสัดุไม่ดีเราตอ้งมา
นัง่ซ่อมงานของตวัเอง 
 
ท่านมีความเห็นอืน่เสนอแนะอะไรบ้าง 
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อยากใหแ้นะน าการใชง้านกบัช่างให ้ขอ้มูลดา้นเทคนิคดว้ย เพราะเราก่อไปแลว้พบปัญหาอยู่
เหมือนกนั ทั้งก่อแลว้ร้าว ฉาบแลว้ร้าว แต่ทางสุราษฎร์อิฐมวลเบาเขา้มาแนะน าการใชง้านและ
วเิคราะห์ปัญหาใหก้็ดีข้ึนมาก 
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3. แบบบันทกึบทสัมภาษณ์รับเหมาก่อสร้าง 
1. ช่ือ/บริษทั/นิติบุคลของท่าน 
______________________________________________________________________________ 
2. มูลค่าโครงการของท่านท่ีรับเหมาเฉล่ียแต่ละโครงการ 
______________________________________________________________________________ 
3. ท่านนิยมเป็นคนจดัหาวสัดุก่อสร้างเองหรือเจา้ของโครงการเป็นผูจ้ดัหา  
______________________________________________________________________________ 
 
4. ส่ิงท่ีท่านใหค้วามส าคญัเก่ียวกบัการเลือกใชว้สัดุระหวา่งด าเนินการของโครงการท่านคือ  
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
5.ท่านนิยมใชว้สัดุก่อผนงัชนิดใดในโครงการท่าน 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
6. ท่านส่วนมากนอ้ยเพียงใดในการหารือหรือแสดงความคิดเห็นในการเลือกใชว้สัดุก่อสร้างกบั
เจา้ของโครงการ 
_______________________________________________________________________________
_____________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
7. ท่านรู้จกัและสนใจอิฐมวลเบา CLC ระดบัไหน 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
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8. ในความเห็นของท่านคาดการณ์วา่สถานการณ์เศรษฐกิจ ท่ีส่งผลต่อธุรกิจอสังหาริมทรัพยใ์นพื้นท่ี
ภาคใตจ้ะเป็นอยา่งไรในปี 2557 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
9. ท่านมีความเห็นอ่ืนเสนอแนะอะไรบา้ง 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
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ช่ือของท่าน 
ช่างวงั 
 
ท่านท ารับเหมาก่อสร้างมากีปี่แล้ว 
7 ปี 
 
มูลค่าโครงการของท่านทีรั่บเหมาสูงสุด 
1.5-1.8 ลา้น 
 
ท่านนิยมเป็นคนจัดหาวสัดุก่อสร้างเองหรือเจ้าของโครงการเป็นผู้จัดหา 
ทั้งสองแบบ ทั้งค่าแรงอยา่งเดียวและค่าแรงค่าของ 
 
ส่ิงทีท่่านให้ความส าคัญเกีย่วกบัการเลอืกใช้วสัดุระหว่างด าเนินการของโครงการท่านคือ 
ก็ราคาวา่ใหร้าคาเราถูกแค่ไหน คุณภาพไดห้รือไม่ และลูกคา้เขาพอใจจะใช ้
 
ส่วนมากท่านเลอืกวสัดุจากโรงงานผลติเลยหรือร้านค้า 
ถา้รับเหมาวสัดุดว้ยส่วนมากจะผา่นร้านคา้ประจ า 
 
ท่านรู้จักและสนใจอฐิมวลเบา CLC ระดับไหน 
ก็เพิ่งใชค้ร้ังแรก ปกติจะใชแ้ต่อิฐมอญแดง แต่ก็ใชง่้าย เราใชปู้นแบบเดิมไดเ้ลย ตอนแรกก็คิดวา่ตอ้ง
ใชปู้นก่อฉาบมวลเบา ก็เป็นห่วงวา่ลูกนอ้งจะใชไ้ม่เป็น แต่พอทราบวา่ใชปู้นธรรมดาไดก้็สบายใจ 
และลูกคา้ส่วนมากท่ีผา่นมาไม่ชอบอิฐมวลเบา 
 
ท่านอยากได้อะไรจากโรงงานผู้ผลติ 
ราคาถูก และของไม่ขาดเพราะบางคร้ังเราตอ้งเร่งท างานลูกนอ้งไม่มีของใชง้านก็ล าบาก เครดิตก็
ส าคญัเพราะผูรั้บเหมาไม่ค่อยมีเงินเท่าไร ยิง่ถา้เป็นโครงการใหญ่ๆท่ีเรารับเหมาวสัดุดว้ย เราอาจจะ
หมุนเงินไม่ทนั เพราะเราจะเบิกลูกคา้เป็นหลายงวด 
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ช่ือของท่าน 
ช่างนพ 
 
ท่านท ารับเหมาก่อสร้างมากีปี่แล้ว 
เกิน 10 ปี 
 
มูลค่าโครงการของท่านทีรั่บเหมาสูงสุด 
400 ลา้น 
 
ท่านนิยมเป็นคนจัดหาวสัดุก่อสร้างเองหรือเจ้าของโครงการเป็นผู้จัดหา 
ทั้งสองแบบ ทั้งค่าแรงอยา่งเดียวและค่าแรงค่าของ แต่ส่วนมากเราจะเป็นคนหาของใหเ้จา้ของ
โครงการ 
 
ส่ิงทีท่่านให้ความส าคัญเกีย่วกบัการเลอืกใช้วสัดุระหว่างด าเนินการของโครงการท่านคือ 
ราคาของแต่ล่ะร้านวา่ร้านไหนใหร้าคาถูกท่ีสุด เพราะส่วนมากคุณภาพของวสัดุก็จะใกลเ้คียงกนั 
ถา้เป็นชนิดเดียวกนั 
 
ส่วนมากท่านเลอืกวสัดุจากโรงงานผลติเลยหรือร้านค้า 
ส่วนมากจะเลือกซ้ือจากทางร้านคา้ แต่ก็ไม่ไดมี้ร้านประจ า ข้ึนวา่ร้านไหนมีของ ราคาดีและถา้ให้
เครดิตไดจ้ะดีมาก 
 
ท่านรู้จักและสนใจอฐิมวลเบา CLC ระดับไหน 
ก็ใชง้านโครงการน้ีคร้ังแรก ปกติใชอิ้ฐมวลเบา Super Block กบัอิฐมอญแดง 
 
ท่านอยากได้อะไรจากโรงงานผู้ผลติ 
ราคาและก็คุณภาพเป็นหลกั 
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ช่ือของท่าน 
ช่างใบ 
 
ท่านท ารับเหมาก่อสร้างมากีปี่แล้ว 
20 กวา่ปี 
 
มูลค่าโครงการของท่านทีรั่บเหมาสูงสุด 
2 ลา้น 
 
ท่านนิยมเป็นคนจัดหาวสัดุก่อสร้างเองหรือเจ้าของโครงการเป็นผู้จัดหา 
ทั้งสองแบบ ทั้งค่าแรงอยา่งเดียวและค่าแรงค่าวสัดุ 
 
ส่ิงทีท่่านให้ความส าคัญเกีย่วกบัการเลอืกใช้วสัดุระหว่างด าเนินการของโครงการท่านคือ 
คุณภาพของงและตวัไหนเหมาสมกบัสถานท่ีหรือการใชง้าน 
 
ส่วนมากท่านเลอืกวสัดุจากโรงงานผลติเลยหรือร้านค้า 
ถา้รับเหมาวสัดุดว้ยส่วนมากจะผา่นร้านคา้ประจ า 
 
ท่านรู้จักอฐิมวลเบา CLC หรือไม่และปกติใช้อฐิประเภทใด 
ก็มาลองงานแรกเลย แต่เคยไดย้นิมาระยะหน่ึงแลว้ ก็ลองติดต่อตั้งแต่อิฐยงัไม่เซตตวัเลยโดยปกติจะ
ก่ออิฐมอญแดงทั้ง 8 รูปบา้ง 4 รู้บา้ง อิฐบล็อก อิฐมวลเบาสีขาว(AAC) ก็เคยใช ้
 
ท่านอยากได้อะไรจากโรงงานผู้ผลติ 
ความสะดวก เพราะบางคร้ังรีบ ตอ้งมารอบิล ระเอกสาร กวา่จะไดข้ึ้นของหลายชัว่โมงเครดิตก็
ส าคญัถา้ใหเ้ราไดจ้ะดีมาก 
 
มีอะไรเพิม่เติมเกีย่วกบัอฐิตัวนี้(CLC) 
ก็ใชง้านดี ใชง้านง่าย ราคาก็ถูกท่ีสุดในตลาด 
 



  

 

ภาคผนวก ข 

เอกสารประกอบการจัดตั้งธุรกจิ 
 
 

1. ใบเสนอราคา 
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2. แบบผงัโรงงาน 
 

 



  

 

ภาคผนวก ค 
ก าหนดมาตรฐานผลติภัณฑ์อตุสาหกรรม 
คอนกรีตบลอ็กมวลเบาแบบเติมฟองอากาศ 

มอก. 2601-2556 
 
 

ประกาศกระทรวงอุตสาหกรรม 

ฉบบัท่ี๔๕๖๒(พ.ศ.  ๒๕๕๖) ออกตามความใน
พระราชบญัญติัมาตรฐานผลิตภณัฑอ์ุตสาหกรรม 

พ.ศ.  ๒๕๑๑ 
เร่ือง ก าหนดมาตรฐาน

ผลิตภณัฑอ์ุตสาหกรรม คอนกรีต
บลอ็กมวลเบาแบบเติมฟองอากาศ 

 
 

อาศยัอ  าน าจตามความในมาตรา ๑๕ แหงพระราชบญัญติัมาตรฐาน
ผลิตภณัฑอ์ุตสาหกรรม พ .ศ. ๒๕๑๑รัฐมนตรีวา่การกระทรวงอุตสาหกรรมออกประกาศ
ก าหนดมาตรฐานผลิตภณัฑอ์ุตสาหกรรม คอนกรีตบลอ็กมวลเบาแบบเติมฟองอากาศ  
มาตรฐานเลขท่ีมอก.   2601  - 2556    ไวด้งัมีรายการ ละเอียดต่อทา้ยประกาศน้ี 

ทั้งน้ีใหมี้ผลตั้งแต่วนัประกาศในราชกิจจานุเบกษา  เป็นตน้ไป 
 
 

ประกาศ  ณ วนัท่ี๒๖ กรกฎาคม พ.ศ.  ๒๕๕๖ 
ประเสริฐ บุญชยัสุข  

รัฐมนตรีวา่การกระทรวงอุตสาหกรรม 
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มาตรฐาน
ผลิตภณัฑอ์ุตสาหกรรม 

คอนกรีตบลอ็กมวลเบาแบบเติมฟองอากาศ 

 
1.  ขอบขาย 

 
1.1  มาตรฐานผลิตภณัฑอุ์ตสาหกรรมน้ีก า หนดรายละเอียดของคอนกรีตบลอ็กมวลเบาแบบเติม

ฟองอากาศ ส าหรับผนงัท่ีออกแบบไม่รับน ้าหนกั 
 

2.  บทนิยาม 
 

ความหมายของค าท่ีใชใ้นมาตรฐานผลิตภณัฑอุ์ตสาหกรรมดงัต่อไปน้ี 
2.1 คอนกรีตบลอ็กมวลเบาแบบเติมฟองอากาศซ่ึงต่อไปในมาตรฐานน้ีจะเรียกว่า  “คอนกรีตบลอ็ก

มวลเบา ” หมายถึงคอนกรีตบลอ็กท่ีมีมวลเบากว่าคอนกรีตบลอ็กท่ีมีขนาดเดียวกนัมี
ฟองอากาศเลก็ๆแทรกกระจาย ในเน้ือคอนกรีตอยา่งสม ่าเสมอฟองอากาศเกดจากการใชส้าร
ก่อฟองท่ีขอบดา้นขา้งอาจท าเป็นร่อง ผวิหนา้อาจท า เป็นผวิรอยหวี หรือผวิร่องเหมาะส าหรับ
ใชก่้อผนงั 

2.2 ผวิรอยหวี (combed finish) หมายถึงผวิหนา้ของคอนกรีตมวลเบาซ่ึงทาเป็นรอยขดูหรือแนวท่ี
ค่อนข่าง ขนานกนั 

2.3     ผวิร่อง (scared finish) หมายถึงผวิหนา้ของคอนกรีตมวลเบาซ่ึงท าเป็นร่อง 
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3. ชนิด 
3.1    คอนกรีตบลอ็กมวลเบาแบ่งตามความหนาแน่นเชิงปริมาตรในสภาพแหง้ออกเป็น  8 ชนิดตาม
ตารางท่ี 1 

ตารางท่ี 1 ชนิดของคอนกรีตบล็อกมวลเบา 
 

 
ชนิด 

ความหนาแน่นเชิงปริมาตรในสภาพแหง้เฉล่ีย 
(kg/m3) 

C6 501 ถึง 600 
C7 601 ถึง 700 
C8 701 ถึง 800 
C9 801 ถึง 900 

C10 901 ถึง 1000 
C12 1001 ถึง 1200 
C14 1201 ถึง 1400 
C16 1401 ถึง 1600 

 
4.   ขนาดและเกณฑค์วามคลาดเคล่ือน 

 
4.1     ขนาดและเกณฑค์วามคลาดเคล่ือน 

ขนาดของคอนกรีตบลอ็กมวลเบาใหเ้ป็นไปตามตารางท่ี  2 โดยความสูงคลาดเคล่ือนไดไ้ม่
เกิน±4 mm ความยาวคลาดเคล่ือนไดไ้ม่เกิน±5 mm และความหนาคลาดเคล่ือนไดไ้ม่เกิน ±3 
mm การทดสอบใหป้ฏิบติัตามขอ้ 10.1 

  



64 

 

ตารางท่ี  2 ขนาดของคอนกรีต
บลอ็กมวลเบา 

หน่วยเป็นมิลลิเมตร 
ความสูง ความยาว ความหนา 

200 300 
400 
500 
600 

ใหเ้ป็นไปตามท่ีผูท้  าระบุไวท่ี้ฉลาก 

 
 

5.  วสัดุและการท า 
 
5.1    วสัดุ 

5.1.1  ปูนซีเมนตป์อร์ตแลนดต์ามมอก.15 เล่ม 1 ขอ้ก าหนดเกณฑคุ์ณภาพ 
5.1.2  มวลผสมตอ้งเป็นวสัดุซิลิกาหรือทรายควอตหรือตะกรันจากเตาถลุงแบบพ่นลมหรือเถา้

ถ่านหิน หรือวสัดุอ่ืนใดท่ีไม่มีสารเช่นโคลนฝุ่ นสารอินทรียใ์นปริมาณท่ีอาจเป็นผลเสียตอ
คุณภาพของ คอนกรีตบลอ็กมวลเบา 

5.1.3  สารกอฟองตอ้งเป็นวสัดุท าใหเ้กิดฟองอากาศท่ีมีความเสถียรและควบคุมเวลาแขง็ตวัโดย
ไม่ก่อใหเ้กิดผลเสียต่อคุณภาพของคอนกรีตบลอ็กมวลเบา 

5.1.4  สารเคมีผสมเพิ่มส าหรับคอนกรีต (ถา้มี) ตอ้งเป็นสารเคมีผสมเพิ่มส าหรับคอนกรีตตาม
มอก.733 

5.2     การท า 
คอนกรีตบลอ็กมวลเบาต้ องท าโดยผสมส่วนผสมตามท่ีระบุในขอ้  5.1.1 และขอ 5.1.2 เขา้
ด้วยกนัอยา่ง สม ่าเสมอจากนั้นเติมน ้าจ านวนท่ีเหมาะสมสารก่อฟองและสารเคมีผสมเพิ่ม
ส าหรับคอนกรีต (ถา้มี) ใหมี้ฟองอากาศกระจายอยา่งสม ่าเสมอ แลว้เทลงในแบบ 

 
6.  คุณลกัษณะท่ีตอ้งการ 

 
6.1     ลกัษณะทัว่ไป 
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ตอ้งไม่แตกไม่ร่าวไม่บิดเบ้ียวไม่แอ่นตวัและไม่มีต  าหนิท่ีเป็นผลเสียต่อการใชง้าน การทดสอบ
ใหท้ าโดยการตรวจพินิจ 

6.2     ความหนาแน่นเชิงปริมาตร 
เม่ือทดสอบตามขอ้  10.2 แลว้คอนกรีตบลอ็กมวลเบาตอ้งมีความหนาแน่นเชิงปริมาตรเฉล่ีย
ตามตารางท่ี  1 โดยคอนกรีตบลอ็กมวลเบาแต่ละกอ้นจะมีค่าแตกต่างจากท่ีก าหนดไม่เกิน ±50 
kg/m3 

6.3     ความตา้นแรงอดั 
เม่ือทดสอบตามขอ้ 10.3 แลว้คอนกรีตบลอ็กมวลเบาตอ้งมีความตน้แรงอดัท่ีอายุ  28 d เป็นไป
ตามตาราง ท่ี 3 

ตารางท่ี 3 ความตานแรงอดัของคอนกรีตบลอ็กมวลเบา 
(ขอ้ 6.3) 
 

ชนิด ความตานแรงอดัไม่นอ้ยกว่า 
MPa (kg/cm2) 

C6  
 

2.0 (20.4) 
C7 
C8 
C9  

 
2.5 (25.5) 

C10 
C12 
C14  

5.0 (51.0) C16 
 

6.4     อตัราการดูดซึมน ้า 
เม่ือทดสอบตามขอ้  10.4 แลว้อตัราการดูดซึมน ้าตอ้งเป็นไปตามตารางท่ี 4 

ตารางท่ี 4 อตัราการดูดซึมน ้าของคอนกรีตบลอ็กมวลเบา 
(ขอ้ 6.4) 
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ชนิด อตัราการดูดซึมน ้าไม่มากกว่า 

% (เศษส่วนโดยมวล) 
C6  

 
25 

C7 
C8 
C9  

 
23 

C10 
C12 
C14  

20 C16 
 
 

7.  การบรรจุ 
 

7.1 เม่ือจะน าคอนกรีตบลอ็กมวลเบาออกจ าหน่ายผูท้าตอ้งจดัเรียงคอนกรีตบลอ็กมวลเบาบน
แผงรองรับท่ีเหมาะสมมีการป้องกนัขอบไม่ ใหแ้ตกบ่ินเสียหายต่อการใชง้านทั้งในการเกบ็
รักษาและขนส่ง 

 
8.  เคร่ืองหมายและฉลาก 

 
8.1 ท่ีคอนกรีตบลอ็กมวลเบาทุกๆ  50กอ้นอยา่งนอ้ยตอ้งมีเลขอกัษรหรือเคร่ืองหมายแจง้

รายละเอียดตอไปน้ี ใหเ้ห็นไดง่้ายและชดัเจน 
(1)     ชนิด 
(2)     ช่ือผูท้  าหรือโรงงานท่ีท าหรือเคร่ืองหมายการคา้ท่ีจดทะเบียน 

8.2 ท่ีภาชนะบรรจุคอนกรีตบลอ็กมวลเบาอยา่งนอ้ยตอ้งมีเลข อกัษรหรือเคร่ืองหมายแจง้
รายละเอียดตอไปน้ี ใหเ้ห็นไดง่้ายและชดัเจน 
(1)       ชนิด 
(2)      ความยาว ความกวา้งความหนา
เป็นมิลลิเมตร (3)        เดือนปี ท่ีท า 
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(4)      จ านวนท่ีบรรจุในหีบห่อ 
(5)      ช่ือผูท้  าหรือโรงงานท่ีท าหรือเคร่ืองหมายการคา้ท่ีจดทะเบียน 

8.3     ในกรณีท่ีใชภ้าษาต่างประเทศดว้ยตอ้งมีความหมายตรงกบัภาษาไทยท่ีก าหนดไวข้างตน้ 
 

9. การชกัตวัอยา่งและเกณฑต์ดัสิน 
 

9.1     การชกัตวัอยา่งและเกณฑต์ดัสินใหเ้ป็นไปตามภาคผนวกก 
 

10. การทดสอบ 
 

10.1   ขนาด 
10.1.1   เคร่ืองมือ 

10.1.1.1     เคร่ืองวดัท่ีวดัไดล้ะเอียดถึง 1 mm 
10.1.1.2     เวอร์นียร์ท่ีวดัไดถึ้ง 200 mm 

10.1.2   วิธีทดสอบ 
10.1.2.1    ความกวา้งและความยาว 

ใชเ้คร่ืองวดัตามขอ  10.1.1.1 วดัความกวางและความยาวของตวัอยา่งโดยวดทีตา
แหนง ห่างขอบเป็นระยะหน่ึงในส่ีของดา้นนั้นๆดูรูปท่ี 1 
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รูปท่ี 1 ต าแหน่งวดัความกวา้งความยาวและความหนา 
(ขอ้ 10.1.2.1 และขอ้ 10.1.2.2) 
 

10.1.2.2   ความหนา ใชเ้วอร์เนียรวดัความหนาของตวัอยา่งท่ีต  าแหน่งห่างจากขอบดา้นยาว
ของตวัอยา่งเป็นระยะ หน่ึงในส่ีของความยาวดูรูปท่ี 1 

10.1.3   การรายงานผล 
ใหร้ายงานคาความสูง ความยาวและความหนาของตวัอยา่งแต่ละกอ้น 

10.2   ความหนาแน่นเชิงปริมาตร 
10.2.1   การเตรียมชนทดสอบ 

หล่อช้ินทดสอบใหมี้ขนาด  150 mm x 150 mm x 150 mm โดยมีเกณฑค์วาม
คลาดเคล่ือน±1 mm 

10.2.2   เคร่ืองมือ 
10.2.2.1   เคร่ืองวดัท่ีวดัไดล้ะเอียดถึง 1 mm 
10.2.2.2   เคร่ืองชัง่ท่ีชัง่ไดล้ะเอียดถึง 1 g 
10.2.2.3   ตูอ้บท่ีสามารถควบคุมอุณหภมิูท่ี  (105 ±5) oC 

10.2.3   วิธีทดสอบ 
ใหว้ดัปริมาตรและชัง่น ้าหนกัของช้ินทดสอบหลงัอบในตูอ้บท่ีอุณหภมิู  (105 ±5) C เป็น
เวลา 24 h 
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10.2.4     การรายงานผล ใหร้ายงานค่าความหนาแน่นเชิงปริมาตรในสภาพแหง้ของช้ิน
ทดสอบแต่ละค่าและค่าเฉล่ีย 
จากสูตร 

𝜌 =
𝑚

𝑣
 

เม่ือ 𝜌คือความหนาแน่นเชิงปริมาตรในสภาพแหง้เป็นกิโลกรัมต่อ
ลูกบาศกเ์มตร 

m  คือมวลของช้ินทดสอบหลงัอบในตูhอบเป็นกิโลกรัม 
v คือ ปริมาตรของช้ินทดสอบเป็นลูกบาศกเ์มตร 

10.3  ความตา้นแรงอดั 
10.3.1      การเตรียมช้ินทดสอบ 

หล่อช้ินทดสอบใหมี้ขนาด  150 mm x 150 mm x 150 mm โดยมีเกณฑค์วาม
คลาดเคล่ือน±1 mm 

10.3.2      เคร่ืองมือ 
10.3.2.1   เคร่ืองวดัท่ีวดัไดล้ะเอียดถึง 1 mm 
10.3.2.2   เคร่ืองกดท่ีอ่านไดล้ะเอียดถึง  100 N และสามารถควบคุมอตัราเพิ่มแรงอดัได้
ระหว่าง 0.05 ถึง0.20 N/mm2/s 

10.3.3      วิธีทดสอบ 
10.3.3.1   ใหก้ดช้ินทดสอบดว้ยวิธีตามท่ีระบุในมอก .109 จนไดค่้าแรงอดสูงสดเม่ือช้ิน

ทดสอบแตก เสียหาย 
10.3.4      การรายงานผล ใหร้ายงานค่าความตา้น

แรงอดัของช้ินทดสอบแต่ละค่า 
10.4  อตัราการดูดซึมน ้า 

10.4.1      การเตรียมชนทดสอบ 
หล่อช้ินทดสอบใหมี้ขนาด  150 mm x 150 mm x 150 mm โดยมีเกณฑค์วาม
คลาดเคล่ือน±1 mm 

10.4.2      เคร่ืองมือ 
10.4.2.1   เคร่ืองวดัท่ีวดัไดล้ะเอียดถึง 1 mm 
10.4.2.2   เคร่ืองชัง่ท่ีชัง่ไดล้ะเอียดถึง 1 g 
10.4.2.3   ตูอ้บท่ีสามารถควบคุมอุณหภมิูไดท่ี้ (105±5) C 

10.4.3      วิธีทดสอบ 
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10.4.3.1 อบช้ินทดสอบในตูอ้บใหแ้หง้จนไดม้วลคงท่ีเป็นเวลาไมน้อ้ยกว่า  24 h ท่ีอุณหภมิู 
(105 ±5) C ปล่อยใหเ้ยน็ท่ีอุณหภมิูหอ้งไมนอ้ยกว่า  4 h จากนนชัง่มวลแต่ละกอ้น
เป็นมวลชินทดสอบ เม่ือแหง้ 

10.4.3.2   แช่ช้ินทดสอบตามขอ้  10.4.3.1ในน ้าสะอาดใหท่้วมเป็นเวลา  24 h แลว้ยกออกใช้
ผา้ชุ่มน ้าเช็ด ท่ีผวิทีละกอ้นแลว้ชัง่ใหม่ใหเ้สร็จภายใน  3 min มวลท่ีชัง่ไดน้ี้ถือเป็น
มวลช้ินทดสอบเม่ือเปียก กรณีช้ินทดสอบไม่ผา่นเกณฑท่ี์ก าหนดในตารางท่ี  4 ให้
ท าการทดสอบซ ้ าตั้งแต่ขอ้ 10.4.3.1 โดยใชช้ิ้นทดสอบเดิมกบัน ้ากลัน่อีก   1 คร้ัง 

10.4.4      วิธีค  านวณและการรายงานผล 
10.4.4.1   การค านวณหาอตัราการดูดซึมน ้า 

𝐴 =
𝑚1 −𝑚1

𝑚1
 × 100 

เม่ือ A คืออตัราการดูดซึมน ้าเป็นร้อยละ (เศษสวนโดยมวล) 

 m1 
m2 

คือมวลของช้ินทดสอบเม่ือแหง้เป็นกรัม
คือมวลของช้ินทดสอบเม่ือเปียกเป็นกรัม 

10.4.4.2   การรายงานผล 
ใหร้ายงานค่าอตัราการดูดซึมน ้าของช้ินทดสอบทุกกอ้น 
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ภาคผนวกก. การชกัตวัอยา่งและเกณฑต์ดัสิน (ขอ้ 9.) 

ก.1      รุ่นในท่ีน้ีหมายถึงคอนกรีตบลอ็กมวลเบาชนิดเดียวกนัส่วนผสมเดียวกนั ท่ีท าหรือสงมอบหรือ
ซอขาย 

ในระยะเวลาเดียวกนั 
ก.2 การชกัตวัอยา่งและเกณฑต์ดัสินใหเ้ป็นไปตามแผนการชกัตวัอยา่งท่ีก าหนดต่อ ไปน้ีหรืออาจ

ใชแ้ผนการ ชกัตวัอยา่งอ่ืนท่ีเทียบเท่ากนัทางวิชาการกบัแผนท่ีก าหนดไวh 
ก.2.1     การชกัตวัอยา่งและการยอมรับส าหรับการทดสอบขนาดและลกัษณะทัว่ไป 

ก.2.1.1     ใหช้กัตวัอยา่งโดยวิธีสุ่มจากรุ่นเดียวกนัจ านวน 3 กอ้น 
ก.2.1.2     ตวัอยา่งทุกตวัอยา่งตอ้งเป็นไปตามขอ้  4 และขอ้ 6.1 จึงจะถือว่าคอนกรีตบลอ็ก

มวลเบารุ่นนั้น เป็นไปตามเกณฑท่ี์ก าหนด 
ก.2.2     การชกัตวัอยา่งและการยอมรับส าหรับการทดสอบความหนาแน่นเชิงปริมาตร 

ก.2.2.1   ใหช้กัตวัอยา่งตวัอยา่งคอนกรีตท่ีใชท้  าคอนกรีตบลอ็กมวลเบาจากรุ่นเดียวกนั
จ านวน 3 แท่ง ก.2.2.2     ช้ินทดสอบทุกช้ินตอ้งเป็นไปตามขอ้  6.2 จึงจะถือว่าคอนกรีต
บลอ็กมวลเบารุ่นนั้นเป็นไปตาม 

เกณฑท่ี์ก าหนด 
ก.2.3     การชกัตวัอยา่งและการยอมรับส าหรับการทดสอบความตา้นแรงอดั 

ก.2.3.1   ใหช้กัตวัอยา่งตวัอยา่งคอนกรีตท่ีใชท้  าคอนกรีตบลอ็กมวลเบาจากรุ่นเดียวกนั
จ านวน 3 แท่ง ก.2.3.2     ช้ินทดสอบทุกช้ินตอ้งเป็นไปตามขอ้  6.3 จึงจะถือว่าคอนกรีต
บลอ็กมวลเบารุ่นนั้นเป็นไปตาม 

เกณฑท่ี์ก าหนด 
ก.2.4     การชกัตวัอยา่งและการยอมรับส าหรับการทดสอบอตัราการดูดซึมน ้า 

ก.2.4.1   ใหช้กัตวัอยา่งตวัอยา่งคอนกรีตท่ีใชท้  าคอนกรีตบลอ็กมวลเบาจากรุ่นเดียวกนั
จ านวน 3 แท่ง ก.2.4.2     ช้ินทดสอบทุกช้ินตอ้งเป็นไปตามขอ้  6.4 จึงจะถือว่าคอนกรีต
บลอ็กมวลเบารุ่นนั้นเป็นไปตาม 

เกณฑท่ี์ก าหนด 
ก.3      เกณฑต์ดัสิน 

ตวัอย่างคอนกรีตบลอ็กมวลเบาตอ้งเป็นไปตามขอ้  ก .2.1.2  ขอ้ก.2.2.2 ขอ้ก.2.3.2  และ
ขอ้ก .2.4.2 ทุกขอ้ จึงจะถือว่าคอนกรีตบลอ็กมวลเบารุ่นนั้นเป็นไปตามมาตรฐาน
ผลิตภณัฑอุ์ตสาหกรรมน้ี 
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กติติกรรมประกาศ 

 
 

 สารนิพนธ์ฉบบัน้ี สามารถส าเร็จลุล่วงไดต้อ้งขอแสดงความขอบคุณท่านอาจารย ์กฤษ
กร สุขเวชชวรกิจ และท่าน ผศ.ดร.  ธนพล วรีาสา ท่ีใหค้  าปรึกษาและแนะน าในการท าแผนธุรกิจน้ี 
เพื่อใหแ้ผนธุรกิจน้ีมีความเป็นไปไดแ้ละถูกตอ้งสมบูรณ์ ดงันั้นผูท้  าการศึกษาจึงตอ้งขอกราบ
พระคุณอยา่งสูง 
 นอกจากน้ียงัขอบคุณเจา้ของโครงการก่อสร้าง นกัพฒันาอสังหาริมทรัพย ์ร้านคา้วสัดุ
ก่อสร้าง ผูรั้บเหมาและท่ีปรึกษาในการก่อสร้าง ท่ีใหข้อ้มูลมาประกอบ เพื่อน ามาวเิคราะห์แผนธุรกิจ
ใหต้รงกบัความตอ้งการของตลาดมากท่ีสุด 
 ขอขอบคุณ หา้งหุน้ส่วนจ ากดั สหพงษไ์พบูลย ์ท่ีเอ้ือเฟ้ือสถานท่ีท่ีใชใ้นการตั้งโรงงาน
ทดลอง คุณขจร แซ่ล้ิม ท่ีสนบัสนุนเงินทุนในการท าวจิยัการผลิตเบ้ืองตน้ บริษทั ทีเอสพี คอนเทค 
จ ากดั ท่ีร่วมออกแบบและผลิตเคร่ืองจกัรท่ีใชใ้นการผลิตสินคา้และ ส านกังานพฒันาวทิยาศาสตร์
และเทคโนโลยแีห่งชาติ ท่ีใหค้  าปรึกษาเร่ืองส่วนผสมของสินคา้ 
 สุดทา้ยขอขอบคุณ วทิยาลยัการจดัการ มหาวทิยาลยัมหิดล ท่ีอ านวยความสะดวกเร่ือง
การจดัท าแผนธุรกิจ ทั้งสถานท่ีประชุม แหล่งขอ้มูลศึกษาคน้ควา้ รวมทั้งบุคลากรท่ีใหค้  าปรึกษา 
และขอบคุณหลกัสูตรภาวะผูป้ระกอบการและนวตักรรม ท่ีอ านวยความรู้และเน้ือหาช่วยใหก้ารท า
แผนธุรกิจในคร้ังน้ีประสบความส าเร็จและน าไปประยกุตใ์ชก้บัการเร่ิมธุรกิจได ้
 

       พทัธ์ธนนนัท ์พงศภ์ทัร 
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บทสรุปผู้บริหาร 
 
 
 ในช่วงปี 2554-2555 ผูป้ระกอบส่วนใหญ่ไดมี้การขยายการลงทุนไปยงัต่างจงัหวดั ท า
ใหห้วัเมืองใหญ่ตอ้งรองรับการขยายตวัของความตอ้งการพื้นฐาน และท่ีอยูอ่าศยัท าใหเ้กิดโครงการ
ก่อสร้างจ านวนมากโดยเฉพาะหวัเมืองส าคญัในแต่ละภูมิภาค คาดวา่มูลค่าลงทุนดา้นก่อสร้างในปี 
2556 จะมีมูลค่า 6 แสนลา้นบาท เติบโต 6.9-8.9% จากปีท่ีผา่นมา อยา่งไรก็ตามใหพ้ื้นท่ีภาคใตซ่ึ้งมี
แรงงานนอ้ย ประกอบกบัค่าแรงงานขั้นต ่าปรับตวัสูงข้ึนส่งผลใหเ้กิดปัญหาการขาดแคลนแรงงาน
และวสัดุก่อสร้างประเภทก่อผนงัหรืออิฐก่อผนงัขาดแคลนในการก่อสร้างและตน้ทุนสูงข้ึน 
 บริษทัสุราษฎร์อิฐมวลเบา จ ากดัตั้งอยูท่ี่อ  าเภอเมือง จงัหวดัสุราษฎร์ธานี เป็นบริษทัท่ี
ผลิตคอนกรีตมวลเบาประเภทไม่อบไอน ้า ภายใตต้ราสินคา้SLB โดยข้ึนรูปในลกัษณะเป็นอิฐบล็อก
ใชใ้นการก่อผนงัชนิดไม่รับแรง มีจุดเด่นในเร่ืองช่วยลดตน้ทุนค่าวสัดุก่อสร้าง ลดระยะเวลาการ
ก่อสร้าง ป้องกนัเสียง ป้องกนัความร้อนและมีน ้าหนกัเบา เพื่อทดแทนการใชอิ้ฐมอญแดงและวสัดุ
อ่ืนๆ โดยอาศยัเครือธุรกิจครอบครัวในพื้นท่ีจงัหวดัสุราษฎร์ธานีเป็นจุดเร่ิมตน้ในการท าตลาด 
จ าหน่ายตรงกบัเจา้ของโครงการ , จ  าหน่ายผา่นร้านคา้ ผูรั้บเหมา ในราคากอ้นละ 18 บาท /300 บาท
ต่อตารางเมตร และจะขยายไปยงัพื้นท่ีภาคใตต้อนบนซ่ึงไดแ้ก่จงัหวดั  สุราษฎร์ธานี นครรีธรรมราช 
ภูเก็ต ระนอง ชุมพร กระบ่ีและพงังา 
 ส าหรับการจดัท าแผนธุรกิจน้ีบริษทัคาดวา่จะเป็นการตอบสนองความตอ้งการของ
กลุ่มเป้าหมายเพื่อช่วยลดตน้ทุนและเวลาในการก่อสร้าง และท าใหสิ้นคา้กลายเป็นสินคา้ท่ีเป็นท่ี
รู้จกักนัโดยทัว่ไปท่ีใชใ้นการก่อสร้าง และรูปแบบธุรกิจท่ีไดจ้ดัท าคาดวา่จะไดรั้บความสนใจในการ
ร่วมทุนกบักลุ่มนายทุนในภูมิภาคอ่ืนๆในการลงทุนตั้งธุรกิจผลิตคอนกรีตมวลเบาประเภทไม่อบไอ
น ้า  
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1บทที ่1 

ความเป็นมาของธุรกจิ 

 
 

1.1ความเป็นมาของแนวคดิธุรกจิ 
 ในปี 2554 และ 2555 การเติบโตของเศรษฐกิจในพื้นท่ีหวัเมืองมีการเติบโตอยา่ง
รวดเร็ว รวมถึงธุรกิจอสังหาริมทรัพยแ์ละก่อสร้าง อนัเน่ืองมาจากการขยายการลงทุนไปยงั
ต่างจงัหวดั ท าใหห้วัเมืองในแต่ละจงัหวดัมีการขยายขนาดทางเศรษฐกิจเพิ่มข้ึนและตอ้งรองรับ
ความตอ้งการพื้นฐาน และท่ีอยูอ่าศยัเป็นปัจจยัหน่ึงท่ีตอบรับการเติบโตทางเศรษฐกิจ จึงท าใหเ้กิด
โครงการมากมายในพื้นท่ีต่างจงัหวดัโดยเฉพาะหวัเมืองส าคญัในแต่ละพื้นท่ี และคาดวา่ในปี 2556 
อุตสาหกรรมก่อสร้างจะมีการเติบโตต่อเน่ือง โดยศูนยว์จิยักสิกรไทยได้ คาดวา่มูลค่าลงทุนดา้น
ก่อสร้างในปี 2556 จะอยูท่ี่ประมาณ 997,500-1,015,900 ลา้นบาท เติบโต 7.5-9.5% จากปีก่อนท่ี
ขยายตวั 12.8% และคาดวา่มูลค่าตลาดวสัดุก่อสร้างภายในประเทศ ปี 2556 อยูท่ี่ราว 590,000-
601,000 ลา้นบาท เติบโต 6.9-8.9% จากปีก่อน ท่ีเติบโต 10% 
 แต่ดว้ยสถานการณ์เศรษฐกิจและส่ิงแวดลอ้มส่งผลใหว้สัดุก่อสร้างและแรงงานเกิด
ขาดตลาด เช่น อุทกภยัในแต่ละภาคของประเทศไทย การเพิ่มค่าแรงขั้นต ่า 300 บาท ลว้นเป็นปัจจยัท่ี
ส่งผลกบัท าใหเ้กิดปัญหาขาดแคลนแรงงานและวสัดุ โดยเฉพาะในภาคใตท่ี้แรงงานนอ้ย และวสัดุ
ก่อสร้างจ านวนนอ้ยท าใหเ้กิดปัญหาขาดแคลนแรงงานและวสัดุอยา่งหนกัรวมทั้งวสัดุก่อสร้าง
ประเภทก่อผนงัหรืออิฐก่อผนงั 
 โดยในภาคใต ้โดยเฉพาะภาคใตต้อนบนนิยมใชอิ้ฐมอญในการก่อสร้าง แต่เน่ืองดว้ย
เทคโนโลยกีารผลิตอิฐมอญนั้นไม่ไดเ้อ้ืออ านวยใหผ้ลิตไดใ้นปริมาณมาก จึงท าใหว้สัดุก่อสร้างขาด
ตลาด และผูผ้ลิตไดข้ึ้นราคาวสัดุ อีกทั้งการใชอิ้ฐมอญก่อผนงัท าใหผ้นงัท าใหโ้ครงสร้างของอาคาร
มีน ้าหนกัมากข้ึน ส่งผลใหต้อ้งออกแบบโครงสร้างรับน ้าหนกัใหมี้ขนาดใหญ่ข้ึน รวมทั้งอิฐมอญมี
ขนาดเล็กท าใหเ้สียเวลาในการก่อท่ียาวนานข้ึน ท าใหผู้ท่ี้ด าเนินการก่อสร้างเร่ิมเปล่ียนมาใชว้สัดุก่อ
ผนงัไปใชว้สัดุอ่ืน เพื่อลดตน้ทุนการก่อสร้างและน าเอาอิฐมวลเบา AAC มาใชใ้นการก่อสร้างแทน 
 อิฐมวลเบา AAC ( Autoclave Aerated Concrete) เป็นอิฐท่ีไดรั้บความนิยมในพื้นท่ี
อ่ืนๆในประเทศไทยผลิตโดยบริษทัขนาดใหญ่เช่น บริษทั ควอลิต้ีคอนสตรัคชัน่โปรดคัส์ จ  ากดั 
(มหาชน) ( Q-CON)ซ่ึงอยูใ่นเครือปูนซีเมนตไ์ทย บริษทั ซุปเปอร์บล๊อก จ ากดั (มหาชน)  ซ่ึงอยูใ่น
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เครือปูนซีเมนตน์ครหลวง และตั้งโรงงานผลิตในพื้นท่ีส่วนกลางของประเทศ แต่ไม่มีการตั้ง
โรงงานผลิตในพื้นท่ีภาคใตด้ว้ยลกัษณะภูมิประเทศของทางภาคใต ้ท่ีท าใหก้ารกระจายสินคา้ล าบาก 
เพราะสามารถกระจายสินคา้ไดเ้พียงแนวเดียว (ทิศเหนือและทิศใต)้ ดงันั้นการขนส่งจึงเป็นการทิ้ง
ด่ิงลงมาแทบจะไม่มีการกระจายสินคา้เป็นเครือข่ายเพราะทั้งทิศตะวนัออกและตะวนัตกของภาคใต้
ติดทะเล ในขณะท่ีการตั้งโรงงานในภาคกลางท าใหก้ระจายสินคา้ไดร้อบทิศและมีศูนยก์ระจาย
สินคา้ยอ่ยกระจายไดท้ัว่ถึงท าใหร้าคาในพื้นท่ีนั้นสูง เพราะตอ้งใชก้ารขนส่งจากภาคกลางเท่านั้น 
โดยผา่นทางเรือหรือทางถนนเจา้ของโครงการจึงกงัวลในการใชง้าน 
 จากปัญหาดงักล่าวทางกลุ่มท่ีอยูใ่นวงการวสัดุก่อสร้างไดม้องเห็นถึงปัญหาดงักล่าว 
และไดพ้บช่องวา่งในการเขา้ไปแข่งขนัในตลาด และพบเทคโนโลยท่ีีตอบสนองความตอ้งการของ
ตลาดไดน้ั้นคืออิฐมวลเบา CLC ( Cellular Lightweight Concrete ) ซ่ึงมีน ้าหนกัเบา ราคาถูกและลด
ตน้ทุนการก่อสร้างได ้อีกทั้งการลงทุนไม่สูงมาก ซ่ึงในพื้นท่ีภาคใตต้อนบนยงัไม่เป็นท่ีรู้จกัมากนกั 
ดงันั้นผลิตภณัฑด์งักล่าวอาจตอบโจทยค์วามตอ้งการของตลาดภาคใตต้อนบนได ้
 
 

1.2ขอบเขตการศึกษา 
 เพื่อศึกษาเก่ียวกบัแผนธุรกิจโรงงานผลิตอิฐมวลเบา CLC เพื่อจ าหน่ายในพื้นท่ีพื้นท่ี
ภาคใตต้อนบนซ้ึงประกอบดว้ยจงัหวดั สุราษฎร์ธานี นครรีธรรมราช ภูเก็ต ระนอง ชุมพร กระบ่ีและ
พงังา โดยศึกษาการผลิต สินคา้ รูปแบบการบริหารงานและการตลาด 
 
 

1.3ข้อมูลบริษทั 
 ช่ือ   บริษทั สุราษฎร์อิฐมวลเบาจ ากดั  
 ประเภทธุรกิจ ผลิตและจ าหน่ายอิฐมวลเบา CLC เสาไฟฟ้าคอนกรีต ปล่องท่อ
ระบายน ้าคอนกรีต และคานคอนกรีตส าเร็จรูป 
 ท่ีตั้ง  อ าเภอเมือง จงัหวดัสุราษฎร์ธานี  



  

 

2บทที ่2 
การมองโอกาสในการสร้างธุรกจิ 

 
 

2.1การเติบโตของธุรกจิก่อสร้างในพืน้ที่ 
 จากงานวจิยัของธนาคารกสิกรไทย (กระแสทรรศน์ ฉบบัท่ี 2335/15 มีนาคม 2013) 

สรุปการณ์คาดการณ์ธุรกิจอสังหาริมทรัพยด์งัน้ี 

 โครงการก่อสร้างภาครัฐนั้น มีบทบาทส าคญัท่ีท าใหอุ้ตสาหกรรมก่อสร้าง
โดยรวมขยายตวั 

 โดยศูนยว์จิยักสิกรไทย คาดวา่ ในปี 2556 มูลค่าก่อสร้างของไทย จะเติบโต
เพิ่มข้ึน ราวร้อยละ 10.5 - 12.9 

 ศูนยว์จิยักสิกรไทย คาดวา่ ดชันีราคาวสัดุก่อสร้างปีน้ีจะปรับตวัเพิ่มข้ึนราว
ร้อยละ 3 

 ผูป้ระกอบการอาจตอ้งเผชิญกบัปัญหาการขาดแคลนแรงงานและการเพิ่มข้ึน
ของตน้ทุน ทั้งค่าจา้งแรงงานขั้นต ่าและค่าวสัดุก่อสร้าง 

 เป็นจงัหวะและช่วงเวลาท่ีเหมาะสมท่ีจะน าวธีิการก่อสร้างส าเร็จรูป (Pre-
Fabrication) และเลือกวสัดุก่อสร้างแบบส าเร็จมาใชใ้หม้ากข้ึน เพื่อลดปัญหา
การขาดแคลนแรงงานท่ีจะเพิ่มข้ึน 

จากงานวจิยัช้ีใหเ้ห็นวา่ธุรกิจอสังหาริมทรัพยแ์ละก่อสร้างยงัคงเติบโตต่อไปดว้ยนโยบาย
ภาครัฐ ส่งผลใหว้สัดุก่อสร้างและแรงงานมีความตอ้งการมากข้ึน จึงเป็นโอกาสท่ีดีท่ีจะผลิตอิฐมวล
เบาท่ีเป็นวสัดุก่อสร้างท่ีประหยดัแรงงานและสามารถต่อยอดเป็นโครงสร้างคอนกรีตส าเร็จรูปไดใ้น
อนาคต(Pre-Casting Concretes) 
  



4 

 

2.2พืน้ทีข่องตลาดทีค่วรตั้งธุรกจิ 
 เน่ืองจากวสัดุก่อสร้างเป็นสินคา้ท่ีมีน ้าหนกัสูง โดยเฉพาะคอนกรีต การผลิตวสัดุ
ก่อสร้างท่ีส่วนกลางและกระจายไปทัว่ประเทศท าใหร้าคาวสัดุก่อสร้างประเภทคอนกรีตมีราคาสูง
จากค่าขนส่ง ท าใหพ้ื้นท่ีต่างจงัหวดัมกัจะมีผูผ้ลิตวสัดุก่อสร้างโดยเป็นกิจการขนาดเล็กและขนาด
กลางกระจายตวัอยู ่โดยจะขนส่งเพียงซีเมนตเ์พื่อน ามาผสมกบัวตัถุดิบทอ้งถ่ินไดแ้ก่ น ้า ทรายและ
หินแทน 

 แมพ้ื้นท่ีส่วนกลางโดยเฉพาะกรุงเทพฯและปริมณฑลมีความตอ้งการสูง แต่พื้นท่ีภาค
กลางและตะวนัออกมีโรงงานขนาดใหญ่เพื่อผลิตวสัดุก่อสร้างตั้งอยูแ่ลว้ ท าใหผู้ป้ระกอบการราย
เล็กท่ีจะแข่งขนัอาจจะตอ้งเลือกไปตั้งโรงงานผลิตในภูมิภาคต่างๆของประเทศ เพราะเม่ือผลิตสินคา้
จ าหน่ายแลว้จะไดร้าคาท่ีถูกกวา่สินคา้จากโรงงานในภาคกลางและตะวนัออก 

 จากงานวจิยัของศูนยว์จิยักสิกรไดร้ายงานทิศทางอสังหาริมทรัพยปี์ 2556 ถึงพื้นท่ีของ
ภูมิภาคดงัสรุปไดด้งัน้ี 
 

 

 
ภาพที ่ 2.1การออกใบอนุญาตก่อสร้างอาคารเพื่ออาศยัในแนวราบและแนวสูง  
 
 จากรูปท่ีแสดงใหเ้ห็นวา่พื้นท่ีท่ีมีการจดทะเบียนก่อสร้าง ประเภทแนวราบ ในพื้นท่ี 
กรุงเทพฯ  ภาคตะวนัออกเฉียงเหนือ และภาคใต ้มีจ านวนมาก เป็นสามอนัดบัแรก แต่ในพื้นท่ี
กรุงเทพมีแนวโนม้เติบโตนอ้ยลง และหากดู การออกใบอนุญาตก่อสร้างแนวสูงของประเทศ จะ
พบวา่กรุงเทพและภาคตะวนัออกมีการเติบโตท่ีรวดเร็ว และในภาคใตเ้องยงัคงมีแนวโนม้เติบโตแม้
จะยงัไม่สูงแบบกา้วกระโดดก็จาม 
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ภาพที2่.2แสดงการออกใบอนุญาตก่อสร้างอาคารพาณิชย ์
 

 จากรูปท่ีแสดงใหเ้ห็นวา่พื้นท่ีท่ีมีการจดทะเบียนก่อสร้าง เพื่อการพาณิชย์ ในพื้นท่ี 
กรุงเทพฯและปริมณฑล และตะวนัออกมีการจดทะเบียนท่ีสูงแต่มีแนวโนม้ลดลง แต่ตรงกนัขา้มกบั
พื้นท่ีภาคเหนือ ภาคตะวนัออกเฉียงเหนือและภาคใต ้ท่ียงัมีการจดทะเบียนยงัไม่มากเท่ากบั
กรุงเทพฯ แต่กลบัมีแนวโนม้มากข้ึน 
 

 

 
ภาพที2่.3แสดงรายไดข้องประชากรแต่ละจงัหวดั  
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 จากรูปแสดงรายไดข้องประชากรแต่ละจงัหวดั แสดงใหเ้ห็นวา่พื้นท่ีภาคใต ้ (ไม่รวม
กรุงเทพฯและตะวนัออก ) มีรายไดสู้งกวา่ภาคตะวนัออกเฉียงเหนือและภาคเหนือ ซ่ึงรายไดท่ี้
มากกวา่มีโอกาสจะใชจ่้ายในเร่ืองอสังหาริมทรัพยม์ากท่ีสุด 

 

 
ภาพที2่.4แสดงรายได ้การคา้ชายแดนและโครงสร้างพื้นฐานแต่ละจงัหวดั 

 
 จากรูปแสดงรายได ้การคา้ชายแดนและโครงสร้างพื้นฐานแต่ละจงัหวดั โดยท่ีโฟกสั
ไปท่ีภาคใต ้จะเห็นวา่มีหลายจงัหวดัท่ีประชากรท่ีมีรายไดสู้ง โดยตวัเลือกท่ีน่าสนใจมีดงัน้ี 

 จงัหวดัสงขลา เป็นจงัหวดัใหญ่เป็นพื้นท่ีเศรษฐกิจและใกลก้บัชายแดน
มาเลเซียแต่พื้นท่ีสงขลามีลกัษณะอ่ิมตวัและทางบริษทัไม่มีเครือข่ายทางการคา้ 
อีกทั้งมาเลเซียอาจไม่ใช่โอกาสเพราะมาเลเซียไม่ไดมี้การเติบโตดา้น
อสังหาริมทรัพยอ์ยา่งน่าสนใจ 

 จงัหวดัภูเก็ต เป็นจงัหวดัท่ีมีรายไดสู้งท่ีสุด แต่ดว้ยพื้นท่ีทางภูมิศาสตร์ท่ีไม่
เหมาะสมคือ มีทางออกทางบกเพียงทางเดียว และอยูฝ่ั่งอนัดามนัจึงไม่มีท่าเรือ
ส่งวตัถุดิบทางเรือได ้อีกทั้งค่าแรงและท่ีดินสูงท่ีสุด 

 จงัหวดัสุราษฎร์ธานี มีท่าเรือส่งวตัถุดิบ พื้นท่ีภูมิศาสตร์กระจายไปยงัจงัหวดั
รอบๆท่ีมีรายไดสู้งได ้และส่งอิฐไปพม่าไดท้างระนอง 
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 ดงันั้นพื้นท่ีภาคใตท่ี้เหมาะสมท่ีสุดคือในจงัหวดัสุราษฎร์ธานี เพราะลกัษณะทาง
ภูมิศาสตร์ท่ีกระจายไดก้วา้งกวา่ มีวตัถุดิบใหเ้ลือก ค่าแรงงานไม่สูงมากนกัและมีสมาชิกในกลุ่มเป็น
คนพื้นท่ีมีเครือข่ายเร่ืองวสัดุก่อสร้างภายในจงัหวดัอยูแ่ลว้ 

 
 

2.3ปริมาณอฐิและบลอ็กทีจ่ าหน่ายในประเทศไทย 
 จากงานวจิยัของธนาคารแห่งประเทศไทยช้ีใหเ้ห็นวา่มีสินคา้ประเภทอิฐและบล็อกอยู่
ในตลาดเพิ่มข้ึนตั้งแต่ปี 2554 เป็นตน้ไป แสดงวา่มีการก่อสร้างอาคารมากข้ึนและการก่อสร้างยงัคง
ใชว้สัดุก่อผนงัประเภทอิฐและบล็อกเป็นวสัดุหลกัอยู ่
 

ตารางที ่2.1แสดงรายการสินคา้ท่ีผลิต ประเภทอิฐและบล็อกจากธนาคารแห่งประเทศไทย  

ประเภทสินคา้ หน่วย ปี2554 ปี 2555 ปี2556 (ม.ค. - เม.ษ.) 

อิฐและบล็อค กอ้น 16,248,112 20,428,127 12,488,277 

 
 

2.4ขนาดของตลาดและก าลงัการผลติ 
 
 2.4.1 ขนาดของตลาดในภาคใต้ตอนบน 
 ทางบริษทัไดว้เิคราะห์ขนาดของ Demand ของภาคใตต้อนบน ซ่ึงไดแ้ก่ ชุมพร ระนอง 
สุราษฎร์ธานี นครศรีธรรมราช พงังา ภูเก็ต และกระบ่ี โดยใชต้วัเลขจ านวนบา้นท่ีจดทะเบียนกบั
กรมการปกครองตั้งแต่ปี 2552 - 2555 ซ่ึงไดผ้ลดงัน้ี 
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ตารางที ่2.2จ านวนบา้นจดทะเบียนกบักรมการปกครองในพื้นท่ีภาคใตต้อนบน  
    ปี 2550 ปี 2551 ปี 2552 ปี 2553 ปี 2554 ปี 2555 เฉล่ีย 
สุราษฎร์ธานี จ านวน 356,263 369,432 382,211 394,041 407,879 423,136   

เปล่ียนแปลง   13,169 12,779 11,830 13,838 15,257 13,374.60 
อตัราการเปล่ียนแปลง   3.70 3.46 3.10 3.51 3.74 3.50 

นครศรีธรรมรา
ช 

จ านวน 442,688 452,972 464,946 476,439 492,249 506,992   
เปล่ียนแปลง   10,284 11,974 11,493 15,810 14,743 12,860.80 
อตัราการเปล่ียนแปลง  2.32 2.64 2.47 3.32 3.00 2.75 

ภูเก็ต จ านวน 146,097 157,360 169,718 180,677 188,994 200,119   
เปล่ียนแปลง   11,263 12,358 10,959 8,317 11,125 10,804.40 
อตัราการเปล่ียนแปลง   7.71 7.85 6.46 4.60 5.89 6.50 

พงังา จ านวน 87,412 90,987 93,802 96,157 98,726 101,209   
เปล่ียนแปลง   3,575 2,815 2,355 2,569 2,483 2,759.40 
อตัราการเปล่ียนแปลง   4.09 3.09 2.51 2.67 2.52 2.98 

กระบ่ี จ านวน 127,540 134,107 141,027 146,597 151,850 157,428   
เปล่ียนแปลง   6,567 6,920 5,570 5,253 5,578 5,977.60 
อตัราการเปล่ียนแปลง   5.15 5.16 3.95 3.58 3.67 4.30 

ชุมพร จ านวน 178,820 183,384 188,588 193,848 199,270 204,913   
เปล่ียนแปลง   4,564 5,204 5,260 5,422 5,643 5,218.60 
อตัราการเปล่ียนแปลง   2.55 2.84 2.79 2.80 2.83 2.76 

ระนอง จ านวน 65,714 67,835 70,436 73,324 76,450 78,951   
เปล่ียนแปลง   2,121 2,601 2,888 3,126 2,501 2,647.40 
อตัราการเปล่ียนแปลง   3.23 3.83 4.10 4.26 3.27 3.74 

 

 
 
ภาพที ่ 2.5แสดงปริมาณจ านวนบา้นสร้างใหม่ในแต่ละจงัหวดั 
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ภาพที ่ 2.6แสดงสัดส่วนของบา้นสร้างใหม่ในแต่ละจงัหวดั 
 
 จากตารางท าใหเ้ห็นวา่พื้นท่ีท่ีมีจ  านวนบา้น ในพื้นท่ีจงัหวดันครศรีธรรมราชมีจ านวน
มากท่ีสุดรองลงมาคือ จงัหวดัสุราษฎร์ธานีและจงัหวดัภูเก็ต แต่หากมองการเติบโตของ การก่อสร้าง
บา้นในแต่ละจงัหวดัจะพบว่ าจงัหวดัสุราษฎร์ธานีมีแนวโนม้ท่ีดีในเร่ืองการเติบโตอีกทั้งจ  านวนยงั
ใกลเ้คียงกบัจงัหวดันครศรีธรรมราช 
 หากมองจากตวัเลขดงักล่าวจะเห็นวา่จงัหวดัท่ีเหมาะสมในการตั้งโรงงานเพื่อลด
ค่าใชจ่้ายในการขนส่งควรเป็นจงัหวดัสุราษฎร์ธานีและนครศรีธรรมราช อีกทั้งทั้งสองจงัหวดัมี
ทรัพยากรในการผลิตใกลเ้คียงกนัเช่น จงัหวดันครศรีธรรมราชมีโรงงานผลิตปูนซีเมนตท่ี์ทุ่งสง และ
จงัหวดัสุราษฎร์ธานีมีท่าเรือขนส่งปูนท่ีอ าเภอเมือง และเม่ือมองรายไดเ้ฉล่ียของประชากรแลว้พบวา่
จงัหวดัสุราษฎร์ธานีมีรายไดป้ระชากรมากกวา่จงัหวดันครศรีธรรมราชและเป็นเหตุผลหน่ึงในการ
ตั้งโรงงานในจงัหวดัสุราษฎร์ธานี 
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2.4.1ก าลงัการผลติและตลาดรองรับสินค้า 
 สมมติฐาน : บา้นเด่ียวชั้นเดียวพื้นท่ี 54 ต.ร.ว 
 

 
 
ภาพที ่ 2.7แบบบา้นท่ีใชใ้นการตั้งสมมติฐาน 
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สมมติฐาน 
 
ใชจ้  านวนอิฐในการก่อประมาณ    880  กอ้น/หลงั 
ในปีแรกผลิตท่ี 40%  คือ    678,912  กอ้น/ปี[ขายเฉพาะสุราษฎร์
ธานี] 
ในปีท่ีสองผลิต 100% คือ   1,697,280  กอ้น/ปีและขายพื้นท่ีภาคใต้
ตอนบน 
  
การค านวณ 
 
บา้นสร้างใหม่ในแต่ละปีในพื้นท่ีสุราษฎร์ธานี = 13,374 หลงั/ปี 
โรงงานสามารถผลิตได ้40%    = 678,912  กอ้น /ปี 
      = 771  หลงัต่อปี 
ดงันั้นในปีแรกจะตอบสนองความตอ้งการ  = 5.77%  ของจ านวนบา้นสร้างใหม่  
  
บา้นสร้างใหม่ในแต่ละปีในพื้นท่ีภาคใตต้อนบน = 54,642 หลงัต่อปี 
ถา้โรงงานสามารถผลิตได ้100%    = 1,697,280 กอ้นต่อปี 
      = 1,929  หลงัต่อปี 
ดงันั้นในปีแรกจะตอบสนองความตอ้งการ  = 3.60% 
  
 จากการค านวณจะเห็นไดว้า่สินคา้ท่ีผลิตไม่เพียงพอต่อความตอ้งการของตลาด แสดง
ใหเ้ห็นไดว้า่ความตอ้งการสินคา้มีมากกวา่การผลิตสินคา้ ซ่ึงอาจเกิดการขาดแคลนในพื้นท่ี ซ่ึงเป็น
ผลดีกบัผูผ้ลิต  
 



  

 

3บทที ่ 3 
ลกัษณะของธุรกจิ สินค้า 

 
 

3.1บริษทั 
 บริษทัสุราษฎร์อิฐมวลเบา จ ากดั (SURAT LIGHTWEIGHTBLOCK) เป็นผูผ้ลิตและ
จ าหน่าย คอนกรีตมวลเบาระบบ CLC หรือคอนกรีตมวลเบาเป็นระบบท่ีไม่อบไอน ้า (non-
autoclaved) การผลิตท่ีใชส่้วนผสมของปูน ซีเมนตป์อร์ตแลนด ์ทรายละเอียด  น ้า และผสม
ฟองอากาศท่ีเป็นเมด็กลมขนาดเล็กมาก ซ่ึงมีเสถียรภาพสูงจนคอนกรีตหรือมอร์ตา้ก่อตวัจนแขง็โดย
ฟองอากาศไม่แตก ดงันั้นคอนกรีตมวลเบาท่ีไดจ้ากเทคโนโลย ี CLC จึงมีคุณสมบติัเช่นเดียวกบั
คอนกรีตปกติ ฟองอากาศแบบไม่ต่อเน่ืองในมวลคอนกรีตก่อใหเ้กิดผลดี กล่าวคือ น ้าหนกัเบา 
ป้องกนัความร้อน ป้องกนัเสียง และทนไฟไดดี้กวา่คอนกรีตปกติ 
 
 

3.2วสัิยทศัน์(Vision) 
 บริษทัสุราษฎร์อิฐมวลเบา จ ากดั (SURAT LIGHTWEIGHT BLOCK)จะเป็นผูน้ าดา้น
การผลิตและจ าหน่าย คอนกรีตมวลเบาระบบ CLC หรือคอนกรีตมวลเบาเป็นระบบท่ีไม่อบไอน ้า 
(non-autoclaved) รายใหญ่ท่ีสุดในภาคใตต้อนบน ภายใน 5 ปี 
 
 

3.3พนัธกจิ(Mission) 
 มุ่งพฒันาสินคา้และคุณภาพ เพื่อใหเ้ป็นสินคา้มาตรฐานในการก่อสร้างและพฒันางาน
บริการ ทั้งดา้นการจดัส่งและงานวศิวกรรม เพื่อสร้างความพึงพอใจแก่ลูกคา้ 
 
 

3.4เป้าหมายขององค์กร (Goal) 
 ยอดขายในปีแรกไม่ต ่ากวา่ 12,000,000 บาท 
 ตอ้งเพิ่มการผลิตใหไ้ด ้ 100% ในปีท่ี 2 
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 มีสินคา้คงคลงั ไม่เกิน 30 วนั 
 ตอ้งมีการเปิดสาขาใหม่หรือมีสินคา้ใหม่ในปีท่ี 6 
 
 

3.5กลยุทธ์ทางธุรกจิ 
 

3.5.1กลยุทธ์ทางการตลาด 
 กลยทุธ์ทางการตลาดจะแบ่งออกเป็นกลยทุธ์ทัว่ไปและกลยทุธ์แยกเฉพาะกลุ่มลูกคา้
เป้าหมาย 
 3.5.1.1 กลยทุธ์ทัว่ไป 

 ใหค้่าตอบแทนกบั ผูท่ี้แนะน าหรือเปิดการขายสินคา้ใหแ้ก่ บริษทัอาจจะ
เป็นผูรั้บเหมา วศิวกรหรือท่ีปรึกษา เพราะหากมีโครงการขนาดเล็กเกิดข้ึนเม่ือไรและท่ี
ใดบา้ง การท่ีผูรั้บเหมา วศิวกรหรือท่ีปรึกษา รู้จกัและแนะน าบริษทัจะท าใหลู้กคา้รู้จกั
บริษทั และกลุ่มคนเหล่าน้ีจะมีผลต่อการออกแบบและวางงบก่อสร้างก่อนท่ีโครงการ
จะเร่ิม หากมีการออกแบบและใชอิ้ฐมวลเบา CLC แลว้จะท าใหบ้ริษทัมีโอกาสขาย
สินคา้ไดม้ากข้ึน 

 ใชก้ารขายแบบ Direct Sale เน่ืองจากสินคา้ของบริษทัมีกลุ่มผูใ้ชง้าน
ชดัเจนจึงท าใหข้ายสินคา้ใหแ้ก่กลุ่มเป้าหมายไดโ้ดยตรง ท าใหป้ระหยดังบประมาณ
ในการตลาดมากกวา่การท าตลาดแบบวงกวา้ง 

 
 3.5 .1.2 กลยทุธ์แยกกลุ่มเป้าหมาย 
 กลุ่มเจ้าของโครงการ 

 เสนอการลดราคาในปริมาณท่ีมาก 

 ร่วมท าแผนการใชว้สัดุร่วมกนัจะท าใหบ้ริษทัสามารถส่งสินคา้ได้

ต่อเน่ือง ซ่ึงดีกบัเจา้ของโครงการเองและตวับริษทัในการวางแผนการ

ผลิต 

 ใหก้ารอบรมช่างและผูรั้บเหมาในการก่ออิฐมวลเบา CLC เพื่อใหล้ดของ

เสียจากการก่อและสร้างทศันะคติท่ีดีกบัช่างก่อสร้าง 
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 ใหอิ้ฐจ านวน100 กอ้น ก่อผนงั และเทียบตน้ทุนหนา้งานกบัวสัดุชนิดอ่ืน 

เป็นกลยทุธ์สุดทา้ยท่ีแสดงใหเ้จา้ของโครงการเห็นถึงคุณสมบติัและเปิด

ใจยอมรับ  

 กลุ่มร้านค้าวสัดุก่อสร้าง 

 วางแผงโชวสิ์นคา้ใหใ้นร้าน อบรมพนกังานขายภายในร้านใหรู้้

รายละเอียดสินคา้ 

 ใหค้  าปรึกษารายละเอียด ของสินคา้หากพนกังานตอบไม่ได ้หรือช่วย

แนะน าสินคา้กบัร้านคา้วสัดุก่อสร้าง 

 สตอ๊คสินคา้เผือ่ร้านคา้ เพื่อใหร้้านคา้มีจ าหน่ายตลอดเวลา 

 ใหส่้วนลดเงินสดเพราะบางคร้ังร้านคา้วสัดุก่อสร้างก็จะขายสินคา้เงินสด

เช่นกนั 

 กลุ่มผู้รับเหมาก่อสร้าง 

 หากผูรั้บเหมาท่ีน่าเช่ือถือและตามตวัได ้อาจใหเ้ครดิตทางการคา้  

 หากผูรั้บเหมาไม่มีงบประมาณในการซ้ือจะใหแ้นะน าเจา้ของโครงการ

ใหก้บัทางบริษทั แลว้บริษทัยนิดีจ่ายค่าตอบแทนภายหลงั 

 จดัท าก าหนดการใชสิ้นคา้ 

 3.5.1.3 ช่องทางการส่ือสาร 
 ช่องทางการท าตลาดประเภทของส่ือท่ีใชใ้นการท าตลาด เพื่อดึงดูดลูกคา้

เป้าหมาย 

 ส่ือส่ิงพิมพ ์จ าพวกใบปลิว 

  อธิบายรายละเอียดของสินคา้ คุณสมบติัเด่นและรูปภาพประกอบการใช้

งาน โดยทิ้งไวท่ี้ร้านคา้วสัดุก่อสร้างท่ีจ าหน่าย เพื่อใหร้้านคา้ขายสินคา้ไดง่้ายข้ึน  

 3D Display 

  ก่อเป็นผนงัขนาดเล็ก และฉาบผวิบางส่วน และขอ สถานท่ีตั้งในร้านคา้

วสัดุก่อสร้าง และหนา้ส านกังานขายของบริษทัเอง 

 Clip Video Presentation 
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ท าวดีีโอสาธิตการก่อฉาบและใชง้านอิฐมวลเบา CLC ลงใน Youtube หรือ

ซีดีแจกไปยงัลูกคา้ 

 Social Network  Fan-page  

  ท า Fan-page ใน Facebook เพื่อเป็นหน่ึงในช่องทางและประชาสัมพนัธ์

สินคา้ 

 การใหข้องแถม 

  การแจกของแถมเพื่อดึงดูลูกคา้ระดบัล่าง  

 

 3.5.1.4 นโยบายในการแข่งขนั วธีิการรับมือกบัคู่แข่ง 
 Quantity Demand 

  ผลิตสินคา้ใหม้ากพอเพื่อใหสิ้นคา้มีจ าหน่ายตลอดเวลา เพื่อลดโอกาสท่ีผู ้

ซ้ือจะเปล่ียนใจไปใชสิ้นคา้อ่ืน และขายและส่งสินคา้ไม่วา่จะสั่งนอ้ยหรือมาก  

 Price 

ราคาสินคา้จะตามสินคา้คู่แข่งหลกัคือ อิฐมอญแดง และอิฐมวลเบา AAC 

คือตน้ทุนต่อตารางเมตรยงัคงตอ้งถูกกวา่คู่แข่ง 

 Service 

   ใหบ้ริการดา้นเทคนิคเพื่อใหลู้กคา้ใชสิ้นคา้ไดถู้กตอ้ง 

 Made to Order [Tailor made] and Stock 

   ปรับขนาดความหนาใหลู้กคา้ไดห้ากตอ้งการขนาดหนาพิเศษ 

 

3.5.2กลยุทธ์ในการบริหารภายใน 

 ใหข้ั้นตอนในการด าเนินการภายในนอ้ยท่ีสุดเท่าท่ีจะท าได ้เพื่อความรวดเร็ว

ในการตดัสินใจและด าเนินการ 

 ใหค้่าตอบแทนแรงงานพนกังานผลิตในรูปแบบเหมากอ้น เพื่อกระตุน้ให้

ท างานและลดของเสีย (หกัค่าตอบแทนหากมีของเสีย) 
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 รักษาคุณภาพสินคา้ใหเ้ป็นไปตามมาตรฐานอยา่งเขม้งวดเพื่อไม่ใหช่ื้อเสียง

เสียหาย 

 

 

3.6รูปแบบการด าเนินธุรกจิ 
 

3.6.1Business Model Canvas 

 

 3.6.1.1 Key Partner 
 1. ร้านคา้วสัดุ 

 น าสินคา้บริษทัไปขาย 
 กระจายใหร้ายยอ่ยไดดี้ มีเครดิตใหก้บัผูรั้บเหมา 

 2. สถาปนิก วศิวกรและท่ีปรึกษา 
 แนะน าขอ้ดีของการใชอิ้ฐมวลเบา แนะน าสินคา้และโนม้นา้วให้
ลูกคา้ใชอิ้ฐมวลเบา 

 3. ผูรั้บเหมา 

ภาพที3่.1Business model canvas ของสุราษฎร์อิฐมวลเบา 
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 แนะน าขอ้ดีของการใชอิ้ฐมวลเบา แนะน าสินคา้และโนม้นา้วให้
ลูกคา้ใชอิ้ฐมวลเบา 

 4. TSP Contech , MTEC 
 เป็นทีมวจิยั น าอิฐไปทดสอบ 

 ออกแบบ พฒันาและผลิตเคร่ืองจกัรท่ีใชใ้นการผลิต 

 

 3.6.1.2 Key Activities 
  1. การผลิต 

 ผลิตสินคา้ท่ีมีคุณภาพตามก าหนด 
 ผลิตโดยใหต้น้ทุนถูกท่ีสุด 
 ผลิตใหเ้พียงพอกบัความตอ้งการ 

 2. การขาย 
 เนน้การขายแบบตรง คือ เขา้ไปขายกบัเจา้ของโครงการ หรือ
ร้านคา้โดยตรง 
 ใหค้่าตอบแทนแก่ผูท่ี้แนะน าสินคา้ใหก้บัลูกคา้ เช่น ผูรั้บเหมา ท่ี
ปรึกษา 
 ใหค้  าแนะน าแก่ลูกคา้เก่ียวกบัการใชง้านอิฐมวลเบา 

 3. การใหค้  าปรึกษา 
 4. การจดัส่ง 

 ส่งสินคา้ตรงตามนดัหมายลูกคา้ 
 ส่งสินคา้โดยใหข้องเสียนอ้ยท่ีสุดการใหค้  าปรึกษา 
 

 3.6.1.3 Key Resource 
  1. วตัถุดิบ 

 เนน้ท่ีราคาประหยดัแต่ตอบสนองคุณภาพและการผลิต 
 สามารถเลือกท่ีมาของวตัถุดิบไดห้ลากหลายไม่ผูข้าด (เช่นเลือก
ท่าทรายหลายแห่ง ซ้ือไซโลเองเพื่อเพิ่มอ านาจการต่อรองกบัปูน) 

 2. แรงงานการผลิต 
 ใชแ้รงงานต่างดา้ว เน่ืองจากเป็นงานหนกัและสกปก 
 ใหค้่าตอบแทนเป็นเหมากอ้น เพื่อจูงใจในการท างาน 
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 เพื่อความปลอดภยัของนายจา้งแรงงานตอ้งถูกตอ้งตามกฎหมาย 
100% 

 3. ผูช้  านาญการดา้นวศิวกรรมศาสตร์ 
 
 3.6.1.4 Value Propositions 

 1. ไดอิ้ฐท่ีมีคุณภาพ 
 อิฐท่ีใชต้อ้งมีคุณภาพจริงกบัคุณสมบติัท่ีระบุไว  ้
 อิฐทุก Lot ตอ้งมีคุณภาพสม ่าเสมอ 
 ลดปัญหาจากภยัธรรมชาติหรือฤดูกาล ท่ีจะมีผลต่อการส่งอิฐ 
2.ช่วยลดตน้ทุนลูกคา้ 
 ลดค่าใชจ่้ายดา้นโครงสร้าง แรงงานและลดพลงังานหลกัจากก่อ
เสร็จ 
 ตอ้งเพิ่ม Value ใหก้บับา้นหรืออาคารเจา้ของโครงการได้ 
 มีอิฐหลายขนาดใหลู้กคา้เลือกใชต้ามสถานการณ์ 

 3. ความสะดวกในการซ้ือสินคา้ 
 สินคา้ตอ้งมีส่งตามก าหนด 
 ตอ้งมีบริการส่งสินคา้ 
 

 3.6.1.5 Customer Relationships 
 1. เครดิต 

 ใหเ้ครดิตกบัลูกคา้ชั้นดี 
 2. การจดัส่ง 

 สินคา้ตอ้งมีส่งตามก าหนด 
 ตอ้งมีบริการส่งสินคา้ 

 3. เคลมสินคา้ 
 กรณีท่ีสินคา้เสียหายตอ้งยอมท่ีจะเคลมสินคา้คืน หากความ
เสียหายมาจากกิจกรรมของบริษทั( ผลิต จดัเก็บ ขนส่ง) 
 เพื่อป้องกนัความเสียหายจากลูกคา้ หากลูกคา้ตอ้งการใหอ้บรม
การก่ออิฐมวลเบาจะตอ้งมีบริการให้ 

 4. การแนะน า 
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 แนะน าเร่ืองการก่อฉาบผนงัอิฐมวลเบาท่ีถูกวธีิ 
 

 3.6.1.6 Customer Segment 
 เจา้ของโครงการ 
 ร้านคา้ปลีก 
 ผูรั้บเหมา 
 

 3.6.1.7  Channels 
 1. จดัส่งหนา้โครงการ 

 เนน้ขายกบัเจา้ของโครงการโดยตรง 
 สินคา้ตอ้งส่งใหแ้ก่เจา้ของโครงการหนา้งาน 

 2 .ผา่นร้านคา้ 
 ใหร้้านคา้ช่วยแนะน าสินคา้ 
 ในกรณีท่ีร้านคา้ไม่แน่ใจจะขอทิ้งแผน่พบัโฆษณาและอิฐตวัอยา่ง 
 

 3.6.1.8 Cost Structures 
 1. ค่าCommission 

 ค่านายหนา้ท่ีบริษทัใหพ้วกวศิวกร สถาปนิกและผูรั้บเหมา เป็นค่า
แนะน าคนมาใหผ้ลิตภณัฑบ์ริษทั 

 2. ค่าวตัถุดิบ 
 ค่าวตัถุดิบมีผลอยา่งมาก โดยเฉพาะปูน ทราย และค่าขนส่ง
(น ้ามนั) 
 ตอ้งมีทางเลือกในการซ้ือวตัถุดิบท่ีมากพอ 
 ลดของเสียจากการผลิตท่ีไม่จ  าเป็น 

 3.ค่าแรง 
 การใชร้ะบบเหมากอ้นท าใหต้น้ทุนต่อหน่วยสูงกวา่รายวนั แต่ท า
ใหก้ารควบคุมแรงงานง่ายข้ึน 
 ออกแบบกระบวนการผลิตเพื่อลด Idle time ของคนงาน 
 ค่าตอบแทนของผูท่ี้ขายและแนะน าสินคา้ให้ 

 4. ค่าซ่อมบ ารุงเคร่ืองจกัร 
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 ตอ้ง Preventive Maintenance เพื่อลดความเสียหายและลด 
Downtime เพราะจะท าใหก้ารผลิตติดขดัและเวลาจดัส่งคลาดเคล่ือน 
 

 3.6.1.9 Revenue Streams 
 1. การขายสินคา้ 

 ก าไรจากตวัสินคา้ท่ีขายตรงกบัเจา้ของโครงการต่างๆ 
 ก าไรจากตวัสินคา้ท่ีขายผา่นร้านคา้วสัดุก่อสร้าง  

 2. การบริการเสริมอ่ืนๆ เช่น ค่าออกแบบ 
 บริการเสริมอ่ืนๆจะถูกเสนอไปในบางกรณีเช่นการรับออกแบบ
และค านวณจ านวนอิฐหรือบริการอ่ืนๆท่ีในเครือจดัท า เช่น การรับเหมา
ก่อสร้าง การติดตั้งคานส าเร็จ อาจจะพว่งการก่ออิฐไปดว้ย  
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3.7สินค้า 
 

3.7.1ลกัษณะสินค้า 
 คอนกรีตมวลเบาระบบ CLC หรือคอนกรีตมวลเบาเป็นระบบท่ีไม่อบไอน ้า (non-
autoclaved) การผลิตท่ีใชส่้วนผสมของปูน ซีเมนตป์อร์ตแลนด ์ทรายละเอียด น ้า และผสม
ฟองอากาศท่ีเป็นเมด็กลมขนาดเล็กมาก ซ่ึงมีเสถียรภาพสูงจนคอนกรีตหรือมอร์ตา้ก่อตวัจนแขง็โดย
ฟองอากาศไม่แตก ดงันั้นคอนกรีตมวลเบาท่ีไดจ้ากเทคโนโลย ี CLC จึงมีคุณสมบติัเช่นเดียวกบั
คอนกรีตปกติ ฟองอากาศแบบไม่ต่อเน่ืองในมวลคอนกรีตก่อใหเ้กิดผลดี กล่าวคือ น ้าหนกัเบา 
ป้องกนัความร้อน ป้องกนัเสียง และทนไฟไดดี้กวา่คอนกรีตปกติ 
 ซ่ึงทาง SLB บริษทัคิดท าต่างจากผูผ้ลิตรายอ่ืน ไดมี้การคิดและทดลองท า Mix Design
เพื่อใหเ้กิดผลิตภณัฑอิ์ฐมีน ้าหนกัท่ีเบาข้ึน  โดยทางบริษทัมีการส่ง ตวัพิสูจน์ Mix Design กบัทาง 
MTEC [ศูนยเ์ทคโนโลยโีลหะและวสัดุแห่งชาติ , MTEC : National Metal and Materials 
Technology Center]เป็นส่วนหน่ึงของส านกังานพฒันาวทิยาศาสตร์และเทคโนโลยแีห่งชาติ 
(สวทช.) กระทรวงวทิยาศาสตร์และเทคโนโลย ีอีกทั้งผลิตภณัฑ ์CLC สามารถเลือกความหนา ไดถึ้ง 
6 ขนาดและความกวา้งของอิฐได ้ 2 ขนาด ดงันั้นอิฐมวลเบาของ SLB จะมีขนาดใหเ้ลือกทั้งหมด 12 
ขนาด เพื่อรองรับความตอ้งการในการก่อสร้างท่ีหลากหลายกวา่ 
 ส าหรับการผลิตอิฐมวลเบาแบบ CLC นั้นมีขั้นตอนท่ีไม่ยุง่ยาก คือน าส่วนผสมทั้งหมด
มาผสม เทลงในแบบและรอใหก่้อตวั จากนั้นน าแบบออก ในอดีตนิยมหล่อทีละกอ้นตามแบบ แต่
ในปัจจุบนันิยมใชก้ารหล่อเป็นขนาดใหญ่แลว้จึงตดัเปียกแบ่งเป็นกอ้นขนาดเล็ก 
 

 

 
ภาพที3่.2ตวัอยา่งอิฐมวลเบา CLC ท่ีข้ึนรูปดว้ยการตดัเปียก 
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3.7.2คุณสมบัติของอฐิมวลเบา CLC 
 

ตารางที ่3.1คุณสมบติัของอิฐมวลเบาCLC 

 รายการ อิฐมวลเบา CLC 

น ้าหนกัวสัดุ (กก./ตร.ม.) 65-80 

น ้าหนกัผนงัรวม (กก./ตร.ม.) 92.50 

ค่าก าลงัอดั (กก./ซม.) 25-50 

ค่าการน าความร้อน  (W/m.K) 0.186 

ฉนวนกนัเสียง(dB) 40 

อตัราการทนไฟ(Fire Railing) ชม. 4  

ค่าความดูดซึมน ้า โดยปริมาตร เปอร์เซนต์ 20 

ขนาด (เซนติเมตร) 20x60 และ 20x30 

ความหนาของอิฐ (เซนติเมตร) 7, 7.5, 10, 14, 15, 20 

ความหนาแน่น กก./ลบ.ม. 700 - 1,200 

จ านวนกอ้น / ตร.ม. 7.88 หรือ 8.33* 

ความเร็วในการก่อ (ตร.ม./วนั) 25 

ปูนก่อ ทัว่ไป 

ปูนฉาบ ผสมมือ หรือ ผสมส าเร็จ 

ความหนาของปูนฉาบ (ซม.) 1.0 – 1.5 

ราคาวสัดุและค่าแรงรวม (ตร.ม) 300 บาท / ตร.ม. 
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จากตารางสามารถสรุปคุณสมบติัท่ีโดดเด่นของอิฐมวลเบา CLC ไดด้งัน้ี 

 น ้าหนกัเบา, ง่ายต่อการใชง้าน 

 มีค่าการน าความร้อนต ่า ( K ) เป็นฉนวนป้องความร้อนไดดี้ 

 อตัราการดูดซึมน ้าต ่า 
 มีคุณสมบติัป้องกนัเสียงไดดี้ 

 ทนทานจากการเผาไหมจ้ากไฟไดดี้ 

 ไม่ติดไฟหรือปล่อยสารพิษเม่ือถูกเผาไหม ้

 สามารถก่อฉาบไดโ้ดยใชปู้นก่อฉาบทัว่ไป ไม่ตอ้งใชปู้นฉาบแบบเฉพาะ 



  

 

4บทที ่4 
การวเิคราะห์สภาพแวดล้อมทางธุรกจิ 

 
 

4.1การวเิคราะห์สภาพแวดล้อมและปัจจัยภายนอก 
 ปัจจยัภายนอกส่งผลอยา่งมากกบัธุรกิจและยิง่เป็นธุรกิจก่อสร้างหรืออสังหาริมทรัพย์
เพราะเป็นความตอ้งการพื้นฐานซ่ึงปัจจยัท่ีใชใ้นการวเิคราะห์ประกอบดว้ย 
 

4.1.1ปัจจัยด้านการเมือง 
 นโยบายของรัฐและความมัน่คงของประเทศส่งผลทิศทางของประเทศซ่ึงมีทั้งดา้นดี
และดา้นเสีย นอกจากการเมืองของส่วนกลางแลว้การเมืองทอ้งถ่ินยงัส่งผลกบัธุรกิจก่อสร้างและ
อสังหาริมทรัพย ์เพราะธุรกิจประเภทน้ีมกัมีนกัการเมืองทอ้งถ่ินเขา้มาเก่ียวขอ้งไม่มากก็นอ้ย 

 ส าหรับผลดีจากปัจจยัทางการเมือง  

 นโยบายกระตุน้เศรษฐกิจ สาธารณูปโภคของรัฐ 
 นโยบายดา้นแรงงานท าใหค้นมีรายไดม้ากข้ึนและตอ้งการซ้ือบา้นมากข้ึน 
 นโยบายประชานิยมเช่น บา้นหลงัแรก บา้นเอ้ืออาทร 

 ส าหรับผลเสียจากปัจจยัทางการเมืองคือ 

 การไม่อุดหนุนราคาสินคา้เกษตรในภาคใตไ้ดแ้ก่ ยางพาราและปาลม์น ้ามนัซ่ึงเป็น
พืชเศรษฐกิจของภาคใต ้

 กฎหมายผงัเมืองท่ีท าใหก้ารท าโครงการในเขตเมืองติดขดั เช่นการสร้างตึกสูง 
 นโยบายแรงงานท่ีเขม้งวดเร่ืองแรงงานต่างดา้ว 
 นโยบายค่าแรงขั้นต ่าท าใหต้น้ทุนแรงงานสูงข้ึน และแรงงานเลือกท างานใน กทม 

มากกวา่ต่างจงัหวดั 
 

4.1.2ปัจจัยด้านเศรษฐกจิ 
 เป็นปัจจยัส าคญัในการตดัสินใจเพราะหากสภาวะเศรษฐกิจไม่เอ้ืออ านวยก็ไม่ควร
ด าเนินธุรกิจดงันั้นการศึกษาขอ้มูลทางธุรกิจช่วยลดความเส่ียงของการท าธุรกิจลงได ้
 ผลดีจากปัจจยัดา้นเศรษฐกิจ 

 เศรษฐกิจมีแนวโมม้ดีข้ึน จากปัจจยัหลายๆอยา่ง 
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 เม่ือเศรษฐกิจอยูใ่นสภาวะท่ีดีท าใหค้นกลา้ลงทุนมากข้ึน 
 ผลเสียจากปัจจยัดา้นเศรษฐกิจ  

 แมค้นจะมีรายไดม้ากข้ึนแต่ธนาคารและสถาบนัทางการเงินยงัคง ระวงัการปล่อย
สินเช่ือมากข้ึน 

 เศรษฐกิจใหญ่ยงัอยูใ่นพื้นท่ีหวัเมืองและกรุงเทพฯ แมจ้ะมีแนวโนม้นอ้ยลงและไป
เพิ่มจงัหวดัอ่ืน แต่ก็ยงัถือวา่มากอยูดี่ 

 
4.1.3ปัจจัยด้านสังคม 

 ปัจจยัดา้นสังคมเป็นการศึกษาวา่ธุรกิจท่ีด าเนินการสอดคลอ้งกบัความตอ้งการของ
สังคมหรือไม่ 
 ส าหรับผูค้นทัว่ไปการลงทุนเร่ืองบา้นถือวา่เป็นเร่ืองส าคญัการซ้ือบา้นหรือสร้างบา้น
จึงเนน้เร่ืองความทนทานเป็นหลกั ท าใหบ้า้นยงันิยมสร้างเป็นบา้นคอนกรีต มากกวา่แบบอ่ืนๆ แมมี้
กระแสบา้นแบบ Eco home ออกมาแต่ดว้ยความเช่ือวา่บา้นท่ีท าจากคอนกรีตแขง็แรงกวา่บา้นท่ีใช้
วสัดุอ่ืน(เช่นสมาร์ทบอร์ด) ท าใหบ้า้นประเภท Eco home ไม่ไดรั้บความนิยมในเมืองไทยมากนกั จึง
ท าใหบ้า้นท่ีสร้างโดยผนงัท่ีเป็นอิฐหรือซีเมนตย์งัคงไดรั้บความนิยมอยู ่
 ผลดีจากปัจจยัดา้นสังคม  

 คนไทยยงัไม่นิยมบา้นท่ีเป็นสมาร์ทบอร์ดเพราะเช่ือวา่ผนงับา้นท่ีดีตอ้งตนั 
 พฤติกรรมการใชจ้่ายของคนต่างจงัหวดัมีแนวโนม้จะจ่ายมากข้ึน เน่ืองจากคนท่ีเคย

ศึกษาจากกรุงเทพฯหรือต่างประเทศกลบัมายงัทอ้งถ่ินและติดนิสัยการใชเ้งิน
มากกวา่เก็บเงิน 

 ผลเสียจากปัจจยัดา้นสังคม 
 คนไทยยงัคงเช่ือวา่อิฐมอญแดงเป็นวสัดุท่ีทนทานท่ีสุดในการก่อสร้างบา้น และ

เช่ือวา่บา้นยิง่หนกัยิง่ดี 
 อิฐมอญแดงราคาต่อหน่วยนอ้ยกวา่อิฐชนิดอ่ืน ท าใหดู้แลว้ถูกท่ีสุด แมป้ริมาณต่อ

ตารางเมตรแพงกวา่ก็ตาม 
 คนติดแบรนดแ์ละเช่ือมัน่ในแบรนดจึ์งอาจเช่ือใจใน อิ ฐมวลเบา AAC เช่น Q-con 

มากกวา่อิฐทอ้งถ่ิน 
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4.1.4ปัจจัยด้านเทคโนโลยี 
 เทคโนโลยมีีผลต่อการตดัสินใจของกลุ่มลูกคา้ เพราะเทคโนโลยมีีเพื่อช่วยสร้างความ
คุม้ค่าแก่ลูกคา้ใหม้ากข้ึน ซ่ึงเทคโนโลยใีนการก่อสร้างแมจ้ะมีการพฒันามากเป็นเวลานานแต่วสัดุ
ในการก่อสร้างท่ีจะใชท้ดแทนกนัยงัไม่เร็วมากพอ 

 ผลดีจากปัจจยัดา้นเทคโนโลยี  

 เทคโนโลยก่ีอสร้างเปล่ียนแปลงชา้ จึงเกิดสินคา้ทดแทนมาแข่งขนัยาก 
 ผลเสียจากปัจจยัดา้นเทคโนโลยี 

 เทคโนโลยดีา้นการส่ือสารเช่นอินเตอร์เน็ตท าใหห้าขอ้มูลง่ายข้ึน เกิดคู่แข่งท่ีท าอิฐ 
CLC ไดง่้าย 

 

4.1.5ปัจจัยด้านส่ิงแวดล้อม 
 เน่ืองจากอิฐมวลเบา CLC มีความสามารถเป็นฉนวนกนัความร้อน ท าใหบ้า้นเยน็และ
เก็บความเยน็จากเคร่ืองปรับอากาศ ดงันั้นคุณสมบติัของอิฐมวลเบาจึงตอบสนองความตอ้งการของ
ลูกคา้มากข้ึน 

 ผลดีจากปัจจยัดา้นส่ิงแวดลอ้ม 

 อากาศประเทศไทยโดยเฉพาะภาคใตท่ี้ร้อน ท าใหค้นแสวงหาท่ีอยูอ่าศยัท่ีไม่ร้อน
และเยน็ข้ึน 

 วตัถุดิบท่ีใชไ้ม่ไดใ้ชว้สัดุทอ้งถ่ินท าใหล้ดความเส่ียงท่ีจะไม่มีวตัถุดิบส่ง 
 ผลเสียจากปัจจยัดา้นส่ิงแวดลอ้ม 

 การก่อสร้างตอ้งใชก้ารขนส่งขนาดใหญ่ท าใหช้าวบา้นท่ีอยูใ่นเส้นทางขนส่งเช่น 
ดิน ทราย ไดรั้บผลกระทบและต่อตา้น 

 ฝนท่ีตกบ่อยท าใหก้ารขนส่งทรายมีปัญหา 
 

4.1.6ปัจจัยเร่ืองกฎหมาย 
 ในดา้นกฎหมายท่ีเก่ียวขอ้ง แบ่งเป็นกฎหมายทัว่ไป และมาตรฐานอุตสาหกรรม ซ่ึง
ธุรกิจของบริษทันั้นไม่ไดผ้ดิกฎหมายทัว่ไป แต่ในเร่ืองมาตรฐานอุตสาหกรรมจ าเป็นตอ้งมีการ
เดินเร่ืองเพื่อท ามาตรฐานอุตสาหกรรมข้ึนมา ซ่ึงตอ้งใชเ้วลาเพราะเป็นสินคา้ใหม่ ซ่ึงท าใหเ้สียงาน
จากหน่วยงานรัฐท่ีตอ้งการวสัดุก่อสร้าง  
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4.2การวเิคราะห์ปัจจัยภายใน 
 

4.2.1จุดแข็งของธุรกจิ 

 ผูบ้ริหารมีส่วนร่วมในการออกแบบเคร่ืองจกัรและระบบผลิต ท าใหเ้ขา้ใจท่ีขีด
ความสามารถของการผลิตไดโ้ดยตรง จึงท าใหมี้ความยดืหยุน่สูง 

 ระบบท่ีออกแบบรองรับการผลิตท่ีจ านวนมาก เพราะระบบท่ีออกแบบสามารถผลิต
ไดถึ้ง 5,440 กอ้นต่อวนัซ่ึงก าลงัการผลิตสูงท่ีสุดในภาคใต ้

 อยูใ่นวงการก่อสร้างอยูแ่ลว้ ท าใหมี้เครือข่ายทั้งร้านคา้วสัดุก่อสร้างโดยเฉพาะ
พื้นท่ีอ าเภอเมืองและพื้นท่ีเกาะสมุย และธุรกิจในเครือประกอบไปดว้ย ร้านคา้วสัดุ 
โรงงงานผลิตเสาไฟฟ้า โรงงผลิตปล่องซีเมนต ์คอนกรีตหล่อส าเร็จรูปและ
ด าเนินการเอกสารต่างดา้ว ซ่ึงท าใหช่้วยเหลือกนัไดง่้ายกวา่ทั้งการตลาดและ
ประสบการณ์ 

 เป็นบริษทัขนาดเล็กท าใหก้ารตดัสินใจไดร้วดเร็วกวา่ แกปั้ญหาไดท้นัที 
 บริษทัมีสินคา้หลกัสองชนิดคือ อิฐมวลเบา CLC และคอนกรีตส าเร็จรูป ซ่ึง

บริหารงานแยกกนัอยา่ชดัเจน 
 คอนกรีตส าเร็จรูปมกัจะไดง้านโครงการก่อนอิฐมวลเบาซ่ึงเป็นช่องทางใหอิ้ฐมวล

เบาสามารถเขา้ไปยงัโครงการเดียวกบัคอนกรีตส าเร็จรูป 
 มีรถขนส่งสินคา้ไปใหย้งัลูกคา้หนา้งาน และมีเคร่ืองจกัรอ่ืนรองรับพร้อม 
 รูปแบบการบริหารงานแบบง่ายๆจึงสามารถระดมแรงงานไดร้วดเร็วจากธุรกิจใน

เครือ หากเกิดเหตุตอ้งเร่งการผลิต เพราะระบบออกแบบใหท้ างานง่ายไม่ตอ้งใช้
ทกัษะมากมาย 

 บริษทัมีไซโลปูนเป็นของตนเองท าใหส้ามารถเลือกซีเมนตไ์ดห้ลายยีห่อ้ มีอ านาจ
ต่อรองกบัผูผ้ลิตและผูจ้  าหน่าย 

 พื้นท่ีตั้งโรงงานใกลแ้หล่งวตัถุดิบ คือท่าเรือส่งปูน และเป็นแหล่งอุตสาหกรรมและ
ท่าเรือท าใหไ้ม่ตอ้งกงัวลเร่ืองผลกระทบกบัชุมชนมากนกั 

 สามารถปรับส่วนผสมของสินคา้ไดเ้พราะมีการออกแบบระบบใหป้รับเปล่ียนสูตร
ง่ายข้ึน 
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4.2.2จุดอ่อนของธุรกจิ 

 เป็นธุรกิจครอบครัว ท าใหก้ารตดัสินใจทุกอยา่งมกัจะไดรั้บความเห็นจากญาติพี่
นอ้ง 

 การบริหารเปล่ียนแปลงรูปแบบจากธุรกิจแบบครอบครัวมาเป็นนิติบุคคลท าใหต้อ้ง
ใชเ้วลาปรับปรุงระบบบญัชีภายในและบญัชีสรรพากร 

 ไม่ช านาญการท าการตลาด ยงัคงใชก้ารตลาดรูปแบบเดิมๆมากกวา่ 
 พื้นท่ีเก็บสินคา้ยงัมีไม่มากพอท าใหเ้กิดปัญหาสินคา้ลน้โกดงั 

 
4.2.3การปรับแก้ไขจุดอ่อน 

 สร้างความเช่ือมัน่วา่สามารถบริหารงาน ด าเนินการเพื่อลดแรงตา้นและสร้างความ
เช่ือมัน่จากญาติพี่นอ้ง 

 รีบจดัระบบใหเ้ขา้ท่ีและบริหารงานใหเ้ป็นระบบมากข้ึน 
 กลา้ท่ีจะท าตลาดในรูปแบบใหม่ แต่ตอ้งมัน่ใจวา่สินคา้และบริการของบริษทัได้

คุณภาพจนคนทัว่ไปยอมรับ 
 ขยายพื้นท่ีเก็บสินคา้โดยทนัที 

 

4.3การวเิคราะห์อตุสาหกรรม 
 

4.3.1ภัยคุกคามจากนักธุรกจิหน้าใหม่ 
 เน่ืองจากธุรกิจวสัดุก่อสร้างหรือคอนกรีต เป็นเทคโนโลยท่ีีเก่า ไม่มีเทคนิคมากมาย
เหมือนสินคา้อุตสาหกรรมอ่ืน  ดงันั้นเม่ือบริษทัผลิตอิฐมวลเบาแลว้ประสบผลส าเร็จอาจเป็นไปได้
ท่ีจะมีคู่แข่ง ถึงจะเป็นคู่แข่งขนาดเล็กท่ีก าลงัผลิตนอ้ยกวา่ แต่จะมีจ านวนคู่แข่งเป็นจ านวนมาก และ
สุดทา้ยการแข่งขนัของอิฐมวลเบาจะเขา้สู่สงครามราคาได ้

 ปัจจยัท่ีท าใหเ้ส่ียงกบัคู่แข่งรายใหม่ 
 เทคโนโลยไีม่ซบัซอ้น ขอ้มูลหาง่าย เคร่ืองจกัรหาง่ายราคาไม่แพงมาก เช่นเคร่ือง

ผสม แบบหล่อ 
 มีทางเลือกท่ีจะก าหนดก าลงัการผลิตได ้เพราะอิฐมวลเบาสามารถตั้งโรงงานขนาด

เล็กท่ีผลิตเพียงวนัละ 500-2,000ก้อนต่อวนัซ่ึงใชเ้งินลงทุนนอ้ยกวา่ หรือเลือกจะ
ผลิตเป็นจ านวนมากประมาณ 5,000 กอ้นต่อวนัข้ึนไป 
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 ปัจจยัท่ีสามารถกีดกนัคู่แข่งรายใหม่ได ้

 เครือข่ายของผูป้ระกอบการดา้นวสัดุก่อสร้าง เพราะในพื้นท่ีภูมิภาคจะใชค้วามเช่ือ
ใจกนัในการท าคา้ขาย 

 ใชเ้งินทุนหมุนเวยีนสูง เพราะอิฐมวลเบาตอ้งบ่มเป็นเวลา 15 วนั จะมีสินคา้ใน
โกดงัสินคา้จ านวนมาก 

 สัญญาส าหรับผูข้ายเทคโนโลยแีละผูผ้ลิต โดยส่วนมากบริษทัท่ีขายเคร่ืองจกัรผลิต
อิฐมวลเบาจะท าสัญญากบัผูท่ี้จะซ้ือเคร่ืองจกัร วา่ " ผูท่ี้ขายเคร่ืองจกัรจะไม่ขายให้
ลูกคา้คนอ่ืนในจงัหวดัเป็นเวลา 3-5 ปี " ดงันั้นผูท่ี้มาทีหลงัอาจพบปัญหาคือหา
ผูผ้ลิตเคร่ืองจกัรท่ีช านาญไม่ได ้เพราะบริษทัผลิตเคร่ืองจกัรตอ้งช่วยเหลือดา้น
เทคโนโลยกีบัลูกคา้ตลอดเวลา 

 

4.3.2อ านาจการต่อรองของ Supplier 
 ส าหรับ supplier ค่อนคา้งจะมีอ านาจในการต่อรองต ่า เพราะการแข่งขนัของ supplier 
เองท่ีรุนแรง และสินคา้แทบจะหาจุดต่างกนัไดไ้ม่มาก โดยวสัดุหลกัของอิฐมวลเบาประกอบไปดว้ย 
ปูนซีเมนต ์ทรายละเอียด น ้าและสารก าเนิดโฟม 

 ปูนซีเมนต ์ในจงัหวดัสุราษฎร์ธานีและใกลเ้คียงมีการแข่งขนัของผูผ้ลิตปูนซีเมนตทุ์ก
เจา้ในตลาดไดแ้ก่ ปูนตราชา้ง ปูนTPI ปูนตราอินทรีย ์ปูนตราแรด ปูนตราพญานาค เป็นตน้ ซ่ึงมกัจะ
แข่งขนักนัดว้ยราคา และแต่ละเจา้พร้อมจะวางไซโลปูนใหบ้ริษทัฟรี แต่ถา้เลือกท่ีจะไม่ซ้ือไซโลเอง
อาจท าใหอ้ านาจการต่อรองของบริษทัต ่าลง 
 ทรายละเอียด ในจงัหวดัสุราษฎร์ธานี มีท่าทรายเป็นจ านวนมาก แต่ทรายท่ีดีท่ีสุดจะ
เป็นทรายในจงัหวดันครศรีธรรมราช ท่ีละเอียดและขาวเนียนกวา่ ดงันั้นกรณีของทรายการปรับราคา
น่าจะมาจากค่าขนส่งเสียมากกวา่ 
 

4.3.3อ านาจการต่อรองของลูกค้า 
 ทางบริษทัไดแ้บ่งลูกคา้เป็น 3 ประเภท ไดแ้ก่ เจา้ของโครงการ ร้านคา้วสัดุและ
ผูรั้บเหมาก่อสร้าง 

 เจา้ของโครงการ 

ลูกคา้ประเภทน้ีมากมีอ านาจต่อรองกบับริษทัสูงเน่ืองจากซ้ือคร้ังละจ านวนมาก 
เจา้ของโครงการมกัจะเลือกของท่ีมีคุณภาพเหมาะสมกบัราคา การขายจ าเป็นตอ้งขาย
ตรงอ านาจการต่อรองสูงแต่คุม้ค่ากบัการขาย 
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 ร้านคา้วสัดุ 

กลุ่มน้ีจะสั่งของในระดบัปานกลางแต่จะสั่งต่อเน่ือง ลูกคา้ประเภทน้ีจึงทิ้งไม่ได ้แต่
ส่วนมากร้านคา้วสัดุก่อสร้างมกัจะขอเครดิตหลายวนั ซ่ึงเส่ียงท าใหบ้ริษทัขาดเงิน
หมุนเวยีนในการผลิต และถา้ขายในราคาท่ีไม่น่าพอใจกลุ่มร้า นคา้จะหนีไปซ้ือเจา้อ่ืน 
ทางบริษทัจึงคิดวา่กลุ่มน้ีมีอ านาจต่อรองสูง 
 ผูรั้บเหมาก่อสร้าง 

ลูกคา้ประเภทน้ีมีมากกวา่ทั้งสองประเภทท่ีกล่าวมา แต่กลุ่มผูรั้บเหมาโดยเฉพาะ
ผูรั้บเหมารายยอ่ยไม่ค่อยน่าวางใจ เพราะในช่วงท่ีอสังหาริมทรัพยเ์ติบโตผูรั้บเหมาราย
ยอ่ยทิ้งงานเป็นจ านวนมาก และผดิช าระค่าวสัดุ ท าใหต้อ้งมีการแบ่งระดบั โดย
ผูรั้บเหมารายใหญ่หรือเป็นผูรั้บเหมาท่ีเป็นของร้านคา้วสัดุก่อสร้างอาจจะตอ้งมีการ
เจรจาเร่ืองเครดิตกนั แต่ในกรณีผูรั้บเหมารายเล็กทางบริษทัตดัสินใจวา่ควรขายเงินสด
เท่านั้น 

 
4.3.4ภัยคุกคามจากสินค้าทดแทน 

 ส าหรับภยัจากสินคา้ทดแทนตอ้งแบ่งเป็นแต่ละชนิดซ่ึงไดแ้ก่ 

 4.3.4.1อิฐมอญแดง 

 
ไดเ้ปรียบดา้นขอ้มูล เพราะเป็นสินคา้ท่ีเป็นเจา้ตลาดมานาน คนมกัเช่ือวา่อิฐมอญแดง

แขง็แรงกวา่อิฐมวลเบา ท าใหอิ้ฐแดงเป็นคู่แข่งส าคญักบัอิฐมวลเบา ท าใหบ้ริษทัตอ้งประชาสัมพนัธ์
ขอ้มูลของอิฐมวลเบาแข่งกบัอิฐแดงท่ีเป็นเจา้ตลาดท่ีทุกคนคุน้เคยอยูแ่ลว้ และอิฐท่ีมากจากจงัหวดั
นครครีธรรมราชนั้นจะเป็นอิฐมอญแดงแปดรู โดยจะมีขนาดใหญ่กวา่อิฐมอญตามตอ้งตลาดทัว่ไป 
ซ่ึงไดรั้บความนิยมมาก เพราะท าใหช่้างก่อไดร้วดเร็วกวา่อิฐมอญแดงทัว่ไป 

ส าหรับคู่แข่งท่ีผลิตอิฐมอญแดงคือกิจการในทอ้งถ่ินและจงัหวดัใกลเ้คียง ไม่ไดมี้การ
ตั้งเป็นกิจจะลกัษณะ ท าใหต้น้ทุนมาไดถู้กกวา่ 
  

ภาพที ่ 4.1รูปอิฐมอญแดงแปดรูท่ีนิยมในภาคใต้ 



31 

 

ตารางที ่4.1เปรียบเทียบคุณสมบติัระหวา่งอิฐมอญแดงและอิฐมวลเบา CLC 

รายการ อฐิมอญแดง อฐิมวลเบา CLC 

น า้หนักวสัดุ (กก./ตร.ม.) 80 59 

น า้หนักผนังรวม (กก./ตร.ม.) 120 72 

ค่าก าลงัอดั (กก./ซม.) 30 25-50 

ค่าการน าความร้อน  (W/m.K) 0.15 0.186 

ฉนวนกนัเสียง(dB) 36 40 

อตัราการทนไฟ(Fire Railing) ชม. 0.5-2 4 

ค่าความดูดซึมน า้ โดยปริมาตร 
เปอร์เซนต์ 

40 20 

ขนาด (เซนติเมตร) 7x7x14.5* 20x60 ความหนา
หลากหลาย 

ความหนาแน่น กก./ลบ.ม. 1,615 800 

จ านวนก้อน / ตร.ม. 70 7.88 หรือ 8.33* 

ความเร็วในการก่อ (ตร.ม./วนั) 8 - 12 25 

ปูนก่อ ทัว่ไป ทัว่ไป 

ปูนฉาบ ผสมมือ/ส าเร็จ ผสมมือ/ส าเร็จ 

ความหนาของปูนฉาบ (ซม.) 2.0 – 2.5 1.0 – 1.5 

ราคาวสัดุและค่าแรงรวม 360 – 380 บาท 300 บาท 
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 4.3.4.2 อิฐมวลเบา AAC 

 
 เป็น คู่แข่งหลกัอีกตวัของอิฐมวลเบา CLC เป็นอิฐมวลเบาแบบอบไอน ้า โดยมี
ส่วนผสมท่ีซบัซอ้นกวา่ คือ ยปิซัม่ ทรายละเอียด ปูนซีเมนตข์าว น ้า โดยท าปฏิกิริยาทางเคมีกบัผง
อลูมิเนียม เพื่อท าใหเ้กิดฟองและเร่งความแขง็แรงดว้ยการอบไอน ้า ซ่ึงการผลิตนั้นจ าเป็นตอ้งใช้
พลงังานและเคร่ืองจกัรขนาดใหญ่ ซ่ึงตอ้งใชง้านลงทุนไม่ต ่ากวา่ 200 ลา้นบาท (โรงงานผลิตของอิฐ
มวลเบาตราเพชร ในเครือกระเบ้ืองตราเพชร ซ่ึงเป็นโรงงานท่ีเล็กท่ีสุดในประเทศไทย)ดว้ยเหตุน้ี
ผูผ้ลิตจึงมกัเป็นเป็นบริษทัขนาดใหญ่ ความน่าเช่ือถือสูง ทุนหนา แต่ก็ใช่วา่จะสู้ไม่ไดเ้พราะปัญหา
ของผูผ้ลิต AAC คือ การขนส่ง เน่ืองจากโรงงานของ AAC มีขนาดใหญ่ ลงทุนสูง จึงตอ้งตั้งอยูภ่าค
กลางและกระจายไปทัว่ประเทศ ท าใหต้น้ทุนท่ีมาสูงกวา่อิฐมวลเบา CLC ท่ีผลิตในทอ้งถ่ินและการ
ขนส่งต่างๆท าใหอิ้ฐเสียหายเป็นจ านวนมาก โดยราคาเฉล่ียของอิฐมวลเบา AAC ในพื้นท่ีภาคใต้
ตอนบนจะอยูท่ี่ 28-32 บาทต่อกอ้น ในขณะท่ีอิฐมวลเบา CLC จะอยูท่ี่ 18-21 บาทต่อกอ้น (ขนาด
เท่ากนั) จนตวัแทนจ าหน่ายในจงัหวดัเร่ิมไม่พอใจ อีกทั้งการก่อฉาบไม่เหมือนกบัวธีิดัง่เดิม ท าให้
ช่างก่อผดิฉาบผดิจนเกิดปัญหาแตกร้าว ช่างปูนจึงมกัจะโทษอิฐมวลเบาก่อน จนอิฐมวลเบา AAC 
ค่อนขา้งมีช่ือเสียงไม่ดีแต่เจา้ของโครงการหรือบา้นมกัจะเลือกใช ้AAC เพราะเป็นการเพิ่มมูลค่าของ
บา้นไดเ้ช่นกนั 

 คู่แข่งหลกัไดแ้ก่ Q-Con, Superblock ซ่ึงมีทุนหนา แต่คงไม่ใชส้งครามราคามาท าลาย
รายยอ่ย เพราะเป็นบริษทัขนาดใหญ่กระจายสินคา้ไปทัว่ประเทศและอาเซียน การตดัราคาตอ้งตดั
ราคาทุกจุดในประเทศซ่ึงเส่ียงเกินไป 
  

ภาพที4่.2ตวัอยา่งอิฐมวลเบาแบบอบไอน ้า (Autoclaved Aerated Concrete 
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ตารางที ่4.2เปรียบเทียบคุณสมบติัระหวา่งอิฐมวลเบา AAC และอิฐมวลเบา CLC 

รายการ อฐิมวลเบา AAC อฐิมวลเบา CLC 

น า้หนักวสัดุ (กก./ตร.ม.) 46 59 

น า้หนักผนังรวม (กก./ตร.ม.) - 72 

ค่าก าลงัอดั (กก./ซม.) 40 25-50 

ค่าการน าความร้อน  (W/m.K) 0.13 0.186 

อตัราการทนไฟ(Fire Railing) ชม. 10 4  

ค่าความดูดซึมน า้ โดยปริมาตร (%) 30 20 

ขนาด (เซนติเมตร) 20x60 ความหนา
หลากหลาย 

20x60 ความหนา
หลากหลาย 

ความหนาแน่น กก./ลบ.ม. 700 800 

จ านวนก้อน / ตร.ม. 8.33 7.88 หรือ 8.33* 

ความเร็วในการก่อ (ตร.ม./วนั) 25 25 

ปูนก่อ ปูนกาวเฉพาะ ทัว่ไป 

ปูนฉาบ ปูนฉาบเฉพาะ ผสมมือ/ส าเร็จ 

ความหนาของปูนฉาบ (ซม.) 1.0 – 1.5 1.0 – 1.5 

ราคาวสัดุและค่าแรงรวม 400 บาท 300 บาท 
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 4.3.4.3.อิฐบล็อก(Hollow Block) 

 
 อิฐบล็อกราคาถูก ประหยดัแต่ไม่นิยมมาสร้างบา้น หรืออาจสร้างบา้นระดบัล่าง แต่ท่ี
นิยมคือเอาไปท าก าแพงในมุมมองอิฐบล็อกอาจจะไม่ใช่คู่แข่งหลกัเพรา ะกลุ่มเป้าหมายคนละกลุ่ม
วตัถุประสงคข์องการใชง้านก็ต่างกนั 

 ส าหรับอิฐบล็อกจะมีโรงงานในทอ้งถ่ินคลา้ยอิฐมอญแดงก าลงัการผลิตไม่สูง แต่ความ
ตอ้งการของตลาดก็สูงอยูใ่นระดบัหน่ึงและสุราษฎร์อิฐมวลเบาไดมี้โรงงานส าหรับผลิตอิฐบล็อกอยู่
แลว้ 

 

 4.3.4.4ผนงัส าเร็จรูป 

 

 เจา้ของโครงการค่อนขา้งสนใจสินคา้ตวัน้ีมาก เพราะท าใหโ้ครงการเสร็จเร็วกวา่  โดย
เฉล่ียจะติดตั้งได ้ 30-40 ตร.ม.ต่อวนัและจะเร็วกวา่การก่อดว้ยอิฐมวลเบา 2-3 เท่า(12-15 ตร.ม.ต่อ
วนั)ส่งผลใหเ้จา้ของโครงการสามารถจบโครงการไดร้วดเร็ว ท าใหมี้เงินหมุนเวยีนเร็ว ประหยดั
ดอกเบ้ียเงินกู ้ ใชค้นงานนอ้ยกวา่ เพราะตอ้งติดตั้งโดยใชเ้คร่ืองจกัรหรือรถเครนขนาดใหญ่  แขง็แรง
กวา่เพราะเป็นคอนกรีตเสริมเหล็ก 

ภาพที4่.3ตวัอยา่งอิฐบล็อกท่ีนิยมในประเทศไทย 

ภาพที ่ 4.4ตวัอยา่งผนงัส าเร็จรูป 
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 แต่ในจงัหวดัสุราษฎร์ธานีและใกลเ้คียงยงัไม่มีผูผ้ลิตแบบ มืออาชีพ เพราะตอ้งมีการ
ออกแบบใหพ้อดีกบับา้นแต่ล่ะหลงันั้นหมายความวา่จะตอ้งมีโครงการขนาดใหญ่ถึงจะเหมาะกบั
การตั้งสายการผลิต การท่ีผลิตในจ านวนนอ้ยจะท าใหต้น้ทุนนั้นสูง อีกทั้งยงัตอ้งต่อสู้กบัความเช่ือ
ของลูกคา้ทั้งเจา้ของโครงการและผูท่ี้ตอ้งการซ้ือบา้นเพื่อนอยูอ่าศยั เพราะส่วนใหญ่จะเช่ือวา่ไม่
แขง็แรง หรือแขง็แรงนอ้ยกวา่การใชค้อนกรีตแบบหล่อในท่ี แมจ้ะเป็นความเช่ือท่ีไม่ถูกนกัแต่มีผล
กบัการตดัสินใจซ้ือสูง นอกจากน้ียงัถูกมองในแง่ลบจากจากผูรั้บเหมาทอ้งถ่ิน ซ่ึงมีผลต่อการ
ตดัสินใจของเจา้ของโครงการเช่นกนั เพราะการท่ีใชผ้นงัส าเร็จรูปนั้นหมายความวา่ผูผ้ลิตและผู ้
ติดตั้งจะตอ้งเป็นบริษทัเดียวกนั หรือตอ้งมีการวางแผนร่วมกนัอยา่งดี จึงท าใหผู้รั้บเหมาทอ้งถ่ินไม่
ค่อยไดรั้บงานดงักล่าว 
 
  4.3.4.5 สมาร์ทบอร์ด 

  
 นิยมไปต่อเติมหรือกั้นหอ้งภายในอาคาร ไม่นิยมมาท าผนงับา้นดา้นนอก สินคา้ตวัน้ี
ไม่ใช่คู่แข่งหลกั แต่อาจท าใหเ้สียผลประโยชน์ท่ีควรจะไดจ้ากการกั้นหอ้งภายใน ถึงแมจ้ะมีการใช ้
 สมาร์ทบอร์ดมาท าผนงัภายนอกหรือทั้งหลงั เพื่อใหบ้า้น มีน ้าหนกัลดลงทั้งหลงัแต่ยงั
ไม่เป็นท่ีนิยมในประเทศไทยเท่าใดนกั 

 

4.3.5การแข่งขันภายใน 
 หากมองภาพรวมควรมองสองอยา่งคือ ตลาดอสังหาริมทรัพย ์และตลาดอิฐก่อ ผนงั
ตลาดอสังหาริมทรัพยจ์ากท่ีไดข้อ้มูลจากธนาคารต่างๆเร่ิมแสดงสัญญาณการชะลอตวัชดัเจน บาง
จงัหวดัเรียกไดว้า่เกิดฟองสบู่ มีการเก็งก าไร ป่ันราคา เหตุการณ์ดงักล่าวเกิดข้ึนในจงัหวดัสุราษฎร์
ธานีเหมือนกนั ส าหรับปี 2556-2557 อาจจะมีการชะลอการเติบโตในตวัเมือง แต่อาจจะขยายออกไป
ในส่วนต่างอ าเภอ เร่ิมมีการตั้งโครงการรอบนอกมากข้ึน 

ภาพที4่.5ตวัอยา่งสมาร์ทบอร์ด 



  

 

5บทที ่5 
บทสรุปและข้อเสนอแนะในการพฒันาธุรกจิ 

 
 

5.1บทสรุปในการพฒันาธุรกจิ 
 จากท่ีบริษทั สุราษฎร์อิฐมวลเบา จ ากดั ไดเ้สนอแผนธุรกิจอิฐมวลเบา CLC ซ่ึงตั้ง
กลุ่มเป้าหมายไวท่ี้ภาคใตต้อนบน ซ่ึงมีแนวโนม้การเติบโตดา้นอสังหาริมทรัพยแ์ละยงัมีช่องวา่งของ
วสัดุก่อผนงัซ่ึงเป็นวสัดุก่อสร้างหน่ึงท่ีส าคญัในการก่อสร้าง และจากการท่ีทางบริษทัไดศึ้กษา
งานวจิยัทั้งงานวจิยัระดบัประเทศ ท่ีระบุชดัเจนวา่ตลาดของอสังหาริมทรัพยใ์นพื้นท่ีเขตจงัหวดั
ขนาดใหญ่มีการเติบโตสูงข้ึน และการศึกษาสภาพตลาดในทอ้งถ่ินท่ีพบวา่วสัดุก่อผนงัในพื้นท่ียงัคง
ขาดแคลนและมีผลิตภณัฑใ์หเ้ลือกนอ้ย 
 ดงันั้นอิฐมวลเบา CLC ของบริษทั สุราษฎร์อิฐมวลเบา จ ากดั จะตอบสนองความ
ตอ้งการของตลาดในพื้นท่ีจงัหวดัสุราษฎร์ธานีและจงัหวดัอ่ืนๆในภาคใตต้อนบน  
 และนอกจากผลิตภณัฑอิ์ฐมวลเบา CLC ทางบริษทัยงัมีผลิตภณัฑอ่ื์นๆในเครือคือ
ผลิตภณัฑค์อนกรีตส าเร็จรูปอนัไดแ้ก่ เสาไฟฟ้า ปล่องท่อ คานส าเร็จรูปและอิฐบล็อก ซ่ึงทางบริษทั
จะควบรวมสายการผลิตและบริหารทั้งหมดใหเ้สร็จส้ินภายปี พ.ศ. 2558 และนอกจากน้ี ทางบริษทั
ยงัคงมีช่องทางกระจายสินคา้ซ่ึงเป็นธุรกิจในเครือ คือหา้งหุน้ส่วนจ ากดั สหพงษไ์พบูลย ์ซ่ึงเป็นคา้
ส่งวสัดุก่อสร้างท่ีเปิดกิจการมามากกวา่ 30 ปี คอยสนบัสนุนช่องทางการจ าหน่ายสินคา้แก่ร้านคา้
วสัดุก่อสร้างรายยอ่ย 
 ดงักล่าวจึงส่งผลใหแ้ผนธุรกิจของบริษทั สุราษฎร์อิฐมวลเบา จ ากดั มีโอกาสทางธุรกิจ
สูงเพราะมีแรงสนบัสนุนจากตลาดท่ีมีความตอ้งการสูง จากดา้นวศิวกรรมท่ีมีการออกแบบสินคา้
และการผลิต และช่องทางการจ าหน่ายท่ีจะส่งเสริมการกระจายสินคา้ใหไ้ดต้ามเป้าหมาย 
 
 

5.2ข้อเสนอแนะในการพฒันาธุรกจิ 
 จากแผนธุรกิจท่ีเสนอมาขา้งตน้ ผูล้งทุนตอ้งพิจารณาปัจจยัหลากหลายเพื่อประกอบให้
เป็นโอกาสทางธุรกิจซ่ึงมีปัจจยัท่ีส่งผลต่อการด าเนินธุรกิจ ดงันั้นผูล้งทุนตอ้งศึกษาสภาพตลาดใน
ทอ้งถ่ินใหลึ้กซ้ึง ยิง่เป็นตลาดต่างจงัหวดัแลว้จะตอ้งลงไปศึกษาดว้ยตวัเอง เพราะมีงานวจิยัและ
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ขอ้มูลสนบัสนุนท่ีเจาะจงนอ้ยมาก อีกทั้งตอ้งระมดัระวงันโยบายทางการเงิน เน่ืองจากเราท าธุรกิจ
แบบ ธุรกิจสู่ธุรกิจจ าเป็นตอ้งใหเ้ครดิตทางการคา้ และกลุ่มลูกคา้บางรายไม่ไดมี้เงินทุนส ารองใน
การท าธุรกิจจ านวนมากแต่จะเนน้เร่ืองเงินทุนหมุนเวยีน ซ่ึงจะส่งผลกบัสภาพคล่องของทางบริษทั 
 นอกจากปัจจยัภายนอก ยงัคงมีปัจจยัภายในท่ีตอ้งควบคุม ดูแล และพฒันา โดยเฉพาะ
สินคา้และการบริหาร เน่ืองจากสินคา้ของทางบริษทัไม่ไดมี้เทคโนโลยท่ีีซบัซอ้นมาก ท าใหง่้ายต่อ
การเขา้มาของคู่แข่งขนัรายใหม่ จึงตอ้งพฒันาสินคา้และบริการอยา่งต่อเน่ืองเพื่อใหส้ามารถแข่งขนั
ในตลาดได ้
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ภาคผนวก 



  

 

ภาคผนวก ก 

แบบสัมภาษณ์กลุ่มเป้าหมาย 
 
 

1. แบบบันทกึบทสัมภาษณ์ร้านค้าวสัดุก่อสร้าง 
1. ช่ือร้านคา้ของท่าน 
______________________________________________________________________________ 
2. ท่านรู้จกัอิฐมวลเบาอิฐมวลเบา CLC (อิฐมวลเบาสีเทา) หรือไม่ 
______________________________________________________________________________ 
3. ท่านอยูใ่นวงการธุรกิจก่อสร้างและอสังหาริมทรัพยม์าก่ีปี 
______________________________________________________________________________ 
4. ร้านคา้ของท่านมีการจ าหน่ายอิฐก่อผนงัหรือไม่อะไรบา้ง 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
5. ร้านคา้ของท่านจ าหน่ายอิฐก่อผนงัชนิดใดบา้งและจ าหน่ายมากท่ีสุด(โดยเทียบจากยอดขายต่อ
เดือน) ใหเ้รียงล าดบั 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
6. ปัจจยัใดท่ีท าใหท้่านเลือกสินคา้เขา้มาจ าหน่ายในร้านท่าน 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
7. ลูกคา้หลกัของท่าน 
______________________________________________________________________________ 
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______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
8. ท่านรู้จกัและสนใจอิฐมวลเบา CLC ระดบัไหน 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
9. ในความเห็นของท่านคาดการณ์วา่สถานการณ์เศรษฐกิจ ท่ีส่งผลต่อธุรกิจอสังหาริมทรัพยใ์นพื้นท่ี
ภาคใตจ้ะเป็นอยา่งไรในปี 2557 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
10. ท่านมีความเห็นอ่ืนเสนอแนะอะไรบา้ง 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
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ช่ือร้านค้าของเจ๊หมวย 
ร้านบางกุง้คา้วสัดุ 
 
เจ๊หมวยรู้จักอฐิมวลเบาอฐิมวลเบา CLC (อฐิมวลเบาสีเทา) หรือไม่ครับ 
เท่าท่ีทราบมาคือใชปู้นก่อฉาบธรรมดาไดเ้ลย มนัจะต่างจากอิฐมวลเบานิดหน่ึง( AAC) เพราะเขาจะ
โดนจ ากดัวา่ตอ้งใชปู้นก่อฉาบมวลเบาอยา่งเดียว  
 
เจ๊หมวยเปิดร้านค้าวสัดุก่อสร้างกีปี่ 
เปิดมานานกวา่ 10 ปีแลว้ 
 
ร้านค้าของเจ๊หมวยมีการจ าหน่ายอฐิก่อผนังหรือไม่อะไรบ้าง 
มีอิฐบล็อกธรรมดา 7 ซม. 15 ซม. อิฐมวลเบา Q-Con และอิฐมวลเบา CLC 
 
ปัจจัยใดทีท่ าให้ท่านเลอืกสินค้าเข้ามาจ าหน่าย 
สินคา้ตอ้งมีส่ง ถา้สินคา้ขายดีโรงงานตอ้งมีป้อนสินคา้ใหต้ลอดอยา่ใหข้องขาด 
 
ลูกค้าหลกัของท่าน 
ลูกคา้ทัว่ไป พวกผูรั้บเหมา 
 
ท่านรู้จักและสนใจอฐิมวลเบา CLC ระดับไหน 
น่าสนใจเพราะสินคา้ตวัน้ีราคามนัถูก ถา้ลูกคา้อยากประหยดัราคาก็เป็นทางเลือกได ้แต่ตอ้งใชง้าน
ไดดี้ไม่มีปัญหา แลว้ยงัใชปู้นก่อธรรมดาไดด้ว้ย 
 
ท่านมีความเห็นอืน่เสนอแนะอะไรบ้าง 
เร่ืองคุณภาพตอ้งได ้เวลาส่งสินคา้มีของหกัอยูพ่อตวั เพราะขายปลีก ถา้ของหกัเราขายไม่ไดเ้ลย 
อยากใหเ้พิ่มความแขง็แรงใหม้ากกวา่น้ี 
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ช่ือร้านค้า 
ล้ิมเฮงหลี 
 
รู้จักอฐิมวลเบาอฐิมวลเบา CLC (อฐิมวลเบาสีเทา) หรือไม่ครับ 
ส่วนมากรู้จกัแต่อิฐมวลเบาสีขาว (AAC) ไม่ค่อยรู้รายละเอียดของอิฐมวลเบา CLC เลย 
 
เจ๊หมวยเปิดร้านค้าวสัดุก่อสร้างกีปี่ 
เปิดมานานกวา่ 10 ปี 
 
ร้านค้าของมีการจ าหน่ายอฐิก่อผนังหรือไม่อะไรบ้าง 
อิฐมวลเบา อิฐมอญแดง กบัอิฐบล็อก 
 
ปัจจัยใดทีท่ าให้ท่านเลอืกสินค้าเข้ามาจ าหน่าย 
สินคา้ตอ้งไดรั้บความนิยม เพราะเราเป็นคนซ้ือมาขายไป ของท่ีเราจะเอามาวางขายจะตอ้งขายได ้
 
ลูกค้าหลกัของท่าน 
ส่วนมากจะเป็นผูรั้บเหมา 
 
มีความเห็นอืน่เสนอแนะอะไรบ้าง 
ควรหาช่ืออ่ืน ไม่น่าใชค้  าวา่อิฐมวลเบา เพราะลูกคา้จะสับสน แลว้จะนึกวา่เป็นอิฐสีขาว (AAC) และ
เวลามองผา่นๆคนทัว่ไปจะคิดวา่เป็นอิฐบล็อกธรรมดา ถา้ปรับปรุงเร่ืองรูปร่างและสีไดจ้ะดีมาก 
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ช่ือร้านค้า 
ร้านบุญเสริมสร้าง 
 
รู้จักอฐิมวลเบาอฐิมวลเบา CLC (อฐิมวลเบาสีเทา) หรือไม่ครับ 
รู้จกัและรู้วา่ใชง้านยงัไง 
 
เปิดร้านค้าวสัดุก่อสร้างกีปี่ 
เปิด 10 ปีแลว้ 
 
ร้านค้าของมีการจ าหน่ายอฐิก่อผนังหรือไม่อะไรบ้าง 
มีอิฐมวลเบาสีขาว อิฐแดงกอ้นใหญ่ อิฐบล็อก อิฐมวลเบา CLC  
 
อฐิแบบไหนขายดีทีสุ่ด 
อิฐแดงกอ้นเล็กกบักอ้นใหญ่ 
 
ปัจจัยใดทีท่ าให้ท่านเลอืกสินค้าเข้ามาจ าหน่าย 
สินคา้ไดรั้บความนิยม มีลูกคา้มาถามมาซ้ือจ านวนมากก็จะเลือกมาขาย ถา้ลูกคา้ไดล้องมาจบัได้
ลองใชเ้ขาก็จะมาถามหา และสินคา้ตอ้งมีใหต้ลอดเวลาของไม่ขาด เพราะจะเสียโอกาสในการขาย 
 
ลูกค้าหลกัของท่าน 
ส่วนมากเป็นผูรั้บเหมา 
 
ท่านรู้จักและสนใจอฐิมวลเบา CLC ระดับไหน 
สนใจนะ เอามาขายเพราะมนัก่อไดเ้ร็วกวา่และประหยดักวา่  
 
ท่านมีความเห็นอืน่เสนอแนะอะไรบ้าง 
ท าแคตาล๊อคใหลู้กคา้รู้ เปรียบเทียบราคาคุณสมบติั เวลาลูกคา้มาถามจะไดบ้อกลูกคา้ไดถู้กลูกคา้จะ
ไดเ้ห็นภาพ 
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ช่ือร้านค้า 
ร้านสหพงษไ์พบูลย ์
 
รู้จักอฐิมวลเบาอฐิมวลเบา CLC (อฐิมวลเบาสีเทา) หรือไม่ครับ 
รู้จกัแต่ยงัไม่ละเอียด 
 
เปิดร้านค้าวสัดุก่อสร้างกีปี่ 
เกิน 20 ปี 
 
ร้านค้าของมีการจ าหน่ายอฐิก่อผนังหรือไม่อะไรบ้าง 
อิฐบล็อก อิฐมวลเบา CLC ไมฝ้าเชอร่า เฟรกซ่ีบอร์ด 
 
อฐิแบบไหนขายดีทีสุ่ด 
ขายของพวกเฟรกซ่ีบอร์ด กบัเชอร์ร่าบอร์ด 
 
ปัจจัยใดทีท่ าให้ท่านเลอืกสินค้าเข้ามาจ าหน่าย 
สินคา้ตอ้งไดคุ้ณภาพและราคาเหมาะสม ทางร้านตอ้งไดร้าคาถูกเพราะตอ้งไดก้ าไรจากส่วนต่าง 
 
ลูกค้าหลกัของท่าน 
ขายส่งใหพ้วกร้านคา้ยอ่ยๆ ส่วนมากจากสมุย ถา้เราขายผูรั้บเหมากบัเจา้ของโครงการจะไปชนกบัเอ
เยน่ของเราเอง 
 
ท่านมีความเห็นอืน่เสนอแนะอะไรบ้าง 
สินคา้ออกมาตอ้งไดคุ้ณภาพ ทั้งกรใชง้านและหนา้ตาตอ้งดี ไม่ควรมีรอยบินหรือแตก เพราะจะท า
ใหลู้กคา้ขาดความเช่ือมัน่ 
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ช่ือร้านค้า 
ร้านบ๊ิกโต 
 
รู้จักอฐิมวลเบาอฐิมวลเบา CLC (อฐิมวลเบาสีเทา) หรือไม่ครับ 
รู้จกั และรู้คุณสมบติัของอิฐดี เคยไปติดต่อบริษทัท าเคร่ืองจกัรวา่จะลงมาผลิตเอง แต่ไดย้กเลิก
โครงการไปเพราะมนัมีรายละเอียดหลายอยา่ง และทางเราไม่ช านาญงานผลิต และเราเป็นตวัแทน
จ าหน่ายของปูนนครหลวงดว้ย ถา้เราผลิตสินคา้แข่งกบัเขาเด่ียวจะลดความเช่ือมัน่เอา 
 
เจ๊หมวยเปิดร้านค้าวสัดุก่อสร้างกีปี่ 
ถา้ร้านน้ีก็ปีน้ีปีท่ี 7  
 
ร้านค้ามีการจ าหน่ายอฐิก่อผนังหรือไม่อะไรบ้าง 
อิฐบล็อก อิฐมวลเบา(AAC) และก็อิฐแดง 
 
สินค้าประเภทไหนขายดีทีสุ่ดครับ 
ก็อิฐมวลเบาของขาดตลาด ไม่มีของส่ง ส่วนอิฐแดงก็เร่ิมมีนอ้ยลง  
 
ปัจจัยใดทีท่ าให้ท่านเลอืกสินค้าเข้ามาจ าหน่าย 
ราคาก่อน และก็คุณภาพ ลูกคา้เอาไปใชง้านแลว้ตอ้งก่อฉาบไม่แตกร้าว 
 
ลูกค้าหลกัของท่าน 
มีหมด ทั้งผูรั้บเหมา เจา้ของโครงการและร้านคา้ยอ่ย 
 
ท่านมีความเห็นอืน่เสนอแนะอะไรบ้าง 
อยากใหท้ ารายละเอียดของสินคา้ วา่แตกต่างจากอิฐมวลเบาอ่ืนๆอยา่งไร มี  Display หรือสินคา้มา
แสดงให ้
 
เห็นว่าเคยเจอปัญหาเกีย่วกบัการใช้อฐิมวลเบา CLC  
เคยหามาขายใหลู้กคา้โรงแรมแกว้สมุย เขาไปก่อหอประชุม ซ่ึงมนัตอ้งก่อสูง ปรากฏวา่เม่ือก่อไป
สูงๆแลว้ขา้งล่าง เกิดแตกร้าว ก็เลยยกเลิกไปก่อนแลว้ใชอิ้ฐมวลเบา AAC แทน 
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ช่างเขาก่อถูกวธีิหรือปล่าวครับ 
เราก็ไม่แน่ใจวา่ช่างอาจไม่ช านาญหรือปล่าว แต่เขาก็ก่อทบัหลงั ยงัไงก็ลองไปดูใหห้น่อยวา่เกิดจาก
สาเหตุอะไร 
การใช้อฐิมวลเบา AAC นีช่้วยให้ประหยดักว่าอฐิมอญแดงกว่าหรือไม 
ก็ใกลเ้คียงกบัอิฐมอญแดง เพราะเราตอ้งประเมินทั้งหมด ดว้ยวสัดุต่อตารางเมตรอาจจะดูแพงกวา่ 
แต่ถา้เทียบกบัค่าแรงและระยะเวลาถือวา่ตน้ทุนไม่สูง และตวัปูนก่อฉาบแมจ้ะมีราคาสูงกวา่ แต่ใช้
ในปริมาณนอ้ยกวา่มาก 
 
แล้วมีลูกค้าบ่นเร่ืองการใช้ปูนก่อฉาบอฐิมวลเบาหรือไม่ครับ 
ก็มี ทางทางปูนนก(นครหลวง)กบัอิฐมวลเบาของตราเพชร เขาจะมีทีมเทคนิคมาช่วยอิฐบายลูกคา้ ถา้
เป็นโครงการใหญ่เขาจะลงมาอบรมใหช่้างของลูกคา้เลย แต่โดยปกติเขาจะลงมาทุกเดือน เพื่อขอ
ขอ้มูลเราวา่ลูกคา้มีปัญหาหรือไม่ หรือถา้เราก าลงัมีโครงการท่ียงัลงัเลวา่จะใชอิ้ฐมวลเบาหรือไม่ เขา
ก็จะเขา้ไปใหค้วามมัน่ใจกบัลูกคา้ใหเ้รา 
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2. แบบบันทกึบทสัมภาษณ์เจ้าของโครงการ 
1. ช่ือบริษทั/นิติบุคลของท่าน 
______________________________________________________________________________ 
2. มูลค่าโครงการของท่านท่ีเคยท าเฉล่ียแต่ละโครงการ 
______________________________________________________________________________ 
3. ท่านนิยมเป็นคนจดัหาวสัดุก่อสร้างเองหรือใหผู้รั้บเหมาเป็นผูจ้ดัหา 
______________________________________________________________________________ 
 
4. ส่ิงท่ีท่านใหค้วามส าคญัเก่ียวกบัการเลือกใชว้สัดุระหวา่งด าเนินการของโครงการท่านคือ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
5.ท่านนิยมใชว้สัดุก่อผนงัชนิดใดในโครงการท่าน 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
6. ท่านก่อสร้างส่ิงปลูกสร้างเพื่อใชป้ระโยชน์จากส่ิงปลูกสร้างหรือเพื่อขาย 
______________________________________________________________________________ 
7. ท่านรู้จกัและสนใจอิฐมวลเบา CLC ระดบัไหน 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
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8. ในความเห็นของท่านคาดการณ์วา่สถานการณ์เศรษฐกิจ ท่ีส่งผลต่อธุรกิจอสังหาริมทรัพยใ์นพื้นท่ี
ภาคใตจ้ะเป็นอยา่งไรในปี 2557 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
9. ท่านมีความเห็นอ่ืนเสนอแนะอะไรบา้ง 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
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ขอช่ือโครงการด้วยครับ 
ศิริสุข 
 
มูลค่าโครงการของท่าน 
ก็ประมาณ 600 ลา้นบาท 
 
ท่านนิยมเป็นคนจัดหาวสัดุก่อสร้างเองหรือให้ผู้รับเหมาเป็นผู้จัดหา 
เราเป็นคนจดัซ้ือจดัหาเอง เพราะเรามีฝ่ายจดัซ้ือของเราเอง โครงการของเราก็เป็นโครงการขนาด
ใหญ่ ถา้เราไม่จดัหาเองเราจะจดัการตน้ทุนไม่ได ้เพราะเราบริหารผูรั้บเหมารายยอ่ยเองไม่ไดใ้ช้
บริษทัรับเหมาก่อสร้างขนาดใหญ่ในการก่อสร้างโครงการ 
 
ส่ิงทีท่่านให้ความส าคัญเกีย่วกบัการเลอืกใช้วสัดุระหว่างด าเนินการของโครงการท่านคือ 
วสัดุตอ้งไดคุ้ณภาพ เพราะลูกคา้จะไม่เช่ือถือโครงการเรา ถา้เกิดบา้นของเรามีปัญหาลูกคา้ก็จะพดู
กนัปากต่อปาก โครงการต่อไปของเราก็จะขายยาก ตน้ทุนก็จะตอ้งไม่สูงเพราะเราใชจ้  านวนท่ี
มากกวา่ทัว่ไป และวสัดุตอ้งก่อสร้างไดเ้ร็ว ไม่อยา่งนั้นโครงการของเราก็จะยดืเยื้อไม่จบงานสักที 
ผูรั้บเหมาเองก็ไม่ชอบเพราะเราใหเ้ขาเหมาเป็นหลงั เขาก็อยากจะใชข้องท่ีเขาเองจบงานเร็วเขาจะได้
เบิกค่างวดกบัเราเร็วข้ึน 
 
ท่านนิยมใช้วสัดุก่อผนังชนิดใดในโครงการท่าน 
ของเราใชอิ้ฐมวลเบาสีเทา( CLC) ทั้งโครงการ เพราะตน้ทุนมนัถูกกวา่อิฐมวลเบาสีขาว (AAC) และ
ยงัใชปู้นก่อฉาบแบบเดิมได ้เพราะผูรั้บเหมาเรามีหลายราย ช่างก่อฉาบก็มีมาก ถา้เราใชปู้นก่อฉาบ
อิฐมวลเบาเรากลวัวา่ช่างจะใชไ้ม่เป็นและใชผ้ดิบา้งใชส้ิ้นเปลืองบา้ง  
 
ท่านรู้จักและสนใจอฐิมวลเบา CLC ระดับไหน 
สนใจเพราะช่วยลดตน้ทุนไปไดอ้ยา่งมาก ก่อนท่ีเราจะใชอิ้ฐตวัน้ีเราก็ไปศึกษา ไปดูโครงการใน
กรุงเทพวา่มีใครใชบ้า้ง เป็นอยา่งไรบา้ง ก็เลยมาลงตวัท่ีน่ี แต่ตอนนั้นติดวา่ท่ีสุราษฎร์ธานียงัไม่มี
โรงงานผลิต เลยไปหาพบท่ีนครศรีธรรมราช แต่คุณภาพยงัไม่น่าประทบัใจเท่าไร กวา่จะมาถึง
โครงการก็พบวา่แตกเสียหายมาก แต่ยงัดีท่ีพอใชง้านได ้
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ท่านมีความเห็นอืน่เสนอแนะอะไรบ้าง 
ก็อยากใหอิ้ฐแขง็กวา่น้ี เร่ืองน ้าหนกัทางเราไม่ไดก้งัวลมากเพราะตึกเราไม่ไดสู้งเท่าไร แต่ช่างของ
เรามากหนา้หลายตา บางคนก่อหยาบใชง้านหยาบ อิฐเสียหายมาก แต่จะดีมากถา้ท าใหเ้บาแต่
แขง็แรงกวา่เดิม 
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ขอช่ือโครงการด้วยครับ 
โรงแรม N-nine 
 
มูลค่าโครงการของท่าน 
30 ลา้นบาท 
 
ท่านนิยมเป็นคนจัดหาวสัดุก่อสร้างเองหรือให้ผู้รับเหมาเป็นผู้จัดหา 
เราเป็นคนหาเองเพราะวา่มีเพื่อนท าร้านคา้วสัดุก่อสร้าง และเราก็เคยรับเหมางานก่อสร้างมาก็เลยมี
ความรู้ในเร่ืองงานก่อสร้าง ถา้ใหผู้รั้บเหมาหาใหห้มดเรากลวัวา่ผูรั้บเหมาจะกินค่าส่วนต่างวสัดุ 
 
ส่ิงทีท่่านให้ความส าคัญเกีย่วกบัการเลอืกใช้วสัดุระหว่างด าเนินการของโครงการท่านคือ 
ตอ้งการวสัดุท่ีตน้ทุนไม่สูง แต่ตอ้งดูคุณภาพและการใชง้านดว้ย อีกอยา่งโครงการของเรามีพื้นท่ี
ขนาดเล็กเราจะเก็บวสัดุก่อสร้างมากองไวไ้ม่ได ้ถา้เราจะใชข้องก็จะสั่งซ้ือมา ทางผูจ้  าหน่ายควรมี
ของใหเ้ราใชง้านตลอดเพราะเราจา้งผูรั้บเหมารายวนั ถา้ไม่มีงานเราก็เสียค่าแรงไปแบบเปล่า
ประโยชน ์
 
ท่านนิยมใช้วสัดุก่อผนังชนิดใดในโครงการท่าน 
ของเราใชอิ้ฐมวลเบา CLC เพราะวา่เพื่อนท่ีขายวสัดุก่อสร้างแนะน ามา เพราะตน้ทุน คุณภาพและ
ลกัษณะงานของเราไปดว้ยกนัได ้
 
ท่านรู้จักและสนใจอฐิมวลเบา CLC ระดับไหน 
จริงๆก็ไม่รู้จกัเลย แต่เพื่อนแนะน ามา ก็เลยไปลองศึกษาดู เพราะวา่มีขอ้มูลในอินเตอร์เน็ต ตอนใชก้็
กงัวลเหมือนกนัวา่จะเกิดปัญหา ตอนน้ีไดใ้ชก้็เห็นวา่ดี เพราะก่อเร็วมากเสร็จงานเร็วกวา่อิฐมอญแดง 
 
ท่านเป็นผู้ใช้งานส่ิงก่อสร้างเองหรือเพือ่จ าหน่าย 
ใชง้านเองเพราะสร้างโรงแรมและก็บริหารงานเอง เราถึงกงัวลเร่ืองวสัดุ เพราะถา้วสัดุไม่ดีเราตอ้งมา
นัง่ซ่อมงานของตวัเอง 
 
ท่านมีความเห็นอืน่เสนอแนะอะไรบ้าง 
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อยากใหแ้นะน าการใชง้านกบัช่างให ้ขอ้มูลดา้นเทคนิคดว้ย เพราะเราก่อไปแลว้พบปัญหาอยู่
เหมือนกนั ทั้งก่อแลว้ร้าว ฉาบแลว้ร้าว แต่ทางสุราษฎร์อิฐมวลเบาเขา้มาแนะน าการใชง้านและ
วเิคราะห์ปัญหาใหก้็ดีข้ึนมาก 
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3. แบบบันทกึบทสัมภาษณ์รับเหมาก่อสร้าง 
1. ช่ือ/บริษทั/นิติบุคลของท่าน 
______________________________________________________________________________ 
2. มูลค่าโครงการของท่านท่ีรับเหมาเฉล่ียแต่ละโครงการ 
______________________________________________________________________________ 
3. ท่านนิยมเป็นคนจดัหาวสัดุก่อสร้างเองหรือเจา้ของโครงการเป็นผูจ้ดัหา  
______________________________________________________________________________ 
 
4. ส่ิงท่ีท่านใหค้วามส าคญัเก่ียวกบัการเลือกใชว้สัดุระหวา่งด าเนินการของโครงการท่านคือ  
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
5.ท่านนิยมใชว้สัดุก่อผนงัชนิดใดในโครงการท่าน 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
6. ท่านส่วนมากนอ้ยเพียงใดในการหารือหรือแสดงความคิดเห็นในการเลือกใชว้สัดุก่อสร้างกบั
เจา้ของโครงการ 
_______________________________________________________________________________
_____________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
7. ท่านรู้จกัและสนใจอิฐมวลเบา CLC ระดบัไหน 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
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8. ในความเห็นของท่านคาดการณ์วา่สถานการณ์เศรษฐกิจ ท่ีส่งผลต่อธุรกิจอสังหาริมทรัพยใ์นพื้นท่ี
ภาคใตจ้ะเป็นอยา่งไรในปี 2557 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
9. ท่านมีความเห็นอ่ืนเสนอแนะอะไรบา้ง 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
______________________________________________________________________________ 
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ช่ือของท่าน 
ช่างวงั 
 
ท่านท ารับเหมาก่อสร้างมากีปี่แล้ว 
7 ปี 
 
มูลค่าโครงการของท่านทีรั่บเหมาสูงสุด 
1.5-1.8 ลา้น 
 
ท่านนิยมเป็นคนจัดหาวสัดุก่อสร้างเองหรือเจ้าของโครงการเป็นผู้จัดหา 
ทั้งสองแบบ ทั้งค่าแรงอยา่งเดียวและค่าแรงค่าของ 
 
ส่ิงทีท่่านให้ความส าคัญเกีย่วกบัการเลอืกใช้วสัดุระหว่างด าเนินการของโครงการท่านคือ 
ก็ราคาวา่ใหร้าคาเราถูกแค่ไหน คุณภาพไดห้รือไม่ และลูกคา้เขาพอใจจะใช ้
 
ส่วนมากท่านเลอืกวสัดุจากโรงงานผลติเลยหรือร้านค้า 
ถา้รับเหมาวสัดุดว้ยส่วนมากจะผา่นร้านคา้ประจ า 
 
ท่านรู้จักและสนใจอฐิมวลเบา CLC ระดับไหน 
ก็เพิ่งใชค้ร้ังแรก ปกติจะใชแ้ต่อิฐมอญแดง แต่ก็ใชง่้าย เราใชปู้นแบบเดิมไดเ้ลย ตอนแรกก็คิดวา่ตอ้ง
ใชปู้นก่อฉาบมวลเบา ก็เป็นห่วงวา่ลูกนอ้งจะใชไ้ม่เป็น แต่พอทราบวา่ใชปู้นธรรมดาไดก้็สบายใจ 
และลูกคา้ส่วนมากท่ีผา่นมาไม่ชอบอิฐมวลเบา 
 
ท่านอยากได้อะไรจากโรงงานผู้ผลติ 
ราคาถูก และของไม่ขาดเพราะบางคร้ังเราตอ้งเร่งท างานลูกนอ้งไม่มีของใชง้านก็ล าบาก เครดิตก็
ส าคญัเพราะผูรั้บเหมาไม่ค่อยมีเงินเท่าไร ยิง่ถา้เป็นโครงการใหญ่ๆท่ีเรารับเหมาวสัดุดว้ย เราอาจจะ
หมุนเงินไม่ทนั เพราะเราจะเบิกลูกคา้เป็นหลายงวด 
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ช่ือของท่าน 
ช่างนพ 
 
ท่านท ารับเหมาก่อสร้างมากีปี่แล้ว 
เกิน 10 ปี 
 
มูลค่าโครงการของท่านทีรั่บเหมาสูงสุด 
400 ลา้น 
 
ท่านนิยมเป็นคนจัดหาวสัดุก่อสร้างเองหรือเจ้าของโครงการเป็นผู้จัดหา 
ทั้งสองแบบ ทั้งค่าแรงอยา่งเดียวและค่าแรงค่าของ แต่ส่วนมากเราจะเป็นคนหาของใหเ้จา้ของ
โครงการ 
 
ส่ิงทีท่่านให้ความส าคัญเกีย่วกบัการเลอืกใช้วสัดุระหว่างด าเนินการของโครงการท่านคือ 
ราคาของแต่ล่ะร้านวา่ร้านไหนใหร้าคาถูกท่ีสุด เพราะส่วนมากคุณภาพของวสัดุก็จะใกลเ้คียงกนั 
ถา้เป็นชนิดเดียวกนั 
 
ส่วนมากท่านเลอืกวสัดุจากโรงงานผลติเลยหรือร้านค้า 
ส่วนมากจะเลือกซ้ือจากทางร้านคา้ แต่ก็ไม่ไดมี้ร้านประจ า ข้ึนวา่ร้านไหนมีของ ราคาดีและถา้ให้
เครดิตไดจ้ะดีมาก 
 
ท่านรู้จักและสนใจอฐิมวลเบา CLC ระดับไหน 
ก็ใชง้านโครงการน้ีคร้ังแรก ปกติใชอิ้ฐมวลเบา Super Block กบัอิฐมอญแดง 
 
ท่านอยากได้อะไรจากโรงงานผู้ผลติ 
ราคาและก็คุณภาพเป็นหลกั 
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ช่ือของท่าน 
ช่างใบ 
 
ท่านท ารับเหมาก่อสร้างมากีปี่แล้ว 
20 กวา่ปี 
 
มูลค่าโครงการของท่านทีรั่บเหมาสูงสุด 
2 ลา้น 
 
ท่านนิยมเป็นคนจัดหาวสัดุก่อสร้างเองหรือเจ้าของโครงการเป็นผู้จัดหา 
ทั้งสองแบบ ทั้งค่าแรงอยา่งเดียวและค่าแรงค่าวสัดุ 
 
ส่ิงทีท่่านให้ความส าคัญเกีย่วกบัการเลอืกใช้วสัดุระหว่างด าเนินการของโครงการท่านคือ 
คุณภาพของงและตวัไหนเหมาสมกบัสถานท่ีหรือการใชง้าน 
 
ส่วนมากท่านเลอืกวสัดุจากโรงงานผลติเลยหรือร้านค้า 
ถา้รับเหมาวสัดุดว้ยส่วนมากจะผา่นร้านคา้ประจ า 
 
ท่านรู้จักอฐิมวลเบา CLC หรือไม่และปกติใช้อฐิประเภทใด 
ก็มาลองงานแรกเลย แต่เคยไดย้นิมาระยะหน่ึงแลว้ ก็ลองติดต่อตั้งแต่อิฐยงัไม่เซตตวัเลยโดยปกติจะ
ก่ออิฐมอญแดงทั้ง 8 รูปบา้ง 4 รู้บา้ง อิฐบล็อก อิฐมวลเบาสีขาว(AAC) ก็เคยใช ้
 
ท่านอยากได้อะไรจากโรงงานผู้ผลติ 
ความสะดวก เพราะบางคร้ังรีบ ตอ้งมารอบิล ระเอกสาร กวา่จะไดข้ึ้นของหลายชัว่โมงเครดิตก็
ส าคญัถา้ใหเ้ราไดจ้ะดีมาก 
 
มีอะไรเพิม่เติมเกีย่วกบัอฐิตัวนี้(CLC) 
ก็ใชง้านดี ใชง้านง่าย ราคาก็ถูกท่ีสุดในตลาด 
 



  

 

ภาคผนวก ข 

เอกสารประกอบการจัดตั้งธุรกจิ 
 
 

1. ใบเสนอราคา 
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2. แบบผงัโรงงาน 
 

 



  

 

ภาคผนวก ค 
ก าหนดมาตรฐานผลติภัณฑ์อตุสาหกรรม 
คอนกรีตบลอ็กมวลเบาแบบเติมฟองอากาศ 

มอก. 2601-2556 
 
 

ประกาศกระทรวงอุตสาหกรรม 

ฉบบัท่ี๔๕๖๒(พ.ศ.  ๒๕๕๖) ออกตามความใน
พระราชบญัญติัมาตรฐานผลิตภณัฑอ์ุตสาหกรรม 

พ.ศ.  ๒๕๑๑ 
เร่ือง ก าหนดมาตรฐาน

ผลิตภณัฑอ์ุตสาหกรรม คอนกรีต
บลอ็กมวลเบาแบบเติมฟองอากาศ 

 
 

อาศยัอ  าน าจตามความในมาตรา ๑๕ แหงพระราชบญัญติัมาตรฐาน
ผลิตภณัฑอ์ุตสาหกรรม พ .ศ. ๒๕๑๑รัฐมนตรีวา่การกระทรวงอุตสาหกรรมออกประกาศ
ก าหนดมาตรฐานผลิตภณัฑอ์ุตสาหกรรม คอนกรีตบลอ็กมวลเบาแบบเติมฟองอากาศ  
มาตรฐานเลขท่ีมอก.   2601  - 2556    ไวด้งัมีรายการ ละเอียดต่อทา้ยประกาศน้ี 

ทั้งน้ีใหมี้ผลตั้งแต่วนัประกาศในราชกิจจานุเบกษา  เป็นตน้ไป 
 
 

ประกาศ  ณ วนัท่ี๒๖ กรกฎาคม พ.ศ.  ๒๕๕๖ 
ประเสริฐ บุญชยัสุข  

รัฐมนตรีวา่การกระทรวงอุตสาหกรรม 
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มาตรฐาน
ผลิตภณัฑอ์ุตสาหกรรม 

คอนกรีตบลอ็กมวลเบาแบบเติมฟองอากาศ 

 
1.  ขอบขาย 

 
1.1  มาตรฐานผลิตภณัฑอุ์ตสาหกรรมน้ีก า หนดรายละเอียดของคอนกรีตบลอ็กมวลเบาแบบเติม

ฟองอากาศ ส าหรับผนงัท่ีออกแบบไม่รับน ้าหนกั 
 

2.  บทนิยาม 
 

ความหมายของค าท่ีใชใ้นมาตรฐานผลิตภณัฑอุ์ตสาหกรรมดงัต่อไปน้ี 
2.1 คอนกรีตบลอ็กมวลเบาแบบเติมฟองอากาศซ่ึงต่อไปในมาตรฐานน้ีจะเรียกว่า  “คอนกรีตบลอ็ก

มวลเบา ” หมายถึงคอนกรีตบลอ็กท่ีมีมวลเบากว่าคอนกรีตบลอ็กท่ีมีขนาดเดียวกนัมี
ฟองอากาศเลก็ๆแทรกกระจาย ในเน้ือคอนกรีตอยา่งสม ่าเสมอฟองอากาศเกดจากการใชส้าร
ก่อฟองท่ีขอบดา้นขา้งอาจท าเป็นร่อง ผวิหนา้อาจท า เป็นผวิรอยหวี หรือผวิร่องเหมาะส าหรับ
ใชก่้อผนงั 

2.2 ผวิรอยหวี (combed finish) หมายถึงผวิหนา้ของคอนกรีตมวลเบาซ่ึงทาเป็นรอยขดูหรือแนวท่ี
ค่อนข่าง ขนานกนั 

2.3     ผวิร่อง (scared finish) หมายถึงผวิหนา้ของคอนกรีตมวลเบาซ่ึงท าเป็นร่อง 
  



63 

 

3. ชนิด 
3.1    คอนกรีตบลอ็กมวลเบาแบ่งตามความหนาแน่นเชิงปริมาตรในสภาพแหง้ออกเป็น  8 ชนิดตาม
ตารางท่ี 1 

ตารางท่ี 1 ชนิดของคอนกรีตบล็อกมวลเบา 
 

 
ชนิด 

ความหนาแน่นเชิงปริมาตรในสภาพแหง้เฉล่ีย 
(kg/m3) 

C6 501 ถึง 600 
C7 601 ถึง 700 
C8 701 ถึง 800 
C9 801 ถึง 900 

C10 901 ถึง 1000 
C12 1001 ถึง 1200 
C14 1201 ถึง 1400 
C16 1401 ถึง 1600 

 
4.   ขนาดและเกณฑค์วามคลาดเคล่ือน 

 
4.1     ขนาดและเกณฑค์วามคลาดเคล่ือน 

ขนาดของคอนกรีตบลอ็กมวลเบาใหเ้ป็นไปตามตารางท่ี  2 โดยความสูงคลาดเคล่ือนไดไ้ม่
เกิน±4 mm ความยาวคลาดเคล่ือนไดไ้ม่เกิน±5 mm และความหนาคลาดเคล่ือนไดไ้ม่เกิน ±3 
mm การทดสอบใหป้ฏิบติัตามขอ้ 10.1 
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ตารางท่ี  2 ขนาดของคอนกรีต
บลอ็กมวลเบา 

หน่วยเป็นมิลลิเมตร 
ความสูง ความยาว ความหนา 

200 300 
400 
500 
600 

ใหเ้ป็นไปตามท่ีผูท้  าระบุไวท่ี้ฉลาก 

 
 

5.  วสัดุและการท า 
 
5.1    วสัดุ 

5.1.1  ปูนซีเมนตป์อร์ตแลนดต์ามมอก.15 เล่ม 1 ขอ้ก าหนดเกณฑคุ์ณภาพ 
5.1.2  มวลผสมตอ้งเป็นวสัดุซิลิกาหรือทรายควอตหรือตะกรันจากเตาถลุงแบบพ่นลมหรือเถา้

ถ่านหิน หรือวสัดุอ่ืนใดท่ีไม่มีสารเช่นโคลนฝุ่ นสารอินทรียใ์นปริมาณท่ีอาจเป็นผลเสียตอ
คุณภาพของ คอนกรีตบลอ็กมวลเบา 

5.1.3  สารกอฟองตอ้งเป็นวสัดุท าใหเ้กิดฟองอากาศท่ีมีความเสถียรและควบคุมเวลาแขง็ตวัโดย
ไม่ก่อใหเ้กิดผลเสียต่อคุณภาพของคอนกรีตบลอ็กมวลเบา 

5.1.4  สารเคมีผสมเพิ่มส าหรับคอนกรีต (ถา้มี) ตอ้งเป็นสารเคมีผสมเพิ่มส าหรับคอนกรีตตาม
มอก.733 

5.2     การท า 
คอนกรีตบลอ็กมวลเบาต้ องท าโดยผสมส่วนผสมตามท่ีระบุในขอ้  5.1.1 และขอ 5.1.2 เขา้
ด้วยกนัอยา่ง สม ่าเสมอจากนั้นเติมน ้าจ านวนท่ีเหมาะสมสารก่อฟองและสารเคมีผสมเพิ่ม
ส าหรับคอนกรีต (ถา้มี) ใหมี้ฟองอากาศกระจายอยา่งสม ่าเสมอ แลว้เทลงในแบบ 

 
6.  คุณลกัษณะท่ีตอ้งการ 

 
6.1     ลกัษณะทัว่ไป 
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ตอ้งไม่แตกไม่ร่าวไม่บิดเบ้ียวไม่แอ่นตวัและไม่มีต  าหนิท่ีเป็นผลเสียต่อการใชง้าน การทดสอบ
ใหท้ าโดยการตรวจพินิจ 

6.2     ความหนาแน่นเชิงปริมาตร 
เม่ือทดสอบตามขอ้  10.2 แลว้คอนกรีตบลอ็กมวลเบาตอ้งมีความหนาแน่นเชิงปริมาตรเฉล่ีย
ตามตารางท่ี  1 โดยคอนกรีตบลอ็กมวลเบาแต่ละกอ้นจะมีค่าแตกต่างจากท่ีก าหนดไม่เกิน ±50 
kg/m3 

6.3     ความตา้นแรงอดั 
เม่ือทดสอบตามขอ้ 10.3 แลว้คอนกรีตบลอ็กมวลเบาตอ้งมีความตน้แรงอดัท่ีอายุ  28 d เป็นไป
ตามตาราง ท่ี 3 

ตารางท่ี 3 ความตานแรงอดัของคอนกรีตบลอ็กมวลเบา 
(ขอ้ 6.3) 
 

ชนิด ความตานแรงอดัไม่นอ้ยกว่า 
MPa (kg/cm2) 

C6  
 

2.0 (20.4) 
C7 
C8 
C9  

 
2.5 (25.5) 

C10 
C12 
C14  

5.0 (51.0) C16 
 

6.4     อตัราการดูดซึมน ้า 
เม่ือทดสอบตามขอ้  10.4 แลว้อตัราการดูดซึมน ้าตอ้งเป็นไปตามตารางท่ี 4 

ตารางท่ี 4 อตัราการดูดซึมน ้าของคอนกรีตบลอ็กมวลเบา 
(ขอ้ 6.4) 
  



66 

 

 
ชนิด อตัราการดูดซึมน ้าไม่มากกว่า 

% (เศษส่วนโดยมวล) 
C6  

 
25 

C7 
C8 
C9  

 
23 

C10 
C12 
C14  

20 C16 
 
 

7.  การบรรจุ 
 

7.1 เม่ือจะน าคอนกรีตบลอ็กมวลเบาออกจ าหน่ายผูท้าตอ้งจดัเรียงคอนกรีตบลอ็กมวลเบาบน
แผงรองรับท่ีเหมาะสมมีการป้องกนัขอบไม่ ใหแ้ตกบ่ินเสียหายต่อการใชง้านทั้งในการเกบ็
รักษาและขนส่ง 

 
8.  เคร่ืองหมายและฉลาก 

 
8.1 ท่ีคอนกรีตบลอ็กมวลเบาทุกๆ  50กอ้นอยา่งนอ้ยตอ้งมีเลขอกัษรหรือเคร่ืองหมายแจง้

รายละเอียดตอไปน้ี ใหเ้ห็นไดง่้ายและชดัเจน 
(1)     ชนิด 
(2)     ช่ือผูท้  าหรือโรงงานท่ีท าหรือเคร่ืองหมายการคา้ท่ีจดทะเบียน 

8.2 ท่ีภาชนะบรรจุคอนกรีตบลอ็กมวลเบาอยา่งนอ้ยตอ้งมีเลข อกัษรหรือเคร่ืองหมายแจง้
รายละเอียดตอไปน้ี ใหเ้ห็นไดง่้ายและชดัเจน 
(1)       ชนิด 
(2)      ความยาว ความกวา้งความหนา
เป็นมิลลิเมตร (3)        เดือนปี ท่ีท า 
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(4)      จ านวนท่ีบรรจุในหีบห่อ 
(5)      ช่ือผูท้  าหรือโรงงานท่ีท าหรือเคร่ืองหมายการคา้ท่ีจดทะเบียน 

8.3     ในกรณีท่ีใชภ้าษาต่างประเทศดว้ยตอ้งมีความหมายตรงกบัภาษาไทยท่ีก าหนดไวข้างตน้ 
 

9. การชกัตวัอยา่งและเกณฑต์ดัสิน 
 

9.1     การชกัตวัอยา่งและเกณฑต์ดัสินใหเ้ป็นไปตามภาคผนวกก 
 

10. การทดสอบ 
 

10.1   ขนาด 
10.1.1   เคร่ืองมือ 

10.1.1.1     เคร่ืองวดัท่ีวดัไดล้ะเอียดถึง 1 mm 
10.1.1.2     เวอร์นียร์ท่ีวดัไดถึ้ง 200 mm 

10.1.2   วิธีทดสอบ 
10.1.2.1    ความกวา้งและความยาว 

ใชเ้คร่ืองวดัตามขอ  10.1.1.1 วดัความกวางและความยาวของตวัอยา่งโดยวดทีตา
แหนง ห่างขอบเป็นระยะหน่ึงในส่ีของดา้นนั้นๆดูรูปท่ี 1 
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รูปท่ี 1 ต าแหน่งวดัความกวา้งความยาวและความหนา 
(ขอ้ 10.1.2.1 และขอ้ 10.1.2.2) 
 

10.1.2.2   ความหนา ใชเ้วอร์เนียรวดัความหนาของตวัอยา่งท่ีต  าแหน่งห่างจากขอบดา้นยาว
ของตวัอยา่งเป็นระยะ หน่ึงในส่ีของความยาวดูรูปท่ี 1 

10.1.3   การรายงานผล 
ใหร้ายงานคาความสูง ความยาวและความหนาของตวัอยา่งแต่ละกอ้น 

10.2   ความหนาแน่นเชิงปริมาตร 
10.2.1   การเตรียมชนทดสอบ 

หล่อช้ินทดสอบใหมี้ขนาด  150 mm x 150 mm x 150 mm โดยมีเกณฑค์วาม
คลาดเคล่ือน±1 mm 

10.2.2   เคร่ืองมือ 
10.2.2.1   เคร่ืองวดัท่ีวดัไดล้ะเอียดถึง 1 mm 
10.2.2.2   เคร่ืองชัง่ท่ีชัง่ไดล้ะเอียดถึง 1 g 
10.2.2.3   ตูอ้บท่ีสามารถควบคุมอุณหภมิูท่ี  (105 ±5) oC 

10.2.3   วิธีทดสอบ 
ใหว้ดัปริมาตรและชัง่น ้าหนกัของช้ินทดสอบหลงัอบในตูอ้บท่ีอุณหภมิู  (105 ±5) C เป็น
เวลา 24 h 
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10.2.4     การรายงานผล ใหร้ายงานค่าความหนาแน่นเชิงปริมาตรในสภาพแหง้ของช้ิน
ทดสอบแต่ละค่าและค่าเฉล่ีย 
จากสูตร 

𝜌 =
𝑚

𝑣
 

เม่ือ 𝜌คือความหนาแน่นเชิงปริมาตรในสภาพแหง้เป็นกิโลกรัมต่อ
ลูกบาศกเ์มตร 

m  คือมวลของช้ินทดสอบหลงัอบในตูhอบเป็นกิโลกรัม 
v คือ ปริมาตรของช้ินทดสอบเป็นลูกบาศกเ์มตร 

10.3  ความตา้นแรงอดั 
10.3.1      การเตรียมช้ินทดสอบ 

หล่อช้ินทดสอบใหมี้ขนาด  150 mm x 150 mm x 150 mm โดยมีเกณฑค์วาม
คลาดเคล่ือน±1 mm 

10.3.2      เคร่ืองมือ 
10.3.2.1   เคร่ืองวดัท่ีวดัไดล้ะเอียดถึง 1 mm 
10.3.2.2   เคร่ืองกดท่ีอ่านไดล้ะเอียดถึง  100 N และสามารถควบคุมอตัราเพิ่มแรงอดัได้
ระหว่าง 0.05 ถึง0.20 N/mm2/s 

10.3.3      วิธีทดสอบ 
10.3.3.1   ใหก้ดช้ินทดสอบดว้ยวิธีตามท่ีระบุในมอก .109 จนไดค่้าแรงอดสูงสดเม่ือช้ิน

ทดสอบแตก เสียหาย 
10.3.4      การรายงานผล ใหร้ายงานค่าความตา้น

แรงอดัของช้ินทดสอบแต่ละค่า 
10.4  อตัราการดูดซึมน ้า 

10.4.1      การเตรียมชนทดสอบ 
หล่อช้ินทดสอบใหมี้ขนาด  150 mm x 150 mm x 150 mm โดยมีเกณฑค์วาม
คลาดเคล่ือน±1 mm 

10.4.2      เคร่ืองมือ 
10.4.2.1   เคร่ืองวดัท่ีวดัไดล้ะเอียดถึง 1 mm 
10.4.2.2   เคร่ืองชัง่ท่ีชัง่ไดล้ะเอียดถึง 1 g 
10.4.2.3   ตูอ้บท่ีสามารถควบคุมอุณหภมิูไดท่ี้ (105±5) C 

10.4.3      วิธีทดสอบ 
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10.4.3.1 อบช้ินทดสอบในตูอ้บใหแ้หง้จนไดม้วลคงท่ีเป็นเวลาไมน้อ้ยกว่า  24 h ท่ีอุณหภมิู 
(105 ±5) C ปล่อยใหเ้ยน็ท่ีอุณหภมิูหอ้งไมนอ้ยกว่า  4 h จากนนชัง่มวลแต่ละกอ้น
เป็นมวลชินทดสอบ เม่ือแหง้ 

10.4.3.2   แช่ช้ินทดสอบตามขอ้  10.4.3.1ในน ้าสะอาดใหท่้วมเป็นเวลา  24 h แลว้ยกออกใช้
ผา้ชุ่มน ้าเช็ด ท่ีผวิทีละกอ้นแลว้ชัง่ใหม่ใหเ้สร็จภายใน  3 min มวลท่ีชัง่ไดน้ี้ถือเป็น
มวลช้ินทดสอบเม่ือเปียก กรณีช้ินทดสอบไม่ผา่นเกณฑท่ี์ก าหนดในตารางท่ี  4 ให้
ท าการทดสอบซ ้ าตั้งแต่ขอ้ 10.4.3.1 โดยใชช้ิ้นทดสอบเดิมกบัน ้ากลัน่อีก   1 คร้ัง 

10.4.4      วิธีค  านวณและการรายงานผล 
10.4.4.1   การค านวณหาอตัราการดูดซึมน ้า 

𝐴 =
𝑚1 −𝑚1

𝑚1
 × 100 

เม่ือ A คืออตัราการดูดซึมน ้าเป็นร้อยละ (เศษสวนโดยมวล) 

 m1 
m2 

คือมวลของช้ินทดสอบเม่ือแหง้เป็นกรัม
คือมวลของช้ินทดสอบเม่ือเปียกเป็นกรัม 

10.4.4.2   การรายงานผล 
ใหร้ายงานค่าอตัราการดูดซึมน ้าของช้ินทดสอบทุกกอ้น 
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ภาคผนวกก. การชกัตวัอยา่งและเกณฑต์ดัสิน (ขอ้ 9.) 

ก.1      รุ่นในท่ีน้ีหมายถึงคอนกรีตบลอ็กมวลเบาชนิดเดียวกนัส่วนผสมเดียวกนั ท่ีท าหรือสงมอบหรือ
ซอขาย 

ในระยะเวลาเดียวกนั 
ก.2 การชกัตวัอยา่งและเกณฑต์ดัสินใหเ้ป็นไปตามแผนการชกัตวัอยา่งท่ีก าหนดต่อ ไปน้ีหรืออาจ

ใชแ้ผนการ ชกัตวัอยา่งอ่ืนท่ีเทียบเท่ากนัทางวิชาการกบัแผนท่ีก าหนดไวh 
ก.2.1     การชกัตวัอยา่งและการยอมรับส าหรับการทดสอบขนาดและลกัษณะทัว่ไป 

ก.2.1.1     ใหช้กัตวัอยา่งโดยวิธีสุ่มจากรุ่นเดียวกนัจ านวน 3 กอ้น 
ก.2.1.2     ตวัอยา่งทุกตวัอยา่งตอ้งเป็นไปตามขอ้  4 และขอ้ 6.1 จึงจะถือว่าคอนกรีตบลอ็ก

มวลเบารุ่นนั้น เป็นไปตามเกณฑท่ี์ก าหนด 
ก.2.2     การชกัตวัอยา่งและการยอมรับส าหรับการทดสอบความหนาแน่นเชิงปริมาตร 

ก.2.2.1   ใหช้กัตวัอยา่งตวัอยา่งคอนกรีตท่ีใชท้  าคอนกรีตบลอ็กมวลเบาจากรุ่นเดียวกนั
จ านวน 3 แท่ง ก.2.2.2     ช้ินทดสอบทุกช้ินตอ้งเป็นไปตามขอ้  6.2 จึงจะถือว่าคอนกรีต
บลอ็กมวลเบารุ่นนั้นเป็นไปตาม 

เกณฑท่ี์ก าหนด 
ก.2.3     การชกัตวัอยา่งและการยอมรับส าหรับการทดสอบความตา้นแรงอดั 

ก.2.3.1   ใหช้กัตวัอยา่งตวัอยา่งคอนกรีตท่ีใชท้  าคอนกรีตบลอ็กมวลเบาจากรุ่นเดียวกนั
จ านวน 3 แท่ง ก.2.3.2     ช้ินทดสอบทุกช้ินตอ้งเป็นไปตามขอ้  6.3 จึงจะถือว่าคอนกรีต
บลอ็กมวลเบารุ่นนั้นเป็นไปตาม 

เกณฑท่ี์ก าหนด 
ก.2.4     การชกัตวัอยา่งและการยอมรับส าหรับการทดสอบอตัราการดูดซึมน ้า 

ก.2.4.1   ใหช้กัตวัอยา่งตวัอยา่งคอนกรีตท่ีใชท้  าคอนกรีตบลอ็กมวลเบาจากรุ่นเดียวกนั
จ านวน 3 แท่ง ก.2.4.2     ช้ินทดสอบทุกช้ินตอ้งเป็นไปตามขอ้  6.4 จึงจะถือว่าคอนกรีต
บลอ็กมวลเบารุ่นนั้นเป็นไปตาม 

เกณฑท่ี์ก าหนด 
ก.3      เกณฑต์ดัสิน 

ตวัอย่างคอนกรีตบลอ็กมวลเบาตอ้งเป็นไปตามขอ้  ก .2.1.2  ขอ้ก.2.2.2 ขอ้ก.2.3.2  และ
ขอ้ก .2.4.2 ทุกขอ้ จึงจะถือว่าคอนกรีตบลอ็กมวลเบารุ่นนั้นเป็นไปตามมาตรฐาน
ผลิตภณัฑอุ์ตสาหกรรมน้ี 
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