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ผลิตภณัฑ์แป้งอเนกประสงค์จากข้าวกข   จดัทาํขึนภายใต้แบรนด์ จสัไรซ์ (Just 

Rice) ซึงเป็นแป้งทีมีการผลิตขึนจากวตัถุดิบทีมีค่าดัชนีนาํตาลตาํ อย่างขา้ว กข  รวมทงัได้ผ่าน

กรรมวิธีพิเศษเฉพาะของ จสัไรซ์ ทีช่วยลดค่าดัชนีนาํตาล จึงทาํให้ผลิตภณัฑข์องจสัไรซ์ เป็นแป้ง

อเนกประสงค์ทีมีค่าดชันีนาํตาลตาํกว่า แป้งอเนกประสงค์ทีมีในทอ้งตลาดปัจจุบนั ทาํให้สามารถ

ตอบโจทยค์วามตอ้งการของผูป่้วยโรคเบาหวาน รวมถึงผูที้ใส่ใจในเรืองของสุขภาพทีตอ้งการทีจะ

ลดค่าดชันีนาํตาลในเลือด อีกทงัยงัสามารถตอบโจทยผ์ูป้ระกอบการทีตอ้งการผลิตขนมเพอืสุขภาพ 

ใหส้ามารถผลิตสินคา้ทีมีคุณค่าใหก้บัผูบ้ริโภคไดอี้กดว้ย 

ในปัจจุบันตลาดอาหารฟังก์ชนั เป็นตลาดทีกาํลงัมีการเจริญเติบโตในประเทศไทย

อย่างต่อเนือง โดยมีอตัราการเติบโตเฉลียอยู่ที % ต่อปี ดงันนั จสัไรซ์จึงมุ่งเนน้ทีจะผลิตผลิตภณัฑ์

ทีเหมาะสมทงักบัผูบ้ริโภคทีตอ้งการนาํสินคา้ไปทาํเพือรับประทานเองและผูป้ระกอบการทีตอ้งการ

จะผลิตสินคา้เพอืตอบโจทยต์ลาดอาหารฟังก์ชนั 

ผลิตภณัฑ์ของจสัไรซ์จะมีขนาดให้เลือกตามลกัษณะการใชง้านของกลุ่มลูกคา้ รวมทงั

ยงัมีราคาทีไม่สูงมากนัก เมือเปรียบเทียบกับสินคา้ทีมีในตลาดปัจจุบัน รวมทงัยงัมีกลินและรส

สัมผสัทีคุน้เคยเนืองจากเป็นผลิตภณัฑท์ีแปรรูปมาจากขา้ว ซึงเป็นสิงทีคนไทยมีความคุน้ชินอยูแ่ลว้ 

และทีสาํคญัคือไม่มีการใส่สารเสริมทีอาจก่อโทษให้กบัร่างกายของผูบ้ริโภคอีกดว้ย  

บริษทั จะทาํการจดัจาํหน่ายสินค้าในรูปแบบ B2B (Business to Business) และ B2C 

(Business to Customer) โดยในช่วงเริมตน้กลุ่มลูกคา้จะเป็นผูอ้าศยัอยู่ในเขตกรุงเทพและปริมณฑล

เป็นส่วนใหญ่ในช่องทาง Offline และทวัประเทศในช่องทาง Online โดยจะมีทีมขายทีจะดูแลทงั

สองช่องทางทงัในเรืองของการสือสารของแบรนดแ์ละการส่งเสริมการขาย ผา่น  ช่องทางหลกัดงันี 

Facebook Advertising, Facebook Group, Google Advertising, Influencer และ Sale Promotion ซึงมี

เป้าหมายเพือสร้างการรับรู้ต่อแบรนดใ์ห้กบัลูกคา้จนกระทงัเกิดการบอกต่อแบรนด ์

บริษทัจะใช้งบลงทุนจากส่วนของเจา้ของทงัหมดเป็นจาํนวนทงัสิน ,683,240 บาท 

ภายในระยะเวลา  ปี สามารถสร้างมูลค่าปัจจุบันสุทธิ (NPV) เท่ากับ ,115,  บาท อัตรา

ผลตอบแทนภายใน (IRR) 91.41% มีระยะเวลาคืนทุน ประมาณ  ปี  เดือน 

 


