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บทสรุปผู้บริหาร 

จากธุรกิจร้านยา รชยา และร้านซองยา ที่อยู่ในภาคธุรกิจสุขภาพ และจากประสบการณ์การท า

ธุรกิจร้านขายยามากกว่า 10 ปี รวมถึงสถานการณ์โรคระบาดโควิด-19 เขา้มา ท าให้ร้านขายยามีบทบาทมาก

ข้ึน จ านวนผู ้ป่วยที่เข้าไปรับการบริการในโรงพยาบาลลดลง เพราะกลัวการติดเช้ือโควิด-19 ส่งผลให้

จ านวนชัว่โมงการท างานของบุคลากรทางแพทยภ์ายในโรงพยาบาลลดน้อยลง เป็นผลให้ค่าตอบแทนลดลง

ตามไปด้วย นอกจากน้ีเภสัชกร และเภสัชกรจบใหม่ รวมถึงนักลงทุนในปัจจุบนัไดห้ันมาลงทุนในธุรกิจ

ร้านขายยาเพิ่มมากข้ึน ผูว้ิจยัจึงไดเ้ล็งเห็นโอกาสจากทรัพยากรที่มีอยู่ คือ ประสบการณ์ที่มีในการท าธุรกิจ

ร้านขายยาคอนเนคชัน่ ประกอบกบัสถานการณ์ที่สังคมในประเทศไทยก าลงัเขา้สู่ภาวะสังคมผูสู้งอายุ ท าให้

ปัจจุบนัมีโครงการภาครัฐที่ท างานร่วมกบัร้านยา เพื่อช่วยลดความแออดัภายในโรงพยาบาลออกสู่ร้านขาย

ยาภายในชุมชนอย่างต่อเน่ืองเพื่อรองรับจ านวนผูสู้งอายุที่เพิ่มมากข้ึนอีกดว้ย 

เน่ืองมาจากกฎหมายข้อบังคับต่าง ๆ  ซ่ึงส่งผลให้ทุกร้านยาต้องปรับตัวและปฏิบัติตามอย่าง

เคร่งครัด ทั้งเภสัชกรที่ต้องปฏิบตัิหน้าที่ตลอดเวลาท าการ ตามขอ้ก าหนดของทั้งพรบ. ยา และมาตรฐาน 

Good Pharmacy Practice (GPP) ซ่ึงส่งผลให้เกิดการเปล่ียนแปลงที่ตามมา นอกจากน้ียงัมีเร่ืองการก าหนด

เก่ียวกับหมวดสถานที่ อุปกรณ์ และวิธีปฏิบตัิทางเภสัชกรรมชุมชนในสถานที่ขายยาแผนปัจจุบนั ตาม

กฎหมายว่าดว้ยยา พ.ศ. 2557 รวมถึงเร่ืองของภาษี ท าให้ร้านขายยาขนาดเล็กที่เจ้าของกิจการไม่ใช่เภสัชกร

เอง หรือหาเภสัชกรปฏิบตัิการไม่ได ้ตอ้งปิดตวัลง เพราะการบริหารร้านมีตน้ทุนที่สูงข้ึนจากการจ่ายค่าจ้าง

ของเภสัชกร และยงัมีค่าดูแลการบริหารร้าน ตอ้งปรับปรุงร้านยาใหม่ รวมถึงมีการแข่งขนัที่สูงข้ึน และขาด

ประสบการณ์และความรู้ในการด าเนินธุรกิจ ผู ้จัดท าจึงเห็นโอกาสในการเร่ิมต้นท าธุรกิจรับให้

ค าปรึกษาในการเปิดร้านยา PHARMAPRENEUR ส าหรับเภสัชกร หรือบุคคลทัว่ไปที่ตอ้งการเป็น

เจ้าของธุรกิจฯ โดยเรารับให้ค าปรึกษาตั้งแต่เร่ิมตน้ออกแบบร้านให้ตรงตามมาตรฐานร้านยา GPP 

ยื่นเอกสารเพื่อขอใบอนุญาตขายยา การหาสินคา้เขา้มาจดัจ าหน่าย จนกระทัง่สามารถเปิดให้บริการ

ไดอ้ย่างถูกตอ้งตามกฎหมาย 

ธุรกิจ PHARMAPRENEUR จะให้บริการที่ปรึกษาในการเปิดร้านยาแก่เภสัชกร หรือบุคคลทัว่ไป

ที่ตอ้งการเป็นเจา้ของธุรกิจ ตั้งแต่เร่ิมตน้ออกแบบร้านให้ตรงตามมาตรฐานร้านยา GPP ยื่นเอกสารเพื่อของ

ใบอนุญาตขายยา การหาสินคา้เขา้มาจ าหน่ายอย่างถูกกฎหมาย ช่วยลดความซับซ้อนในการเร่ิมต้นธุรกิจ

และเพิ่มโอกาสในการท าธุรกิจของผูท้ี่สนใจ ดว้ยการเสนอแพค็เกจค าปรึกษาในการเปิดร้านยาใน 2 รูปแบบ

ได้แก่ Standard package (ค่าธรรมเนียมที่ปรึกษา 99 ,000 บาท ต่อร้าน) และ Professional package 

(ค่าธรรมเนียมที่ปรึกษา 129,000 บาท ต่อร้าน) นอกจากน้ี ยงัมีให้บริการแพ็คเกจเสริมไดแ้ก่ แพ็คเกจราย



ง 

เดือนส าหรับการให้ค าปรึกษา และให้บริการจัดหาเภสัชกรและผู ้ช่วยเภสัชกรประจ าร้านขายยา เพื่อ

ตอบสนองต่อความตอ้งการของลูกคา้ที่มีราคา และความคุม้ค่าต่างกนั 

ในดา้นการท าตลาดของ PHARMAPRENEUR มกีลยุทธ์การตลาดที่หลากหลาย เนน้การสร้างการ

รับรู้ผ่านช่องทางออนไลน์ เช่น Facebook และ Line Official รวมถึงการท า SEO ใน Facebook page เพื่อเพิ่ม

ประสิทธิภาพในการเขา้ถึงลูกคา้ และการน าทีมตวัแทนเปิดบูธในงานและกิจกรรมต่าง ๆ  เพื่อสร้างความ

รับรู้และเช่ือมัน่ในธุรกิจ 

การประเมินความเป็นไปไดข้องธุรกิจไดแ้สดงให้เห็นถึงความคุม้ค่าในการลงทุนดว้ย มูลค่า

ปัจจุบนัสุทธิ (NPV) ของโครงการเท่ากบั 4,331,900 บาท ที่เป็นบวกและมอีตัราผลตอบแทนภายใน 

(IRR) เท่ากบั 188% ดชันีก าไร (Profitability Index) เท่ากบั 43.10 รวมทั้ง Payback Period (ระยะเวลา

คืนทุน) ภายใน 2 ปี ซ่ึงเป็นสัญญาณที่ชดัเจนว่าธุรกิจน้ีมีโอกาสที่จะเติบโตอย่างย ัง่ยืนในอนาคต 

ผูว้ิจัยมีความเช่ือมัน่ว่า ธุรกิจ PHARMAPRENEUR จะเป็นธุรกิจที่มีการเติบโต ทั้งด้านศกัยภาพ

ของการตลาด การให้บริการต่าง  ๆที่คิดมาตอบโจทย ์และสร้างคุณค่าให้กบัลูกคา้กลุ่มเป้าหมาย ซ่ึงจะท าให้

ธุรกิจ PHARMAPRENEUR เป็นธุรกิจที่ช่วยสร้างงาน สร้างอาชีพให้กับผู ้ที่สนใจในธุรกิจน้ีบรรลุ

เป้าหมายของธุรกิจที่จะเป็นธุรกิจที่เติบโตอย่างย ัง่ยืน 

การบริหาร 

การบริหารกิจการน้ี อยู่ภายใตก้ารดูแลของกรรมการบริษทั นางสาวเฌอมินทร์ โภคินศุภเวโรจน์ 




